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Resumen

Este proyecto busca el mejoramiento del controldgcaico a los alumnos de instituciones educativas, &gtan
buscando algun tipo de certificacién académica ersitaria, como la que otorga el Conea, entidad Qusca mejorar
el proceso educativo. La tecnologia es cada vez im@srtante como instrumento para mejorar la intei@n y
participacion del estudiante dentro del procesosteformacion profesional, a la vez que permita etehte, tener
control sobre el estudiante, en cuanto a asistendaticipacion en clases, tareas asignadas, as@te entre las mas
importantes, asi como tener un control de si misolre el contenido y programa, de la materia aaticen la
institucién educativa superior.

PowerClass es un sistema desarrollado para raejiar interaccion pedagdgica; tiene herramientasnelogicas
gue busca la participacién activa de estudiantese @yude a formar profesionales con un perfil cditipe,
soportando la metodologia a utilizar y ayudama Instituciones a cumplir sus objetivos educademeacomo es el de
cumplir con la acreditaciones como la ABET .

PowerClass, es una marca comercial del sistemaarddtado en una arquitectura Cliente Servidor (S&r
Customer Architecture), utiliza como lenguaje Vidasic 6.0 en la capa cliente y MySQL como luesdatos.

Palabras claves: Power Class, Control academiconé€2n Pedagogia, Abet, Metodologia, Toma de Deasion
Control de estudiantes.

Abstract
This project aims at improving students' acadenoictiol of educational institutions that are seeksgme kind of
college transcript, as granted by the Conea, anaaigation that seeks to improve the educationalcess. The
technology is increasingly important as a tool ngprove interaction and student participation in fh@cess of their
training, while allowing the teacher to have comtaver the student, in terms of attendance, claagigipation,
homework assignments , Attendance, among the mpsttant and have self-control over the content prayram of
matter at issue in the higher educational instduati

PowerClass is a system developed to improve theatidnal interaction, have technological tools ttsteks the
active participation of students, to help train f@ssionals with a competitive edge, supportingrtteghodology used
and help institutions to meet their educational Igoas to comply with the accreditation as the ABET.

PowerClass is a trademark of the system, develop€tient Server architecture (Customer Server Atatture), as
the language used Visual Basic 6.0 on the cliemtand a MySQL database.

Keywords: Power Class, academic control, Cone, Bedg, Abet, Methodology, Decision Making, Contrél o
students.



1. Introduccién

Las instituciones educativaie nivel superi¢, han
decidido optar por llegar al cliente de una formés
directa, @sarrollar e implementar herramies
tecnolégicas que permita mejorar el proceso
participacion de los estudiantes, la interacciom
docente, buscando controlar las activide
relacionadas con el proceso de aprendizaje co
control integrado al plan de estudio, y este a
objetivos institucionalesen busca del cumplimien
del proceso de acreditacion actual, AB

1.1 Objetivos Especificos

Como objetivos especificos de esistema tenemos
los siguientes:
1. Tener un control sobre los programas

estudios del docente y su nivel de cumplimie
al término del ciclo lectivo.

2. Tener un control de las actividades acadén
realizadas por los estudiantes en los progre
de estudios de los docentes.

3. Implementar una herramienta tecnologica
permita mejorar el proceso de participacior
los estudiantes.

4, Controlar las actividades relacionadas col
proceso de aprendizaje con un control integ
al plan de estudio.

5. Cumplir el procesale acreditaciér ABET.

1.2 Misién

Otorgar soluciones tecnolégicas que permr
mejorar la interaccidnentre docentes alumnos
fomentando la participacion en actividades acadas
a través de un sistema de gestion y evalue
académica que fomente el cumplimiento de
procesos de acreditacion universit.

1.3 Visién

Ser el lider en el desarrollo de sisten
informaticos que fomenten y mejoren los proceso:
calidad académica en la formaciéon de profesior
universitarios.

1.4 Alcance

Esta direccionado, fomentar a través del uso
una soluciéon informatica, ow herramienta
tecnologica, para permitimejorar el proceso ¢
participacion de los estudiantes, la interacciom

docente, buscando controlar las activide
relacionadas con el proceso de aprenc, mejorando
el rendimiento y relaciérestudiante y docer.

1.5 Solucién Propuesta

El sistemamaneja una base de datos centralizas
la cual se podrd accedede forma direci, para
proveer al docentda disponibilidad de informacid
requerida, a través das herramientas necesarique
permitan un controton el registrcde la participacion
de los estudiantes, parmejora el proceso de
aprendizaje y actividades d@s estudiante, asi como
tener el control integrado al plan de est,
fomentando el cumplimiento del proceso ¢
acreditacion actual, ABET.

2. Producto y mercadc

2.1 Analisis delProducto

Actualmente, las universidades ecuatori, no
cuentan con las herramientas y mecanis
necesarios, parafomentar e las instituciones
educativas un ayor desarrollo educaciol, por este
motivo se inicio el desarrollo del aplicati
pedagdégico PoweClass el mismo que permititener
un mejor control dedistema de eluacion estudiantil.

PowerClass es un sistemique busca mejorar la
pedagog utilizada, a través la interaccion de
estudiantes,buscando ser el soporte para for
profesionales con un mejperfil competitivo, para a:
fortalecer lametodologia y ayudar a las instituciol
a cumplir sus objetivos educacionales como es 1
cumplircon la acreditacion de la ABL

2.2 Andlisis del Mercadc
Datos de la Superintendencia de Compafii

diciembre 2009, muestran que entre los sectores
captan mayores montos, etlucativ« cubre el 8.2%.

Inversion Societaria
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Figura 1. Inversion Societaria.



Se ha identificado, el segmento del mercado?2.7 Beneficios

educativo, que es del 8,2% , tiene suficienteseisug
y esta en la capacidad de adquirir una herramidgmta
ayuda para el manejo del negocio.

Target primario

Se ha considerado como mercado primario, a las
Instituciones Educativas grandes y medianas, de tip
publica o privada, establecida dentro del termtori
nacional, por tanto, se busca captar el 4% deladerc

» Soporte al docente en la gestion de control de
asistencia, nivel de cumplimiento y
actividades realizadas por los estudiantes.

« Informacioén centralizada para instituciones
académicas

* Rapidez en la obtencién y generacién de la
informacion, mejorando el recurso tiempo

e« Adaptable a los diferentes procesos de
acreditacion universitaria.

objetivo, como meta para hasta el afio 3. .

221

Ofrece reportes graficos
¢ Reducir costos administrativos

) e Elimina procesos manuales
Target secundario

Se ha considerado como mercado secundario a lag,  Analisis y Disefio
Instituciones Educativas pequefias, de tipo puldica

privada, establecida dentro del territorio nacional

2.3 Restricciones y barreras

3.1 Requerimiento De Software

La demanda de los docentes por un servicio agil en
el proceso de la educacién, ha generado la nedesida
» _ de implementar una herramienta de software que
Politicas del gobierno; sean estos, controles, permita a los docentes mejorar y optimizar el psoce
regulaciones, legislaciones, etc. pedagogico en el aula de clases, y de esta forma
Invertir recursos financieros, no solo para la prindar un servicio de calidad; actualmente el gsoc
constitucion de la empresa o instalaciones, de asistencia se lleva de forma manual; se detérmin
sino también para conceder créditos a 10s por parte de los decanos de la universidad en otmju
clientes, cubrir inversiones iniciales, etc. con el area de sistemas, que la solucién tecn@dgic
Diferenciacion de productos; las empresas que se proponga debe ser un sistema que permita
establecidas tienen identificacién de marca y mejorar el proceso de participacion de los estuesan
lealtad de cliente, creando una fuerte barrerala interaccion del docente, buscando controlar las
de entrada y hay que hacer un trabajo arduoactividades relacionadas con el proceso de aprjediz
para constituir una imagen de marca 0 para maximizar el rendimiento del estudiante y el

producto. [4] docente.
2.4 Marca del producto
3.1.1 Especificaciones Funcionales
PowerClass
En el Ecuador toda empresa que brinde servicios
) sea publico o privado estan regulados por la
2.5 Logotipo Superintendencia de Compaiiias y Seguros.

2.6 Promesa Basica

“Fomentando el conocimiento.”.

3.1.2 Herramientas de Desarrollo

A continuacién se detalla las herramientas de

desarrollo que se utilizan.

POWER MANAGEMENT

Sllicinniar Gormaales @ T s
IDES DE DESARROLLO
Herramienta Uso Capa Logo
Visual Studio 2008 Esunaherramienta | Cliente - Servidor [
comercial yde facil
LSO QUE posee Un f
]

Figura 2. Logotipo.

entorno de desarrollo
amigabley ajustable

W =
¥ Mowt,

Tabla 1. IDE’s de Desarrollo



Esta herramienta es de facil uademas posee un
entorno de desarrollo amigable y ajustable par
desarrollador; también niegra el disefio
implementacion déormularios de Windows, aden
es uno de los lenguajes de uso mas extendido, f
que resulta  facil encontrar informacic
documentacion y fuentes para los proyec

3.1.3 Bases de Datos

A continuacion se detallla base de datos que
utiliza.

[DES CE DESARROLLO
Herramienta Uso (apa Logo
Mysal Mysnlesunabasede | Base o Datos capa
datosmuypopularen | Cliente
¢ mercadosoporta
multiilos de ejecucion
&3 confiable, rapiday
fompacta

MySaL

Tabla 2. Base de Datos

Protegerlos datos es el trabajo principal de
profesionales de bases de datos, MySQL ol
caracteristicas de seguridad que aseguran
proteccién absoluta de los datos en cuant
autenticacion, MySQL ofrece potentes mecanis
para asegurar que solo los asas autorizados tiene
acceso al servidor.

4. Desarrollo
4.1 Definicién de opciones del sistem

e Seleccion de estudiantea participar en
clases esta es la opciépermite seleccionz
de manera aleatoria un estudiante y a la
permite evaluar realizandoalguna pregunta
y la vez permite almacenar en el sistem
contesto o0 no correctamet

« Registro de nuevas unidades académice
materias, estudiantes y paralel, estas
opciones te permiten realizar |
mantenimientos de las misrr

+ Carga de ndmina de gsidiantes, permite la
carga masiva de la informacion de
unidades académicas, materias, estuant
paralelos.

« Evaluaciones permite evaluacione
continuas de los estudiantes en las difere
clases que tenga.

* Asistencia mantiene un control de
asistencia diaria de los estudiantes a
clases.

4.2 Hardware

La definicion del hardware se la realizado bajc
requerimiento de alta disponibilid;

Servidores Aplicaciones:Configurados en modo
clister para garantizar la alta disponibilidad,
garantizando que si un nodo dejara de funcic
inmediatamente el otro tome el control de
operacion.

Servidores de base de datc Configurados en
clusterque garantiza alta disponibilidad y persistel
de datos, implementado c@racle Cluster

5. Andlisis Financiero

Como parte de la inrsion Inicial, no fue
necesario, realizapréstamo bancario, debido al apc
monetario que @izaran los socios acciistas, cuyo
valor asciende a $ 10,000.00

Se han considerado todos los ingresos por ve
del servicio asi como también aquellos egre
administrativos y de desarrc.

Ingresos vs Egresos

Hingresos M egresos

Figura 3. Ingresos vs Egresos

En los primeros meseake actividades no tendran
ganancias significativas, al finalizel afio, los egresos
cubriran el 6% de los ingres:

Al finalizar el segunderiodo, los egresos serar
48% de los ingresos; siendo este porcentaje, infe
teniendo un flujo, que cubre el doble d obtenido en
el primer afio, debido a los ingresos por ve del
producto.



Al finalizar el tercer periodo, los egresos sern e  Se aprovechara de mejor manera el tiempo en las
35% de los ingresos; siendo este porcentaje, anferi clases, ya que el docente no tendra que dediear gr
teniendo un flujo, que cubre el doble deolitenido en  parte de su tiempo a buscar, calificar y preselatar
el primer afio, debido a los ingresos por ventas delinformacion solicitada de los alumnos ante su whida
producto. académica.

Al finalizar el cuarto periodo, los egresos serfn e
24% de los ingresos; siendo este porcentaje, anferi
teniendo un flujo, que cubre el doble deolienido en
el primer afio, debido a los ingresos por ventas del7, Recomendaciones
producto.

Se puede disefiar una opcion en el sistema para

En el quinto afio de actividades, los ingresos, administrar los permisos que se le asignen a los
superan significativamente a los egresos; sient® €s diferentes roles de usuarios, de esta manera selavi
el 10%, porcentaje inferior en los 5 afios, dar@to®@  manipulacién de la informacién en la base de datos,

resultado, un flujo, cuatro veces mas que el segund g| sistema mostrara automaticamente las opciorles de

afio, incrementando de manera considerable losmeny a las que tiene acceso el perfil del usuar® g
ingresos de la empresa, debido a las ventas dejnicia sesion.

producto.
Flujo de Efectivo por afio 8. Referencias
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Figura 4. Flujo de Efectivo por Afio e 5
publicaciones afio 2009.

Podemos concluir que este proyecto es muy [4] G.Galio, Marketing para desarrolladores de
rentable, recuperando la inversion realizada per lo software, PDF, 2010.
socios, al afo y medio de actividades de la erapres

La tasa Interna de Retorno (TIR) es del 66%, si la
compafiia lleva a cabo este proyecto de inversion
incrementard su riqueza en $ 20.347,42 valor
calculado con una tasa de costo de capital del,uA%
incremento en el Capital de la Empresa nada
despreciable, considerando que la tasa resultaste,
superior a la tasa esperada por los socios, @6l 50

6. Conclusiones

La elaboracion de este proyecto representa una | Sc. Gustavo Galio Molina

mejora significativa en la calidad del control solps Director de Proyecto
programas de estudios del docente y su nivel de
cumplimiento al término del ciclo lectivo; el sista Fecha: Enero 25/2011

proyecta una imagen de transparencia en sus oggione
ademas de un fuerte compromiso con el docente y los
estudiantes.
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