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Resumen

Las instituciones son las restricciones creadas por el hombre para dar forma a la interacciéon humana. Se puede
destacar, entre las instituciones, a las leyes, los reglamentos, la costumbre y los acuerdos entre particulares. La
importancia de las instituciones como determinante del crecimiento econémico ha sido abordada previamente en
distintos documentos. Sin embargo, no existen estudios que modelen su comportamiento en los paises latinoamericanos,
en los ultimos afios. Este trabajo tiene como finalidad determinar si las instituciones de Latinoamérica afectaron el
crecimiento econdmico de esta regién, durante el periodo 1995 — 2010. Como base, se considero el modelo de Mankiw,
Romer y Weil pero de manera ampliada, no solo tomando en cuenta la inversion en capital fisico y en capital humano
como Unicos determinantes del crecimiento econdmico, sino incluyendo a las instituciones como un factor adicional.
Los resultados de las regresiones validaron la hipétesis planteada. Entre 1995 — 2010, las instituciones fueron un
factor determinante que afect6 de manera directa al crecimiento econdmico de América Latina.

Palabras Claves: América Latina, Crecimiento Economico, Instituciones, Inversion, Organizaciones.

Abstract

Institutions are the humanly devised constraints that structure human interaction. Among the leading institutions, we
find: laws, regulations, customs and agreements. The value of institutions as determinants of economic growth has been
studied previously in different papers. However, in recent years there have not been studies that shape its behavior in
Latin American countries. The goal of this paper is to determine if Latin American institutions influenced the economic
growth of the region, between 1995 and 2010. As a base model it has been considered the one proposed by Mankiw,
Romer and Weil, but in an extended form, not only taking into account investment in fixed and human capital as the
only determinants of economic growth, but also including institutions as another factor. The results of the regressions
validated the hypothesis. Between 1995 and 2010, the institutions were a determinant factor that influenced directly
economic growth in Latin America.

Keywords: Latin America, Economic Growth, Institutions, Investment, Organizations.

1. Introduccién crecimiento econdémico en comparacion con Estados
Unidos y la Unién Europea.
El crecimiento econémico ha sido y es un tema de El objetivo central de analizar las discrepancias de

importancia en la ciencia econdmica puesto que los niveles de renta en América Latina, es determinar

constituye una primera aproximacion cuantificable del ~ Si la calidad de las instituciones influye en el nivel de
bienestar de la sociedad. crecimiento economico.

La teoria neoclésica indica que en un contexto de En los Ultimos afios, se han realizado estudios
competencia perfecta, no hay razon para la existencia ~ sobre la relacion de causalidad entre las instituciones

de instituciones, sin embargo, la Nueva Teoria Y €l crecimiento econdmico. El primer enfoque sefiala
Institucional considera que las fallas de mercado que las instituciones determinan de manera directa el

hacen necesaria su creacion e intervencion. crecimiento econémico, el segundo, afirma que es el
De acuerdo a cifras del Banco Mundial y crecimiento econdmico el que determina la calidad de

Latinobarémetro, América Latina se caracteriza por las instituciones. Dada la presencia de endogeneidad,
bajos niveles de cumplimiento de la ley, poca Se utilizan variables instrumentales y minimos

confianza en las organizaciones y bajas tasas de cuadrados en dos etapas para comprobar la hipotesis
planteada.
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2. La teoria neoclésica y la nueva teoria
institucional

El enfoque clasico atribuye el crecimiento de la
economia a la acumulacion de factores de produccion:
mientras mayor sea la cantidad de factores que posee
una nacién, mayor sera su nivel de produccion (Smith,
1776). Para los economistas clasicos, el crecimiento
estaba limitado por la disponibilidad de los factores
cuyos rendimientos eran considerados decrecientes, de
esta manera, una vez agotados los recursos, la
economia llegaria a un estado estacionario més alla
del cual no existirian mejoras en la calidad de vida de
los individuos (Solow, 1956).

El andlisis de los factores institucionales no
aparece solamente en las nuevas teorias econémicas
sino que se remonta a los estudios de Adam Smith
(1776) y John S. Mill (1848) quienes argumentaron
que las “reglas” impuestas por organismos
reguladores influyen sobre los resultados sociales
finales de la economia y sobre la consecucion del bien
coman.

Desde la perspectiva de la Nueva Economia
Institucional, la realidad econdmica esté caracterizada
por costos de transaccion positivos y mercados con
informacion asimétrica en los cuales las instituciones
desempefian un papel importante (Coase, 1960). La
economia institucional actla especificamente en un
marco de competencia imperfecta y se caracteriza por
analizar el rol de la estructura y funcionamiento de las
instituciones en el crecimiento econémico.

2.1. Las instituciones

Para North (1990), las instituciones son las reglas
a las que estan sujetos los individuos cuando
interactlian entre si y son importantes porque modelan
su comportamiento, restringen el oportunismo y son el
fundamento determinante del desempefio econdmico
en el largo plazo. Pueden ser:

e Formales: son creadas por el hombre de acuerdo
a las necesidades de interaccion y al nivel de
desarrollo del entorno. Ejemplo: constitucion,
leyes, etc.

e Informales: no tienen definiciones exactas y su
fundamento, mas que papeles escritos, son la
costumbre, tradiciones y creencias de la
sociedad.

Para el Foro Econdémico Mundial, las instituciones
son un pilar basico en la organizacion de la sociedad y
estdn  determinadas por marcos legales vy
administrativos dentro de los cuales los individuos, las
empresas y el gobierno interactian para alcanzar un
mayor nivel de bienestar.

Alonso (2007), considera que las instituciones son
importantes siempre y cuando sean eficaces y por
eficacia se entiende tanto su eficiencia (capacidad
para minimizar los costos de transaccion) como su
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credibilidad (capacidad para establecer incentivos que
modelen la conducta de los individuos).

2.2. Instituciones y Organizaciones

Ambos conceptos estan relacionados pero son
diferentes. North  (1990) explica que las
organizaciones (jugadores) se crean o desarrollan a
partir de un marco institucional especifico (reglas del
juego), es decir, las organizaciones son realidades
concretas que tienen a su disposicion recursos
necesarios para la consecucion de los objetivos
planteados por los marcos regulatorios. Las
instituciones determinan la creacién de organizaciones
y, al mismo tiempo, las organizaciones afectan la
evolucién de las instituciones.

3. Entorno institucional y econémico de
Ameérica Latina

Para establecer el nivel de la calidad de las
instituciones en América Latina (LA), se tomé como
referencia a las economias de Estados Unidos (USA)
y la Unién Europea (UE) por la solidez de sus
instituciones y sus altos niveles de cumplimiento de la
ley.

Los paises analizados fueron: Argentina, Bolivia,
Brasil, Chile, Colombia, Costa Rica, Ecuador, El
Salvador, Guatemala, Honduras, México, Nicaragua,
Panam4, Paraguay, Per(, Republica Dominicana,
Uruguay y Venezuela.

3.1. Entorno institucional

3.1.1. Cumplimiento de la Ley. Durante el
periodo 1996-2010, los niveles de cumplimiento de la
ley en Estados Unidos y la Unién Europea fueron
bastante altos, sus valores se encontraron alrededor
del 80% y 70% respectivamente, lo que puede
significar que la ley se cumplié en la mayoria de los
casos. En América Latina, la ley se cumpli6 muy
poco, alcanzando 41% de cumplimiento. Obsérvese la
Figura 1.
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Figura 1. Nivel de cumplimiento de la Ley, 1996-2010
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3.1.2. Instituciones y Competitividad. Segun los
Reportes de Competitividad Global, la calidad de las
instituciones disminuyé en el periodo 2001-2010 en
la mayoria de paises del mundo.

Particularmente, del 2009 al 2010, la puntuacién
promedio de América Latina en el componente
Instituciones, aumenté en 1,46% aunque el nivel
alcanzado fue todavia inferior al de las economias de
Estados Unidos y la Union Europa.

Se destacaron paises como Chile, Uruguay, Costa
Rica, Panama y Brasil por obtener puntuaciones sobre
el promedio mientras que paises como Venezuela,
Bolivia, Paraguay, Argentina y Ecuador obtuvieron
puntuaciones bajo el promedio. Obsérvese la Figura 2.
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Figura 2. Puntuacion promedio en el componente
Instituciones 2001-2010

3.1.3. Confianza en las QOrganizaciones.
Corresponde al porcentaje del total de encuestados por
Latinobarémetro, en cada pais, cada afio, que dijeron
que confian mucho o algo en cada una de las
organizaciones que se analizaron.

Con fines metodologicos, y debido a la falta de
informacion, se construyé esta variable como un
promedio simple de la confianza en las siguientes
organizaciones formales: Gobierno, Partidos Politicos,
Poder judicial, Policia y Television, que son las méas
representativas para la region. Obsérvese la Figura 3.
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Figura 3. Confianza promedio en organizaciones
formales, Latinoamérica 1995-2010
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3.2. Entorno econémico

3.2.1. PIB per capita (PPP, ddlares 2005). En el
periodo 1995 — 2010, el promedio del PIB per cépita
en Latinoamérica fue de 7,143.74 USD.

Republica Dominicana, Chile, Nicaragua y Costa
Rica tuvieron un PIB per céapita promedio superior al
de Latinoamérica. Por otro lado, El Salvador, Brasil,
Bolivia, Ecuador, Colombia, Honduras y Guatemala
tuvieron un PIB per cépita promedio inferior al de la
region. Obsérvese la Figura 4.
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Figura 4. Evolucién del PIB per capita PPP (délares
2005), Latinoamérica 1995-2010

3.2.2. Formacion Bruta de Capital Fijo/PIB. El
promedio de la Formacién Bruta de Capital Fijo como
porcentaje del PIB de Latinoamérica fue de 19.75%,
el de Estados Unidos, 18.36% y el de la Unibn
Europea, 21.85%.

En el periodo analizado, existi6 muy poca
diferencia en el valor de la Inversion en capital fisico
realizada en los tres territorios.
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Figura 5. Inversién en capital fisico como % del PIB,
1995-2010

3.2.3. Tasa de Enrolamiento Secundario Neta.
Entre 1995 — 2000, el 50% de los latinoamericanos en
edad de cursar estudios de nivel secundario, se
encontraban cursandolos. En el periodo 2001 — 2005
la cifra aument6 al 56% y en el periodo 2006 — 2010
el valor aument6 atn mas, llegando al 65%.
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La tasa neta de enrolamiento secundaria tanto para
Estados Unidos como para la Unién Europea fue, en
promedio, 90% a lo largo del periodo analizado.
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Figura 6. Tasa neta de enrolamiento secundario,
1995-2010

3.2.3. Desigualdad en la distribucion de la
renta. Alonso (2007), consider6 que la desigualdad en
la distribucién de la renta influye sobre los niveles de
eficiencia y credibilidad de las instituciones y éstas
determinan finalmente los resultados econdmicos y
los cambios sociales de los paises implicados.

Se establecio el supuesto de que el nivel de
desigualdad no necesariamente influye en el
crecimiento econémico: la brecha entre ricos y pobres
puede mantenerse invariable en el tiempo, sin
embargo, el PIB per cépita puede crecer a tasas
elevadas y sostenidas.

En el periodo 1995 — 2010, el promedio del
coeficiente Gini de la Union Europea fue de 32% y de
Latinoamérica, 52%. De acuerdo a estas cifras, la
riqueza se encuentra mejor distribuida en los paises
europeos que en Latinoamérica (No se obtuvieron
datos para Estados Unidos). Obsérvese la Figura 7.
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Figura 7. Coeficiente Gini, 1995-2010

3.2.4. Precio del barril del petréleo. El precio
internacional del barril de petréleo, es una variable
ex0gena a la mayoria de economias latinoamericanas.
El promedio de esta variable entre los afios 1995 y
2010, fue de 42.89 USD. Obsérvese la Figura 8.
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Figura 8. . Precio del barril del petréleo, 1995-2010
4. Metodologia de estimacion

4.1. Datos de panel

Las observaciones analizadas corresponden a un
panel de datos conformado por dieciocho paises
latinoamericanos observados durante dieciséis afios.
Este panel de datos no es balanceado, es decir, no
existen datos para ciertas variables o afios. Debido a la
posibilidad de endogeneidad, se utilizaron dos
variables instrumentales y minimos cuadrados en dos
etapas para estimar el siguiente sistema de ecuaciones;

sk; ) sh;
+ Bsln (—) + oy
ni+g+ds 33 ni+g+ds i

(2) CI, = Bo; + B4Giniy, + BsPrecio del barril Petrbleo, + v,

DY =ai+ BiCli + b2 ln(

La ecuacidn (1) muestra cdmo la renta per capita
depende de la calidad de las instituciones y de la
inversion en capital fisico y capital humano. Esta
ecuacion se deriva del estudio de Fabro (2005) que
considerd que algunos paises son mas eficientes que
otros  dependiendo de sus  caracteristicas
institucionales y culturales para lo cual introdujo en el
modelo de MRW un factor de eficiencia E; =
¢(CI, )Y diferente para cada pais.

La ecuacién (2) explica como el coeficiente Gini y
el precio del barril de petréleo determinan la calidad
de las instituciones de un pais.

Las variables del modelo se resumen en la Tabla 1.

Tabla 1. Variables del Modelo
Variables del Modelo Variable Proxy
Renta per cépita PIB per cépita PPP real

(afio base 2005)

Capital Fisico FBKF/PIB
Capital Humano Tasa de Enrolamiento
Secundario

Confianza en las
Organizaciones
Coeficiente de Gini
Precio del barril de
Petréleo

Calidad de las
Instituciones

Nivel de Desigualdad
Precio de un
commodity
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4.2. Minimos cuadrados en dos etapas (MC2E)

Para estimar las ecuaciones (1) y (2) se utiliz6
MC2E. En la primera etapa, se estimo la ecuacion (2)
mientras que en la segunda, se estimo la ecuacion (1)
utilizando el resultado de la regresion de la primera
etapa. Ambas regresiones se estimaron tanto por
Efectos Fijos como por Efectos Aleatorios. Antes de
realizar las regresiones, se analizé la posibilidad de
existencia de heteroscedasticidad o autocorrelacion.

Consideraciones sobre g y 8. Romer (1989),
realiz6 un amplio estudio de corte transversal para
varios paises y concluyd que la tasa de depreciacion
era de 3%, aproximadamente mientras que la tasa de
progreso tecnoldgico era aproximadamente 2%. Por
tanto, se asume que el término @tes igual a 5%
para todos los paises de la muestra.

5. Resultados

El test de Exogeneidad de Davidson-Mackinnon
fue significativo al 5% por lo que se rechaz6 la
hipotesis nula de que los estimadores MCO son
consistentes. Se confirmé la presencia de
endogeneidad.

5.1. MC2E: Regresién primera etapa

Debido a que el panel de datos no es balanceado,
la regresion se estimé con 180 observaciones. Como
resultado del test de Restricciones Sobreidentificadas,
no se rechazd la hipdtesis nula de que la estimacion
por Efectos Aleatorios es consistente. Los resultados
de la primera etapa se presentan en la Tabla 2.

Tabla 2. Resultados de la Regresién de Primera
Etapa. Efectos Aleatorios, Errores Robustos

Variable Independiente Coeficiente
Constante 0.3847
(0.000)
Coeficiente Gini -0.2517
(0.077)
Precio del barril de Petroleo 0.0014
(0.000)

Entre paréntesis, los p-value

El coeficiente Gini tiene una relacién inversa con
la calidad de las instituciones: ante un incremento del
nivel de desigualdad, disminuye el nivel de
institucionalidad de un pais.

El coeficiente del precio del barril de petréleo es
positivo, pero de baja magnitud: ante un incremento
de su precio, el nivel de institucionalidad aumenta
pero en una proporcion baja.
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5.2. MC2E: Regresién segunda etapa

La regresion de la segunda etapa, se estimé con
107 observaciones. La prueba de Restricciones
Sobreidentificadas, rechaz6 la hipotesis nula de que la
estimacion por Efectos Aleatorios es consistente por
tanto, se utilizd Efectos Fijos. Los resultados de la
segunda etapa se presentan en la Tabla 3.

Tabla 3. Resultados de la Regresién de Segunda
Etapa. Efectos Fijos, Errores Robustos

Variable Independiente Coeficiente
Constante 8.6947
(0.00)
In(sk;) —In(n, + g + 6) 0.1809
(0.00)
In(shy) —In(n, + g + 6) 0.2173
(0.19)
In(CI;;) 0.5015
(0.00)

Entre paréntesis, los p-value

Ante un incremento de la inversidn en capital fisico
0 humano, el nivel crecimiento econdmico, aumenta.
Estos resultados son consistente con la teoria de
Solow (1956) y el modelo de MRW (1992), por tanto,
si los paises latinoamericanos invierten en maquinaria,
equipos y educacion, la productividad de los factores
puede aumentar elevando la tasa de crecimiento
econdmico.

La variable proxy del capital humano no resulto
significativa en el desarrollo del modelo, lo que se
atribuye a la poca cantidad de datos de la variable
Tasa de Matriculacion Secundaria Neta.

Existe una relacion directa entre la calidad de las
instituciones y el crecimiento econdémico lo que es
consistente con el marco institucional planteado por
North (1990), quien afirma que las instituciones son
un determinante fundamental del crecimiento a largo
plazo de las economias.

La variable de institucionalidad empleada resulté
significativa en este modelo que considera Unicamente
paises latinoamericanos, por tanto, se puede inferir
que es pertinente incluir medidas de institucionalidad
al momento de modelar el crecimiento econémico en
estos paises.

6. Conclusiones

1. El modelo desarrollado por Fabro (2005), que
introduce a las instituciones como un factor
determinante del crecimiento  econdmico,
aplicado Gnicamente a los paises
latinoamericanos, dio los resultados esperados.
La hipdtesis planteada, no se rechaza.

2. Si se considera el capital humano en la funcion
de produccién, es facilmente apreciable que un
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pais que invierte en la formacion y capacitacion
de su mano de obra a través de educacion, tendra
en el largo plazo un crecimiento econémico
mayor que aquel que no cuida del nivel de
formacion profesional de su poblacién.

3. Un pais con instituciones sélidas, reglas claras,
respeto a la propiedad privada, donde existe
confianza en las organizaciones, que no se ve
aquejado por la corrupcion y donde se cumple la
ley, presenta un ambiente favorable al
emprendimiento sostenible, a la formacion de
empresas y al cumplimiento de contratos, que
finalmente permitirdn alcanzar o superar sus
expectativas de crecimiento econémico.

4. En Ameérica Latina, las instituciones no son
eficientes y su credibilidad es baja porque no han
logrado reducir visiblemente los costos de
transaccion: pese a la existencia de marcos
regulatorios formales, los individuos no esperan
que estas reglas se cumplan.

5. La medida de la calidad institucional basada en
la percepcidn de los individuos, permite concluir
que las decisiones tomadas por las principales
organizaciones de América Latina influyen de
manera directa en el crecimiento econdmico:
mientras mayor sea la transparencia con la que
desarrollen sus actividades y cumplan con el
objetivo para el cual fueron creadas, menores
seran los costos de transaccion lo que incentivara
la inversién, y, finalmente, el crecimiento
econémico.
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