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FORMACION INTEGRAL DEL FUTBOLISTA “MEGATEAM CLUB” 
 
MEGATEAM CLUB estará localizado en el sector vía Chongón de la ciudad de 
Guayaquil. 
El club está dedicado a la formación integral del futbolista desde los 6 a 14 años de 
edad, los estudiantes recibirán una capacitación programada considerando la edad y el 
desarrollo físico, técnico, psicológico y complementado con nutrición y educación. 
 
El negocio consiste en cobrar una cuota de 20 dólares/mes por alumno y el mayor 
ingreso proviene de la venta de los pases de jugadores formados en el club cuyo ingreso 
neto inicial por pase de cada jugador es USD. 30.000 a partir del año 2004. También se 
organizan cursos vacacionales a un costo de 40 dólares por tres meses. 
 
El club alcanza una cobertura nacional seleccionando jugadores a través de todo el país, 
quienes ingresan al club en calidad de becados.  
 
La inversión total es USD 190.000 lo que equivale a 19000 acciones de 10 
dólares/acción. Los fundadores del proyecto tendrán 15.8% o 3000 acciones del número 
total  de acciones emitidas y el resto de capital será aporte de los nuevos accionistas.  
 
El grupo gestor del proyecto está conformado por los ingenieros y Magíster en 
Administración de Empresas Euder Jumbo Hidalgo, Carlos Matamoros Carriel y 
Gustavo Giler Cabal. La administración de la academia estará bajo la responsabilidad de 
los tres profesionales quienes no tienen sueldo y los beneficios serán  de acuerdo a las 
utilidades netas del club  y común  acuerdo con todos los accionistas.  
 
Para el escenario esperado la tasa interna de retorno a 10 años es de 41.03%. El valor 
presente neto, al 15% de tasa de descuento es 639.182 dólares. El periodo de pago es de 
7 años. El punto de equilibrio económico es 15 pases de jugadores vendidos que se los 
alcanza en el año 7mo. 


