Importacion de Materiales Eléctricos para

la Construccion de Redes de Transmision
en Guayaquil

INTEGRANTES:
Cristhian Arévalo Avecillas
Daniel Cardenas Saenz
Roxana Sanabria Guillin

2010




Distribucion Fisica del Sector
Eléctrico Ecuatoriano

* Pasto

GALAPAGOS

Tpiates COLOMBIA

I=piela

S Lx 4 CONELEC:En€ro-2003
v SIMBOLOGIA

S
a
By
O
a*
o
o
O
O

- SUBESTMNCICN
LT CEMTRAL TERMICA
- CEMNTRAL HEDHRALRLICA,

LINEA DE TRANSMISTON 230 kv |
LINEA DE TRANSMISION 230 kv OPERA A 138 KW
LIMEA DE TRAMSMISIOM 133 kKW |
e LINES DE TRANSMISTON 136 K OPERA A &9 kKW
—_TNEA DE SUBTRAMSMISTOMN 69 kKW

FUENTE: Informacion CONELEC



—!

Empresas Generadoras de Energia Eléctrica
en el Ecuador

Al Concluir su periodo, el 31 de marzo de 1999, el INECEL
se transformao en las siguientes 6 empresas de generacion y
una de transmision:

Hidropaute S.A.
Hidroagoyan S.A.
Hidropucara S.A.
Termoesmeraldas S.A.
Termopichincha S.A;
Electroguayas S.A.

Empresa Nacional de Transmision Eléctrica:
TRANSELECTRIC S.A.
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Composicion del Consumo Anual de Enerqgia

por Sectores
COMPOSICION DEL CONSUMO ANUAL DE ENERGIA POR SECTORES
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Proyeccion del Consumo de Energia Eléctrica
Nacional (2010-2020)
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L_istado de Materiales Eléectricos
|mportados

AISLADORES CONDUCTORES

PIN 55-4 TW-CU #12
PIN 56-2 TW-CU #14
PIN 55-5 TW-CU #10
PIN 56-1 TW-CU #2
SUSPENSION 52-1 TW-CU #4

TW-CU #6
RETENIDA 54-2

TW-CU #8
ROLLO 53-2

TW-CU #1/0

TW-CU #2/0

BREAKERS TW-CU #3/0

1*30 120V SIMPLE

CONCENTRICO 2*6 mm2

2*30 220V SIMPLE

CONCENTRICO 2*8 mm2

2*50A 220V SIMPLE

PREENSMBLADO 2*35

2*100A 220V SIMPLE

PREENSMBLADO 2*50

1*30 120V TRIFASICO

AL ACSR No 2

2*30 220V TRIFASICO

AL ACSR No 4

2*50A 220V TRIFASICO

AL ACSR No 1/0

2*100A 220V TRIFASICO

ASC No 2

FUENTE: Los Autores
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L_istado de Materiales Eléectricos

|mportados

CABLE
GRAPAS TERMINALES
TENSOR 3/8"
ACSR No 2 1/0
TENSOR 1/2"
ACSR No 2 2/0
DESNUDO CU #6
DESNUDO CU #8 ACSR No 3/0 - 4/0
TIRAFUSIBLE
TRANSFORMADORES
TIRAFUSIBLES 100 A
TIRAFUSIBLES 402 SKVA
TIRAFUSIBLE 12
TIRAFUSIBLE 52 10KVA
TIRAFUSIBLE 82
= : 15KVA
TIRAFUSIBLE 102
TIRAFUSIBLE 32 25KVA

FUENTE: Los Autores
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OBJETIVO DE LA INVESTIGACION

Establecer cual ve a ser el Mercado de Distribucion de
Materiales Eléctricos para determinar las necesidades de
cuales van a ser los productos eléctricos de primera necesidad
para realizar el proceso de importacion y la posterior
satisfaccion de los clientes potenciales, ya sean clientes del
Mercado de Industrial y Comercial.-
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MERCADO POTENCIAL
COMERCIANTES

Los Comerciantes de Materiales Electricos seran parte de
nuestro mercado potencial por el hecho que los encuestados
que representan un 83,58% de la muestra, que adquieren

materiales eléctricos importados

Adquisicion de materiales eléctricos
Importados
Sl NO TOTAL
Numero de Comerciantes 56 24 80
Porcentajes 83,58% 16,42% 100,00%

FUENTE: Los Autores
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MERCADO POTENCIAL
COMERCIANTES

Analisis de la forma de Adquisicion

FUENTE: Los Autores



PRINCIPALES PRODUCTOS PARA LA
IMPORTACION CON RESPECTO A LOS

COMERCIANTES

O Segun el analisis que se establecio por medio de las encuestas
que el producto con mas preferencia en el ambito de los
Suministros Electricos, son las varillas con un 18% de
aceptacion, seguida por los Cables de Baja Tension y los
Tomacorrientes con 16% y 15% respectivamente.

B Bombillos

W Cable de baja tension
m Canaletas

W Varillas

W Abrazaderas

| Fusibles

B Tomacorriente

W Terminales

FUENTE: Los Autores
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MERCADO POTENCIAL
INGENIEROS

O Los ingenieros eléctricos seran parte de nuestro
mercado potencial, por el hecho que los encuestados
arrojaron que el 73% de la muestra que adquieren

materiales importados

Adguisiciéon de Materiales Eléctricos
Importados
SI NO TOTAL
. : 194 73 267
Numero de Ingenieros
Porcentajes 72.66% 27.34% 100,00%

FUENTE: Los Autores



MERCADO POTENCIAL
INGENIEROS

Importacion de Materiales Eléctricos de
Ingenieros

zmc
73%

FUENTE: Los Autores
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PRINCIPALES PRODUCTOS PARA LA
IMPORTACION CON RESPECTO A LOS
INGENIEROS
0 Las encuestas dieron como resultado un porcentaje por cada

linea de materiales. En primer lugar con mayor preferencia se
encuentran los aisladores con un 17%, los transformadores

con un 16%, los tira fusibles con un 15%.

Productos importados

(o)
15% 8% 10%
9%

17%

13% 12%

O Magneto Termicos B Tablero O Transformadores

O Grapas B Balastros O Aisladores

B Conectores O Tira Fusibles

FUENTE: Los Autores
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MERCADO POTENCIAL

0 Se ha desarrollado por medio del analisis de las encuestas,
que por parte de los comerciantes la demanda actual de
productos son de mayoria importados con un 83.58% y por
parte de los ingenieros es de 72.66% Yy el restante de ambos
sectores son las personas que estan dispuesta adquirir

materiales eléctricos no importados es decir nacionales.
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MERCADO POTENCIAL

Comerciantes Ingenieros
Namero de Encuestados 56 194
Porcentaje 22% 78%

Distribucién del Mercado Potencial de
Ingenieros y Comerciantes

22%

O Comerciantes

B Ingenieros

78%

FUENTE: Los Autores
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Mision y Vision

Brindar un Servicio Personalizado y de Excelencia, en la
comercializacion de Materiales Eléctricos, con el fin de satisfacer
las necesidades Yy requerimientos de nuestros clientes,
garantizando la calidad de nuestros materiales a Precios
Competitivos, obteniendo una rentabilidad que permita la
continuidad de las operaciones, el crecimiento de la Distribuidora,
la estabilidad y el bienestar de todos los recursos humanos que
Integran la Organizacion.
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Mision y Vision

0o Ser lideres en la distribucion de material y equipo
eléctrico en el mercado guayaquileno, utilizando Ia
experiencia de una correcta importacion, para garantizar
a los clientes lo mejor en cuanto a precios, calidad vy
servicio.



Ubicacion

La Ubicacion del local a futuro corresponde a la via Daule. Este sector
mencionado se ha pondero de esta manera, por la apreciacion que tiene el
lugar, por el hecho que se encuentra en una zona muy conocida, facil
reconocimiento y su logistica.

Sectort Sector2 Sectord

Via a Via a Norte de

Lugaricaracteristicas | Ponderaciones | Daule | Samborondon | Guayaquil
Ubicacion 20% < 2 5

Costo mas

Beneficioso 30% < 3 2
Logistica 40% 5 3 1
Ambiente 10% 2 < <

Total 15 12 12

FUENTE: Los Autores
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INVERSION INICIAL
» Costo total

Descripcion (USD)
Construccion de la obra civil $9.720,00
Adecuacion oficina de gerencia y recepcion $1.813,00
Adecuacion oficina del personal $5.516 00
Adecuacion bodega . Patio y mantenimiento $97 178,00
Gastos de constitucion $ 298,00
Total Inversion Inicial $ 114.525,00

FUENTE: Los Autores



Necesidades de Capital y Plan de Financiamiento

Necesidades de Capital usD Plan de Financiamiento usD
ACTIVOS PASIVO
Capital de trabajo $ 641.399 49 | Préstam o Bancario $100.000,00

Préstam o Bancario $ 79626 49
Activo Fijo $104.209,00 | Préstam o Bancario $100.000,00
Obra Civl 9720 | Concesionario 76000
Activo Diferido 298

PATRIMONIO

CAPITAL $ 400.000,00
Total $ 755.626.49 | Total $ 755.626,49

FUENTE: Los Autores
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COSTOS

o Costos Variables Anuales $ 575.615,52

COSTOS FIJOS

DESCRIPCION | Total Mensual Unit.  Total Anual Unit.

Alguiler $1.700 $ 20.401
Salarios $ 5290 $ 73360
Luz/ Agua $ 400 $ 4800
Teléfono §80 $ 960
Gasolina $ 300 $ 3.600
Aranceles $11.721 $ 89.600
Otros $150 $1.800
Total Gastos Operacionales Anuales $ 14.351 $121.161

FUENTE: Los Autores
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INGRESOS

O Total Ingresos Anuales $ 1.144.334,10



CAPITAL DE TRABAJO

FLLLO DE FRIMER 4NO 1
DESCRIFGION
0 | 2 3 4 5 § 7 8 9 0 i 2
Yotz $0  $95.m $05361  $95361  $95561  $556 $95m1 $95H1 $95.36 $o5361  $85361  $95361  $95%
By remos
GosbaVarable | $247808  $27T08 $0 $0 $0 $0  $287308 $0 $0 $0 $0 $0 $0
Goaba Fios $30573 $30.573 $114m  $11480 1149 $i14m  $803 S48 $i4m $11.099  $114m  $1.499  $11500
Bluler $1.700 $1.700 $1700  $4700  $4700 ST 470 $4M0  $1.70 $1700  $1700  $1700  $1.704
Persoral $5.200 $5.290 $5200  $5200  $520  $5200  $AM0 50 $520 $520  $5200  $5200  $50
Electicidadifgia $400 $400 $400 $400 $400 $ 400 $400 $400 $400 $400 $400 $400 $400
Teléfono $80 $30 $a $30 $80 $4 $40 $80 $40 $40 $4 $80 $40
Gasolira $300 $300 $300 $300 $300 $30 $300 $300 $300 $300 $30 $300 $300
fra: des $60074  $69.074 $0 $0 $0 $0  $6a074 $0 $0 $0 $0 $0 $0
Otros $150 $150 $150 $150 $150 $150 $150 $150 $150 $150 $150 $150 $150
G Vertasy Pub | $1800 $1.800 $1800  $1800  $4800  $180  $1800  $1800  $1.80 $1600 $1800  $1800  $1.800
fin?o.ﬁm J $636 $636 $6% $636 $636 $635 $636 $636 $6% $636 $635 $636 $636
G. Martenimient | $1142 $1.442 $142 S S S S S $i4e $142  $1de S i
Toalegeaos | $365.380  $A0 $11.4M $11490  $11.490  $i14®  $363330  $11.49  $1.4m $11.09  $H4m  $1.400  $11.50]
Ineyeso mensud $0 $95.%1 $95361  $95361  $9531  $36  $95mI $95H1 $95.36 $05361  $®36  $®361  $95%
Egresomensud | $388.380  $38830 $114m  $11400  $11409  $i14m  $368380  $11.49  $H.4W $1149  $114m  $H49  $11500
Saldomensiel | $388.380  -$273.019 S8R $83862  $9352 $wsm $2Ta0ie $83m2 $MSR $93862  $mSR  $%62  $836H
Saldoacumade | $388.380  -$BM O $STST  $4ETS  -$HOSIZ  -$20508  $5TAM0  $4SH06  $412M $XTHI S350 $1M656  $TAM5|
GAPAL DE
TRABLJO | $6¢1 300

FUENTE: Los Autores




Anos

0 1| 2 3 al 5| 3 7 8| 9| 10
entas 1144333 10 114433310 114333410 114433310 114433310 114433410 114433310 114433310 114433410 114433310
Total Ingresos 114433310 114433310 114433410 113433310 114433310 114433310 114333310 114433310 113433310 114333310
Costos varables 57561552 57561552 57561552 57561552 57561552 57561552 57561552 57561552 57561552 57561552
Costos Fijos
lquikr 2040100  20401,00 20401,00 2040100 2040100 20401,00 20401,00 2040100  20401,00  20401,00
personal 7336000 73360,00 73360,00 7336000 7336000 7336000 73360,00 7336000 73360,00 7 3360,00
Ekctrc dad/ 2g1@ 420000  4200,00 430000 430000 430000  4300,00 480000 430000  4300,00  4300,00
TeEfono 960,00 960,00 960,00 960,00 960,00 960,00 960,00 960,00 960,00 960,00
Gasolina 360000 3600,00 3600,00 360000  3600,00 3600,00  3600,00 360000 3600,00 3600,00
sramceles 138147 72 13814772 13814772 13814772 1314772 13814772 1314772 13214772 13814772 13814772
Otros 120000  1800,00  1800,00 130000 180000 180000  1800,00 130000  1800,00  1800,00
G. ventas y Pub 2160000  21600,00 2160000 2160000 2160000 2160000 2160000 2160000 21600,00 21600,00
. ofkimy Lim 6907 06 907,08 907,06 690708 6907 06 8907 ,08 6907.06  69070€ 6907, 08 6007 08
G. Mantznimento 13707,24 13707,24 13707,24 13707,24 13707,24 13707,24 13707,24 13707,24 13707,24 13707,24
Total egresos 260692 56 S60G9S 56 S6089356 S60G9356 S60C9SS56 S60G9356 06089856 S6069856 S60GISS6 26089256
=) UAN 23MB54 ©BNUBS4 2 MBS 28NBSS54 2MIS54 28MB54 28343554 2833554 ©BMUBS54 2 NS5
-} DeprRc AN 269950 2069950 2069950 2059950 2059950 2059950 2059950 2059950 2059950 2059950
-} Inte reses 4267518 4024337 3751974 3446028 305276 2722626 2294059 1313063 1276467 6743,60
{=) UAI 22016036 22259267 22531629 22336675 23178327 235600,77 23989545 23460541 50071, 5609244
-} Impuesto 1 2% 3302413 3338890 33797,43 3425501 76749 353147 3598432 367043 3751070 3841387
Part. Emp. 25% 5504021 5564817 5632007 5709169 5794582 5890244 5997386 6117385  62517.83 6402311
(=) Utilidad neta 13200651 133555,60 13518978 13702005 13906996 14136586 143937, 14681725 150042382 15365546
(+] DeprRciacn 20590 50 2059950 2059950 2059950 2069950 2059950 2050950 2069950 2059950 2059950
-ilvesen 11145 25 00y
Peemphzos var. 0,00 0,00 0,00 000 7600000 0,00 0,00 000 0,00 7 6000,00
valorde Sakam. 0,00 0,00 0,00 000 1520000 0,00 0,00 000 0,00 15200,00
{+} Prastamo 562649
(-} Ao tizacion 2026506 2269689 2542051 2247098 388749 3571399 3900067 4479963 5017559  S6196,66
capitalde trabajp | (641399 49; 631399 49
valorde desecho 10450.70
Fujodz caja (400292001 13243094 131458,21 13036876 12914358 6698197 126251,37 12453710 12261711 12046673 709106,49
WACC 15 21%
an’ | 53505095
L 32pa% FUENTE: Los Autores




PAY B ACK
Periodo en Saldo Flujo de Rentabilidad
{anos) Inversion caja Exigida
0 400297 9993 0 -400297 9933
1 -§ 400.298,00 $132.43094 - 267 867 06
2 - 267.867 06 $131.458,21 -$136.408 385
3 -$ 136.408,85 $130.368,76 -$6.04009
4 -$ 6.040,09 $129.148,58 $ 123.108,49
5 $123.108 49 $66.931 97 $190.038045
B $190.090 45 $126.251 37 $316.341 82
7 $ 316.341 82 $124537 10 $44087892
8 $ 440.878 92 $122617 11 $563.496 04
9 $ 563.496 04 $12046673 $68396277
10 $ 6683.962,77 $ 709108 49 $1.393.071,26

FUENTE: Los Autores




Analisis de los Escenarios

Escenario Pesimista

Este escenario refleja cual es la probabilidad de tener un VAN, menor a cero, es
decir un proyecto cuyos flujos no generen los ingresos suficientes que puedan cubrir
la inversion; esta probabilidad esta ubicada en 7.01%, con un nivel de confianza del
95%

VAN

500
450
400
350
300
250
200
150
100

T

0
$15.420 $51230 $100500 $238000 $420000 $600000

FUENTE: Los Autores
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Escenario Conservador

O Este es un escenario en el cual se establece un criterio, que el proyecto genere
flujos mayores a cero pero no mayor a $ 238.000,00, es decir flujos que cubran la
inversion, cuyos flujos no se lleven a la exageracion; esta probabilidad
conservadora esta ubicada en 75.45%, con un nivel de confianza del 95%

VAN

500
450
400
350
300
250
200
150
100 T T ——
50 - T ——
0 ‘ UL ‘

$15.420 $ 51230 $100500 $238000 $420000 $600000

FUENTE: Los Autores
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Escenario Optimista

O  Este escenario se establece, como el escenario mas exitoso, el cual representa la
probabilidad de alcanzar el flujo mas alto y de generar valores mayores a cero, el
cual esta ubicado en 92.99% de probabilidad con un nivel de confianza del 95%.

VAN

500
450
400
350
300
250
200
150
LT st 1| | [ [ 1L LI LTt e —————
) — S | (e ——

0 Jmml L
$15.420 $ 51230 $100500 $238000 $420000 $600000

FUENTE: Los Autores
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CONCLUSIONES

0 Por el analisis realizado de nuestro proyecto se ha
llegado a las siguientes conclusiones:

1. Con el estudio que se efectud a nivel de Guayaquil llegamos a la
conclusion que el proyecto va estar dirigido a un mercado
estratificado que son los Comerciantes e Ingenieros, lo que nos
ayudaria como empresarios a atender las necesidades basicas
de los clientes.

2. El proyecto muestra que es rentable al mediano plazo lo cual es
muy importante para nosotros y ademas de tener un nicho de
mercado muy importante como son los Comerciantes e
Ingenieros de la ciudad
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CONCLUSIONES

0 Los Estados Financieros son favorables para la
compaiia, ademas de que la solvencia del proyecto es
buena y que desde el lado contable brinda muchas
expectativas a la empresa. Como por ejemplo
podemos determinar que la TIR (32.04%), en nuestro
proyecto sera factible al corto plazo con un porcentaje
aceptable y con un crecimiento a largo plazo.
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RECOMENDACIONES

Efectuar alianzas estratégicas con compafias consolidadas a nivel internacional y
aprovechar los convenios internacionales de nuestro pais para comprar Suministros
Eléctricos

Efectuar una consolidacion de la empresa al mediano y largo plazo para lograr una
mayor segmentacion del mercado y de esta manera ir creciendo paulatinamente y poder
Ilegar a ser una empresa reconocida a nivel nacional e internacional.

Buscar una mayor variedad en nuestro producto, para fidelizar al cliente con nosotros y
siempre cumplir con sus expectativas y sus necesidades.

Es recomendable realizar una investigacion mas profunda especificamente del
comportamiento de los Comerciantes e Ingenieros y a los posibles cambios de sus
habitos de consumo para verificar la tendencia potencial a futuro de los Suministros
Eléectricos por parte de los clientes.-



