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Intercomunicador Angelcare
AC301

> Combina en un solo sistema un monitor de movimientos y uno de
sonido de alta calidad.

> Tlene un alcance de hasta 150 mts.

> Al detectar una falta de movimientos durante mas de 15 segundos
emite un sonido de alerta y tras 5 segundos sonara la unidad de los
padres.



Descripeion del Problema

El SMIS es |la cuarta causa principal de muerte en ninos de 1 mes a
1 ano de vida.

Es una de las enfermedades mas desconocidas de nuestros dias.

Embarazos multiples o bebes prematuros.

Madre abuso de sustancias durante el embarazo.



Justificacion

v. En el mercado nacional no existe un producto con las
caracteristicas necesarias para prevenir el SMIS.

v Por esta razon es importante dar a conocer a las madres de familia
la importancia que tiene la vida del bebe durante su primer afio de
nacido.



Metodoelogia

La metodologia a utilizar en este proyecto de inversion es la siguiente:

Se realizé un estudio de mercado cuyo propésito fue obtener resultados confiables acerca del nivel de aceptacion del producto
por parte de los consumidores donde nuestro target fue las madres de familia con nifios menores de un afo de edad.




Objetive General y Objetives

NN NN

ESpecificos

Disminuir el porcentaje de bebes muertos por causa del Sindrome
de Muerte Subita Infantil (SMIS).

Explicar en que consiste el Sindrome de Muerte Subita Infantil.
Escoger |la ubicacion estrategica del proyecto.
Hacer el estudio de mercado de nuestro producto.

Determinar la factibilidad financiera y social de sacar al mercado
local este producto.



Proceso de Importacion del
iIntercomunicador Angelcare AC301

Obtener RUC

Registrarse en la Aduana como Importador

™

Documentos necesarios para importar:

Factura comercial



Resultados de la Encuesta

Conocer el nivel adquisitivo de los posibles clientes.

Nivel de Ingresos
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Resultados de la Encuesta

Conocer el grupo de madres de familia que estarian
dispuestas a adquirir el producto.

Estado Civil

\
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Resultados de la Encuesta

Conocer a nuestros competidores indirectos y el precio de dichos
productos.
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Resultados de la Encuesta

Determinar el nUmero de madres que conocen de la existencia
de este sindrome.

¢ Sabe usted que es el sindrome de muerte
infantil subita?
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Resultados de la Encuesta

Conocer la disponibilidad de pago vy el target al cual va dirigido
nuestro producto.

¢,Qué precio pagaria usted por este

producto?
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Determinacion de la demanda
potencial

Se considero el porcentaje de personas de status socioeconomico medio — alto que
estarian dispuestos a comprar el producto al precio promedio calculado (2.75%), vy el
total de nifios nacidos vivos por sexo Yy tipo de asistencia en la ciudad de

Guayaquil, de acuerdo a la informacion proporcionada por el INEC (30.464 nifios).

Regiones, Total General

provincias,
cantonesy
parroquias

Nivel deingresos * ¢ Que precio pagaria usted por estedispositivo quele permitira no solo very
escuchar asu bebe, sino tambien controlar las pulsaciones respiratorias por minuto en su hijo menor
deun aflo? Marque solo unaopcion Crosstabulation

Count
¢ Que precio pagaria usted por este dispositivoquele
permitird no solo ver y escuchar a su bebe, sino tambien
controlar las pulsaciones respiratorias por minuto ensu hijo
menor de un afio? Marque solo una opcion
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Siendo nuestra demanda potencial 838 personas que comprarian el producto.



Determinacion de las
InvVersiones

INVERSION INICIAL GASTOS DE
CONSTITUCION ANO O |ANOS1-5

GASTOS DE
INSTALACION ANO O |ANOS1-5

$ 39.860,73
| $19760

El capital de trabajo necesario para la puesta en marcha del
negocio sera de $13,342.00.




Costos Variables

Costos de importacion proyectados

DETALLE COSTO

COSTO

$2.305,22| $19.312,11| $19.547,31 $19.785,27| $19.785,27| $19.785,27



Costos Variables

Costos de Consignacion

. Costo de
, Precio : % Costo de . -
Almacén . Precio total . .. : .. consignacion
de venta | Cantidad consignacién | consignacion unitario

$99.534,27



Costos Fijos

Dentro de los Costos
Fijos que se presentan en
el proyecto

mencionamos los
siguientes:

GASTO GASTO
DETALLE MENSUAL ANUAL

Sueldos administrativos:

Gastos de arriendo:

Gastos Generales:

$ 600,00
$ 600,00

$ 600,00
$ 500,00
$ 220,00

$ 30.240,00

$5.040,00

$2.100,00




Tasa de Descuento

Se calculo la tasa de descuento del proyecto a través del modelo
de valoracion de Activos de Capital CAPM . Para calcular esta tasa
se utilizo la siguiente ecuacion:

Siendo: SN
Rf = 1.75% Reemplazando los datos se obtiene
Beta = 1.32 un valor de 42.39%, el cual sera
Rm = 2.64% considerado como la TMAR de este

Rf pais = 39.47% proyecto.



TIR

Valor Actual Neto $-1.822,13
Tasa de Descuento

Flujo de Caja

Numero de periodos (afios)
FLUJO DE CAJA ANO 0 ANO 1 ANO 2 ANO 3 ANO 4 ANO 5

recio

antidad

ngresos

otal Ingresos
gresos

ostos de ventas

osto de consignacion producto
astos Administrativos

astos de servicios generales
astos de publicidad

astos de arriendo

astos de Intereses

astos de depreciacion

alor de mercado

alor de libros

astos de Amortizacion

otal Egresos ] -$ 176.095 -$ 176.842 -$ 177.524 -$ 176.212) -$ 178.116
tilidad antes de impuestos $ 22.974 $ 24.650 $ 26.42 $27.733 $ 25.829

tilidades de trabajadores
mpuestos

tilidad Neta | s14503  $15570  $16.7000  $17.539  $15.632
astos de depreciacion

alor en libros

astos de Amortizacion
nversion Inicial
nversion de Activos Fijos
nversion en Concesion de local
astos de constitucion

ampafia publicitaria inicial

ujo Caja -$ 39.86 $18.63 $19.700 $ 20.828 $20.81 $ 24.314

réstamo bancario
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apital de trabajo
ecuperacion capital de trabajo

lujo de caja neto -$33.27 $12.715 $13.084 $13.430 $20.81 $ 37.656



Analisis de Riesgo

Muestra los efectos que sobre el VAN
tiene una variacion en las variables:

* Precio
» Cantidad
» Costos Variables

Siendo los valores de las variables a utilizar en el analisis:

Variable Valor
Precio $ 237.62
Cantidad demandada 838

Costo de venta del producto | $ 130.00

Costo de consignacion del $ 118,81
producto




Analisis de Riesgo

SENSIBILIDAD PRECIO

$ 300.000,00
$ 200.000,00
$ 100.000,00

50%

-$ 2007000,00
-$ 300.000,00

VAR. PRECIO

—VAN
100%

SENSIBILIDAD COSTO VARIABLE

-$ 2.500,00
-$ 3.000,00
-$ 3.500,00
-$ 4.000,00

PRODUCTO
$-6,60
-100,00% -50,80300,00,00%  50,00% 100,00%
-$ N
$ 1.500,
Z $ 2.000,00
> o ——VAN

VAR. COSTO VENTA PRODUCTO

SENSIBILIDAD CANTIDAD

100%

—VAN

$ 150.000,00
$ 100.000,00
Z
< $ 50.000,00
-100% -50% 50%
$ 50
-$100.000,00 * yAR. CANTIDAD
SENSIBILIDAD COSTO VARIABLE
CONSIGNACION PRODUCTO
150000,00
0000,00
Z
<>( 50

-100%
-100000,00
-150000,00
-200000,00

-5086000,00 0%

50%

VAR. COSTO CONSIGNACION

100%

—VAN



Analisis de Riesgo

Grafica de frecuencia del VAN:

1.000 Triaks

Valor Actual Neto

-F 40 ,II:I 00,00

Reporte de percentiles:

Forecast: Valor Actual Neto

Percentiles: Forecast Values
0% -$ -58.958,71
10% -$ -35.279,44
20% -$-23.121,10
30% -$-12.070,63
40% -$ -602,17
50% $10.862,92
60% $21.683,57
70% $ 33.352,64
80% $46.167,23
90% $61.373,74

100% $106.494,75




Conclusiones y
Recomendaciones:

Este proyecto no es rentable ya gue se obtuvo un VAN negativo de $-1,822.13
una TIR del 40%, contra una TMAR del 42%, por lo que no es considerado
economicamente factible. Este proyecto es 50% riesgoso y 50% rentable, ya
gue a partir del 50% el VAN es positivo de acuerdo al reporte de la simulacion.

Se recomienda no invertir en este Negocio ya que no sera posible recuperar la
INVersion en ningun periodo. Sin embargo, es importante considerar que las
empresas no son inversionistas pasivos, por lo que seria bueno buscar
alternativas de minimizacion de costos, reasignar recursos, vender
activos, invertir despues, esperar y ver el comportamiento del mercado para
en el future generar proyectos rentables y obtener ganancias significativas.



i Gracias !




