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Toda una experiencia

Anexo 2:

DESCRIPCION POSITIVA/NEGATIVA DE CADA ESTILO

NIVEL ALTO DE SENSIBILIDAD

ESTILO AMIGABLE ESTILO EXPRESIVO
*POSITIVO I NEGATIVO *POSITIVO * NEGATIVO
Cooperativo Obediente Vigorizador Irritable
Digno de confianza Retraido Optimista Rifclante
Agradable Compasivo Animoso Manipulador
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NIVEL BAJO DE AGRESIVIDAD NIVEL ALTO DE AGRESIVIDAD

NIVEL BAJO DE SENSIBILIDAD
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