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BusinessLife DESARROLLE UN DISCURSO DE VENTAS EXITOSO

Toda una experiencia

Anexo 3:

RITMO Y PRIORIDAD DE CADA ESTILO
NIVEL ALTO DE SENSIBILIDAD

ESTILO EXPRESIVO

*RITMO * PRIORIDAD

Répido Relaciones

< 1=

NIVEL BAJO DE AGRESIVIDAD NIVEL ALTO DE AGRESIVIDAD

NIVEL BAIO DE SENSIBILIDAD
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