
 Ideas Diferentes: Enfóquese en crear valor a través de innovaciones que generen 
resultados a sus clientes actuales y potenciales.

 Estrategia Inteligente: Piense bien antes de actuar y defina qué necesita hacer para 
conseguir los resultados.

 Ejecución Dinámica: Actúe con sentido de urgencia y afine las tareas en función 
del ambiente real y el acercamiento a los resultados.

 Medición Permanente: Revise con detenimiento los resultados alcanzados, aprenda 
de los errores y aciertos, corrija y  oblíguese a innovar nuevamente.
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Anexo 5:  

LA ESTRELLA DE RESULTADOS BUSINESS LIFE TRAINING


