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ESPOL – FEN
EXAMEN  FINAL

MATERIA: ADMINISTRACION DE VENTAS

PROFESOR:  Ing. Bolívar Pástor L. M.A.E.
NOMBRE:

PARALELO:  282
FECHA: 
"Como estudiante de la FEN me comprometo a combatir la mediocridad y actuar con honestidad, por eso no copio ni dejo copiar"
	VALORACION
	TEMAS

	10 puntos
	1) Explique brevemente el impacto de los pronósticos equivocados de ventas (demasiado elevado y demasiado bajo), de las siguientes áreas funcionales:

a) número de vendedores; y,

b)Fijación de precios



	10  puntos
	2) Explique brevemente sobre los siguientes grados de adiestramiento en ventas:

a) Adiestramiento de continuación o de actualización; y,

b) Adiestramiento de supervisión.


	
	

	10 puntos
	3) Enumere y explique cada uno de los sistemas de remuneración en ventas.



	10   puntos


	4) Enumere y explique brevemente: procedimientos para elaborar los territorios de ventas



	10 puntos
	5) Los vendedores son gerentes de ventas: explique brevemente los principios de dirección e impulsión de las ventas (bicicleta)



50 puntos                         TOTAL PRUEBA
Valoración:

Examen escrito: 50 puntos

Trabajo final grupal sobre estructura comercial y forma de compensación de empresas vendedoras (presentación escrita y sustentación): 40 puntos

Ensayo individual escrito sobre libro "Secretos de gerentes de ventas exitosos" de Porter Henry, por 10 puntos

Total: 100 puntos
