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Introduccion

A lo largo del tiempo todos los paises han buscado nuevas formas de
integrarse para facilitar la comunicacion, el comercio y enriquecer en mejor
medida sus economias. Estas integraciones van desde comerciales, sociales,
politicas, regionales estableciendo mecanismos adecuados y politicas
econdmicas combinadas con el objetivo de reducir fronteras y obstaculos al

comercio internacional.

A pesar de que el Ecuador tiene varios acuerdos comerciales y de
cooperacion economica con paises alrededor del mundo, sus principales
socios comerciales son los Estados Unidos y los paises que se encuentran
cerca de nuestras fronteras terrestres como Colombia y Peru, que junto con
Bolivia forman actualmente la Comunidad Andina (CAN), Organismo de
Integracion Regional y Comercial del cual el Ecuador también forma parte

como miembro pleno.

Mediante este organismo se ha facilitado el intercambio de bienes entre
los paises miembros reduciendo progresivamente los aranceles dentro de
una Zona de Libre Cambio previamente establecida entre Colombia,

Ecuador, Venezuela y desde hace pocos afios atras Peru.

La CAN desde su creacion ha tenido avances y retrocesos como el retiro
de Chile como pais miembro de este organismo y en el 2006 el Presidente de
la Republica Bolivariana de Venezuela anuncié publicamente su decision
irreversible de salir de la Comunidad Andina por desacuerdos entre paises

miembros.
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En el presente trabajo se describe un modelo gravitacional apto para el
analisis del comercio exterior, con el objeto de determinar el impacto en el
comercio de bienes entre Ecuador y Venezuela debido a que se rompe la
Union Aduanera entre ambos paises ya que al no compartir un mismo bloque
comercial se eliminan ciertas ventajas que se ofrecen al comercio

intracomunitario.

A pesar de que las relaciones comerciales entre Ecuador y Venezuela no
han sido favorables para nuestro pais desde los inicios de la CAN, en los

ultimos afnos las exportaciones hacia este pais ex — miembro han aumentado.

Las relaciones bilaterales y de complementacién econémica que tanto
Ecuador como Venezuela han suscrito en los ultimos afios han ayudado a la
integracion regional en América del Sur y al mutuo intercambio comercial
para mejorar la terrible situacion econdémica que lamentablemente afecta a la

mayoria de los paises.

Para esto se han organizado en Bloques Comerciales para que
contribuyan a mejorar el comercio, la educacion y el desarrollo de los paises
miembros. Entre estos Bloques Comerciales en nuestra regién tenemos a la
Comunidad Andina (CAN) como se mencion6 anteriormente y al Mercado
Comun del Sur (MERCOSUR) del cual se conoce que Venezuela ha
decidido formar parte como miembro pleno. El mas reciente organismo
creado para contribuir a la integracion de los paises de la region es la Unidn
de Naciones Sudamericanas (UNASUR).

Dentro de la Comunidad Andina existe el Sistema Andino de Integracion
regional (SAl) que esta conformado por 6rganos e instituciones vinculados
entre si y cuyas acciones estan encaminadas a lograr los mismos objetivos:

profundizar la integracién econdémica y social dentro de la regiéon andina,
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promover su proyeccion externa y robustecer las acciones relacionadas con

el proceso.

A lo largo del tiempo tanto la Comunidad Andina como el MERCOSUR
han desarrollado politicas que han ayudado a mejorar el comercio
intracomunitario y extracomunitario. Por ejemplo en el aino 2004 los paises
de Ecuador, Colombia y Venezuela suscribieron un Acuerdo que consistia en
establecer un area de libre comercio vigente a partir del ano 2005, sin
embargo la salida de un pais miembro (Venezuela) afecta notoriamente en la

politica exterior del resto de paises que conforman la Comunidad Andina.

Los niveles de intercambio intracomunitario y extracomunitario son muy
significativos los cuales se iran detallando en el siguiente capitulo en donde
ademas se describira el nivel de intercambio comercial existente entre

Ecuador y Venezuela.

No cabe duda de que la salida de Venezuela de la CAN afecta al Bloque
sin embargo el proceso de integracion sigue con la misma vision por la que
fue creada y se mantienen ciertas politicas con los paises miembros para el
fortalecimiento de las economias mas pobres, fomentando el mayor

intercambio comercial y ayudando a la reparticion equitativa de la riqueza.

A pesar de las considerables diferencias existentes entre los distintos
paises miembros de la Comunidad Andina, la integracion es cada vez mas
profunda y se estd ampliando, transcendiendo los temas puramente
econdmicos y comerciales para llegar a una amplia variedad de sectores,
como la cohesién social, la creacion de empleo, la lucha contra las drogas o

la proteccién del medio ambiente.
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En el Segundo Capitulo de la Tesis se describira el modelo gravitacional
del comercio y su respectiva sustentacién tedrica, este modelo ha sido
utilizado con gran éxito en el estudio de los determinantes de los flujos de

comercio en el ambito mundial.
En el Tercer Capitulo se encontraran las estimaciones del Modelo con

sus respectivas variables explicativas que lo componen, seguido de las

Conclusiones y por ultimo las Recomendaciones.
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CAPITULO 1

. LA COMUNIDAD ANDINA (CAN), ANTECEDENTES, Y
EVOLUCION COMERCIAL COMO ORGANISMO DE
INTEGRACION EN LA REGION

1.1 Antecedentes

Los antecedentes de la CAN se remontan a 1960 con la firma del Tratado
de Montevideo, el que da origen a la Asociacién de Latinoamérica de Libre
Comercio (ALALC), como expresion de la voluntad de: Peru, Argentina,
Brasil, Chile, México, Uruguay y Paraguay para el inicio de una integracion
economica. Para el inicio de esta integracion se fija como meta la formacion
de una zona de libre comercio, con la cual se eliminarian los aranceles e

impuestos similares entre estos paises.

En 1961 Ecuador y Colombia se adhieren al tratado de Montevideo,
posteriormente en 1966 y 1967 se adhieren Venezuela y Bolivia
respectivamente. En marzo de 1966 el consejo Interamericano Econémico y

Social reunido en Buenos Aires habia resuelto solicitar a la OEA la
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celebracion de una reunion de presidentes de América a fin de ofrecer un
programa de accion conveniente para el desarrollo econdmico y social de
Ameérica Latina, por ello los presidentes presentaron los acuerdos alcanzados

en lo que se denomino “Declaracién de Bogota”.

El 26 de mayo de 1969 se reunen en Cartagena, Colombia, una
Comisidon Mixta para la elaboracion del texto con el cual se daria origen al
Pacto Andino o también conocido como Acuerdo de Cartagena y 6rganos e
instituciones del Sistema Andino de Integracion, con la firma de: Bolivia,
Colombia, Ecuador, Peru y Chile, teniendo como finalidad mejorar el nivel de
vida de sus habitantes mediante la integracién y la cooperacién econémica y

social.

En el Acuerdo de Cartagena de la XI Reunion del Consejo Presidencial
Andino se determind que, entre las tareas prioritarias para profundizar la
integracion se encuentra el establecimiento del Mercado Comun y la
ejecucion de una Politica Comunitaria de Integracién y Desarrollo Fronterizo.
Ademas se establecié el perfeccionamiento y profundizacién de la accién
bilateral y del apoyo comunitario para propiciar que las areas fronterizas se
constituyan en porciones territoriales que potencien la interaccién de la
Comunidad Andina con terceros paises, para lograr una mayor y mejor
insercion en la economia internacional y que la accién bilateral y el apoyo
comunitario en las zonas de frontera debe propiciar e incentivar el respeto y
la preservacion de la identidad étnica y cultural de los habitantes de esas

porciones territoriales y promover su desarrollo econémico y social.
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1.2 LA COMUNIDAD ANDINA

La Comunidad Andina, mas conocida como CAN por sus siglas en
espanol, es una organizacién regional, econémica y politica con entidad
juridica internacional creada por el Acuerdo de Cartagena, el 26 de mayo de
1969 principalmente por consideraciones economicas y por la busqueda de
un mayor crecimiento econdémico. Su sede se encuentra ubicada en Lima,

Peru.

Ubicados en América del Sur, los cuatro paises andinos agrupan a casi
100 millones de habitantes en una superficie de 3.798.000 kildbmetros
cuadrados, cuyo Producto Interno Bruto se estima ascendio

aproximadamente en el 2007 a 280.392 millones de ddlares.

Actualmente esta constituida por Bolivia, Colombia, Ecuador, y Peru,
junto con los organos e instituciones del Sistema Andino de Integracion (SAl).
Antes de 1996, era conocida como el Pacto Andino o Grupo Andino.
Venezuela ha sido miembro pleno del Bloque Comercial por 33 afios, ingreso
a la CAN el 13 de Febrero de 1973 hasta el 22 de abril del 2006 fecha que
decide abandonarla por desacuerdos politicos con otros miembros del

Bloque.

Chile fue fundador de la CAN en 1969, retirandose de ella en 1976 por
incompatibilidades econdmicas que es lo que adujo el entonces presidente
Augusto Pinochet y volviendo a unirse el 20 de septiembre del 2006 (como

miembro asociado).
En 1979, se termina de formar, casi en su totalidad, el tejido institucional

de la integracion andina con la creacién de casi todas los o6rganos e

instituciones andinas: Consejo Andino de Ministros de Relaciones Exteriores,
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el Tribunal Andino de Justicia y el Parlamento, con excepcién del Consejo

Presidencial Andino que naci6 en 1990.

Las primeras decisiones adoptadas por los Ministros del Pacto Andino se
centraron casi exclusivamente en temas econdmicos. Aunque la integracién
fue bastante lenta al principio, recibié un gran impulso en la década de los
noventa con el comercio entre paises de la CAN, lo cual la hizo crecer
considerablemente en parte, al establecimiento de una zona de libre
comercio entre cuatro de los entonces cinco paises andinos (Peru no
participd), pero también a la adopcion de normas comunes en diversos
sectores como la agricultura, la propiedad intelectual, las inversiones, la

competencia y los instrumentos de defensa comercial.

El 20 de septiembre del 2008, el Consejo Andino de Ministros de
Relaciones Exteriores otorgd a Chile la condicion de Pais Miembro Asociado

de la Comunidad Andina, abriendo el camino para su reingreso.

Actualmente la CAN esta constituida por érganos e instituciones del
Sistema Andino de Integracion (SAl) que tiene como finalidad permitir una
coordinacion efectiva entre si para profundizar la integracion subregional
andina, promover su proyeccion externa y robustecer las acciones

relacionadas con el proceso de integracion.

Los 6rganos e instituciones del SAl son los siguientes:
e Consejo Presidencial Andino
e Parlamento Andino
e Secretaria General
e Tribunal de Justicia

e Corporacion Andina de Fomento
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e Comision
e Consejos Consultivos Empresarial y Laboral

e Organismo Andino de Salud (Hipdlito Unanue)

Los principales objetivos de la Comunidad Andina (CAN) son:

e Promover el desarrollo equilibrado y arménico de sus paises miembros
en condiciones de equidad, mediante la integracion y la cooperacion
economica y social.

e Acelerar su crecimiento y la generacion de empleo.

e Impulsar su participacion en el proceso de integracion regional, con
miras a la formacion gradual de un mercado comun latinoamericano.

e Disminuir la vulnerabilidad externa y mejorar la posicion de los Paises
Miembros en el contexto econémico internacional.

e Procurar un mejoramiento persistente en el nivel de vida de sus

habitantes.

1.3 Evolucion de la CAN como organismo de Integracién

En estos ultimos afios se han logrando grandes avances en el proceso lo
que impulso la integracidn y permitié alcanzar los principales objetivos fijados
por el Acuerdo de Cartagena, como la liberacion del comercio de bienes en la
Sub-region, la adopcion de un arancel externo comun, la armonizacion de
instrumentos y politicas de comercio exterior y de politica econdmica, entre

otros.
Los paises que firmaron el Acuerdo de Cartagena iniciaron la formacion

de una Zona de Libre Comercio desde su creacién en 1969 que culmind en

1993. Para cumplir con este objetivo el instrumento principal fue el Programa
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de Liberacién con acciones encaminadas a eliminar gravamenes vy
restricciones de todo orden; Bolivia, Colombia y Venezuela, culminaron la
apertura de sus mercados el 30 de septiembre de 1992 y Ecuador termin¢ el

proceso el 31 de enero de 1993.

El 26 de noviembre de 1994 fue adoptado por medio de la Decision 370
de la Comision el Arancel Externo Comun (AEC) de la Comunidad Andina
después de dos afios de intensa negociacion. La Decision fue suscrita por

todos los paises excepto Peru.

Entré en vigencia el 1° de febrero de 1995 y permitié configurar una
Union Aduanera, que implica la existencia de una zona de libre comercio
entre los paises miembros y un arancel externo comun para las

importaciones procedentes de terceros.

La adopcién del AEC supone reclasificar las partidas arancelarias en
cada uno de los cuatro niveles basicos: 0%, 5%, 10%, y 20%. A esta
estructura escalonada se agregan una serie de modalidades de diferimiento
arancelario que permiten a los paises apartarse de la estructura basica

mediante reglas establecidas en la misma Decision.

Bolivia, en su condicion de pais mediterraneo, aplica dos niveles: 10%
para todos los bienes, excepto los de capital que estan gravados con un 5%.
Ecuador puede apartarse en cinco puntos respecto a la estructura basica
para un grupo de 900 sub-partidas. Existe una Lista de Ceros (arancel 0%)
para 34 sub-partidas y una Lista de Excepciones que se desmontaria

gradualmente, asi como una Némina de Bienes No Producidos, sub-partidas
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para las cuales los paises pueden reducir el arancel hasta 0% en tanto se

trate de materias primas o bienes de capital’.

Para la teoria tradicional de la integracién econémica, una Zona de Libre
Comercio es la primera etapa de un proceso de integracién, que compromete
a los paises que lo impulsan a eliminar los aranceles entre si, manteniendo,

sin embargo, su propio arancel ante terceros.

En el caso de Peru, el 30 de julio de 1997, este pais y los demas socios
de la CAN firmaron un acuerdo para la incorporacion plena de este pais a la
Zona Andina de Libre Comercio, la Comision aprob6é un cronograma de
desgravacion arancelaria que se inicié el 1 de agosto de 1997 y entrara en

plena vigencia en el 2005.

Con la existencia de esta Zona Andina de Libre Cambio, Venezuela ha
iniciado su desgravacion progresiva durante 5 afios contados a partir de la
salida de este pais del Bloque Comercial, lo que indica que esta medida

puede afectar al comercio bilateral entre los actuales miembros y Venezuela.

Actualmente existen niveles de 0, 3, 5, 10, 15 y 20 por ciento. Las
partidas relativas al sector ensamblaje, tienen un tratamiento especial, que
mantendra con el AEC en un arancel promedio de 35%. A pesar de los afios
la visién de la CAN de integrar pueblos y naciones mas sin embargo los

resultados alcanzados no siempre son los esperados.

1.4 EVOLUCION COMERCIAL DE LA CAN

En los diez primeros anos del proceso de integracion (década del setenta)

se formaron casi todas los érganos e instituciones andinas.

" Tomado de las Resoluciones 492 y 520 de la Secretaria General de la CAN
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La politica o modelo predominante en los setenta era un “modelo de
sustitucién de importaciones”, o “cerrado”, que protegia a la industria nacional
imponiendo aranceles altos a los productos que venian de afuera. El Estado

y la planificacién tuvieron mucha importancia en esta etapa.

Ese modelo entré en crisis ya que en la década de los ochenta tanto
para los paises andinos como para la integracién andina fue una década
perdida. La crisis de la deuda afecté a todos los paises de la regién, desde
México hasta Argentina y se reflejo6 en la integraciéon, que sufri6 un
estancamiento.

Grafico 1: Evolucion del PIB y las Exportaciones
Netas por pais miembro de la CAN
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Fuentes: OMC, CAN Secretaria General
Elaboracion: Autores

En el Grafico 1 se pone de manifiesto la caida del crecimiento econémico
en la mayoria de los paises de la Comunidad Andina en la década de los
afos ochenta, denominada la “década perdida” para el desarrollo

latinoamericano, en relacidn con los altos niveles alcanzados a mediados de
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la década anterior; asi como la recuperacion posterior en la década de los
afos noventa, en la que se decidi6 abandonar el modelo de desarrollo

cerrado y dar paso al modelo abierto.

El comercio y el mercado adquirieron prioridad, lo que se reflejo en la
adopcion de un Disefo Estratégico y un Plan de Trabajo, donde el tema
comercial era el predominante. En relacion con el PIB per capita, todos los
paises de la CAN experimentan un importante crecimiento en el periodo
1970-2000, excepto Venezuela. A pesar de la caida que experimenta, a este
pais le corresponde el PIB per capita mas alto a lo largo de todo el periodo

situandose por encima de la media de la CAN.

En el Grafico 2 se observa la estructura de las exportaciones
Intracomunitarias antes de la salida de Venezuela del Bloque Comercial
Andino, en el que se observa que este pais fue el segundo pais en registrar
mayores volumenes de exportaciones, en la actualidad Venezuela es uno de

los principales socios comerciales de la CAN pese a ya no ser miembro.

Grafico 2: Porcentaje de las Exportaciones
Intracomunitarias, antes de la salida de Venezuela del
Bloque Comercial CAN
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En la siguiente tabla se presenta la participaciéon de las exportaciones
intracomunitario por pais y la participacion promedio anual desde la creacién

de la CAN en 1969 hasta el afio 2007 sin incluir Venezuela.

Tabla 1: Exportaciones Intracomunitarias
(Millones de délares)

Variacion
Promedio 2007
Annual
Paises 1969 2007 20071969 Participacion

Comunidad Andina 53 5858 13.20% 100%
Bolivia 3 395 13.40% 7%
Colombia 31 2148 11.80% 37%
Ecuador 7 2102 16.00% 36%
Peru 11 1214 13.20% 21%

Fuentes: CAN Secretaria General
Elaboracién: Autores

1.5 EIl Ecuador y su participaciéon en la Comunidad Andina

El Ecuador ha participado como miembro pleno de la Comunidad Andina
desde su creacion en 1969, desde la cual han pasado por muchas etapas en
el que el comercio ha evolucionado aunque no tan satisfactoriamente, se
espera que todavia alcance mejores niveles de comercio dentro como fuera

del Bloque Comercial.

Entre los factores que han incidido de forma general en el crecimiento de
las exportaciones del Ecuador a la Comunidad Andina se tiene por ejemplo el
proceso de reduccion de aranceles que se implemento por primera vez en

enero de 1991 y asi considerablemente a lo largo del tiempo con el Arancel

24



Externo Comun. Esto provocé el dinamismo del comercio dentro de la region

andina.

En el Grafico 3 como se muestra a continuacion se detalla la evoluciéon
del comercio entre el Ecuador y el Bloque Comercial CAN de las

Importaciones CIF y las exportaciones FOB desde 1966.

Grafico 3: Evolucion del Comercio

Ecuador — Comunidad Andina
(En miles de ddlares)

Afos

|—Exportaciones — |mportaciones |

Fuente: Boletines Mensuales, Banco Central del Ecuador (BCE)
Elaboracion: Autores

Desde los inicios de la CAN el comercio que ha desarrollado el Ecuador
con los demas paises miembros ha sido en la mayoria niveles altos de
importaciones en relacién con las exportaciones, es decir que mientras las
exportaciones crecian en un 3% las importaciones crecian aun mas llegando

a un 37% para el afno 1969.
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Sin embargo en la década del setenta el Ecuador logré obtener buenos
resultados en cuanto al comercio intracomunitario llegando a 199.3 millones
de dolares para el ano de 1976 por encima de las importaciones que se

situaban en 73.6 millones de délares.

En los ochenta se sigue con la tendencia creciente a pesar de sufrir
fuertes caidas en 1986 en las que tanto las importaciones como las
exportaciones decrecen en 27% y 72% respectivamente. A finales de la
década de los noventa las exportaciones ecuatorianas decrecian entre 14% y
16% a consecuencia de la crisis politica y el feriado bancario que sufrid

nuestro pais.

A partir del 2000 hasta hoy el volumen de comercio entre el Ecuador y la
CAN ha sido creciente segun cifras del Banco Central esta cifra ha llegando a
6.136.2 millones de ddlares en el ano 2006, el valor mas alto en 37 anos, de
los cuales 3.286.5 millones corresponde a las importaciones que nuestro pais

realiza de los demas paises miembros de la CAN.

Grafico 4: Balanza Comercial Ecuador — Comunidad Andina

(Millones de ddlares)
1966 - 2007
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A lo largo del tiempo la Balanza Comercial?> con la CAN no ha sido
favorable para el Ecuador en donde las importaciones se impusieron con
valores mas altos a las exportaciones que nuestro pais realiza a este Bloque.
Nuestros principales socios comerciales dentro de la CAN son Peru,
Colombia y Venezuela, de los cuales solo con Peru tenemos la Balanza

Comercial favorable, con Bolivia el comercio es casi inexistente.
1.6 Venezuela y su participacién en la Comunidad Andina

El intercambio comercial de la Comunidad Andina con Venezuela ha
pasado de 44 millones de ddélares en 1969 a 9 607 millones de ddlares en el

2007 registrando una tasa de crecimiento promedio anual de 15 por ciento.

Grafico 5: Balanza Comercial
Venezuela — Comunidad Andina

(Millones de ddlares)
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Fuente: Comunidad Andina, Secretaria General. Sistema Integrado de Comercio Exterior
Elaboracion: Autores

? La balanza comercial es simplemente la composicion de rubros como exportacién e importacion que
realiza un pais con los demas paises del mundo. Resulta deficitaria cuando las importaciones son
mayores que las exportaciones y resulta superavit-aria cuando las exportaciones son mayores a las
importaciones.
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La balanza comercial en todo el proceso de integracién, no ha sido del
todo favorable para la CAN, de los 33 anos de integracion, 24 afos fueron de
saldo negativo. En el afio 2007 se registra el mayor saldo positivo, mientras

que el afio 1997 fue el mayor saldo negativo

Las exportaciones de la CAN hacia Venezuela han evolucionado durante
los 39 afos del proceso de integracion de una manera favorable, pasando de
12 millones de délares en 1969 a 6 652 millones de ddélares en el 2007,
registrando una tasa de crecimiento promedio anual de 18 por ciento. De esta
manera, Venezuela se convierte en el tercer destino principal de las
exportaciones del bloque andino, precedido por Estados Unidos de América y

la Unién Europea.

Las principales exportaciones de Venezuela son el petroleo y los
derivados del petroleo, que juntos representaron en 1994 mas del 73,3% del

comercio exterior.

En los ultimos afios esta economia ha buscado aumentar su oferta
exportable de entre algunos productos que se destacan son el hierro, acero,
aluminio, carbdén, oro, productos petroquimicos e industrias basicas. Las
principales importaciones son maquinaria, equipos de transporte, productos

quimicos, productos alimentarios y bienes manufacturados.
Por su parte, las importaciones han pasado de 32 millones de ddlares en

1969 a 2 955 millones de ddélares en el 2007, registrando una tasa de

crecimiento promedio anual de 13 por ciento.
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1.7 Evolucion de las Relaciones comerciales Ecuador —
Venezuela

La Balanza Comercial total con Venezuela ha mantenido a lo largo del
tiempo resultados negativos para nuestro pais solo dentro del periodo de
1978 a 1984 nuestras exportaciones crecieron positivamente logrando
obtener una Balanza Comercial favorable para nuestro pais y a partir del afo
86 hasta la actualidad se observa una tendencia creciente negativamente;
donde, las importaciones ecuatorianas superan a las exportaciones que

realiza el Ecuador a este vecino pais como se muestra en el Grafico 6.

Grafico 6: Balanza Comercial Ecuador - Venezuela
(Millones de ddlares) 1966 - 2007
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Fuente: Boletines Mensuales, Banco Central del Ecuador
Elaboracion: Autores

Para el afio 1987 nuestras exportaciones cayeron en un 92% con relacion
al afo anterior frente a las importaciones que subieron en un 95%. En el afo

2002 se registr6 una baja considerable en estas ventas externas,
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caracteristica que continué en el 2003. En el 2004, el Ecuador tuvo
importaciones de Venezuela por 531.1 millones de ddlares frente a las
exportaciones hacia Venezuela por 126.4 millones de délares, alcanzando el

saldo comercial mas bajo en los ultimos 35 afios.

En este ultimo ano las exportaciones hacia Venezuela significaron el
2.51% del total exportador por Ecuador hacia la Comunidad Andina y fueron
de USD$ 118,044.71 miles de dodlares segun datos de la Secretaria de la
CAN.

Por el contrario las importaciones han mantenido una tendencia creciente
en todos los anos. Las importaciones desde Venezuela fueron las mas altas
en el 2004 con USD$ 531,205.60 miles de dolares, su crecimiento fue de
40.8% con respecto al afio anterior, por ende en el afio 2004 se presentd un
significativo déficit comercial que alcanzé aproximadamente USD$ 413.16

millones de ddlares.

Grafico 7: Evolucion del Comercio Ecuador - Venezuela
(Millones de ddlares)

1966 - 2007
800 - )
700
600 '\I
500 -
& 400 -
300 A
200 2 Y
100 - ls H / /\/\_/
(o P —" : - : :
1960 1970 1980 1990 2000 2010
Anho
| CIF FOB Suma |

Fuente: Boletines Mensuales, Banco Central del Ecuador
Elaboracion: Autores
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1.8 Principales productos importados por el Ecuador
provenientes de Venezuela

Dentro de la oferta exportable de Venezuela hacia el resto del Mundo y
principalmente hacia el Ecuador se encuentran productos derivados de
petroleo, butano, propano, llantas, maquinas y aparatos para llenar, cerrar,
tapar, taponar o etiquetar botellas, botes o latas, cajas, baferas, resinas,

lentes de contacto, hilos y cuerdas, entre otros>.

Grafico 8: Principales Productos importados

por Ecuador de Venezuela
(Valores CIF)
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Fuente: Corporacion de promocion de exportaciones e inversiones, CORPEI
Elaboracion: Autores

Para 1990 se registro el ingreso de 324 partidas de productos provenientes

de Venezuela, en el 2000 este numero aumenté a 758 partidas.

* En el Anexos 2, se detallan una lista de los principales Productos importados por Ecuador a
Venezuela.
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1.9 Principales productos exportados por Ecuador hacia
Venezuela

Algunos de los productos que Ecuador exporta hacia Venezuela se
encuentran aceites, atunes, pafiales para bebés, bombones, caramelos,
confites, pastillas, rosas, sardinas, palmitos, palitos y cucharitas para dulces y
helados, productos a base de cereales obtenidos por inflado o tostado,
calzado con suela de cuero natural o regenerado, prendas de vestir, entre
otros®.

Grafico 9: Principales Productos exportados

de Ecuador hacia Venezuela

(Valor FOB)
1966 - 2007
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Elaboracion: Autores

En 1990, el Ecuador logré colocar en el mercado venezolano 28 partidas,

sin embargo para el afo 2000 esta cifra llegdé a 397 partidas.

* En el Anexos 3, se detallan una lista de los principales Productos exportados por el Ecuador hacia
Venezuela.
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CAPITULO 2

Il. MODELO A UTILIZAR Y SUS VARIABLES

En este Capitulo se analizara el Modelo Gravitacional y su
implementacion empirica ademas el determinar las respectivas variables

necesarias a utilizar para el desarrollo de las estimaciones.

2.1 Introduccién al Modelo Gravitacional de Comercio

El Modelo Gravitacional de Comercio constituye una de las herramientas
de mayor importancia y aplicacion para el estudio de las corrientes de
comercio internacional en los ultimos afnos. Este modelo es ampliamente
reconocido en el campo de la economia internacional como el instrumento
empirico mas exitoso para predecir los flujos comerciales entre paises y
ademas ha sido empleada en la aplicacidn de las corrientes migratorias
(Helliwell, 1997), flujos de inversion extranjera directa (Eaton y Tamura,

1994) y flujos de activos financieros (Portes y Rey, 1999).
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Las primeras aplicaciones del modelo gravitacional al analisis de
los determinantes del comercio internacional fueron desarrolladas, de
forma independiente, por Tinbergen (1962) y Pdyhonen (1963), quienes
le aportaron una justificacion intuitiva sin llegar a proporcionarle una

explicacion tedrica formal.

La idea central consiste en aplicar a las relaciones comerciales un
concepto analogo a la ley de Newton que relaciona la atraccion o gravedad
entre dos objetos al tamafio de su masa y a la distancia entre ellos, en este
sentido se suele afirmar que el flujo de comercio bilateral entre dos paises
esta relacionado en forma directa con el tamafo de sus economias
(aproximado por su nivel de ingreso o su poblacion) es decir mayores
‘masas” inducen mayor atraccion entre los dos paises y por lo tanto mayor
comercio, se considera también la distancia entre sus centros econémicos,
mientras hay mayor distancia implica mayores costos de transporte y por

ende menores flujos comerciales.

Ademas de estas dos variables, los modelos incluyen otras variables
explicativas los tipos de cambio bilaterales, la existencia de una frontera

comun, el lenguaje, la cultura, entre otros factores.

En términos generales, otros factores —diferentes a la masa y la
distancia- afectan el comercio, bien sea porque lo facilitan (lo que ocurre al
compartir una frontera, un idioma, una moneda, un entorno juridico, entre
otros) o porque lo entorpecen (como ocurre cuando se imponen barreras

tanto arancelarias como no arancelarias).

La incorporacion de las poblaciones como wuna aproximacion

adicional al tamano de los paises por parte de Linnemann (1966), dio
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lugar a lo que se conoce como el modelo gravitacional aumentado,
cuya especificacion en corte transversal mas utilizada, luego de aplicar

logaritmos naturales a ambos miembros, es:
In(Xij) = a + BlIn(Y1) + B2In(¥j) + B3In(Li) + B4In(L)) + BSIn(Distij) + €ij (1)

donde;

Xij es el valor en dolares del flujo de comercio agregado desde el pais i hacia
el paisj;

Yiy Y] son los ingresos de i y de j, respectivamente;

Liy Lj son las poblaciones de iy de j, respectivamente;

Distij es la distancia entre ambos; y

€ij es un término de error que se supone se distribuye normal con E( €ij) = 0.

Una especificacion equivalente a la Ecuacidn 1 surge de incluir los
ingresos per capita, Yi/Li y Yj/Lj, en lugar de las poblaciones, Li y Lj,
respectivamente. Denotando los coeficientes de esta alternativa con un

asterisco, su relacién con los de la ecuacién (1) seria:
B1+Pa=Pa; P2 +Pa=Pa; Pa=—Pa; fa=—Pa.

Las versiones tradicionales del modelo gravitacional aumentado
suelen introducir también variables dummy que procuran capturar los efectos

de la existencia de fronteras terrestres e idiomas comunes.

Asi, la ecuacion gravitacional tradicional incorpora tres tipos de
determinantes de los flujos de comercio bilateral: factores de oferta en
el origen, factores de demanda en el destino y una serie de factores
que dificultan o favorecen el flujo bilateral especifico. Los dos primeros estan

relacionados con las aproximaciones al tamano de las economias
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(ingresos y poblaciones), mientras que la distancia y las dummies son la

aproximacion a los costos de transporte en sentido amplio.

Asi mismo, la forma habitual de capturar la incidencia de los
acuerdos regionales (en nuestro caso si Venezuela comparte 0 no un mismo
acuerdo regional) es a través de variables dummy que toman el valor uno
cuando ambos socios comerciales son miembros del mismo bloque y toman
el valor de cero cuando no lo son. De este modo, los efectos de las
politicas preferenciales son modelados como desviaciones respecto del

volumen de comercio ajustado por el modelo base.

2.2 Fundamentos teéricos del modelo gravitacional

Los fundamentos tedricos de la ecuacién gravitacional pueden
considerarse relativamente bien establecidos a partir del mayor grado de
formalizacién que adquirieron a finales de la década del setenta con el

desarrollo de los modelos con productos diferenciados.

A continuacién, comentamos brevemente algunas de las aproximaciones
tedricas que han recibido mas atencion, y demas estructuras que pueden dar

lugar a una ecuacion de tipo gravitacional.

Anderson (1979) propone una explicacion tedrica de la ecuacion
gravitacional a través de una serie de modelos de demanda, en
aproximaciones sucesivas cada vez mas complejas. Estos modelos se
caracterizan por el supuesto de Armington, esto es, los consumidores

diferencian los productos segun su lugar de origen.
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Bergstrand (1985) desarrolla un modelo de equilibrio general del
comercio mundial con productos diferenciados segun su pais de origen. Las
preferencias de los consumidores se modelan a través de funciones CES
(elasticidad de sustitucibn constante) anidadas, posibilitando que la
elasticidad de sustitucion al interior del grupo de bienes importados difiera
respecto de la elasticidad de sustitucidn entre los bienes importados y los

domésticos.

La ecuacion gravitacional se obtiene luego de incorporar algunos
supuestos adicionales al modelo de equilibrio general. Se supone que el
mercado para el flujo comercial entre un par de paises cualquiera es
pequefio respecto de los restantes mercados, y que las tecnologias vy

las preferencias son idénticas entre paises.

Esto permite derivar lo que el autor denomina la ecuacion gravitacional
generalizada, en el sentido de que no impone restricciones a los parametros

a excepcion de su identidad entre paises.

Helpman y Krugman (1985) fundamentan la ecuacion gravitacional a
través de un modelo de equilibrio general con rendimientos crecientes, en el

que todo el comercio es intraindustrial.

Los consumidores tienen preferencia por la variedad y las economias
tienen un unico sector que produce un bien diferenciado bajo un
esquema de competencia monopolistica. En este caso, la diferenciacion de
productos se verifica del lado de la oferta, a nivel de la firma. Las economias
de escala se introducen a través de un costo fijo y un costo marginal

constante en la produccion de cada una de las variedades.
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Bergstrand (1989) desarrolla otro modelo de equilibrio general del
comercio mundial al que denomina H-O.Chamberlin.Linder, y lo emplea para
derivar una nueva version de la ecuacion gravitacional .generalizada. Las
economias tienen dos sectores que operan bajo un esquema de
competencia monopolistica y existen dos factores de produccion, trabajo
y capital, cuyas dotaciones relativas difieren entre paises. Asi, este
enfoque constituye un hibrido entre el modelo H-O de competencia perfecta
y los modelos unisectoriales de competencia monopolistica. Precisamente,
el objetivo del autor es mostrar que la ecuacion gravitacional resulta
compatible con el modelo H-O de comercio inter-industrial y con los

modelos a la Helpman-Krugman de comercio intraindustrial.

A partir de la comparacibn entre la ecuacidon gravitacional
generalizada y la tradicional, Bergstrand proporciona una interpretacion
alternativa de las variables explicativas de la ecuacion tradicional.
Especificamente, el ingreso del exportador es una aproximacién a su
producto en términos de unidades de capital, mientras que el ingreso per
capita del exportador es una aproximacion a la relacion entre sus dotaciones
de capital y trabajo. Por su parte, el ingreso y el ingreso per capita
del importador son interpretados como su capacidad de gasto y sus

gustos, respectivamente.

Evenett y Keller (1998) derivan una ecuacion gravitacional a partir
de un modelo H-O 2x2x2 (dos paises, dos factores productivos y dos
bienes) suponiendo preferencias homotéticas idénticas, comercio
equilibrado, la ausencia de barreras al comercio y que las diferencias en las
dotaciones factoriales entre paises son tales que dan lugar a |la

especializacion perfecta (cada bien es producido en un unico pais).

38



Estos autores también muestran que una ecuacion gravitacional
puede surgir de un modelo H-O 2x2x2 con las caracteristicas
mencionadas pero con especializacion imperfecta (al menos uno de los
bienes es producido en mas de un pais). Por su parte, Keller (1998) extiende

este ultimo resultado para un modelo con mas de dos paises.

Deardorff (1998), con el propdsito de mostrar que el éxito empirico del
modelo gravitacional no constituye evidencia en contra del modelo H-O,
obtiene ecuaciones gravitacionales a partir de dos casos del modelo H-O
con cualquier numero de bienes y factores. En el caso mas significativo,
aquel en que existen barreras al comercio (aranceles y costos de
transporte), este autor plantea un enfoque practicamente analogo al de
Anderson (1979), respecto del cual difiere en que la especializacion
surge de las diferencias en las dotaciones factoriales de los paises y

no como resultado del supuesto de Armington.

Hasta este punto, los diversos enfoques comentados tienen en
comun la existencia de especializacion, mas alla de la forma en que la
generan. Esto ha llevado a afirmar que en realidad es la especializacion,
y no la nueva ni la vieja teoria de comercio, la que proporciona la fuerza
gravitacional (Grossman, 1998). Sin embargo, Feenstra, Markusen y Rose
(1999) argumentan que el modelo gravitacional es consistente con una
variedad de teorias aun mas amplia, esto es, la especializacion no es

condicion necesaria para obtener teéricamente la ecuacion.

Las principales teorias de comercio vigentes son capaces de
proporcionar una ecuacion de tipo gravitacional, no obstante queda
demostrada la importancia que ejercen tanto la dotacién relativa de factores
como la existencia de rendimientos crecientes a escala, los determinantes del

grado de especializacion y los flujos de comercio internacional. Sin embargo,
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es necesario reconocer que ninguna de las explicaciones tedricas antes
propuestas genera hasta ahora las ecuaciones habitualmente estimadas en

los trabajos empiricos, incluyendo al presente.

2.3 Implementacion Empirica de la ecuacién gravitacional

El Modelo gravitacional del comercio presenta un analisis mas empirico
de los patrones de comercio que los modelos mas tedricos citados
anteriormente. EI modelo gravitacional, en su forma basica, predice el
comercio basandose en la distancia entre paises y la interaccion del tamafio
de sus economias. El modelo se relaciona con la Ley de Gravedad de
Newton que también considera la distancia y el tamafo fisico entre dos
objetos. Este modelo ha sido empiricamente comprobado mediante el
analisis econométrico. Otros factores como el nivel de ingreso, las relaciones
diplomaticas entre paises, y las politicas comerciales son incluidos en

versiones ampliadas del modelo.

La estimacion empirica consiste en la asignacion de las siguientes

variables extendidas de la ecuacion gravitacional:

In(T;)=a+ B In(Yi") + p, In(Y,) + g, In(D,) + B, In(X ;) + ¢; (2)
Donde

-T, es el volumen de comercio entre los paises j y j

-Y,yY, son respectivamente los ingresos (PIB per capita de los paises iy j)

- D, es la distancia entre los principales centros econémicos de iy j,

- X, son variables ficticias (Dummies) que representan variables que estarian

explicando el comercio entre los paises i y j, las variables introducidas son

frontera, idioma comun

40



-CAN;es una variable Dummie que representa la existencia o no de una

Area de Libre Comercio a través de un Organismo de Integracién como lo es
la Comunidad Andina (CAN).

-£,€s un término de error que se supone sigue una distribucion normal,

independiente e idéntica, con media cero y varianza constante; suponiéndose

también que las perturbaciones estan mutuamente incorrelacionadas.

2.4 Descripcién de las variables

En esta seccion se analizaran cada una de las variables a considerar
para las estimaciones correspondientes del modelo con la finalidad de
establecer el signo esperado de los coeficientes que acompafnan a cada una

de estas variables que componen la ecuacion de gravitacion.

Mediante esta tesis se pretende medir el impacto en el comercio de
bienes en Ecuador a causa de la salida de Venezuela de la CAN, para lo cual
hemos considerado examinar algunas de las variables a utilizar en el modelo

y su relacidn entre nuestros paises.

241 PIB

El Producto Interno Bruto esta considerado como el ingreso de una
economia compuesto principalmente por la sumatoria de la inversion, el
gasto publico, consumo, exportaciones netas. El PIB de cada pais representa
el nivel de produccion de cada economia y es perfectamente comparable con
los de otros paises. El PIB per capita es utilizado generalmente para

comparar el nivel de produccion o riqueza por habitante en una economia.
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Como se menciono anteriormente la economia Venezolana depende en
gran parte de la explotacion petrolera, es importante considerar el PIB per
capita no petrolero de ambos paises para la obtencién de resultados mas
precisos, entonces el PIB tanto de Ecuador como de Venezuela utilizado en
este trabajo es el PIB per capita que segun la teoria del Modelo
Gravitacional de Comercio es una aproximacién al tamafo econdmico de

ambos paises.

En la aplicacion del modelo gravitacional el ingreso de los paises
representado por el PIB de cada pais menciona que un mayor ingreso per
capita refleja un mayor grado de desarrollo y a medida que los paises se
vuelven cada vez mas desarrollados, tienden a especializarse mas y a
comerciar mas. Como resultado de esta interaccién el signo esperado de los

ingresos per capita seria positivo.

Las variables que se van a presentar forman parte del desarrollo de este
modelo y constituyen la aproximacion habitual de la ecuacién gravitacional a
los costos de transporte, interpretados como costos de transacciones, sin
embargo esta aproximacion es en realidad una de las principales limitaciones

de los modelos gravitacionales.

2.4.2 La Distancia

La distancia estaria asociada directamente a los costos de transporte en
el que mayor (menor) distancia, mayores (menores) costos, lo cual incide
negativamente (positivamente) sobre las transacciones. Esta variable mide
no solo los costos de transporte sino, mas en general, los costos de

transaccion entre dos paises.
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A medida que transcurra el tiempo y se intensifican los flujos comerciales,
el coeficiente estimado respectivo tiene signo negativo. Se toma como la
distancia entre dos paises la distancia medida entre los principales centros

economicos de cada pais.

2.4.3 Variable Dummy: Bloque Comercial CAN

Es importante ademas introducir una variable dummy que represente la
existencia de un Bloque Comercial y el comercio bilateral. Esta variable toma
el valor de uno cuando el pais j (Venezuela) es miembro de un tratado de

comercio preferencial y 0 en cualquier otro caso.

La importancia de nuestro estudio radica en el nivel de significancia de
esta variable para poder concluir si este hecho afecta en el comercio bilateral

con el Ecuador.

2.5 Los Datos

La informacion que utilizamos para llevar a cabo nuestra tesis fue
emplear las series de Exportaciones Reales y las Importaciones Reales del
Ecuador con Venezuela con quien mantiene relaciones comerciales elevadas
a partir de su participacion como miembro de la CAN informacion que se
encuentra disponible en los boletines que el Banco Central del Ecuador emite

anualmente y mensualmente.
Se utilizé el PIB real tanto de Ecuador como de Venezuela y se controlé

la poblacion utilizando el PIB real Per-Capita estos datos fueron obtenidos a

través de la pagina web de la Penn World Table.
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La distancia entre los centros econdmicos fue conseguida mediante la
Internacional Trade Data. Todas las series son anuales y abarcan el periodo
1966 — 2004, que en el caso de las exportaciones reales, importaciones
reales y Producto Interno Bruto Real per Capita estdan expresadas en
millones de dodlares del 2004 y la serie de datos de la distancia esta

expresada en kilometros.
Como se menciond anteriormente para la descripcion de la evolucién

comercial de Ecuador y Venezuela se utiliz6 una muestra de 39

observaciones correspondientes al periodo anual desde 1966 al 2004.
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CAPITULO 3

IIl. ESTIMACION DE LA ECUACION DE GRAVITACION

3.1 METODOLOGIA

La ecuacion que aplica esta tesis esta basada en la teoria del Modelo
Gravitacional que dio origen a una Ecuacién Gravitacional, en la cual se ha

considerado las variables que este modelo plantea.

La estimacion se la realizo mediante el programa econométrico E-views
con la finalidad de identificar de la forma mas clara como sea posible los
efectos estaticos y dinamicos de los determinantes del volumen de comercio
entre Ecuador y Venezuela por un periodo de 39 afios® siendo la variable a

explicar el volumen de comercio real de Ecuador.

En la estimacion de esta ecuacion los ingresos (PIB per céapita) fueron

medidos en doélares constantes en ambos paises ademas se excluyo a la

> Periodo comprendido desde 1966 hasta el 2004
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variable Poblacion (Li y Lj) como nos muestra la ecuacion (1) debido a que
consideramos usar el Ingreso per capita en el que ya incluye el efecto de la

poblacion de los paises.

El modelo empleado fue:
In(T;) = B, In(") + B, In(Y,) + B, In(D;) + B (CAN )+ &, (3)

Donde
- i corresponde al pais de Ecuador y j a Venezuela;

-T, es el volumen de comercio entre Ecuador y Venezuela
-Y,yY, son respectivamente los ingresos (PIB per capita de los paises iy j)

- D;es la distancia entre los principales centros econdmicos de Ecuador y

Venezuela

-CAN; es una variable Dummy que representa la existencia o no de una Area

de Libre Comercio a través de un Organismo de Integracion como lo es la
Comunidad Andina (CAN).

-£,€s un termino de error que se supone sigue una distribucion normal,

independiente e idéntica, con media cero y varianza constante; suponiéndose

también que las perturbaciones estan mutuamente incorrelacionadas.
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3.2 RESULTADOS BASICOS DE LA ESTIMACION

Al estimar el modelo gravitacional de comercio de la ecuacion (3), se

obtuvieron los siguientes resultados, como se muestra en la Tabla 2:

TABLA 2. Modelo Gravitacional del Comercio
Ecuador — Venezuela, 1966 — 2004
Variable Dependiente ( Volumen de Comercio Ec,Ve)
Variables Regresiones Regresion
Escenario 1 Escenario 2
con CAN sin CAN
1 2 3 4
LN(Distance) -0.44257 -0.736388 -1.916022 -0.554310
0.05860 0.05268 0.33583 0.07385
LN(PIB.Ec*PIB.Ve) 0.490492
0.02871
LN(PIBEC) 3.231981 -1.969862 0.693590
0.045032 0.01541 0.04623
LN(PIBVE) 1.482463 4.687611
0.558679 0.06402
CAN 0.980136 0.96952
0.09311 0.26081
Tendencia 0.077111 0.039350
@TREND
0.06451 0.00130
R2 0.720727 0.754098 0.819751 0.793273
Numero de 39 39 39 39
Observaciones

Fuente: Banco Central del Ecuador
International Trade Data
World Pen Table
Elaboracion: Autores
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Para corregir la autocorrelacion se puso un rezago de primer orden del
Volumen de Comercio ij, ademas se utilizé la aplicacion de la Tendencia
(@TREND) el cual permite observar el desarrollo del Volumen de Comercio a

través del tiempo.

Para el calculo de las regresiones no se utilizé la constante dentro del
modelo ya que al encontrarse presente la variable distancia en todas las
combinaciones de la regresion hace que la combinacion de ambas cambien a

la regresion en una matriz singular.

Como indica la Tabla 2 la mayor parte de las variables en el escenario 1
son significativas en todos los niveles y tienen el signo esperado, en el
escenario 2 la mayor parte también lo son significativas. De los resultados se
puede inferir que a variable de los productos de los PIB es significativa, nos
estaria diciendo que un incremento en el producto de los PIB en un 1%

aumentaria el comercio bilateral en 49%.

El signo de la variable PIB per capita nos indica que hay una relacidon
directamente proporcional entre el volumen de comercio y el tamafio de las
economias de los paises con los que comercia segun el modelo y esto se
puede apreciar que la relacion es directa en el caso de Venezuela, lo que

hace que se cumpla el supuesto del modelo.

Se encuentra también que el coeficiente de la distancia es negativo
estadisticamente significativo lo cual es esperable, ademas los coeficientes
de la variable distancia son menores a la unidad. Sin embargo en la regresion
3 del escenario 1 la variable distancia no es significativa debido a que se
encuentra otra variable de igual importancia como es la CAN en la que a

través de este organismo se reducen ciertas distancias.
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En cuanto a la variable CAN que determina la pertenencia de ambos
paises a un Bloque Comercial se puede determinar en base al modelo que la
variable es relativamente significante, es decir que ha ayudado a que exista
comercio entre ambos paises aunque no en gran medida como indica la
variable @TREND. Esta variable determina crecimiento no tan elevados a lo

largo del tiempo.
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CONCLUSIONES

A pesar de tener una balanza comercial negativa para nuestro pais el
volumen de comercio dado por la suma de las importaciones y exportaciones
entre Ecuador y Venezuela ha alcanzado en los ultimos afos los niveles mas
altos en comparacion con anos anteriores, es decir que a lo largo del tiempo
el comercio ha evolucionado con una tendencia creciente entre ambos

paises.

De entre algunas de las razones por la tendencia creciente del comercio
bilateral de ambos paises podemos mencionar la participacion de Venezuela
como miembro pleno de la Comunidad Andina a partir de 1973 y por la firma
de la Zona Andina de Libre Comercio vigente a partir de 1995 como se

menciono en el capitulo uno del presente trabajo.

Es entonces que mediante la existencia de un organismo de integracion
como es la Comunidad Andina en nuestro caso ha permitido que haya mas
dinamismo entre los mercados y que puedan intercambiar sus productos de
la mejor manera posible, sin embargo es necesario mencionar que no todas
las economias han crecido y que tampoco todos los paises que la integran
comercian entre si, algunos tienen saldos comerciales negativos a lo largo

del tiempo.

Como se menciond anteriormente la Balanza Comercial entre Ecuador y
Venezuela es desfavorable para el Ecuador en donde las exportaciones son
inferiores a las exportaciones, esto se debe a que no hemos ampliado
nuestra oferta exportable, otro factor muy importante es la distancia debido a

que Venezuela importa de Colombia varios productos de potencial consumo
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que también se producen en nuestro pais, o siendo asi al no poder colocarlos
en el mercado venezolano no se esta aprovechando al maximo las ventajas

qgue la CAN mediante la zona de libre comercio brinda.

Aunque no se puede determinar aun en que porcentaje afecta al
comercio de bienes en el Ecuador a consecuencia de la salida de Venezuela
de la CAN, podemos decir que el efecto en el corto plazo no es inmediato
debido a que esta vigente un periodo de liberacién de aranceles por un lapso
de 5 afos contados a partir de la fecha en que hizo publico su retiro del

bloque.

En el mes de abril del presente afio se cumplen dos afos de este
proceso en el que Venezuela no esta obligada a poner el arancel externo
comun a los productos menos sensibles como se acordo en la firma al inicio
de la Zona Andina de Libre Cambio. Para materias primas e insumos, bienes
de capital 5% y 0%, Productos semi-elaborados, materias primas e
insumos: 10%, y para productos con mayor grado de elaboracion y productos

agricolas: 15% vy 20%.

En el 2008 segun datos del Banco Central las exportaciones han seguido
con la tendencia creciente sin embargo es probable que a partir del afio 2012
ocurra una disminucion de las exportaciones debido a que los productos ya
se habran liberado en un 100% en donde Venezuela aplicara sus aranceles o
los vigentes por Mecosur.

Con ayuda del modelo gravitacional que desde su concepcion ha
resultado ser una herramienta util para explicar los flujos comerciales entre
las economias, se ha observado algunas de las variables que afectan al

volumen de comercio entre los dos paises.
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El analisis empirico confirma los resultados encontrados por los signos y
la significancia estadistica de las variables basicas de la ecuacion de
gravitacion; distancia e ingresos, ademas la variable CAN introducida en

nuestro modelo.

En el resultado de las ecuaciones se confirmo también el mayor nivel de
significancia de las variables de los ingresos de los paises representados por
los PIBs per capita, en la que el modelo establecia que el volumen de
comercio depende positivamente del tamafo de las economias y constituye
uno de los determinantes mas importantes al momento de evaluar los flujos

de comercio entre paises.

Al momento de identificar el efecto que ejerce en el comercio de ambos
paises por pertenecer a un mismo Bloque Comercial representado en nuestro
modelo por la variable CAN, nos indica que si es un instrumento necesario
mas no suficiente para que el comercio bilateral se desarrolle y ha servido

para mejorar el intercambio comercial.

Es entonces que queda demostrado mediante los hechos vy
acontecimientos sucedidos que la salida de Venezuela nos afecta a todos, a
la Comunidad Andina como Bloque Comercial debido a que ya no estara una
economia importante para el comercio entre paises miembros ocasionando
pérdida de dinamismo intracomunitario en especial con paises como

Colombia y Ecuador que son unos de los principales socios comerciales.
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RECOMENDACIONES

La apertura de nuestros mercados es una herramienta util que ayuda al
crecimiento y desarrollo comercial con implicaciones diferentes en cada pais
segun su grado de desarrollo, nivel de competitividad, diversificacién de la

oferta exportable, entre otros.

Mediante la firma de tratados de comercio, acuerdos de cooperacién con
otros paises es una forma de integrarse y desenvolverse en un mundo cada
vez mas globalizado y competitivo. Esta demostrado mediante teorias que no
es recomendable una economia cerrada pues un solo pais no es capaz de
producir todo lo que necesita y por ende para a tener excesos de oferta y
mayor demanda de ciertos productos, bajo ese criterio es también favorable

la integracién.

El Ecuador posee varios tratados y acuerdos con diferentes paises sin
embargo no es util si no se los puede emplear o no se usa las ventajas que
ofrecen. Desde que Venezuela entro a formar parte de la Comunidad Andina
nuestro pais pudo vender sus productos y en forma reciproca ellos también,
pese a ser ambos paises exportadores de petroleo, existen otros productos

gue se comercian.

Nuestro pais dentro de la CAN posee tiene mas comercio con paises
que se encuentran cerca de sus fronteras terrestres, Colombia y Peru, en
efecto el modelo gravitacional de comercio lo utiliza como clave para la
determinacién del volumen de comercio, pese a esto Venezuela es dentro del

Bloque el tercer socio comercial para nuestro pais.
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Con la aplicacién de la Zona Andina de Comercio y mas adelante la
adopcion de un arancel externo comun se liberaron una gran cantidad de
partidas arancelarias que ingresan con cero arancel a los paises miembros,
sin embargo aun no podemos aumentar nuestra oferta o no podemos colocar

nuestros productos en otros mercados.

La salida de Venezuela de la Comunidad Andina debilita al Bloque
Comercial sin embargo se espera que con la participacién de Chile como
miembro asociado y en un futuro como miembro pleno ayude al dinamismo

comercial de este Bloque.

El efecto puede sentirse menos si es que nuestro pais logra acuerdos
bilaterales con Venezuela en la que se puedan seguir intercambiando
productos a mejores niveles que los existentes y reduciendo los aranceles,
esta es una politica que no prohibe la CAN es decir que los paises miembros

estan libres de negociar acuerdos con otros paises o Bloque Comerciales.

El mejorar la politica de comercio exterior e incentivando la inversion
extranjera es una alternativa que debe ser tomada en cuenta, como es el
caso del Peru y que ademas debe estar actualizada a los cambios existentes

en la region.
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ANEXOS



1. PRINCIPALES INDICADORES ECONOMICOS DE LOS

ANEXO 1

LA COMUNIDAD ANDINA

PAISES DE

— = =
ountry: BOLIVIA COLOMBIA ECUADOR PERU ANDEAN
COMMUNITY

1,098,580 sq km 1138910 sg km 1.285.220 5q km 3.806.270 sq lm

Area:

. 9.227.000 42954279 13.363 503 27.925628 vA70300

Population:

Growth rate: 50 1.5 1.6% 1.5 -
)

Infant mortality 53.1/1000 2101000 23.7/1000 26/1000 -

rate:

Life expectancy: | o< <. 7.7 76.2 70 -

Languages:

Spanish (oftficial),

uechua (official ),

Aymara (official)

Spanish

Spanish (official),
Cuechua, other

Amerindian languages

Spanish, Quechua
(both official i;

Aymara; many minor

Amazonian
languages

Ethnicity/race:

(Juechua 30%,
mestizo 31
Aymara

white 15%

mestizo 58%, white
2 mulatto 14%,
black 4%, mixed
black-Amermdian
3%, Amenmndian %

mestizo (mixed
Amerindian and
white) 63%,
Amerindian 25%,
Spanish 7%,

black 3%

Amerindian 45%,

mestizo 37%, white
5%, black,

Japanese, Chinese
)

and other 3%

Religion:

Roman Catholic
95%, Protestant
(Evangelical
Methodist) 5%

Roman Catholic
Oy,

Roman Catholic 95%

Roman Catholic 90%,

Literacy rate:

87%, (2003 est.)

94%

93% (2003 est)

a8

Natural
resources:

tin, natural gas,
petroleum, zinc,

tungsten, antimony,

stlver, tron, lead,
gold, timber,
hvdropower.

petroleum, natural
gas, coal, iron ore,
mckel, gold, copper,
emeralds,
hvdropower.

petroleum, fish,

timber, hvdropower.

copper, silver, gold,
petroleum, timber,
fish. iron ore. coal.
phosphate. potash,
hvdropower, natural

aas.

Unemployment:

13.6%.

[1.1%,
underemplovment

7%

9.6% in metropolitan
Lima; widespread
underemployment.

Major trading
partners:

Brazil, US, ELJ,
Argenting,

Colombia, Peru,
Venezuela, Chile

US., EU, Venezuela,

Ecuador, Mexico,
Japan, Brazil, China

US., EU, Colombia,

Venezuela, Korea,
Japan, Chile, Brazil

US. EU. China,
Chile, Brazil, Japan,
Colombia,
Switzerland

US., EU, Brazil,
China, Japan,
Mexico

Sources: World Bank: Global Data Information System, UN Statistics Division — Common Database,
Information Please® Database; Wikipedia, the free encyelopaedia, Andean Community web., (all data
2004 unless specified)




ANEXO 2

Principales productos de importacion de Ecuador desde Venezuela
(millones de dolares)

1997 1998 1999 2000 2001 2002 2003 2004 2005 2006*/

Importaciones de Ecuador desde Venezuela 338 259 175 274 296 356 382 560 450 415
Suma de los 20 principales productos 147 118 69 119 178 239 282 383 354 314

Suma de los 20 principal ductos/Total
Suma de los 20 principales productos/iota 43%  45%  40%  43%  60%  67% 74%  68% 79%  76%
Impor desde

Demas gases de petrdleo e hidrocarburos,
licuados

Alambroén de hierro o acero sin alear, de seccion
circular con diametro inferior a 14 mm

3 Aceites bases para lubricantes 2 8 5 8 21 20 10 22 28 30
Demas vehiculos con motor de émbolo o piston
alternativo, de encendido por chispa, para el
transporte de personas, de cilindrada superior a
1.500 cm3 pero inferior o igual a 3.000 cm3
Demas vehiculos con motor de émbolo o piston
alternativo, de encendido por chispa, para el
transporte de personas, de cilindrada superior a
3.000 cm3

Productos laminados planos de hierro o de acero,
sin alear, de anchura superior o igual a 600 mm.,
galvanizados, sin ondular, excepto
electroliticamente

Productos laminados planos de hierro o acero sin
alear, de anchura superior o igual a 600 mm,

7 enrollados, simplemente laminados en frio, sin 2 1 2 8 3 5 6 9 12 13
chapar ni revestir, de espesor superior o igual a 0,5

mm pero inferior o igual a 1 mm

Demas productos laminados planos de hierro o

acero sin alear, de anchura superior o igual a 600

38 10 35 42 66 93 148 160 98 91

49 40 4 7 15 20 21 20 30 20

8 mm, enrollados, simplemente laminados en 2 2 2 8 4 14 15 27 14 11
caliente, sin chapar ni revestir, de espesor inferior
a3mm

9 Coque de petroleo, sin calcinar 0 0 0 0 0 0 1 7 10 11

Barras de hierro o acero sin alear, con muescas,
cordones, surcos o relieves, producidos en el
laminado o sometidas a torsién después del
laminado, en caliente
Productos intermedios de hierro o de acero sin
alear, con un contenido de carbono, inferior a
11 0,25%, de seccion transversal cuadrada o 3 4 0 0 4 14 3 20 19 7
rectangular y de anchura inferior al doble del
espesor
Demas vehiculos para el transporte de
mercancias, con motor de émbolo o pistén, de
encendido por chispa, de peso total con carga
maxima, inferior o igual a 5 t
Demas medicamentos, excepto analgésicos, para
uso humano, preparados para usos terapéuticos o
profilacticos, dosificados o acondicionados para la
venta al por menor
Ejes con diferencial, incluso, con otros 6rganos de
14 transmisién, de vehiculos automéviles de las 0 0 0 0 2 2 2 2 3 7

partidas 87.01 a 87.05

Demas vehiculos para el transporte de

mercancias, con motor de émbolo o piston, de
15 encendido por compresion (diesel o semidiesel), 0 0 0 0 0 0 0 0 0 6
de peso total con carga maxima, inferior o igual a 5
t
Neumaticos nuevos de caucho, del tipo de los
utilizados en automoéviles de turismo (incluidos los

16 familiares tipo -"break" o "station wagon"- y los de 3 2 1 2 2 4 3 3 5 6
carrera)
Demas conductores eléctricos, de cobre, para una

17 tension superior a 80 V pero inferior o igual a 1.000 0 0 1 1 3 3 4 4 4 6
V, excepto provistos de piezas de conexion

18 Aleaciones de aluminio, en bruto 5 2 2 9 8 7 7 13 9 5

Demas vehiculos para el transporte de
mercancias, con motor de émbolo o pistén, de
19 encendido por compresion (diesel o semidiesel), 0 1 0 0 0 1 2 0 3 5
de peso total con carga méaxima, superior a 5 t
pero inferior o igual a 20 t
Productos laminados planos de hierro o acero sin
alear, de anchura superior o igual a 600 mm, sin
20 enrollar, simplemente laminados en frio, sin chapar 0 0 0 4 1 2 4 6 4 5
ni revestir, de espesor superior o igual a 0,5 mm
pero inferior o igual a 1 mm
*/ Informacion disponible hasta el mes de Noviembre de 2006
Fuente: SICEXT - Decision 511. Proyecto Estadistica.




ANEXO 3

3. Importaciones de Ecuador por Grupo de Productos provenientes de
Venezuela.

IMPORTACIONES TOTAL 2000 2001 2002 2003 2004 2005 2006 2007
Aparatos y materiales eléctricos $61,610,775.00 $4,457,396.00) $6,955,082.00 $7,639,961.00]  $8,934,878.00| $8,542,166.00| $8,952,330.00| $11,354,359.00] $4,764,603.00)
Atliny pescado $1,051,217.00 $5,594.00 $0.00 $6,233.00| $1,037,903.00 $0.00 $1,487.00
Automotriz $391,858,459.00| $17,442,591.00| $42,478,975.00| $43,053,415.00( $45,074,236.00] $48,367,262.00| 5$70,546,629.00 579,537,150.00] $45,358,201.00,
Bebidas $3,487,146.00)  $480,602.00]  $966,782.00] $464,237.00 $604,806.00  5264,533.00|  $418,872.00)  $174,364.00]  5112,850.00)
Cacaoy elaborados $423,091.00 $359.00]  $21,552.00 $0.00 $47,625.00)  $299,405.00 $54,150.00
Café y elaborados $1,651,227.00 5232,424.00 $563,727.00,  $454,917.00]  5$400,159.00 $0.00
Camardn 531,168.00 $9,497.00]  $21,671.00 £0.00
Cerealesy elaborados §16,520,008.00] $1,489,605.00) $3,619,782.00 $2,070,121.00] §1,655867.00] $1,472,100.00| $1,937,344.00| $2,357,673.00] $1,917,516.00
Confiterfa $72,986.00 $21,994.00 $50,932.00 $0.00
Cueros y sus manufacturas §237,646.00 $44,601.00 §70,362.000  $32,159.00 $68,427.00 6,533.00 $8,248.00/ $4,189.00/ 3,127.00
Demés animales y productos anim $1,950,251.00)  $278,089.00 S265,834.00| S212,558-00| $385,296.00) $230,?25.00| $230,105.00|  $175,660.00 S171,‘383-00|
Demis pesca $33.00 $30.00] $0.00 $.00 |
Férmacos 592,104,931.00] $8,985,320.00 $9,325,549.00| 53,907,312.00| $8,531,504.00 514,44&,723.00| 515,652,093.00] $11,330,553.00 514,423,377.00|
Flores y plantas $3,317,543.00)  $117,797.00]  $254,903.00] 5335,358.00 $346,131.00]  $426,049.00|  $451,803.00]  $729,165.00  5596,337.00)
Hierbas, especias y elaborados $163,402.00)  $114,334.00]  $14,334.00 $5,230.00 $5,404.00 $0.00 $24,100.00
Hortalizas y elaborados $442,402.00 $27.00]  5125474.00 $9,361.00 $35,769.00 $24,546.00 $49,165.00 $37,898.00  $110,162.00
Joyeria y bisuteria §270.00 $10.00 50.00 5200.00 520,00 $40.00
Licteos 514,080.00 514,080.00 50.00
Madera y sus manufacturas $23,460,819.00] $5,754,156.00] $2,325,036.00 $4,886,864.00) $1,059,909.00| $2,937,908.00| $2,695,801.00| $2,416,668.00 $1,384,477.00)
Méquinas y aparatos mecanicos §53,147,580.00] $4,127,700.00| 59,871,156.00 $7,415274.00] 510,296,037.00 $5,650,189.00] $4,871,592.00| $5,147,381.00 $5,768,251.00)
Materias vegetales trenzables $110.00 $7.00 6.00 §11.00 $86.00
Metales y sus manufacturas $841,405,384.00| $60,068,189.00| $56,756,569.00] $92,701,838.00] $83,021,592.00 $154,995,224.00| $158,441,225.00| $111,963,534.00| $123,457,213.00)
Minerales 5150,673.00 $1,450.00 $5,178.00 $4,599.00 $12,282.00 $40,727.00 $62,538.00 $23,899.00
_| Oleaginosas $5,344,182.00| $4,382,256.00| $2,942,020.00| 51,019,433.00 $473.00 50.00
Otras grasas y aceites animales y v $0.00) | |
Otro material de transporte 5264,092.00 $9,240.00,  $63,142.00]  $25,995.00 519,837.00 $36,943.00 $60,327.00 $49,508.00
Otros productos $23,754,752.00] $4,138,333.00) $5,292,103.00| $4,028,397.00] $1,893,417.00] $1,887,239.00| $2,266,807.00 §2,334,513.00] $1,913,943.00
Otros productos alimenticios $28,141,006.00) $1,635,031.00] $2,533,379.00| $3,343,617.00)  $4,630,984.00 $4,945,028.00] $4,485,632.00] $3,365,343.00 $3,201,992.00)
Otros productos vegetales 5661,577.00]  $98,276.00)  $171,563.00]  5232,625.00 $123,029.00 $36,084.00 50.00
Plastico, caucho y sus manufactural  $133,854,102.00] $23,566,809.00 $22,001,419.00 $21,173,073.00{  $7,450,445.00| $13,046,300.00] $19,591,758.00 514,732,019.00] $12,292,279.00)
Productos cerdmicos $3,381,103.00]  $254,211.00]  5403,718.00]  $430,093.00 $516,556.00  5616,588.00|  $473,732.00)  $395,272.00]  5290,933.00)
Productos petroleros $1,117,650,149.00| $83,086,680.00| $68,667,719.00| $81,874,310.00 $124,892,719.00| $163,950,524.00] $92,340,631.00| $83,239,268.00| $419,598,298.00)
Quimicos e industrias conexas $143,023,379.00| $14,793,641.00| $20,102,043.00| $17,125,658.00(  $9,603,519.00| $20,791,173.00| $17,061,236.00 $18,972,972.00| $24,573,137.00,
Tabaco 52,256,730.00|  5389,155.00  5725502.00| 5$748,953.00 $150,334.00 540,856.00 $94,177.00 550,280.00 $57,023.00
Textiles y confecciones 521,108,571.00| $3,846,319.00| 52,987,293.00 $2,384,945.00| £1,349,523.00 $1,51a,710.00| $2,432,673.00| 52,794,180.00 ss,ms,oza.oo|

Fuente: CORPEI
Elaboracion: Autores



ANEXO 4

4. Principales productos de exportacion de Ecuador hacia Venezuela
(millones de dolares)

1997 1998 1999 2000 2001 2002 2003 2004 2005 2006*/

Exportaciones de Ecuador Hacia Venezuela 51 58 58 108 155 59 53 87 139 186
Suma de los principales 20 productos 10 31 31 63 104 29 38 61 101 161
Suma 20 Principales Productos/ Total

Exportacion hacia Venezuela 20% 54% 53% 58% 67% 50% 71% 70% 72% 87%

Demas vehiculos para el transporte de mercancias,
con motor de émbolo o pistén, de encendido por

1 chispa, de peso total con carga maxima, inferior o 0 0 1 2 5 0 0 0 14 41
iguala5t
2 Aceite de palma, en bruto 0 0 0 0 0 4 12 12 12 26

Demas preparaciones y conservas de pescado,
excepto entero o en trozos
Cocinas de uso doméstico, de combustible
4 gaseoso, de gas y otros combustibles, de fundicién, 0 0 0 0 1 1 0 4 13 14
hierro o acero
Demas vehiculos con motor de émbolo o piston
alternativo, de encendido por chispa, para el
5 transporte de personas, de cilindrada superior a 4 12 10 37 73 5 0 0 5 13
1.500 cm3 pero inferior o igual a 3.000 cm3

Avisadores eléctricos de proteccion contra robos o

6 incendios y aparatos similares 0 0 0 0 0 0 0 0 6 10
Preparaciones y conservas de atunes, listados y

7 bonitos, entero o en trozos, excepto el picado 1 12 8 10 9 4 0 1 5 8

8 Demas placas, laminas, h91a§ y tiras, excepto 1 4 Py 1 1 1 1 3 9 7
productos celulares, de plastico

9 Sgcos, bolsas y cucuruchos de polimeros de 1 Py Py 3 P 1 1 3 3 3
etileno
Demas medicamentos, excepto analgésicos, para
uso humano, preparados para usos terapéuticos o

10 profilacticos, dosificados o acondicionados para la 0 0 0 0 1 0 3 1 0 2

venta al por menor

Neumaticos nuevos de caucho, del tipo de los

utilizados en automoviles de turismo (incluidos los

familiares tipo -"break" o "station wagon"- y los de 0 0 2 1 1 0 0 1 3 2
carrera)

1

o

Aparatos de sefializaciéon acustica, del tipo de los
12 utilizados en ciclos o automéviles 0 0 0 0 0 0 0 0 0 2

Medicamentos que contengan otros antibiéticos

(excepto penicilina o sus derivados con la

estructura del acido penicilanico), preparados para

usos terapéuticos o profilacticos, dosificados o 1 1 2 4 5 3 2 4 3 2
acondicionados para la venta al por menor, para

uso humano

1

w

Aceite de palma y sus fracciones, refinado, pero sin
modificar quimicamente

Demas conductores eléctricos, de cobre, para una
tension superior a 80 V pero inferior o igual a 1.000
V, excepto provistos de piezas de conexion

14

1

o

Palmitos, preparados o conservados de otra forma,

incluso azucarado o edulcorado de otro modo o 1 0 0 0 1 1 0 1 2 2
con alcohol

Demas maderas contrachapadas constituidas
exclusivamente por hojas de madera de espesor
unitario inferior o igual a 6 mm, que tengan, por lo
menos, una hoja externa de madera distinta de la
de coniferas

1

o

17

18 Pasta de cacao, sin desgrasar 0 0 0 0 0 0 0 0 1 1
19 Aceite de palmiste, en bruto 0 0 0 0 0 0 0 0 0 1
Tejidos de mezclilla ("denim"), con un contenido de
p - . Y
20 algodén, superior o igual a 85% en peso, de 0 0 0 0 0 0 1 3 P 1

ligamento tafetan, de gramaje superior a 200 g/m2

*/ Informacion disponible hasta septiembre de 2006.
Fuente: SICEXT - Decision 511. Proyecto Estadistica.



ANEXO 5

5. Exportaciones de Ecuador por Grupo de Productos hacia de

Venezuela.
EXPORTACIONES 2000 2001 2002 2003 2004 2005 2006 2007
Aparatos y materiales eléctricos $64,998,920.00] $2,351,876.00] $2,848,759.00| $1,399,482.00 $900,200.00] $3,244,881.00] $12,415,429.00| $25,982,762.00( $15,955,531.00
Atun y pescado $58,125,959.00| $10,713,857.00| $10,040,181.00| $4,090,513.00) $444,020.00] $2,695,248.00]  $5,160,164.00| $13,017,149.00( $11,963,827.00
Automatriz $350,032,306.00| $45,153,336.00| $82,244,954.00| $6,527,348.00) $560,635.00]  $2,866,736.00] $22,157,269.00| $119,191,940.00] $70,230,588.00
Bebidas $2,672,627.00) $20,800.00| $698,505.00]  $1,046,844.00]  $676,179.00|  $128,520.00]  $101,779.00
Cacaoy elaboradas $15,185,416.00] $1,088,031.00] $2,860,298.00] $2,309,416.00) $324,777.00] $1,687,442.00] $2,779,968.00] $2,793,991.00) $1,241,492.00
Café y elaborados $19,002.00 $19,002.00 $0.00
Camarén $138,763.00 $108,398.00 $30,365.00 50.00
Cerealesy elaborados $14,432,044.00] $2,812,728.00] $3,508,620.00] $1,810,249.00] $1,703,708.00] $1,845914.000  $536,30L.00) $1,289,224.00  $925,200.00
Confiteria $7,924,350.00] $2,214,685.00] $2,193,800.00]  $796,317.00 $149,302.00]  $394,877.00]  $764,210.00] 81137641000  $273,518.00
Cueras y sus manufacturas $3,067,615.00]  §134,819.00]  $496,005.00]  $248,854.00 $117,193.00]  $395,917.00]  $340,675.00]  $4s2.012.00)  $882,140.00
Demés animales y productos anim. 53,100.00 5100.00 50.00 53,000.00
Demés pesca $130,991,508.00] $3,040,534.00] $6,087,325.00] $4,767,540.00  $5,568,307.00| $26,595,108.00] $17,120,743.00] $33,449,015.00| $34,362,936.00
Férmacos $43,608,350.00]  $5,730,556.00] $7,040,870.00] $4,004,601.00 $4,845,561.00] $8,644,684.00] $3,777,488.00] $7,248,152.00) $2,316,438.00
Floresy plantas $5,141,325.00] $1,113,114.00] $1431,824.00]  $394,201.00 $153,729.00]  $187,959.00  $464,271.00|  $307.456.00  $488,761.00
Hierbas, especias y elaboradas $351,030.00 $850.00  $18,750.00) $32,400.00  $73,310.00 $86,425.00]  $139,295.00
Hortalizas y elaborados $13,949,380.00]  $561,747.00] $1,629,414.00] $837,967.00 $357,788.00] $1,706,731.00] $2,223,955.00| 3,232,210.00]  $3,399,568.00
Joyeria y bisuteria $37,874.00 $5,997.00) $5,957.00,  56,152.00 $8,234.00 $57.00 $0.00 $1,595.00) $9,882.00)
Licteos $4,365,463.00] $1,456,120.00]  $828,336.00 $0.00 $12,312.00]  $265,095.00]  $153,180.00]  $1,650,420.00)
Madera y sus manufacturas $48,499,990.00| 510,298,187.00| 511,260,575.00| 54,589,840.00] $1,826,046.00) 52,909,104.00|  $5,211,254.00] $6,310,981.00|  $6,094,003.00)
Maguinas y aparatos mecénicos $20,045,166.00] $1,908,628.00] $2,453,426.00| 51,653,989.00] $1,372,643.00) $3,103,958.00| 52,837,415.00] $2,509,722.00| $4,205,385.00)
Materias vegetales trenzables $461.00 $11.00 $450.00 $0.00
Metales y sus manufacturas $74,786,733.00) $1,662,667.00] $4,069,105.00| $3,480,191.00] $1,547,010.00)  56,924,827.00| 513,948,208.00 522,279,064.00| 520,875,661.00)
Minerales $37,902.00 514,917.00 50.00 5$16,200.00 50.00 $3,950.00 $0.00 $2,835.00
Oleaginosas $163,344,055.00 $1,186,792.00| $6,283,750.00| 511,927,338.00]  $25,898,164.00| 532,903,591.00| 514,641,459.00 541,727,770.00| $28,775,191.00)
Otras grasas y aceites animales y v $4,906,908.00) $52,252.00|  $283,088.00 $370,288.00) $14,504.00] $3,893,216.00]  $185,311.00 $78,249.00)
Otro material de transporte $38,396.00 $4,554.00 4$384.00 40.00) $1,945.00 $1,513.00 $30,000.00)
Qtros productos $7,997,915.00| $1,486,976.00]  $572,022.00]  $351,204.00 $338,799.00]  $384,184.00| $1,988,024.00] $1,318,619.00 $1,058,087.00)
Qtros productos alimenticios $7,097,707.00]  $614,050.00] $1,107,061.00] $2,289,524.00(  $1,234,854.00]  $932,571.00 $25,403.00 $1,650.00]  $892,594.00)
Otros productos vegetales $6,647,856.00 $1,047,856.00| $1,400,000.00) 40.00) $4,200,000.00) 40.00)
Plistico, caucho y sus manufactura)  $109,184,110.00] $7,492,582.00] $6,896,409.00] $4,619,130.00]  $3,500,081.00| $12,765,420.00 $20,003,170.00| $26,419,649.00] $27,487,669.00)
Productos cerdmicos $5,069,052.00 $1,020,872.00]  $722,674.00]  $255,871.00 $19,257.00]  $650,514.00]  $577,911.00] $1,000,188.00]  $821,765.00)
Productos petroleras $43,110,270.00 $8,630,736.00  $611,212.00 $200.00 $0.00) $1,562.00) $23,440.00 $940.00| $33,842,180.00}
Quimicos e industrias conexas $15,837,959.00 $2,788,729.00| $2,917,654.00| $2,727,761.00| $2,175,333.00] $1,471,591.00]  $783,609.00) $1,803,107.00] $1,170,175.00
Tabaco $58,974.00 $1,026.00 $0.00 $194.00 $55,212.00 $90.00 $2,452,00)
Textiles y confecciones $42,214,929.00| $2,341,881.00| $4,831,246.00| $3,172,262.00] $4,659,732.00| $8,417,464.00] $7,512,749.00] $6,628,060.00| $2,740,535.00

Fuente: CORPEI
Elaboracion: Autores



ANEXO 6

6. Balanza Comercial Ecuador — Venezuela

— | EXPORTACIONES | IMPORTACIONES | BALANZA
ANO VALOR FOB VALOR FOB COMERCIAL
MILES(USD) MILES(USD)
1970 8.2 0.1 -8.1
1971 7.2 0.1 -7.1
1972 3 0.1 -2.9
1973 7.1 0 -7.1
1974 12.9 0.4 -12.5
1975 6.5 1.7 -4.8
1976 4.8 4.4 -0.4
1977 53 8.2 29
1978 7.5 15.5 8
1979 14.8 33.9 19.1
1980 22.4 421 19.7
1981 22.6 53 30.4
1982 15.2 54.2 39
1983 6.5 1.5 -5
1984 2.7 3.1 0.4
1985 4.4 2.6 -1.8
1986 8.6 2.9 -5.7
1987 173.5 37.9 -135.6
1988 21.5 4.5 -17
1989 17.2 6.2 -11
1990 95.1 4.1 -91
1991 102.7 7 -95.7
1992 41.4 12.9 -28.5
1993 47.5 9.9 -37.6
1994 160 8 -152
1995 268.7 34.1 -234.6
1996 188.2 72.5 -115.7
1997 338.4 51.5 -286.9
1998 269.4 59.3 -210.1
1999 193.2 66.5 -126.7
2000 264.5 117.9 -146.6
2001 293.6 165.7 -127.9
2002 353.2 64.7 -288.5
2003 378.2 59.3 -318.9
2004 531.1 126.4 -404.7
2005 450.7 139.8 -310.9
2006 430.3 318.9 -111.4
2007 1316.2 591.6 -724.6
2008 2469.9 604.3 -1865.5

Fuente: Banco Central del Ecuador

Elaboracion: Autores




ANEXO 7

7. Balanza Comercial Ecuador — Venezuela por grupo de Producto

SIHOLNY NOIDYH0RYT

400YN33 730 TYHLNZ) 0ONYE 133400 :3INa4

00262268 06€- | 00'89E L6222 008G 698299 |L0°636 568 2E- ?e,g,,gqam 00698965 TSE |00°089 L7859 00'E06'o<L 62T |00°6ES 785 €07 |02'000'6T'§TE- |00°Z81 0SE'SCT |00'L8T 692Sv |00°856E0T 762 |00'STE'v50'6S (00°ETS 862 TTE |00'VES 915 962~ (00'€6t 98 20 |00°L20'ECy (08 00'PS0'WEC've |O0'ETE 9T SHT 00098 U 'oSC ?qa,me,ma I00'99E L68'LT {00°815 086 562
wes (WO WRUSKE [WORUEE 00059 [WTRCT (WO [ODGTSL [WHSTHT |0rssy [0l OUCSIST [WTET VTS WRSHET [WOEGL  [WOUUIE [WUEYET WERGET (WOTTEY 0ETIET [0SEs  D0TTEE [WEEwsE S0P} ASaaL
0TC [T ooeols  fosTes [0 ooesras  Josoes  fooziree  fooitvs [0 [ o080y [0wesTeT- 00tE80CT  [ocECs 8t ovesEs 00705 o wwcTL ok [0soT  forocree 00eQEL
| |
0076005 (USTOTT  O0LET'ELS'T s.emé,z.?29,22 00UL67L6TT (00Ley L ?qmg,mm D0YECTOULT |0VTSTRIE ST (O0TGETP'T (OOELTTALOZ |O0ST'SCYL: |OUEEE'SLTT (D0GIST09%  |0ULERLGE - ?a,g,zz 0BT O0GBEYAILT- [00PSYLI6T | 0EN 0T L ?Q.E,gqu. 0GZLBBLT  (0TH'EEL'T SEX3UOD SELISNPUI 3 SO
O0'BTT'SSL'58E- {0008 T78'EE 00862866 6Ty |(0°52E BEC 28 ?s 0ST5ECES (0TELIE T ?qcs,m D0TESOVETE (0VTO6BTOT- 00TIET  |00'VZS 09K RS 00IL Te8 VI |0 00'6LL T8 V2T 00 OTE 08 T8 ?e 0OIETET8 00L0S9SUS [TIZTI9 |0 L9989 Eg,,m@,s‘ I00'9ELDE9'S (0008395088 sos2josad sopnpoyg
I I e e e s e e e e e T i s i = e A e e e T e o o SOOIEIR0 SO1NPOI]
W05 |Wes i 0BT T [0 0GRS [0 [T Ty 000w osscTecE |00 [0 T D0nEs'E [Irmetse [0St oswsrl [oversesar [o00e ey [WewsTT 0000 SIS (WS [0eyInT [00irhs 0TI (e seinjceynueL sns A ounea
i 0 0 0 9Ty (00T 009 [W0E0ET- R0 (i 09T 00LESET (W0000YT | 0ESS LT ?q%,mg 09S8 00T (0092'8E ey38an sopnpeid o1y
WSERET [WHETE  0TGINE [WEYREE 00NT  [WHEREE [Werlw [I0ErR 0TSy Wi WISTE 00N WO Vvt 0ws0esh [0UEv0T [WSHRT [WUWEET 0BT (WO 0REtST [WInT 0w [wieseT SODAUBLUIE SopNpeId £021)
00958558~ 008080 O0EYEETST OOETIET OESYET [OVERRT  [OUTORET [D0iORT WSOt [oreee oS |0msT |WheEE WO CeALsT [0MCIE [WIER0T 000Uy (0TS [Wres wiseET [Wusern weesTy sapnpeid o0
000'te  {000000¢ 0561 ?a,mi 0S5 0zeEss ?Ez 00izEy  |0ree'% CET A TET 08T 00ses'st- 0SS 008SLT e 0wty ?qg% oovest  fovov's BUOUSUEL) & [ELZIEW0L)
oeTy e WTEw T WO ot s {o0s oose  |ossoe IR 0 [0 i safejeBan A sajewiue sajiace Aseseis se)
0T |0TETaLLE oy oo w6 g 0)T6C'E06'TE [00TECED6TE [0 0TEVL68'T [00eT'B38'Ce et oColsL060n [00ser e T |00 eS0T ODELTEE [OVOSUERTS [WCEOTT |OUrSeTE [0TeSBUT |0ocTzse’ esouBea|)
T ot T [wsss- sy | |wost ooy jowed o e N e T T oers  Jooisre poash JovoseT SafEIUN
00TSST8S 201 {00 T99'SL8'CC OETCLSH'ECT |L0°0LY 189 68 ?gqﬁﬁ 0TESE96TTT g.g,mz,sa@%,E,z 0022 To'8ST |0L6E QLT |0L8'YT6'S  \00'VCE 66 vS (00TSS hL T8 {O00T0ST (I0T6STE0'ES (0ULM TR ?a,ggmq,m 0BE8T0'%6 00P9VL8STS |DVSOL'SE0y | 00'E9S eL 98 ?qa,gq,ﬁ 001997997 [00°esr'80’n9 seanpe}nue sns Asajejaly
- i [ - i i o o - f o 05t [ [ i 3{0e2UR1 S3|pIaEaN seLNE
wotesT WSSy 0TS [0RIST 0T AT (WIS [wurwo [0t Tt 0TrwsT (Wasert 0Rmiows [WweRes [weenet 0wl 0w 06T (el el [weie? poeTise |0k pomsheT oo seoluau sojesede A seunbely
O0SE0y (B0 ODLLYRRET |O'EIEEE ?E,,E,e 005999177 0ES'SIST ?Q.E,E,m 0085697 [0VPOS'RZ-  (OUPOI'G06T (00BOSLEET |O0LETOL  OUShO'ST (00RESOT (0UwEDLer- ?adg,g& 0VB'98E's  00GECSEE [0USLs0GTr |0ee0'szee ?a.:q%,q \O0L8T 6207 [009ST'veL'S seIneuew sns fesapely
000IS9T  [000zr'039°T WET W0 RS nuen  |wEn 00080 o o O09EETE  |O09EER8 [ S03PE]
o7t [t ot s oz- o 4 il i ooz owrs  |ovees ooz [zt 006 Joorsss Posses ooiess o euayneig A euakor
OTERTT |OUBSHEE  00TOTON  |OTIEWTE ?qoz,ﬁ,ﬁ 056818 00T Emm,E,N Qe (VST (0TELT 0WSY  (0I0TE (0TS (0BT |r9n'mE ?EEQ 0TS OODYBEOST |O0PTYR9T |0ty ?o.os,sm 0TS | S0PEIOGe[2 A Se2ljELoy
0T 00T |(0S5T6ET ?a,mm,mz sy ?Q.S,g 00 (00 0% (00T (0WES (00 ?Q,E,a 00E'S  0mrE- 0% 0tEETT ?.E,E 00YEEYIT sopeiogea A snaisa ‘sequaly
wosTo W 00CeES [0SR [09IE [V [WewT  [vucy  [0ReTS [0S (WS 0500 WG [WRBL 0TE%E  [UERT 00N [WEWE  WTEUTT (WWTHT DRSS [00OESH  PORTENT [is sejue|dA saioy
e LT [WESIET 0usEysT [0TrY 00T RL [T [we e [ovsert esozssST |oosons [wvse omcee't [Weswst [whses't ponsTel T os |0ty [WTIET ooeve T [wosTnl oesTet Joorvere ossshes oo SO0BULES
0'956T9EVE 00986 T9E'HE 0TI0'6t'EE ?E,ms,g ¢ [TE R ?.miz,z 0 OVBL0'BE'ST |OUBOT'SHSL [0E 0L0E'9SS  |OULCERISS 00029y ?Q,smg,q OU'SZELBL'S |O0SEEL80'9 ?sicg,m 07ES Dr0'e 531 spua)
wesi WoWE  WEEw [0 | [ 00OToET  [oraiLoee- oogcos  (0osese- 0%e'see  [osssTie- 00T 00vEL- T EEEETR 00ensLe saJewIUE spNpoId A sajewILe seuwag
wewks  worTe  0@re  [oEsww  owoTe  [wery oo  [woste  powrs  owese  oussE 0wy (W' [WeTAD 0ars 0w [ovest WedT  00B9T  [0Smoe  [0TE0 [0S0 oIS [ove seurpe;nuel sns fsasan
RIS |TISET OT'LETT ?a,i:z 00Tz L ?q%,ﬁ 0L8HE  (0LBYE O0OIESs  (OUTET (006605 |OUECELL ?Q,E,E 00766, ODDOBE6IT (0VO0S'EETT ?q%,zw,w 0sggz B0
WO (WOK'TS  0WSLWT [WERT [YCRRT [WHIET (W [0E%S  [WwelET 0WeRE  |WviseT 00Tl (WAL [WRCECT 0OEST WISt [WRUOET (W07 0w (WOHeE NTENE [WRIRET WRTNT Wy sopelcgefs Asaeasa)
o o T YS6E0T  |00'86E BT o 0 001 09T 00L6Hs s | [
i 0 W | 006TO0Y  [00T6' Rt oot [ouLs woases  fowrue 0 0 o [wzer oot sopeingea Aaje)
O0EEsTT  |OUEeY'TET  000STRS  (0'9RSYEYT |OOTSEELT (D0'OYSEL  \DVERETELT ?Q.E,E,N 09y |0nrsT (0T e WuLE |0 V32T |009TBOET (OOTSST OUBEGGSET (00BEZ0SBT [oSE ?q@,mmi 00TE0880'T sopelogefa A ceoe)
000 71T~ I e e o e e e e o e e e e e e e e e S T e 002008t sepigag
wsee'e oS O6E T O0TOTRSESh Jt006L YO J000F6 TG 6T [o0TST e o |00 OSEBRE - [O0earsT T 0rshs e |00 RS s se [o0%E ST oTaistee (e s (0050 09 n0Se |00V SE [0Sty (WSS 006sarOr (WS e 0SSRty [0S T 0YESTSh [0 T Zuouwony
0896 |OUL8'E6'TT 0790 ?a,ms,g,m syt T ig.gﬁ,an,m 0 OSHERST |OURC9T [DUEGLENT (WISl (0000 (0TS (OUETSORO'Y ?Q,E,ng O0LESECDT 00 TBIOR000 D0D6S'S ?QE,E,E 0LS 100 opeasad Aunly
WESTETT (WSS RS DRV 0TS [WEEETT [WeATE [0 (WUGETOE [RULS WIEWCE 0WInSs [WROS 008 0ushes [We0RT [0TEGET (WS WREWT [WeURRT TS st WS W SOP3)2 Sallajeus A sojeedy
ezue|e3| sauonepoda| sauoneyodu| sg_g_ sauoneyodva|saLonaodu| Em_g_ U0ELI0C i ezue|eg| ssuanepiodeg i el als i n i d ” ezue|eq| saucieyock3| saLonepo ezefeg| epiodx3| sauonepodu|
100 900 o0 10 €00 W 100 00




	“IMPACTO DE LA SALIDA DE VENEZUELA DE LA
COMUNIDAD ANDINA EN EL COMERCIO DE BIENES CON
EL ECUADOR”
	AGRADECIMIENTO
	DEDICATORIA
	TRIBUNAL DE GRADO
	ÍNDICE GENERAL
	ÍNDICE DE GRÁFICOS
	ÍNDICE DE ANEXOS
	Introducción
	CAPÍTULO 1
	I. LA COMUNIDAD ANDINA (CAN), ANTECEDENTES, Y
EVOLUCIÓN COMERCIAL COMO ORGANISMO DE
INTEGRACIÓN EN LA REGIÓN
	1.1 Antecedentes
	1.2 LA COMUNIDAD ANDINA
	1.3 Evolución de la CAN como organismo de Integración
	1.4 EVOLUCIÓN COMERCIAL DE LA CAN
	1.5 El Ecuador y su participación en la Comunidad Andina
	1.6 Venezuela y su participación en la Comunidad Andina
	1.7 Evolución de las Relaciones comerciales Ecuador –
	1.8 Principales productos importados por el Ecuador
	1.9 Principales productos exportados por Ecuador hacia

	CAPÍTULO 2
	II. MODELO A UTILIZAR Y SUS VARIABLES
	2.1 Introducción al Modelo Gravitacional de Comercio
	2.2 Fundamentos teóricos del modelo gravitacional
	2.3 Implementación Empírica de la ecuación gravitacional
	2.4 Descripción de las variables
	2.4.1 PIB
	2.4.2 La Distancia
	2.4.3 Variable Dummy: Bloque Comercial CAN

	2.5 Los Datos

	CAPÍTULO 3
	III. ESTIMACIÓN DE LA ECUACIÓN DE GRAVITACIÓN
	3.1 METODOLOGÍA
	3.2 RESULTADOS BÁSICOS DE LA ESTIMACIÓN

	CONCLUSIONES
	RECOMENDACIONES
	BIBLIOGRAFÍA
	ANEXOS
	ANEXO 1
	ANEXO 2
	ANEXO 3
	ANEXO 4
	ANEXO 5
	ANEXO 6
	ANEXO 7



