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REST ]I\IE¡i

Pa¡a analiza¡ la complementariedad entre las economías de Ecuador y peru, se tomó como

apoyo investigación exploratoria, media¡te entreüsta a exp€rtos en el tema y descnptiva,

tomando como soporte relevante información secundaria. Frjríndose como objetivos

especificos. evaluar los factores que han favorecido en e[ crecimiento de ambas

economias, el acuerdo con la Comunidad A¡dina de Naciones, el más representativo para

que el comercio empiece a fluir enfe estas dos naciones; establecer los índices

comerciales para el an:i.lisis del comercio internacional, se investigó a cerca de todos los

índices de dinamismo comercial, de los cuales se tomaron tres p¿¡ra ser desarrollados,

índice de ventaja comparativa revelada, el mismo que arrojó que cuatro capítulos

representan ventaja comparativa para el pais, ocho presentan tendencia hacia el comercro

intra-producto y los ocho restantes muestr¿rn una desventaja, indice de Balassa, se obtuvo

que siete representan ventaja comparativa para el país, diez presentan tendencia hacia el

comercio intra-prducto y tres muestran una desventaja comparativa e indice de

complementariedad comercial, donde ocho capítulos muestran complementariedad y los

otro doce no se complementan; definir los capítulos arancelarios más representativos en

el intercambio comercial, con la ayuda de la tey de Pareto se procedió a toma¡ 20

capitulos, los mismos que representaban el 80% de los ingresos, una vez desarrollado el

análisis se concluyó que el capítulo 27 que corresponde a combustibles es el que más

exporta Ecuador hacia Peru, proveyéndoles el 27 .97i,o de su dema¡da total y por el lado

de las importaciones de Ecuador desde Peru, el capitulo 74 que pertenece a cobre y

manufacturas de cobre, donde el país vecino suple el 43% de la demanda total;

finalmente, pres€ntar los resultados obtenidos, una vez desarrollada la investigación

macroeconómica y realizados los índices se concluye en que Ecuador y peru son

complementarios en un 40%, debido a que dentro de la muestra de veinte capítulos

arancelarios, ocho de ellos se complernentan a diferencia de los doce restantes que

demuestran desventaja comparati va.

Palabras Claves: Indicadores comerciales, complementariedad, comercio bilateral,

capitulos arancelarios.
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ABSTRA(]T

In order to analyze the economic complementarities of Ecuador and Peru, exploratory

investigation took place. It is supported by interviewing experts in the topic and it's

descnptive. Taken as a base other exploratory information was inducted for suppof. The

üew ofthe marn objectives are: to evaluate the factors that have favored in the growth of

both economies, the agreemenl with the Andea¡l Community of Nations, and in high

representative in order for the trade to commenc€ between the hryo nations is toestablish

the commercial indexes analysis ofüe international trade. It was investigated about the

indexes of commercial dynamism, of which three took to be developed, index of

comparative revealed adv¿rntagei consequently, the same one that explains how four

chapters represent comparative advantage for the country. Hence, eight explain trend

towarG the trade intra-product and the eíght remaining grve details on disadvantage,

Balassa's index. Also, it was obtained that seven repres€nt comparative advantage for the

counEy, ten present trends towards the trade intra-product and three shows a comparative

disadvantage, index of commercial complementanties. On the otler hand, eight chapters

show complementarity and other twelve do not complanent each other, as a result, lo

define the most repres€ntative tanff chapters in the commercial exchange, with the help

of Pareto's [¿w one proceeded to take 20 chapters. Simila¡ ones that were presented 80

% ofthe income, once developed the analysis concluded that chapter 27 corresponds to

fuels is the majorkey exports of Ecuador to Peru, proÁüng27.97 %of his total demand.

A¡other look at imports of Ecuador from Peru, chapter 74 which corresponds to copper

and manufactures of copper as where the neighboring couns replaces 43 % of the total

demand. In conclusion, presenting the obtained results that were collected in the

macroeconomic exploration and realized the indexes concludes thal Ecuador and Peru are

complementary in 40 o/o, due to the fact that within twenty chapters, eight chapters

complement each other unlike the twelve remaining ones that de¡nonstrate comparative

disadvantage.

Key words: commercial Indicators, complementarity, bilateral trade, tanffchapters



XI

INDI(]E DE ¡LTISTRA(]IONES

ILUSTRACTóN 3. l . FAsEs DEL PRoCEso DE INvEsrcACróN DE MERCADo ...................... 20

lLusrn¡cróN 3. 2. Trpos DE lNveslceclóN oe MERcADos........ ...................................22

ILusrnecróN 3.3. PAsos NECEsARTos PARA EL DEsARRoLLo DE uN PLAN MUESrRAL.... 24

ILUSTRACTóN 3.4. REcoLEccróN DE DATos ....,.........27

lLUsrRAcróN 4.5. PIB EcuADo& 2002 - 2013 ......... 35

ILUsrRAcróN4.ó.lNFLAcróNDELEcUADo&2002-2013 ....................36

ILUsrRAcróN 4. 7. DESEMPLEo DEL EcuADoR, 2002-2013 .............................,.........._.... 38

ILUSTRACTóN 4.8. I¡,rvERstóN EXTRANJERA DrRrcrA EcuADoR,2002-2013............... 40

ILUSTRACTóN 4.9. ExpoRTAcroNEs EcuAToRtANAs poR sEcroREs............,...................41

ILUSTRACIÓN4.I0.ExPoRTACIoNEsDEECUADoRPoRSEGMENTAC¡ÓN,2OO2.2OI3,.,..42

II,USIITACIÓN 4 I I DI,STINOS DIj EXI,0R I'ACIoNr:s No PETRoUjRAS IiCIJA]oRIANAS. 2oo2.2ol3 43

[LUsrRAcróN 4.12. PruNcrpALEs IMpoRTACtoNEs No pETRoLERAs EcuAToRlANAs....... 44

ILUsrRAcróN 4.13. OpJcEN DE LAs tMpoRTACtoNEs, 2002-2013.........................,.....,.... 45

lLUsrRAcróN 4.14. [MpoRrAcroNEs roTALEs, 2002-2013....................................,......... 4ó

ILUSTRACTóN4.l5.EvoLUclóNDELABALANZACoMERcrAr,2002-2013....................47

ILUSTRACTóN4.16.PBIPERú,2002-2013 ...............49

ILUSTRACTóN 4.17, INFLAC!óN PERU,2002-2013 . ...............................50

ILUSTRACTóN4.l8.TASADEDESEMPLEo,2002-2013.........................,..........................51

ILUSTRACTóN 4.1g. IlwEpstóN EXTRANJERA DrREc.rA" pERú ......................................... 53

ILUsrRAcróN 4-20. ExpoRTACtoNEs PERUANAS poRsECToRES....................._................ 55

II,USIRACIÓN 4,2I EXPoRTACIoNISI,IT0I)IjCToSTRADICIoNA.ITjSYNoTRADIC¡oNAI-L§,2002-20I3,.,.,56

ILUSTRACTóN4.22.ExpoRrACroNESTorALEs,2002-2013..........................,,.................57

Il-Us-rRACtóN 4.21. I{ol)Uctos sF;carN I»lsTIM) ¡[.oNóMIC() I]ti tr\s IM]oR.rActoNIis t tiRtJANAs . ..... 5g

lLUsrRACróN 4.24. IMpoRrACtoNEs poR sEcMEMro, 2002-2013 ....................,,........,.... 59

lLUsrRACróN 4.25. IMpoRrAcroNEs TorAr-Es, 2002-201 3 .,........................................... ó0

ILUsrRAcróN4.26.BALANZAC0MERCIAT,2002-2013........,..........................................6l

ILUsrRActóN4.27.PIBEcUADoR-PERú,2002-20t3...............,,,...................................ó2

ILUsrRAcróN 4.28- INFLACToN EcuADoR-pERú" 2002-201-3 .................................,.. ó3

ILUSTRACTóN 4.29. DEsErt{pLEo EcuADoR-PERú, 2002-2014... . .............,._................. ós

ILUSTRACIÓN 4.30. INVERSIÓN DfRECTA EXTRANJERA ECUADoR.PERÚ, 2OO2-20I3.. .6ó

lLUsrRAcróN 4-31 . BALANZA CoMERcrAr TorAL EcuADoR-pERú, 2002-2013 ............6'1



XII

II-I,S TRAC¡ÓN 4,32- BAI-/\M/Á CoMI.IiCIA¡, N() PIIIRoII.RA ECT,IAIX)R.PI.:RI], Ia,RIoIx) 2oo2-20I3,, óE

ILUSTRACIÓN 4.33, ThINCIPALES PRoDUCTos E)eoRTADos DE ECUADoR HACIA TtsRÚ.72

ILUSTRACTÓN 4.34, PRINCfPALES PRoDUCTos IMPoRTADoS PoR ECUADoR DESDE PERÚ7.3

ILUSTRACTóN 5.35. REsur.TADos DE IVCR ..76

ILUsTRACTóN 5.3ó. iNorce oe VENTruA CoMpAR.A,nvA REvELADA NoRMALtzADA

APLTCADA A LAs E)$oRTActoNEs EñrRE ECUADoR y penú.................................... 7ó

ILUSTRACIÓN 5,37. RESULTADoS DE BALASSA...,.,,....... 80

tLUsrnACróN 5.38. ÍNucr: oe BnL¡ssn 
^r,ucADA 

A l^s FxpoRTACroHrs Ff,.IrRl.: EcuADoR y pFxri 80

tr.usrRÁctóN 5.39. PRoMrDrc y V¡ru nctót¡ oa- Íwotcti DE CoMpt}J\,r]¡'t ARITDAD CoMmcLAL...... ...... 83



XIII

inolcn, DE ECtrACtoNEs

EcuACróN 3. l. i¡',¡orcr oe VENTNAS CoMpARATrvAs REVELADAS

ECUACIÓN 3. 2, INDICE DE BALASSA

EcuACróN 3. 3. FóRMULA PARA NoRMALtzAR EL IVCR Y I8..,..

EcuActóN 3. 4. ÍNorca or coupLEMENTARTEDAD coMERCrAL...

29

30

30

3t



CAN

OLADE

OMC

CELAC

UNASUR

CEPAL

PROECUADOR

BCE

BCRP

XIV

INDICE DE ABREVIATT]RAS

Comunidad Andina de Naciones

Organización l¿tinoamericana de Energia

Organización Mundial de Comercro

Comunidad de Estados [,atinoamencanos y Canbeños

Unión de Naciones Sudamencanas

Comisión Económica para América tatina y el Caribe

Instituto de Promoción de Expofaciones e lnversiones

Banco Central del Ecuador

Banco Central de Reserva de Peru



CAPITT]LO I

I. INTRODT]CCIÓN

Este capitulo, está dirigido a detalla¡ los objetivos pnmordiales del tema para de

esta manera distinguir la problemática en la que se incurrirá a lo largo del trabajo de

investigación y asi encontrar la solución más satisfactoria a la interrogante presentada en

el mismo, a través de este capítulo se determinarán los objetivos generales y especíñcos

que aytdariin a mantener el enfoque necesario para el correcto desarrollo del tema.

Por otra parte, se trata de distinguir cuáles han sido los factores comerciales,

políticos y sociales que han venido suscitándose a lo largo del tiempo, los cuales han

semdo para determinar el éxito o fracaso de las relaciones comerciales entre Ecuador y

Peru.

También se señala¡á en el presente capítulo, cuáles son los indices comerciales

necesarios para categorizar los diferentes scctores económicos de Ecuador y Peru, para

así determinar la intensidad comercial existente entre estos dos paises; además en los

antec€dentes se podrá obtener una üsión más amplia de todos los hechos que han

decretado la iniciación o eliminación de las relaciones comerciales que se han dado a

través del tiempo entre los mismos.
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l.l Anteredentes

Dentro de toda su historia republicana, Ecuador y Peru han tenido díferentes

enfrentamientos debido a los conflictos originados por problemas limitrofes, que

ocasionaron la perdida de confianza entre los países, lo que afectó de manera negatrva

cualquier acercamiento comercial ent¡e los mismos; sin embargo, Ias relaciones

comerciales entre los paises se inicia¡on el 26 de Mayo de 1969 al ser participes del

organismo regional llamado Comunidad Andina de Naciones (CAN), el cual persigue el

objetivo de alcanzar un desarrollo integral, más equilibrado y autónomo a través de la

integración andina, suramerica¡a y l¿tinoamérica. (Comunidad A¡dina de Naciones,

2014)

El acuerdo comercial fire firmado por el presidente de la República del Ecuador

de aquel entonces el Dr. José María Velasco lbarra, ya que los objetivos de la CAN

proponian a los paises vecinos como objetrvo pnncipa.l la cooperación económica y

social, lo cual ayudó a iniciar las relaciones comerciales entre Ecuador y Peru, debido a

que la misión de éste organismo comprendía el intercambio de brenes y servrcios entre

ellos con el fin de fortalecer los mercados de ambos y de esta manera mejorar el nivel de

üda de sus habitantes.

Más adelante Ecuador y Peru, el l8 de Enero de 1974 y el 03 de Junio de 1974

respectivamente, continuaron expandiendo sus relaciones comerciales al unirse a la
Organización l¿trnoameric¿na de Energía (OLADE), la cual es un programa de

Cooperación Sur-Sur, que consiste en un Meca¡ismo de Administración de

Requenmientos de Asistencia Técnica en materia de energia entre los Países Miembros

de OLADE; en donde se promueve, incentiva y consolida la colaboración bilateral y

multilateral energética mediante acciones puntuales y expeditas, que permitan

principalmente aprovechar las potencia.lidades de OLADE para faciliar el intercambio

de especialistas, conocimientos y experiencias con el fin de promover el trabajo conjunto

a nivel regronal para el desarrollo de programas e iniciativas de integración energética.

(Organización Latinoamericana de Energía , 2014)

Posteriormente Peru se incorporó a la Organización Mundial de Comercio (OMC)

el 0l de Enero de 1995, al cual Ecuador también decidiria formar parte un año después,

el 2l de Enero de 199ó. La OMC tiene como función Ia a&ninistración de acuerdos
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comerciales entre los miembros de la organización, asi como también cumple con el rol

de supervisión de políticas comerciales, asistencia técnica y cursos de formación para

paises en desarrollo; la incorporación a la OMC de los países vecinos ayudó con el

desarrollo de un intercambio comercial más equilibrado y acelerado. (Organizacion

Mundial del Comercio , 2014)

Otra organización a la que ambos paises pertenecen es la Comunidad de Estados

Latinoamencanos y Canbeños (CELAC), que es un mecanismo intergubernamental de

diálogo y concertación politica que surge con el compromiso de avanzar en el proceso

gradual de integración de la regrón, haciendo un sabio equilibrio entre la unidad y la

diversidad política, económica, social y cultural de los ó00 millones de habitantes de

América t^atina y el Caribe.

Ecuador y Peru fueron unos de los paises fundadores de este mecanismo conocido

como CELAC, firmando su adhesión el 23 de Febrero del 2010, actualmente el presidenre

de la República del Ecuador, Eco. Rafael Correa Delgado es el Presidente Pro Témpore

de la comunidad. (Sistema Económico latinoamericano y del Caribe, 2014)

Afros más tarde, en su afií,n por ampliar las relaciones comerciales de cada pais,

Ecuador y Peru deciden unirse a la Unión de Naciones Suramericanas (UNASUR), un

organismo internacional que tiene como objetivo construir un espacio de integración en

lo cultural, económico, social y político, respetando la realidad de c¿da nación.

La UNASUR situada en Ia capital del Ecuador, Quito, fue fundada el 23 de Mayo

del 2008, Ia cual ha fomentado las relaciones comerciales de estos paises, no solo entre

ellos sino con los demás miembros, provocando asi el aumento de ingtesos para cada pais.

(Unión de Naciones Suramericanas, 2014)

Los acuerdos comerciales antes mencionados son considerados los más

representativos para las naciones, pero es necesario recalcar que Ecuador y Peru

establecieron convenios de comercio desde el año 1832 con el Tratado de Comercio y

Navegación, el cual facilitaba el intercambio comercial entre los caud¿les de los ríos

pertenecientes a cada país y el tránsito tenestre por üas públicas de acceso, esle tratado

fue renovado y analizado el 26 de Febrero de 1999 para así preservar e[ comercio entre

ellos. (Cedeño, Cevallos, & Serrano, 201 I ).
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Además se menciona¡á tratados y reglamentos adicionales que fueron firmados

por los paises vecinos para ampliar el comercio directo entre ellos, como son:

. Reglamento de la comisión económica ecuatoriana peruana ( I 97 I )

o Acuerdo de Concesiones Arancelarias ( 1972 )

e Re8lamento de Ferias Fronterizas Ecuador-Peru

o Acuerdo para el Reordenamiento del Comercio Fronterizo ( 1987)

r Acuerdo Bilateral de Comercio (1992)

. Convenio de aceleración y profirndización del libre comercio entre Ecuador y Perú

( l9e9)

o Acuerdo de cooperación aduanera Ecuador-Peru ( I999)

¡ Acuerdo de integración y complementación minero energética Ecuador-Peru ( 1999)

¡ Convenio de inversión extrajera (1999)

¡ Acuerdo de sanidad Agropecuaria Ecuador-Peru (2000)

1.2 Pl¡nteamiento del problema

Ecuador y Peru han comercializ¿do a lo largo de los años una serie de productos

y serücios como: minerales, petróleo, atún, tubos plásticos, electrodomésticos,

medicinas, asi como también energia electnca, aceites lubricantes, maquinarias, entre

otros.

El intercambio comercial no había representado vanaciones negativas que

pudieran ser consideradas de manera siglificativa, hasta el año 2009, en donde la cnsis

mundial y la caida del precio del p€tróleo repres€nta¡on un fuefe impacto en Ia economia

ecuatoriana, ya que a pesar de que la crisis era mundial, Ecuador es un pais en el cual una

de las mayores fuentes de ingreso es la venta del p€róleo, situación que favoreció a Peru

ya que la reducción del precio del petróleo ayudó a reducir los gastos de los habitantes de

éste pais y aumentó el ahorro al comprar un producto más bamto. (CEPAL,20l0)

Entre los proveedores de Peru, está Ecuador que representa un 5% entre los paises

que le exportan sus productos, siendo las materias primas uno de los bienes más

apetecidos por Peru, sin embargo la comercialización de materias pnmas pnncipalmente

y productos agricolas, se ha disminuido de manera alarmante ya que los países estáfl
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atravesando diversas gestiones políticas que impiden que la comercialización entre los

paises fluya con normalidad. (PRO ECUADOR,20l2)

A pesar de que en los años siguientes las economias se fueron normalizando, el

intercambio comercial ha reducido su intensidad, ya que las cifras de exportaciones de

productos como las cocinas de combusübles gÍts€osos y los minerales de oro y sus

concentrados, bajaron en el año 20 I I y 2012 respectivamente. (pág. 24)

Otro conflicto que se pres€ntó últimamente, son las salvaguardias que fueron

impuestas por el gobiemo ecuatoriano como "protección a la industna nacional" hacia el

pais vecino, las cuales han significado una confrontación ante entes internacionales como

la CAN. (Xinhua, 2015 )

1.3 Justilicación

El desarrollo de éste tema permitini identiñca¡ las fortale,as y debilidades que

poseen los Acuerdos y Tratados Comerciales entre Ecuador y Peru, para asi determinar

qué variables adicionales deberán ser consideradas en futuras negociaciones comerciales.

Uno de los objetivos de esta investigación, es analiza¡ los indicadores de comercio

entre Ecuador y Peru, para así definir la intensidad económica de cada uno de los países

y de esta manera poder señalar que productos o servicios están beneficiando o

perjudicando el intercambio comercial enúe los mismos.

Las relaciones comerciales en las que Ecuador y Peru forman parte, han facilitado

y mejorado rotundamente el comercio entre estos paises, ya que han ayudado en la

agrlización del intercambio de bienes que se da, debido a que se contemplan posibilidades

de obtener requisitos indispensables para la entrada o salida de mercaderia en los paises

antes mencionados, como por ejemplo, certificaciones de calidad o el reconocimiento de

medidas tomadas por los fabricantes tanto de Ecuador o Peru, para la reducción de

impuestos para los productos comercializados. (Ministeno de lndustnas y Productiüdad,

2014)

El estudio podrá indagar, cómo va evolucionando el comercio intemacional en

ambos países y así junto con la problemática planteada, establecer si los países vecinos

poseen o no economias complementarias, s€ pretende afirmar que la existencia de tratados

comercia.les entre los paises, beneficia las economías de Ecuador y Peru, ya que permite
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desarrollar e identifica¡ las ventajas competitivas de cada país y explotarlas de manera

satisfactoria, para asi mantene! y mejorar la eficiencia de los intercambios comerciales

que se dan entre los parses vecinos.

Ecuador presenta una gran afinidad por la importación de productos no

tradicionales del país vecino, aquellas que presentan mayor valor agregado, mientras que

Peru presenta buena aceptación por la materia pnma que Ecuador le puede generar,

Ecuador se ha caracterizado por ser uno de los principales mercados del que se puede

obtener productos agricolas y peúóleo, mientras que Peru se diferencia por ofuecer a la

economia mundial productos más desa¡rollados con un valor aglegado.

A través de los años el comercio entre éstos paises ha venido evolucionando, pero

no siempre el incremento comercial ha representado beneficios para las economias dc

Ecuador y Peru, ya que en algunas ocasiones [a producción nacional se ha üsto afectada,

por ende la investigación pretende distinguir, cu:iles han sido los enores que generaron

las falencias en las economías de los países vecinos para asi presentar posibles soluciones.

1.4 Planteamiento de los objetivos

1.4.1 Objetivo General

Determinar si Ecuador y Peru son economías complementarias mediante el

análisis de indicadores relacionados con el dinamismo comercial.

1.4.2 0bjetivos Específicos

Evaluar los factores que han favorecido en el crecimiento de las economías de

Ecuador y Peru.

Definir los capítulos a¡ancelarios más representativos en el inlercambio comercial

entre Ecuador y Peru.

Establecer los indices comerciales para el análisis del comercio rntemacional enlre

Ecuador y Peru

Presentar los resultados obtenidos en el estudio mediante el uso de los indicadores

comerciales entre Ecuador y Peru.
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1.5 Alcance del estudio

La importancia de este análisis reside principalmente en definir si Ecuador y perú

son economías complementarias, analizando cuidadosamente la definición de la misma e

investigando la situación política-comercial de forma indiüdual, asi se podrá comparar

ambas economías posteriormente y conocer los diferentes acuerdos y tratados que tergirn

estos paises en común.

Pa¡a iniciar, se planteará el problema de éste análisis y se establecerá objetivos

generales y especificos, asi se podni obtener una visión mát clara acerca de la

investigación.

Actualmente, s€ cuenta con mucha información secundaria que sin duda serürá

como referencia para despejar dudas y asi obtener cifias exactas, históncas y actuales

sobre flujos comerciales, acuerdos y convenios entre Ecuador y Peú, que lleven a conocer

cuáles son las ventajas comparativas existentes entre los pai ses vecinos.

En el presente estudio se nombrarán diferentes organismos que ayudan a que las

relaciones comerciales fluyan de manera exitosa, también se determinarán, cules son los

productos que se importan y exportan desde Peru a Ecuador y üceversa, cuáles son los

mercados abastecidos y desabastecidos de ambas naciones, cifr¿s de la inversión privada

bilateral y cuán atractiva es para los miernbros de cada pais.

Por último, en la citada investigación, se intenta¡á denotar cuáles son los factores

que determinan las importaciones y exportaciones con el uso de indicadores de comercio

exterior que midan la intensidad, dando como resultado los factores que determinen los

aumentos o disminucíones en los flujos comerciales de ambos paíxs



CAPiTTILO II

2. REVISIÓN DE LITERA]'I-]RA

En éste capitulo, muestra el estudio de los conceptos básicos para la realización

de un análisis de intercambio comercia.l entre naciones, adem¡ás de las funciones e historia

de algunos indicadores relacionados con el dinamismo comercial para resolver Ia

interrogante principal del estudio, Ecuador y Peru ¿Son economias complementanas?;

entre ellos el indice de Ventajas Comparativas Revelada, Índice de Concentración /

Diversificación. indice de lrade Overlap. indice de Grubel y Lloyd, Índice de Entorno

Comercial, indice de Similirud e Índice de Krugnrar.

Además se pretende examinar las definiciones y la aplicación de cienos

indicadores de din¡lmica relativa del comercio intrarregional como: el indice de comercio

intrarregional e indice de intensidad de cornercio.
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2. I Indicadores Comerciales

Los indicadores comerciales sirven para analizar la situación puntual del comercio

de un país o región para así poder comprender su tendencia en el tiernpo, éstos también

permiten hacer comparaciones con las situaciones de interc¿mbio comercial de otras

regiones. (Ministerio de Educación España, 2009)

2.1.1 Generalidades para el análisis estadístico básico del sector externo

Pa¡a inicia¡, es interesante poder saber más acerca de las nociones básicas del

comercio exterior; por ende se deben examina¡ los conc€ptos de los factores que tienen

que conocerse y tener en consideración al momento de realiza¡ el an¿ilisis estadistico

b¿lsico del sector extemo, ya que son los más usados en la elaboración de las fórmulas de

los indicadores, apdando a obtener resultados óptimos.

Los conceptos están basados en las investigaciones proporcionadas por Ia

Comisión Económica para América tatina y el Caribe (CEPAL); a continuación se

enunciará los conceptos claves para el a¡álisis de los indicadores comerciales:

PROPORCIONES: Que es el ünculo entre magnitudes medibles, es una muestra

descompuesta en partes o parte de una población.

TASAS DE VARIACIÓN: Entiéndase por el diferencial entre dos magnitudes,

ayuda a conocer en qué magnitud una serie determinada cambia y generalmente está

expresada en porcentajes.

NUMEROS ÍI¡OICES: Ayuda a comprender la tendencia central de un conjunto

de datos y son expresados en porcentajes. En el comercio exterior son utilizados en senes

que presenten la evolución de exportaciones e importaciones, ya que ayudan en la

comparacrón de la tendencia en los niveles de dos series diferentes.

DEFLACTORES: Permite conducir un conjunto de dalos a un año base, restandú

el efecto de los precios entre el año en curso y los que le siguen, dando como resultado el

efecto de los precios sobre el efecto de la cantidad.
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CAMBIO DE BASE Y EMPALME DE SERIES: Es cua¡do la estn¡ctura de los

coeficientes de ponderación es cada vez es menos apegada a la realidad en consecuencia

de que los índices se distancian del año base, por lo que se debe establecer un nuevo

periodo base, así se podrá f¡ar una estructura de ponderaciones que refleje ta nueva

estructura de precios.

CAMBIOS ESTRUCTURALES: Como es de conocimienro general, factores

tales como la producción, el comercio y el consumo, siempre varian a través del tiempo

sufriendo dichos cambios estructurales, captándolo especificamente mediante el anií,lisis

de las participaciones sectonales en distintos períodos de tiempo. (CEPAL, 2012)

2.1.2 lndicadores relacionados con el dinamismo comercial

Para la investigación en curso se considera el estudio de los índices comerciales

empezando con:

Indice de Yentajss compr rativas

El índrce de ventajas compa¡ativas, es el que tiene como propósito asignar de

forma eficaz los recursos limitados que tiene un país, ampliar el intercambio comercial y

buscar especializars€ en actiüdades más beneficiosas y con mayor valor agregado; los

pnmeros en compafif el concepto de ventajas compafativas fueron Torrens (1815) y

Ricardo ( l8l7), donde explican las ganancias que se pueden oblener a través del comercio

entre países, en donde Daüd Ricardo aporta en un capítulo sobre el comercio exterior

diciendo; si en el comercio tntemacxtnal cada país se especializa en la producción .y

exponación de la mercancia relol¡vomenle más barata e ¡mporta la otra. ambos paise.s

oblienen beneJictos del comercio". (Ruia 2010)

indice ventaja comparativa revel¡d¡ e índice de Balassa

También ten€mos aulores como Liesner ( 1958), Balassa (1965), Volhath ( l99l ),

Scott y Vollrath (1992), que utilizaron datos sobre el comercio para calcular la ventaja

comparativa, no obstante, Ballasa (19ó5) fue el primero en llamar este tipo de a¡álisis
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como ventaja comparativa revelada (VCR), basándose en que las ventajas comparativas

entre países pueden ser reveladas por el flujo comercial, ya que el inlercambio real de

bienes revela costos relativos y las drferencias existentes enüe las naciones por factores

no de mercado precisamente. (Balassa, 1965)

Este tipo de a¡álisis fue reformulado por Durán y Álvarez (2008) dejando como

conclusión que conforme la estructura de la demanda nacional e internacional de un pais,

el IVCR detalla, por un lado, la forma en que los productores de un bien específico

compiten por los recursos nacionales en comparación con otros bienes producidos y

comercializados en el país; por otro lado, expone la competitiüdad de las industrias del

pais para de ésta manera poder competir en el mercado internacional de éslas rndustrias;

es importante señalar que mediante éste índice también se puede analizar las

impofaciones de un pais, lo que aytdaria a precisar qué productos tienen desventaja

comp¿¡rativa, siendo los aconsejables para importar. (Durán & Álvarea 201 l)
En un estudio realizado por el Instituto Interamericano de Cooperación para la

agricultura (llCA) en el 2004, acerca de las ventajas comparativas reveladas del comercio

de frutas y hortalizas en Aménca Latina y el Caribe con respecto al mundo, se concluye

en que el VCR del comercio de frutas y hortalizas de América latina y el Caribe fué de

1.68 en el 2002, el mismo que refleja que este producto tiene una ventaja comparativa

revelada casi dos veces mayor al agregado del comercio del resto de productos que

comercializa e[ pais, asi como también indica que las frutas y hortalizas tienen mayor

ventaja comparativa revelada que las cames y sus preparados en el mismo periodo (VCR

:0.57); además el método VCR ayudó a conocer qué producto mejoró o empeoró su

ventaja comparativa revelada. Por ejemplo, en el estudio mencionado, se observa cómo

disminuyó la VCR de las frutas y hortalizas en la década de los noventas, a la par de la

baja del indice de Ia balanza comercial a consecuencia de que fueron mayores las

importaciones (ó.67o promedio anua.l) a las exportaciones (4.47o promedio anual). (Ruí2,

2004)
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Índice de concentración / diversificación

El índice de concentración / diversificación es conocido como indice Herfindahl-

Hirschman (HHI) debido a sus autores. Es importante resalcar que fué creado por

Hischman (1945), como bien él lo publicó en The American Economic Review y

reinventado por Herfindál (1950); es utilizado para fijar el nivel de concentración en un

mercado y el grado de control del mismo. Mediante éste indicador se puede ponderar el

peso de cada producto y país en la totalidad de su comercio internacional, asi que si el

valor exportado es reducido, posee una mínima influencia en el indicador final, y

üceversa. Esto se comprueba al tomar las participaciones de cada nación con cada bloque

comercial. (Dunin, 2012)

El presente índice es muy utilizado para establecer medidas antimonopolios que

perjudican la economia local de un país. Está basado especificamente, en las leyes sobre

competencia, antimonopolio y gestión de la tecnología.

El ministerio de relaciones exteriores del Gobierno de Chile, realiá un estudlo

acerca de la Evolución de Ia concentración en las expofaciones chilenas en el año 2010;

el mismo concluyó que Chile posee un alto indice de concentración en las exportaciones

en el sector industnal en los últimos años, especificamente en el cobre. Mediante el índice

de H-H se observó una considerable reducción de expofaciones en el 2002, como

consecuencia de Ia penetración de nuevos produstos con valor agregado en mercados

internacionales, lo que impulsó a Chile a diversrficar su canasta con productos que

gener¿rn un mayor encadenamiento productivo interno. Finalmente, expresa que los

resultados obtenídos son muy satisfactorios y permitir:ín diversificar la canasta

exportadora hacia productos con mayor valor agregado. (Ministeno de Relaciones

Extenores, 2010)

indice trsde overlsp

Años después se pr€senta el indice Trade Overlap, éste indicador fue propuesto

por Joseph Michael Finger (1975) y luego analizado en colaboración con De Rosa en

1979; éste indicador se utiliza para medir el nivel de especialización en el comercio
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internacional de brenes de un pais dentro de un s€ctor (intra-industrial)¡, en relación con

el comercio internacional entre distintos sectores de la economía (inter-industnal)2; en

definitiva, muestra el gado de liberalización e integración de la economia de una nación

en el mercado intemacional. (Finger, 1975)

Dentro del proyecto "lmp[caciones Económicas{omerciales para el Ecuador

frente a su incorporación al MERCOSUR, como Miembro Pleno", se encuenüa un

análisis basado en el indice de Trade Overlap del comercio bilateral entre Ecuador y el

MERCOSUR, el cual se realiá con los l0 productos principales en el año 2012, donde

se concluyó que todos los datos obtenidos de la fórmula convergen desde 0 hasta 0.45, lo

que induce a creer que el comercio bilateral entre Ecuador y el MERCOSUR es inter-

industrial. (kón, 20 I 5)

indice de entorno comercial

Este indicador es utilizado como hen-¿mienta de proyección del comercio y se da

por medio de la dernanda de los socios principales, tambión ayuda a aproximar la

variación de las exportaciones mediante la dinámica del crecimiento de los socios

comerciales; pnncipalmente, se deben determina¡ los socios comerciales más importantes

del pais de ongen, y después la tendencia histórica de la evolución de los productos, como

las proyecciones y pronósticos fiables para poder calcular el mismo.

La caracteristica pnncipal del índice, es que medrante proyecciones del PIB de los

paises de destino, se puede deducir el impacto que tendrán en las exportaciones totales

del pais de referencia. (Durrí,n & Álvarea 201 I )

En un documento de comercio extenor chileno, se encuentra un estudio sobre el

índice de entomo comercial del 2013, donde se manifiesta que la economia mundial se

incrementará al 4o/o, y como cons€cuencia existirá mayor dinamismo entre los socios

comerciales, especialmente con China y Estados Unidos, por lo tanto habria más demanda

externa que en el 2012, reflejándose en el aumento elimado para el indice económico

comercial. (Gutierrez, 20 I 2)

¡ Elcom€rcio inra-¡ndustr¡al s€ basa sobfe h teorb de l¿ competeflcra ¡rnperfecta o monopolistica
r El c¡mercio imer-industrial se apegs a las ventaras comparativss,
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lndice de grubel y Lloyd

El Indice de Cnubel y Lloyd, fue desarrollado por Herben G. Grubel y por Peter

Lloyd (1975), quienes propusieron un indicador para fundamentar Ia hipótesis de que la

mayor parte del aumento del comercio intemacional en los años s€s€nta entre naciones

industrializadas, tenía su ongen en la similitud de las dotaciones de factores. (Durrin &
Álvarez, 201 I )

En otras palabras tenemos que, el indice de Grubel y Lloyd pretende medir el

comercio intra-industrial que tiene lugar cuando se exponan o importan bienes que son

de la misma industna. Se fundamenta en productos que generalmente buscan

diferenciación ya s€a en calidad, precio, entre otras. Este índice permite analizar los

intercambios bilaterales entre parejas de paises.

Inrlice de similitud

Otro indice desarrollado por Finger fué el [ndice de Similitud, el cua] fue

desarrollado en esa ocasíón junto a Kreinin (1979), se dice que el indice calcula la

diferencia de las efructuras de exportación de dos naciones, la cual es calculada como la

agregación de la minima paficipación de cada grupo de productos en las exportaciones

totales de cada país o región a un mercado de destino homogéneo, que puede ser una

subregrón o el mundo. (Kreinin & Plummer, 2004)

El oficial de Asuntos Económicos de CEPAL, José Durán Lima, uso el indice de

Similitud para analizar las exportaciones del af,o 2009 de El Salvador hacia [¿ Unión

Europea y asi determinar cuáles son los países que representan mayor competencia en el

mercado europeo, en donde obtuvo como resultado que en exportaciones a Ia Unión

Europea, el pais con mayor similitud expofadora a El Salvador es Cuatemala, ya que se

obtuvo un resultado de 1.00 determinando así que poseen un intercambio comercial

similar. (Duriin, Aplicaciones del Observatorio CEPAL, 20 | 2)
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indice de krugman

Finalmente está el Indice de Krugrnan, su autor Paul Krugrnan (1991), relaciona

Ia semejanza que tiene éste nuevo índice comercial con el indice de similirud, el cual se

encarga de calcula¡ la diferencia de las estructur¿s de exportación, añadrendo las

diferencias entre la participación de cada industria en el valor agregado del pais de

destino, se debe acotar que éste indice tiene como propósito comparar dos economias en

su conjunto, explorando diferencias en sus estructuras productivas con relación a sus

exportaciones. (Kubrak, 201 3)

2.1.J indicadores de dinámica relativa del comercio intrarregional

indice de intensidad de comercio

Anderson y Nordheim (1993), crearon éste indice con el afán de poder medir el

sesgo geográfico en el comercio bilateral. Una vez realiz¿da la formula, se analiza que si

el índice da como resultado que es igual a l, se entiende que no hay sesgo geográfico en

el comercio con el socio del pais de desuno, en el sentido de que la participación del

mismo en las exportaciones del país de origen y en las importaciones mundlales es la

misma; existiría sesgo geográfico cuando el resultado sea mayor a l, lo cual signilicaria

que la proporción de las exportaciones del pais de origen que tiene por destino el socio,

es mayor que la que corresponderia con la participación del país de destino en la demanda

mundial de importaciones.

En conclusión, el índice de intensidad de comercio, se muestra como un indicador

del sesgo geogrrí,fico superior a la participación del total de las exportaciones, por lo ta.nto

Permite ügilar [a apertura y crecimiento del socio comercial. (Asociación

Latinoamericana de tntegración, 2008)
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Indice de comercio intrarregional

Este indice es el indicador más conocido y fácil de uülizar, ya que mide la

importancia de los flujos de comercio intrarregionales. Se calcala relactonando el totul

del comercio recíproco entre los miembros de una unión aduanero o acuerdo comercia!

(seo por exporlactone-\, ¡mportaciones o ambos -intercambrc comercial), sohre el total

cle las erytnaciones que el grupo de paises des¡ino a todo el muruk¡. (Duril.,n, CEPAL,

20r2)

En un estudio sobre el come¡cio intrarregional entre los países sudamericanos

realiz¿do por el Banco lnteramericano de Desarrollo en el año 2014, se obtuvo como

resultado que entre el 2003 y 201 l, el intercambio intranegional entre los países del Sur

se expandió rápidamente, con excepción del 2009, lo cua.l ayudó a ganar participación en

las exportaciones totales sudamericanas. El desarrollo del intercambio intrarregional

estuvo apegado al crecimiento en las economías asi como de la dema¡da mundial, la cual

impulso las exportaciones, en va¡ios países, al interior de la regón se encuentran dos

grupos de países según sus ventas rntrarregionales, por un Iado las economías menos

complejas de la estructum productiva con productos primarios y sus derivados y por otra

parte las desarrolladas, que tienen más diversificadas sus exportaciones, entréndase por

contenido tecnológico medio y alto, que no son tan competitivas con el resto del mundo

pero sí en comparación a otras economías de la regíón.

En fin estas particularidades del comercio intrasudamencano proponen

oportunidades relevantes, asi también como desafios para las economías de la región.

(Gayá.2014)

indice de co mplementa riedad comercial

Se denva del índice de v€ntaja compamtiva revelada que propuso Balassa en el

año l9ó5, el cual se define como el promedro ponderado del producto de un indice de

venlajas comparativas del país de ongen, por un índice de desventajas comparativas del

pais de destino, lo que lo hace el ponderador de la paticipación de u¡ bien e¡ las

importaciones mundiales.
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Cuando el indice de especialización exportadorar es mayor a l, entonces la nación

tiende a exportar más en ese sector que el promedio mundial, por consiguiente se concluye

en que tiene ventajas comparativas en es€ s€ctor. Cuando el índice es menor a l, se dice

que la especialización exportadora es menor que la mundral y se señala una desventaja

comparativa y por último si el índice arrojó un valor cercano a l, la especialización

comercial es similar a la del mundo en su conjunto.

Pa¡a concluir se alega que será mayor la tendencia a comercia¡ enúe paises,

siempre y cuando la coincidencia entre la oferta exportable de un pais y la demanda de

importaciones de su socio sea mayor. (ALADI, 2008)

Las aulondades de Ecuador delegaron un estudio bajo la modalidad de éste índice

a la Secretaria General de la ALADI, donde su objetivo principal era frjar los grados y las

condrciones de una posible complementariedad entre Ecuador y los países del Triangulo

Nofe (El Salvador, Guatemala y Honduras), con la finalidad de mejorar las probables

negociaciones con dichos paises; tomaron tres indicadores, el de ventajas comparaüvas

reveladas, precios unitarios y porcentajes de importaciones de paises centroarnericanos

con respecto a las exportaciones de Ecuador, para de esta manera conocer la posicrón

competitiva de los productos exportables de Ecuador frente a los úes países. Con lo que

concluyeron, que el potencial s€ctor exportable entre los países es el industrial

manufacturero, y el de menor potencialidad el sector agopecuano. También se presentó

que Sí existe la complernentanedad enüe los países en sectores y productos específicos

tales como: manufactura de metales, productos químicos, cenimicos, manufacluras de la

madera, productos pliisticos, productos del papel y artículos de gnfería y cables eléctncos;

otr¿ de las razones para deducir esto, fue que son economías pequeñas y abiertas a pesar

de que Ecuador tiene niveles superiores de exportación e imponación. (Álvarea 2010)

r Es el mciente entre h participación del sedor en las exportaciones totales de una nación sobre
la participacón del misnrc sedor e¡ hs importaciones mundrales.



CAPÍI.I.ILO III

3. METODOLOGiA

En este capítulo se definirá las fases más impotantes del proceso de investigación,

para asi poder recolecta¡ con éxito los datos necesarios para el conecto análisis de la

misma y de esta manera comprobar si Ecuador y Peru son economias complementaria-s.

El desanollo de los pasos para realizar una buena investigación, aportaran con las ideas

nec¿sa¡ias, las cuales guiariiur a los investigadores a usar las fuentes correctas par¿ la

obtención de la información.

Además, se podrá analizar el enfoque de la investigación, así como también la

definición de los objetivos y el escenano de Ia misma, la metodologia ayudará a revelar

el tipo de investigación, las fuentes y [a manera en cómo se deben adminisúa¡ los datos

que sean recolectados en el proceso.

Como último punto, se determinar¡ín los indices que s€ van a utiliza¡ en la

investigación en curso, deta.llando las fórmulas y recordando los conceptos analizados en

la reüsión de literatura,
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3.1 Deñnición de proceso de investigación

La investigacíón de mercados esul definida por Halr, Bush y Ortinau, como la

functón quc enlaza una organización con su mercodo med¡onte la rccolección de

tnformdaón; la investigación de mercados permite que las empresas, prductores, paisLs

entre otros, puedan conocer de manera más profunda los comentarios o necesidades de

sus clientes, pam de esta manera tomar decisiones que sean costeables y eñcientes; ya

que permite identifica¡ las oportunidades existentes en el mercado.

Gracias a la investigación de mercados se puede determina¡ cuáles son las

alternativas y conflictos que se dan en un mercado determinado, ya que permite la

recolección exhaustiva de información; la investigación de datos como. cifras de

exportaciones e importaciones, productos comercializados, acuerdos comerciales, entre

otros, permitirií,n conocer las variables necesarias para asi responder al objetivo de la

pres€nte investigación. (Hair, Bush, & Ortinau,2004)

Se dice que la investigación es un proreso porque, especifica la información

necesaria para el an¿ilisis de los problemas, diseña un método para recaudar la

información, dirige e implementa el proceso de recolección de datos, analiza los

resultados y ñnalmente muestra los resultados obtenidos. En el proceso de investigación

se realizan actiüdades claves como el análisis del mercado, la segnentación del mercado

y el alrilisis de la competencia; los cuales son puntos clave para definir con exactitud las

fortalezas y debilidades de los productores y sus competidores. También ayuda a veriñcar

la conveniencia de aplicar o no estrategias que fomenten, reduzcan o eliminen, en el caso

de la prexnte investigación, actiüdades de intercambio comercial. (págs. 7-9)

En la nueva imagen del proceso de investigación de mercados se analiza¡ nuevos

factores que deben considera¡se al momento de realiza¡ el aná,lisis de un tema en

particular, estos factores conocidos como factores ambientales, tales como el intemet.

teorologias de guardapuertasr o expansión de mercados globales, pernriten al

investigador ñltrar Ios datos más relevantes y significativos, para de esta ma¡era obtener

resultados prolijos y satrsfactorios. (págs. 28-3 I )

¡ Tecnologia de guardapuenas: Temologia annzada de comunic¿ción que permite vigilar los
mensajes recrbrdos de olras persoriss u org¿nizaciorcs
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En la elaboración de la investigación, se analizarán cuatro fases del proceso de

investigación propuestÍls por Hair, Bush y Ortinau en el libro de investigación de

mercados "En un ambiente de información cambiante", las cuales empiezan con la

determinación del problana, seguido por el drseño de investigación, para asi dar paso a

la ejecución del di seño de investigación y finalmente comunicar los resultados. (pág. 33)

lluslratrin 3.1. l;u-tts Llal l)rocen dc lnvcsligtttuin da llart:alo

i ' Def¡ni¡ l¡s
necesidades de
inforrracón

. Redelnrr el
problerna de decisión
con un problema de
rtvest tgac rón.

. Establecer objetrvos
de rnvestigación

.Determinar y ewluar
el dc€ño de h
investigación.

. Determimr el plan y
taÍBño muestral .

. Determimr l¿s
cuestron€§ y escalas
de medición

. Recolectar y
procesar los datos

.Análizar los datos

. Transforma¡ las
estructuras de los
datos en
información

. Preparar y
presentar el reporte
final basado en
conclusiones del
análisis

litnte .4daptadt dt Ht r. llrtsh .t Ortrn atJnvslgaoón dL »tert'oLlo¡. ]'lihc¡in. !001

3.1.1 Determinación del problema de investigación

Desrripción del escenario y del problema de investigación

Problema

Determinar la ofela y demanda exportable entre Ecuador y Peru y sus pnncipales

socios e identificar qué acuerdos comerciales a),udan a facilitar la negociación entre los

países.

Fase 2: Discño
de lnvestigación

ase 4:
Comunicación de

Resultados

Fase 3:
Ejecución del

diseño
Fase 1:

Determinac¡ón
del Problema
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Escenario

El escenario de la investigación, está conformado por el ambiente económico-

comercial que enwelve a Ecuador y Peru.

Definición de los objetivos de la investigación

Objetivo general

Determina¡ si Peru es o no un socio estratégico de Ecuador y vicevers¿

Objetivos específicos

o Obtener datos hístóncos de las exportaciones e importaciones de ambos paises.

. Conocer el punto de üsta de expefos de comercio acerca de la variación en el

comercio intemacional.

o Analiz¿¡ los acuerdos comerciales ügentes para conocer su efectiüdad.

r Detallar los indicadores comerciales a utilizarse para su postenor análisis.

Enfoque de la investigación

Segun Roberto Hemández, en su texto Metodologia de la Investigación (2010), ¿/

enfoque cuanlrlattvo uso la recolección de dolos para probar hipótesis, con base en la

medtctón numérica y el análtsrs estadíslico, pora eslablecer patrone.s de comporlamienlo

y probar /¿orla.§ mientras que el enJbque cualitativo uttlca la recolecuón de datos sm

medición numérica pora descubrir o ofinar preguntas de tnves!¡goc!ón en el proceso dc

¡ntcrprelación y juntos forman el enfoque mixto, el que permitirá recolecta¡, analizar y

üncular los datos cuantitativos y cualitativos en un mismo estudio con la finalidad de dar

respuestas al planteamiento del problema.

3.1.2 Establecimiento del diseño de investigación apropiado.
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El objetivo de la investigación mixta no es sustituir a la investigación cualitativa

ni a la investigación cuantitativa, sino emplear las fortalez¿s de ambas, combinarlas y así

lograr minimizar sus debilidades. (pág. 5 a)

llustruttón -1.2. ltpt¡.¡ cla Invaslrgución de llltrcoút:;

oBSERVAcIÓN

l'ttt'tttt.. ..lrhqtt*lo lt llt¡ltnt¡ llrt'n.¡n¿(:5t,t tl¡tt,t.t -.\ lt'¡ttfufu ¡dd 1., ld lnrt,\tt!:d(tótt

-; I.t L,¿trttin. :ll ll).

Diseño de le investigación exploratoria

Ayudará a la recolección de datos primarios y de información que podamos

obtener de bases de datos en línea adem¿is permitirá clasificar los problemas u

oportunidades, (Herná,ndea 20 I 0)

DE MERCADO

EXPLORATORIA CONCLUYENTE

ENTREVISTAS CAUSAL DESCRIPTlVA

G RU POs
FOCALES

EXPERIMENTOS
DE

DATOS
SECUNDARIOS

ESTU DIOS
PILOTO ENCUESTAS

EN

BASES DE
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Entrevistas a expertos

Mediante éste máodo se podrá indagar, examinar y malizar el punto de üsta de

p€rsonas especializadas en el terna de exportaciones, impofaciones, todo [o relacionado

con comercio exterior, obteniendo información primaria repres€ntativa,

Amerita un acercamiento con el entreüstado, el mismo que provoca confia¡z¿ en

ambas partes y así poder obtener la mayor información posible para su análisis posterior.

Bases de datos en línea

Investigar acerca de las diferentes bases de datos existentes para obtener las cifras

históricas, por ejemplo, banco central del Ecuador, PROECUADOR, Cámara de Industria

de Guayaquil, Ministerio de Comercio Exterior Peruano.

Diseño de le investigación descriptiva

Este método destaca el problema de decisión que enfrenta la administración al

momento de requerir información precisa, sin embargo, para obtener los datos deseados

se aplicará un conjunto de procedimientos que describan las características de una

población objetivo para deducir si Ecuador y Peru se complementan como economia.

(pág. 4l )

Determinar el plan muestral y el tamaño de Ia muestra

Es un concepto que se utiliza a diario frecuentemente y básicamente es la

selección de un número relativamente pequeño de elementos tomado de un grupo de

elementos definido mayor, con la expectativa de que la información receptada del grupo

minontario permita que se hagan juicios sobre el grupo mayoritario- (pág. 328).

Tiene como función identificar, desarrollar y entender nuevos objetos para la

ayuda del investigador y en cuanto a terminologia bá§ca se encuent¡a la población, que

es el conjunto total identificable de elernentos de interés que estudia el investigadorl
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lilemento, se define como la persona u objeto de la población meta definidat de la cual o

del cual se buscan datos e información; Ilntdades mucstrules, elementos de la población

meta disponibles para su selección durante el proceso muestral, y por último el marto

mueslral, que se define por ser la lista de todas las unidades muestrales elegibles. (pág.

331).

lluslntctón j.J. /)ar¿¡r lr,¿c.rttrio.s paro al dc.torrollo dt un plan ntuestrol

l ntntt'. llttr. llu:h t ()rtlttttt-ln\'t,\lt!ttcttin,fu mr'n¿,l,tt. I l ,ltc.t,ht )llttl

Todos estos pasos ayrdalín a plartear el plan muestral del presente estudio, el

cual será detallado a continuación:

[i cuador- l' e ni ¿ li con om ías c o m pl e menla ria s )

Población meta

. Exportadores e impofadores Ecuatorianos y Peruanos,

. Profesionales en comercio exterior,

. Empleados SENAE y SUNAT.

' Con¡unto completo de elementos identrficados para la investigación.

Paso t
Paso 2

Paso 3

Paso 4

Paso 5

Paso 5

Paso 7

. Defina la población meta.

. Elija el método de recolección de
datos.

. Idenüfique el o los marcos muestrales
necesanos.

. Elija el método muestral apropiado

. Determine los tamaños de muestra
necesarios y las tasas de contacto total.

. Trace un plan operativo para
seleccionar unidades muestrales.

. Ejecute e[ plan operativo

Plan muestral nura la inrestip¿ción en cuno
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Método de entrevistas personales.

M¡rcos muestrales

r Lista de las personas dedicadas a la cátedra de comercio intemacional y comercio

exterior en diferentes Universidades de Cuayaquil.

e Lista del personal que labora en la SENAE.

¡ Lista del personal que labora en la Cámara de Comercio de Cuayaquil.

¡ Asistentes a las diferentes rusdas ds negocios que realiza PROECUADOR.

o Base de datos del directorio de exportadores del Ecuador PROECUADOR.

El presente estudio será orientrdo en una muestr¿ no probabilis[ca por

conveniencia, es decir, que depende del cnterio de las investigadoras, por lo que se

selecciona¡án tres personas que conocen a cerca del tema de estudio.

Tamaño de la mustra

Se necesitará variedad de criterios dentro de la población a investigar por lo las

autoras han considerado realizar tres entreüstas, a las siguientes personas:

o Phd. Washingon Martínez- Docente ESPOL

¡ Msc. Fabncio Za¡zzt - Docente ESPOL

¡ [ng. Mellisa Blandin - Jefe depafamento de exportaciones, DISCOVERY

INTERNATIONAL TRADING.

Ntarco muestral apropiado
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Plan operativo para seleccionar unidades muestrales

Las entreüstas se otorgarán en las oficinas de trabajo de los diferentes

encuestados, los cuales proporcionaran la información necesaria para el anáisis de la

investigación.

Diseño de muestreo

L¿ forma de obtener una muestra es impofante, al momento en que en el estudio

se diseña una entreüsta como parte de recolección de datos puros, Existen dos diseños

muestrales fundamentales: el probabilistico y el no probabilístico. (Hair, Bush, & Ortinau,

2004)

Muestreo probabilistico

Se define como una técnica de tema de muestra en la que cada unidad muestral

tiene una probabilidad conocida, distinta de cero, de ser incluida en la muestra. (pág. 346)

Muestreo no proba bilístico

El presente estudio es un muestreo no probabilisüco por lo tanto es dificil adecuar

una forma precisa para determinar el tamaño de la muestra, por lo tanto se basa¡á en un

juicio subjetivo, intuitivo, basándose en estudios realizados anteriormenle para hacer

comparaciones,

Específicamente se trabajará con el muestreo de conveniencia, esto permitirá

toma¡ las muesfas a conveniencia del entrevistador, al mismo trempo de llevar a cabo el

estudio. L¡s supuestos son que la población meta definida es homogénea y las personas

entreüstadas son parecidas a la población meta total. (pág. 34ó)
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J.1.3 Ejecución del diseño de investigacién

Recolectar y procesar los datos

En el libro de investigación de mercados de Hair, Bush y ftinau, se dice que hay

dos métodos biisicos para a recolección de información, los cuales son: Entreüstas y la

Observación; en las entreüstas se formulan preguntas sobre las va¡iables a analizarse y

sobre los fenómenos de mercado, es común y beneficioso que el entreüstador elabore de

ma¡era clara y precisa un cuestionario, para así guiar la entreüsta de la manera más

apropiada. En el segundo método se observa las diferentes vanables del mercado, a través

de observadores capacitación y dispositivos mecánicos, (Hair, Bush, & Ortinau, 2004)

IItt¡tru,-tt)n -1.J. llttt t'tLt¡'¡t¡ lc th t»

de información
étodos de

E¡TNTV|sTAS o85ERvActón

litnre A<lapto,b it Hotr. Ru.sh y t)rntunJn\\'tttt (1i'n ¿t mtr.. tlo\.:'L¿Kon :t)0J

[::1""'.-
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l-ntrevistas

Una ventaja signiñcativa sobre las técnicas de interrogación es que permiten al

investigador obtener datos puros, los cuales permitiran analiz¿rse de tal manera que se

pueda estruchrar dichos datos, con el fin de generar información srgnificativa y útil.

(págs.4446)

En la presente investigación se realizaran entreüstas a profundidad, es decir,

entreü stas personales a sujetos capacitados en tema de comercio exterior, relaciones

comerciales, etc; para la cual se desarrollara un cuestiona¡io estructurado que se apegue

a las necesidades que se deben abarcar.

B¡ses de datos

En la pres€nte investigación se tomara¡ Ias bases de datos como información

secundaria, los datos secundanos se refieren a aquellos datos que no fueron para la

investigación actual, sino que se hicieron para un estudio anterior.

El uso y evaluación de fuentes de datos secundanos, le permitirán a esta

investigación obtener datos de manera más nipida y fácil, asi como también acceder a

información que ayude a fundamentar el análisis de los resultados que se obtendr¿ia.

Para el análisis de este proyecto de investigación se usara¡ como datos secundarios,

informaciones que se obtendrán del Banco Central del Ecuador, PROECUADOR,

C¿írnara de l¡dustria de Guayaquil, Ministerio de Comercio Exterior Peruano, las bases

de datos que se tomaran de estos sitios web permitirri[r transforma¡ Ia información para

concluir el análisis en proceso.

3.1.4 Comunicación de resultados

Las actiüdades en la parte final de la última fase del proceso de investigación es

la preparación y presentación de los resultados y conclusrones que se har obtenido a lo

largo del proyecto de investigación, es aqui en donde se presentaran las propuestas de

investigación es decir, actividades que podrian emprenderse para mejorar, en este c¿so,

el intercambio comercial entre Ecuador y Peru.
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.1.2 Indicadores comerciales

3.2.1 Índice ventajas comparEtivas reveladas

El indice de Ventajas Comparativas Reveladas s€ utiliza pam analizar las ventajas

o desventajas compa¡ativas de los intercambios comerciales de un país con sus socios

comerciales. L¿ fórmula es la siguiente:

|,cuacuin 3. l. lndict lc l'cntaja.r ('ontparattvt:i l?(valudes

rvcRr. - 
xit- Mltt

" lX,*, * M¡*rl

Donde

X!¡, = Exportaciones del producto,t realizadas por el pais I al mercadoT en el

año,

xh= Exportaciones del producto k realizadas por el país I al mundo u,en el

año r.

U{¡, = lmpoñaciones del producto,16 ¡e¿lizqdas por el pais ¡ desde el mercadoT

en el año ,.

Mfr= Importaciones del producto k realizadas por el pais i desde el mundoryo

un mercado esp€cífico.

El indice puede arrojar valores positivos o negativos. Un indice negativo mostr¿¡rá

un déficit en el total del comercio, expresando ventaja en los intercambios comerciales,

mientr¿s que un indice positrvo será indicativo de un superáüt en total del comercio y

denota desventaja en los intercambios de comercio, Es decir, un indice de VCR mayor a

0 indica¡á la potencialidad en un sector comp€titivo, al contrario de un indice negativo

mostrará un sector importador neto carente de competitividad fiente a otros mercados.

(Lima,2008)



.10

3.2.2 Indice de Balerse

El índice de Balassa mide cuán importante es un producto dentro de las

exporlaciones de un pais a otro, contra la importancia de las exportaciones del mismo

producto en las exportaciones del mismo pais hacia el mundo.

licuoc'tón 3. 2. lnditc dc Bolas.tu

VT,"lI
Y'r

tpK -J

7T,

Donde:

fli = Exportaciones del producto k realizadas por el pais I hacia el pais7.

X4¡ = Exportaciones totales del país r al país7.

XÍv = Exportaciones del producto k realizadas por el pais i hacia el mundo iv

X4, = Exportaciones totales del paíslalmundory.

Existe una manera de normaliza¡ los resultados de Ias fórmulas tanto del indice

de Ventajas Compa¡ativas Reveladas como del Índrce de Balassa, a un m¡áximo de +l y

un mínimo de -1, con la finalidad de obtener una mejor tratabilidad y análisrs, de la

siguiente manera:

l:tuot'ión 3. -1. l;tirnniu pura rutrtnuli:ar el ll'('ll l'll)

IVCR _ 1
IVCR Norm

IVCR + 1

Se recomienda utiliz¿¡ las siguientes escalas para la lectura de ambos indicadores

normalizados

,/

r'
I

Entre +0-33 y + I : Existe ventaja para el pais.

Entre 4.33 y -l : Existe desventaja para el pais.

Entre 4.33 y +0.33: Existe tendencia hacia un comercio intraproducto
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J.2.3 indice de complements ried¡d comerci¡l

El índice de complementariedad comercial señala el gado de asociación entre un

producto exportado por un pais A como proporción de sus exportaciones totales y Ia

importación del mismo producto como proporción de sus importaciones totales, todo en

función a [o comercializado mundialmente neto de la participación del producto desde el

pais A. Así facilita el poder medir la coincidencia entre la especialidad exportadora de un

pais contra la importadora y üceversa. (CEI,2003). [¿ fórmula es la sip¡uiente:

l'.Ltuttnin -l 1 lndtt,Llc t rtnt¡knantttnulal tt¡n¡tr<:ru1

x, M"
----I¡ a -.-.-t-.

t-¡., xI MI
T|-LAB - M, M,

MI MI

Donde:

tCCfs:indice de complementariedad comercial sectonal del producto "a" entre

lospaísesAyB.

Xá : Exportaciones del bien "i" del país A.

Xf : Exportaciones totales del país A.

ifi = Importaciones del bren "i" del país B.

M[ = Importaciones totales del pais B.

M¿ : Impotaciones mundiales del bien "i", neto de las importaciones del país A.

Mr = Importaciones mundiales totales.

Cuando el Indice de Complementanedad Comercial es mayor a l, entonces el pais

tiende a exportar el producto estudiado mayoritariamente que el promedro mundial, como

consecuencia, tiene ventajas comparativas en ese sector y existe una fuerte

complementariedad entre ambos paises y a mayor valor, más incrementa esta

especialidad.
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Cuando el índice es menor a l, el sector expolable es menor que la mundial, y

finalmente, un ICC cerca¡o a la unidad, indica que la especialización comercial es

parecida a la del mundo en su conjunro. (ALADI, 2008)
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4. cARACTERisrtcns Bcoruórrlrces ENTRE ECUADoR-pEnú r su
Rruclóru coMERCTAL.

Este capítulo analiza detalladamente el comportamiento de los indicadores

macroeconómicos de Ecuador y Peru como: el PIB, la tasa de inflación, la tasa de

desempleo y la inversión extranjera directa. Además se a¡alizan las importaciones y

exportaciones, para asi determinar el comportamiento de la balanza comercial de los

paises objetos a estudio.

También se estudia el comportamiento de las economias de manera conjunta, para

así determinar la relación bilateral y su incidencia en el comercio intemacional,

destacando las diferentes preferencias arancelarias establecidas por cada pais, para de esta

manera señalar, los convenios que permiten comercializar bienes o servtcios srn pagar

a¡a¡celes o pagando una tasa mínima de arancel.

El capítulo pretende enumerar los principales productos que se comercializan

entre Ecuador y Peru, definiendo los requisitos necesarios para la exportación o

importación de los mismos.
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4.1 Ecuador y su economís

De acuerdo con datos analiz¿dos por CEPAL, Ia economia ecuatoriana se

encuentra entre los países con mejor desempeño económico de tátinoamérica, ya que

posee un crecimiento promedio de 4.SYo por año. [¿ economía no peEolera ha crecido

aproxrmadamente 5Vo anual en los últimos diez años, la tasa de inflación es de un digito

y es más baja que el promedro de Afférica látina.

La moneda de curso legal es el dólar de los Estados Unidos de América, la cual

les ofrece a inversionistas la estabilidad y seguriüd necesaria p¿ua crear fuentes de

comercio en el país, ya que no existe riesgo de devaluación. El pais posee uno de los

indicadores más altos de la regrón debido a las politicas de gobiemo y su énfasis en el

gasto público dingrdo, que han permitido que el país crezca, llegando a cifras de

crecimiento de PIB de un 7% en el 201l.

Ecuador está situado al norte de América del Sur sobre la costa del Océano

Pacífico, lo que le proporciona una posición estratégica dentro del continente por su

acceso directo del Oéa¡o Pacifico, ya que beneficta a las compañias naüeras por Ia

optimización de tiempo y recursos para el manejo de sus cargas.

4. I.l Análisis del PIB

El Producto Interno Bruto está definido como un indlcador representativo que

ayuda a medir el crecimiento o decrecimiento de la producción de bienes y servicios de

las empresas de cada pais, únicamente dentro de su territorio. (Economia,20l4)

Existen tres métodos teóricos para calcular el PIB: el método del Casto, el método

del lngreso y el método del Valor Agregado. Para la presente investigación se analiz¿rá

el PIB basado en el Método del lngreso, en el que se calcula el PIB sumando los ingresos

de los asalariados, las ganancias de las empresas y los impuestos menos las

subvenciones6. (Anzl, 20 I 4)

6 Subvenciones Es una ayuda de tipo economico percibida por uru p€rsom o un gupo de persorus
desde un organismo público con el objetivo de ayudar a lleva¡ a cabo una adivrdad que necesita uru
inversión aha o a la que h persona en cuestión rrc podria hacer llente en solrtario.
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En la ilustración 4.5, se puede apreciar tres variaciones significalivas a los largo

del período 2002-2013; en el aflo 2004, el incremento del precio del petróleo en el

mercado mundial produjo que los ingresos para el pais fueran más elevados, genenrndo

asi una fluctuación alta en el PIB de ese año con una tasa del 8.27o, otro factor importante

fue la gran comercialíz¿ción de productos del sector primario, como productos agrícolas,

ganaderos, pesca, el cual representó un 2l7o en Ia economia del pais.

En el año 2009 se presentó el porcentaje más bajo en el PIB del Ecuador, al tener

una tasa del 0.6%, esto fue debido a la fuerte crisis que se viüó a nivel mundial, la cual

disminuyó el flujo del comercio, se redujeron los precios del peróleo, cayeron los precios

del banano, dejando como resultado la dtsrninución de exportaciones y un decrecimiento

económico acelerado.

El PIB del al'lo 201I regrstró la segunü tasa de crecimiento más alta desde la

dolarización, en donde se tuvo una tasa de 7,8olo, superada únicamente por la del año 2004

(8,2%); esto se produjo debido al crecimrento del sector petrolero después de la crisis

presentada en el año 2009. t^as exportaciones de productos del sector pnmario también

empezaron a aumentar considerablemente en el 2011, dando como resultado la

recuperación notaria del PIB ecuatoriano.
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4. 1.2 Análisis de la inflación

La inflación estil definida como el aumento generalizado y sostenido de los precios

de bienes y servicios en un país- Pa¡a medir el crecimiento de la inflación se utiliza el

indice de Precios al Consumidor (IPC); este índice mide el porcentaje de incremento en

los precios de una canasta básica de productos y servicios que adquiere un consumidor

tipico en el pais.
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La inflación en el pais ha ido decreciendo con el paso de los años debido al

incremento de control que se ha exigido en cada una de las instrtuciones públicas y

privadas en el país, el proceso inflacionario principalmente en el periodo 2000-2009, se

lo relaciona a la aplicación del sistema de dolanzación en la economía, ya que se

implementó un acelerado incremento en los precios de casi todos los bienes y servicios

para así equilibrar de manera temporal la nueva moneda en curso.

En los años 2002 y 2003, las tas¡s de inflación fueron muy elevadas, ya que se dio

un aumento de los precios en algunas categorias de productos y servicios como el

incremento en el costo de servicios hásicos como agua potable y energia eléctnca,

alquileres, almuerzos y la especulación que aún se mantiene.
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Durante el año 2005, a pesar de la inestabilidad política que eslaba ügente en el

Ecuador, los precios de los bienes y servicios se ubicaron en un nivel inflaoionario del

2,4170. las causas que incidieron en este resultado, segun CEPAL, estaba¡ relacionados

a factores "estacionales, climáticos y eventos especificos como la devolución de los

Fondos de reserva a los afiliados del IESS, que contribuyeron a la aceleración del ritmo

de crecimiento de los precios, especia.lmente el segundo trimestre del año".

La información presentada en el Banco Central del Ecuador, muestra que en los

aios siguientes la inflación se üo contundentemente reducida, hasta el año 2008 en el

que se tuvo una inflación del 8.4% siendo el segundo porcentaje más alto en el periodo

de tiempo comprendido en los años 2002-2013; Los altos precios de los alimentos,

combustibles y los aumentos de demanda que se pres€ntaron en ese alo como respuesta

al incremento salarial que el Gobiemo Nacional decretó a partir de enero de 2008, fueron

las principales causas de la inflación de ese afo. También se regrstró, cambio en las

politicas económicas de Gobiemo, calamidades climáticas y factores externos, estos

fueron las pnncipales causas de un indice inflacionario alto en ese año.

El incremento en las cotizaciones internacionales de los granos y de otros

alimentos, como los lácteos, hanna, tuüeron u¡ fuene impacto sobre los precios internos

de varros produclos que eran utilizados como insumos por ecuatorianos y extrarjeros.

En los años siguientes las tasas de inflación fueron disminuyendo, ya que se notó

una desaceleración del ritmo de crecimiento de precios; se a¡aliza¡on ó8 productos de la

canasta básica frjando precios que repres€ntaran ganancias al productor sin afectar el

bolsillo de los consumidores.

,l.l.J Análisis de la t¡s¿ de descmpleo

El desanpleo como fenómeno económico nace cuando la demanda productiva de

Ias industnas y servicios urbanos y rurales de una nación no pueden absorber la oferta

laboral representada por el número de personas que buscan activamente un trabajo.

(Ministerio Coordinador de Desarrollo Social, 200ó)
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Durante los pnmeros años del boom migatorio (1999 al 2003), se ha pres€ntado

la tasa más alta d€ desempleo con un ll.S5o/o,la emigación de la población ecuatoriana

fue muy acelerada en este tiempo, no solo la población ecuatoriana sin empleo migraba,

también lo hacía¡ aquellos microempresarios o dueños de empresas gfandes, a quienes la

inestabilidad política los estaba alcanzando, lo que generaba que la tasa de desempleo

fuera en aumento.

El subempleo provoca que las tasas de desempleo se incrementen, ya que afect¡rn

al empleo formal, la mayoria de los subernpleos se ubicaba¡ en el sector informal, el cual

en el año 2003-2004 representabar un 59ol0.

Después del año 2003 la tasa de desempleo fue dismlnuyendo anualmente, hasta

el año 2009, donde se incrementó de manera sigrrificativa con respecto a los años

anteriores alcanz¡ndo un 8.48%, ya que fué en ese año cuándo la crisis golpeó a todo el

mundo, afectando principalmente a las ciudades de Machala y Guayaquil ya que son las

ciudades que manejan mayor comercialización con el mercado exterior.

Luego de ese retroceso, las tasas empezaron a disminuir nuevarnente debido a las

diferentes medidas aplicadas por el gobierno ecuatoriano para contrarrestar el impacto de

la crisis en el pais. [: afiliación de los empleados al seguro social, las regulaciones en los

salarios son algunas de las medidas que el gobiemo implemento para disminuir el

subempleo y asi brindar estabilidad laboral a los ecuatorianos.
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4. l.{ Análisis de la inversión extranjera directa

La inversión exhanjera dtrecta es la atracción que se produce en los pais€s en üas

de desarrollo, incrementando sus capitales, lo que tiene un impaclo positivo para la

economía del país receptor de la inversión, y a su vez genera nuevas fuentes de empleo,

ideas, tecnologia y prácticas de trabajo, asi mismo mayores recaudaciones de impuestos

fiscales, siendo muy necesarios para su progreso. Ecuador cuenta con organismos que

facilitan la llegada de empresas extranjeras, asistiéndolos en temas legales y comerciales,

entre ellas:

¡ COMEXI, Consejo de Comercio Exterior e Inversiones

. CORPEI, Corporación de Promoción de Exportaciones e inversiones

o MICIP, Ministerio de Comercio Exterior, [ndustrializacíón y Pesca

o M.inisterio de Relaciones Extenores

o Corporación Financiera Nacional

o Banco Central del Ecuador

En Ecuador existen tres modalidades de inversión que son: inversión extranjerd

directo, es la colocación de capitales a largo plazo en algún país extranjero, con el

propósito de expandrr o cre¿u empresas, ya sean industriales, comerciales o de servicio v

competir internacionalmente. (Monge, 2008)

Inversión extran|era trulirecto, también llamada inversión de cartera, además es

captada y utilizada por el estado para realiza¡ obras infraestructurales o aplicarla a

empresas estatales de carácter industrial. (páS. 168).

lnverskin extranjera de I'ortafolk¡ e realiza a través de fondos de inversión de

capital extranjero en bonos que pueden convertirs€ en acciones y otros valores

negociables que se pueden encontrar en circulación en el mercado público de valores.

(pás l6e).

La inversión directa en Ecuador se puede dar a través de la inversión en el capital

social de [a empresa, mediante la constitución o adquisición de empresas, las cuales sc

denominan empresas de IED.
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A pesar de la cnsis e inestabilidad política que üvió el país en el año 2000 como

resultado de la dolarización, se concretaron grandes proyectos nacionales en el sector

público, lo cual permitió atraer una fuerte inversión, por ejemplo el Oleoducto De Crudos

Pesados (OCP), el cual contnbuyó al país con una operación de traÍsporte de crudo

confiable, segura. eficiente y comprometida con el ambiente.

Sin embargo la inversión extrdnjera cayó en el 2007, debido a la eliminación de

proyectos de inversión por parte del gobiemo; en el año 2008 tuvo una recuperación

histórica, donde alcaná una cifra record en el período de esh¡dio, gracias a fuertes

cantidades de dinero invertidos por importartes compañias como DELISODA (bebidas),

PROTISA{MPC (cadena forestal y sus elaborados), YANBAL (confecciones-

anesanias), DECAMERON (turismo), PORTA Y MOVISTAR (comunicaciones).

México fue uno de los países que más recursos colocó en el pais, asociado con Ia inversión

de Porta, seguido por España, paises de la comunidad andina y Estados Unidos.

En el 2009, la inversión extranjera ñre tres veces menor a la del 2008, por motivos

de la crisis intemacional, dando pie para que el siguiente año disminuya aún más,

ubicando a Ecuador, como el país sudamencano con la mayor caida en la inversión

extranjera directa, como consecuencia a problemas económicos pasados, a lo que se le

sumó la falta de confianza y estabilidad en las garantías que el país presentaba a los

lnversores
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Desde el 2009, el país mantiene acciones para ltnalizar l3 acuerdos bilaterales de

promoción y protección de inversiones, de ellos solo se ha logró finalizar el tratado con

Finlandia en el 201L

4.1.5 Análisis de las exportaciones

Exportación se define como la venta de bienes y servicios desde un pais de origen

hacia un país de destino; Ecuador es achralmente el mayor proveedor de cacao fino y de

a¡oma en el mundo, el banano, las flores y el café, son unos de los muchos productos que

Ecuador tiene para ofrecerle al mundo.

Las expofaciones ecuatorianas están diyiflirl¡s s¡ ds5 g-upos: Las petroleras y las

no petroleras

I I u.¡l r¿ttón 1.(). l.)s¡nñac rr»tt.\ eL'uul()r¡dnus !)or .\.:(lorc\

EXPORTACIONES

PEfROTERAS

E( PC'RTACION ES NO PETROTERAS

TNADICIONAI.TS NO TRAOICIONAI.ES

PRIMARIOS INDUSTRIALIZAOOS

banano y plátano flores naturáles enlátados de pescado

café y elaborados abacá vehículos

camarón madera manufacturas de metales

cacao y eláborados productos mineros extractos y aceites vegetales

atún y pescado frutas jugos y conservas de frutas

tabaco en rama manufacturas de cuero

plást¡co y caucho

químicos y fármacos

petróleo

l-ttL't¡tt' -\ltn¡¡t,rt,t tl. ¡ .rhLl(tt¡ I Itr't-tt,

Las exportaciones no petroleras repres€nt¿rn entre 57o/oy 34o/o delas exportaciones

totales de Ecuador, lo que influenció al gobierno a realizar cambios en la estructura

productiva del país con el Plan Nacional del Buen Vivir 2009-2013, que buscaba orientar

la producción del pais hacia bienes con valor agregado, para tratar contrarrestar de alguna

manera el efecto negalivo que traería una nueva caida en el precio del petróleo.
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La ilustración 4.10, refleja que las exportaciones de Ecuador son en su mayoria

petroleras, siendo la fuente de ingreso más impofante de la economia naciona.l. En los

últimos diez años ha oscilado entre un 43% y ó60lo de las exportaciones totales y entre un

43oA y 59o/o del presupuesto general del Estado. Las exportaciones petroleras, han tenido

un comportamiento creciente a lo largo de los años debido al buen precio del crudo en el

mercado intemacional, sin embargo en el 2009 decreció un 357o en comparación al año

anterior, ya que como consecuencia de la crisis mundial, bajó el precio del barril de crudo

en el mercado internacional, que pasó de costar $90. l4 (2008) para cotizarse en promedio

$38.2e (200e).

Dentro de las exportaciones no peúoleras, Ios tres productos con mayor porcentaje

de exportación en el subgnlpo de los tradicionales son: el banano y plátano con un 4l%,

el camarón con el 2l% y las flores naturales con un 1370, los demás bienes primarios

constan con un porcentaje minimo, también existe una gran vanedad de bienes no

tradicionales que se comercializan en el exterior, representando el 25% del total de las

exportaciones durante el período de estudio.
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Al analizar los principales destinos de exportación de Ecuador hacia el mundo en

los últimos diez periodos, se üsualiza que el principal corresponde a Estados Unidos en

arnbos segnentos, s€guido de Rusia, Colombia, Venezuela y Holanda para las

exportaciones no p€troleras, en cuarto a las petroleras en segundo lugar está Chile,

seguido por Peru.

4.1.6 Análisis de las importaciones

Las importaciones son un proceso del comercio intemacional, mediante el cual se

compra bienes o senrcios a paises extra¡jeros. Una de las ventajas de las importaciones

es que permite al consumidor adquirir productos con menor precio, mejor calidad o

comprar objetos que no se producen en el país.

Las importaciones en el Ecuador representan una pieza clave en su estudio

económico, cada aio se incrementa¡ las importaciones lo que genera competencia en el

mercado local, ya que el productor nacional debe mejorar su producto para poder

competir en calidad y precio, por otro lado también existió deterioro en la producción

nacional, ya que algunos consumidores preferian comprar mercaderías impofadas.

109(
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El gobiemo en su afán de mejorar éta situación, implementó algunas medidas de

apoyo a la industria nacional en el 2009, limitando el ingreso de algunos productos del

extenor al país por medio de las salvaguardias.

Existen dos tipos de importaciones en el Ecuador: [¿s Petroleras y las No

Petroleras, se entiende por Petroleras, a los productos como combustibles y lubricantes.

Las importaciones no petroleras se subdrüden en tres grupos: bienes de consumo,

matenas primas y bienes de capital.

llu.¡lnttt¡\n 1.12. l'nntrpufu.r Intportuctonc.r t ) petn)laru.\ acudt(,nu¡Ít.\

IMPORTACIONf 5 NO PETROTERAs

BIENES DE €ONSUMO BIENES DE CAPITAT

DURADERO NO DURADERO

utenCllos doméllcos al¡mentos mater¡ales de

construcción

ob.letos De adorno bebidas para la agricultura

lnstrumentos muslcales

muebles para hogar

vehlqrlos de tranrporte

Partlcular

armas y equlpo mllltar

tabaco

productos

Farmacéutico

vestuarios

para la ¡ndustr¡a

equipos de

transporte

MATEfiIAS

PRIMAS

Productos

agropecuarios

productos

aliment¡c¡os

productos mineros

productos

quÍmicos
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Ecuador impofa en mayor volumen bienes de capital, específicamente los

materia.les de construcción, en el 2003 se dieron bajas en las importaciones de equipos de

transporte e industnales, sin embargo éste sector s€ fue recuperando y en el 2008 tuvo su

más alto porcentaje en importaciones, para el siguiente año cayó corno consecuencia de

la reducción de productos agricolas e industriales, lo que produjo una reducción en Ia

inversión en el sector extranjero.
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En cuanto a bienes de consumo, se registró crecimiento a través de los años,

impulsado por el dinamismo del consumo pnvado que registra una tasa de crecimiento

del 87o, relacionado con el aumento de empleo, acceso al crédito de consumo y al

incremento del ingreso nacional disponible.

Las materias primas han aumentado en menor ntmo por el descenso en la

cotización intemacional de insumos alimenticios. También se incrementa¡on a¡ualmente

las importaciones de combustibles y lubricantes, lo que provocó que las impoñaciones

totales aumenten y la balanza comercial disminuya.
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Durante el periodo de estudro, se concluyó que Ecuador importó más de Estados

Unidos (29%), China (19%), Colombia (12%), Panamá (8%), México (670), entre otros.

Para una perspectiva general, la ilustracíón nol0 presenta el resumen de las

importaciones totales realizadas por Ecuador desde el mundo en el periodo 2002-2013.

5%
6%

L2*
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En la ilustración 4.14, de las importaciones totales, se obsewa que et

componamiento de lacurva presenta una tendencia ascendente en los primeros años, eslo

s¿ produce a causa del crecimiento de enüos de remesas de los migrantes y de la mayor

disponibilidad de crédito dirigidos al consumo en el 2004. Desde el 2007 se regr stró un

dinamismo más aceler¿do en cu¿rnto a las impolaciones no petroleras, sumado al

crecimiento de la economia y la política comercial del Gobierno Nacional, el cual

fomentó la competitiüdad del sector productivo ecuatoriano, media¡te facilidades

arancelarias a ciertas partidas para la importación de matenas primas y bienes de capital.

En el arlo 2009 hubo un descenso en las importaciones, a causa de la imposición

de medidas de sa.lvaguardia a determinados bienes de consumo, y también al impacto de

la cnsis financiera intemacional. A pafir del siguiente año las importaciones se

incrementaron, llegando en un 4l% el 2013 en comparación con el año 2009.

4. I.7 Análisis de la balanza comercirl

La balanza comercial es la diferencia entre las exportaciones y las importaciones

que se realizan en un país" éstá aylda a üsualizar el comportamiento de una nación en

relación al comercio exterior, s€ñalando el progreso o descenso de la economia.

Ecuador ha venido consolidando una Balanza Comercial negativa como resultado

de la reducción en las exportaciones que se ha venido dando en los últimos alos.
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Ecuador s€ caracterizá por s€r un país agroexpolador ya que posee una potencial

venta de banano y cacao en la parte costera, mientras que los cultivos que proüenen de

la Sierra ayudan a abastecer el mercado nacional.

Siendo también un país petrolero, las exportaciones de Ecuador han aumentado,

mientras que Ias importaciones de bienes industnales se restnngieron, estos bienes seritut

usados con el fin de industnalizar el sector productivo del pais, sin embargo no se

obtuüeron los resultados deseados.

En las expolaciones se analiza dos sectores: el Petrolero y el No Petrolero, ambos

han tenido un comportamiento similar durante Ios últimos años, la Balanza Petrolera

eüdencia un supeÉüt mientras la No Petrolera déficit, como es el caso del año 200ó,

donde hay un mayor grado de superáüt en los últimos I I años, debido al buen precio del

petróleo y a la gran cantidad que se exportó a China y Estados Unidos.

En el año 2010 se registró el déficit más significativo como consecuencia de la

crisis mundial onginada el año antenor, la misma que obligó a los países a reducir costos

en consumos, sin embargo en los siguientes años se está logrando equilibrar la bala¡zz

comercial, llegando al 201 3 con una mejora del 74% con respecto al 20 I 0.

'.,]
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Las expoñaciones ecuatorianas s€ centmn en cielos productos como el banano,

petróleo, camarón, atún y otros productos del mar; a pesar de poseer beneficios naturales,

su ubicación Eeog!áfica y suelo producüvo (capaz de producir bienes primarios en gran

cantidad), luelve un poco wlnerable al país debido a las variaciones climáticas que

suelen presentarse en el Ecuador, provocando cambios en los precios de los diferentes

productos, pequdicando así la economía nacional.

[¿ balanza comercial del Ecuador inicia el periodo de estudio con déficit, esto se

dio a causa de la caída del precio del barril de petróleo. Desde el 2004 hasta el 2008 se

registró un superáüt debido al incremento de las materias pnmas en el extenor y al alza

en el precio del petróleo. En los últimos años se puede visualiza¡ que ha existido

mayormente déficit en la balanza comercial, donde éste flujo negativo incila a que se

tomen medidas d¡ásticas tales como las salvaguardias.

,1.2 Peni y su economia

4.2.1 Análisis del PIB

En los úlümos años la economia p€n¡ana se ha estado desarrollando

aceleradamente y ha podido sobresalir a nivel intemacional, ya que a pesar de la crisis

mundial que afecta mayoritariamente a los países europeos y al resto del mundo, la

economia pen¡ana parece haber encontrado üas de desarrollo, demostra¡do así que sus

medidas para el desarrollo económico aportarán grandes beneñcios para los peruanos; el

Producto Interno Bruto ha crecido considerablemenle en los últimos l0 años ( a excepción

del 2009), incrementando el ingreso per cápita, generando nuevas fuentes de empleo, e

incrementando los salanos y las inversiones extranjeras.
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Analizando los últimos I I años del hoduclo Intemo Bruto de Peru, s€ puede notár

que las variaciones más significativas se dieron entre el año 200ó y 201 l; desde el 2002

se observa un crecimiento paulatino hasta el 2008 cuando hay un eüdente aumento,

alcanzando el 9.8%, la más alta cifia en los últimos períodos, esto fue el resultado de un

buen desenvolümiento en los sectores de construcción, mineria e hidrocarburos,

comercio, servicios, electricidad y manufactura.

Enel afro2009,eI PBI se contrajo significativamente, alcanzando tan solo el Ll%,

debido a la cnsis que afbctó a todo el mundo, además como consecuencia de la crisis, se

redujeron lasjornadas laborables principalmente en el sector manufacturero, provocando

una gra¡ reducción en el PBI. Otro efecto de la crisis en Peú fue Ia caida en la inversión

bruta, generando la paralización de varios proyectos de inversión, sin embargo hubo un

repunte en el PBI del año consecutivo con 8.870, lo que anunciaba que la economia

peruana estaba mejorando.

4.2.2 Análisis dc la inflación

El Banco Central de Reserva de Peru ha venido desa¡rollando una política

monetaria basada en un esquema de Metas Explicitas de Inflación desde el 2002, cuyo

objetivo de inflación es, reducirla hasta un 2%, con un margen de tolerancia entre l7o y
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3%, la cual evalúa de manera constante su cumplimiento, aunque existen desüaciones

transitonas debido a la presencia de choques de ofefa intemos o a variaciones en los

precios de los productos importados.

llustruttón L l 7. lnllac'uht l'cni, 2()02-20 1 3
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En el año 2008 se dispara el porcentaje inflacionario llegarl,do a 6.lYo, el más alto

dentro de los últimos diez años, ya que los efectos de los choques de oferta de alimentos

iniciados en el 2007 continuaron hasta el presente período, afectando principalmente el

gupo de alimentos y bebidas en un 9.49% y el resto de la canasta 3.22%, así como

también el pasaje urbano un 5.7o/o y los combustibles 5.2o/o,lo que acumuló un aumento

en el Índice de Precios al Consumidor de 5.3%.

En el año 2009, la inflación se posicionó por debajo del rango meta, como

consecuencia de una reversión de las alzas de los precios de los commoditiesT, la cnsis

internacional y Ia contracción de la dema¡da intema, permitieron la reducción de los

precios intemos de alimentos y combustlbles.

En el 20ll [a inflación alcanza 4.7o/o, debido al incremento de los precios

intemacionales de los alimentos, pero una vez que hubo corrección de precios en los

mercados internacionales y se normalizo la oferta a nivel mundial, bajó el porcentaje de

inflación a 2.5!o para los siguientes dos periodos.

7 Commodrty es un bien o servicro comercuhzable producido para satisfacer deseos o necesldades.

1
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,1.2.3 Análisis de la tass de desempleo

La tasa de desempleo señala la proporción de la oferta laboral de la población

económicamente activa que se encuentra desempleada, para calcularla se considera una

serie de vanables e indicadores, como ñ¡e¡te principal la Encuesta Nacional de Hogares

sobre Condiciones de Vida y Pobreza (ENAHO) del Instituto Nacional de Estadistica e

Informática (lNEl), entre olros.
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Acorde la ilustración 4. 18, desde el 2002 hasta el 2004, la tasa de desempleo fue

constante, sin embargo el pico miís alto se registró en el 2005, debido a la fal ta de

inversión en s€ctores intensivos de empleo (mineria y electricidad), en el mercado interno

y desanollo regional; lo cual produjo un estancamiento en el desarrollo del pais, pobreza

y desigualdad en la distribución de ingresos. Los períodos postenores, la tasa de

desempleo muestra una trayectoda descendente, lo que permite afirmar una mejora en la

economia peruÍma, alca¡z¿ndo la cifi'a de 5.9o/" ea el 2013, esto como resultado de la

trayectoria de crecimiento sostenido de la economía perana (6.70/o de crecimiento

promedio anual entre 2002-2013), ade¡nás se le atribuye la práctica de politicas de

promoción del empleo oportunas como:



-s2

. Promover la formación ocupaciona.l, técnica y profesional, así como la capacitación

y reconversión laboral, en concordancia con los requerimientos del mercado de

trabajo.

. Promover la inserción laboral producüva, formal y con empleo decente.

r Promoción de la inversión, aumento de la producttüdad, comp€titiüda4

infraestructura pública y desarrollo rural, para el crecimiento económico y generación

de empleo decente.

¡ Desarrollar e increment¿¡ las capacidades emprendedoras de la población en edad de

trabajar e impulsar sus emprendimientos en un marco de inclusión social,

competitiüdad y con igualdad de oportunidades entre hombres y mujeres.

4.2.{ Análisis de la inversión extranjera directa

La inversión extraJera de Peru está a cargo de Prolnversión, quienes son los

encargado de analizff el capital social de una empresa perxana, provenientes del exterior

y canalizados a través del Sistema Financiero Nacional, incluyendo también la

transferencia de acciones entre personÍrs domiciliadas y no domiciliadas en el pais.

Los datos encontrados en el Banco Central de Reserva del Peru, consideran

adicionalmente, dos componentes para el cálculo de Ia inversión extranjera en el pais. El

primero es la reinversión de utilidades, es decir la diferencia entre las utilidades generadas

en un periodo menos los diüdendos pagados a los inversionistas extranjeros en el mismo

periodo; y el segundo son los préstamos netos con la casa matriz, esto se da entre el

inversionista y su empresa afiliada; por lo tanto se analiz¡ la diferencia entre los

préstamos recibidos menos los préstamos pagados.
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La inversión extranjera en Peru ha ido creciendo con el paso de los años, las

facilidades que ofrec€ este país incursiona¡ en el mercado, han permitido que muchas de

las grandes multinacionales decidan invertir en la economía perua¡a.

Espaia, Reino Unido y los Estados Unidos son las principales fuentes de apotes

de capital hacia el Peru; estos países que han decido invertir en áreas como: mineria,

energia y comunicaciones. Las empresas internacionales, Telefónic¿ latinoaménca

Holding, S.L. (España) y Peru Copper Syndicate Ltd. (Reino Unido), han incursionado

en este mercado debido a la ampliación de la infraestructura eléctrica y de

comunicaciones y el sector financiero, además de la ampliación de la capacidad

productiva en mineria que se ha venido dando con el paso de Ios años; el crecimiento de

la capacrdad productiva se ha dado gracias a la reinversión de las utilidades del país.

El auge de la inversión directa en Peru se dio en el año 2012, donde se registró

una tasa de crecimiento extraordinariamente elevada; obteniendo una variación del 49%

respecto del año anterior, en el 2012, se registró un ingreso de IED de ll'911 .776

millones de dólares, Peru se constituyó en el sexto receptor en América i¿tina de

lnversión Extranjera, después del Brasil, Chile, Colombia, México y Argentina.
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En el año 2013, la inversión extrajera en Peru se üo notablemente reducida,

alcanzando 9'298,078 millones de dólares, lo equivalente a una reducción del 28.17% en

comparación al año anterior; situación ocasionada por el enfnamiento de las inversiones

en mineria por la caida de los precios de los metales.

{.2.5 Análisis de lrs exportaciones

Exportar es el acto de vender mercancías de un país hacia oho, ya sea p¿üa su uso

o consumo definitivo, la exportación beneficia a [as naciones de diversas formas, y más

cuando cada pais se especializa en los productos en los que posee ventaja competitiva,

como es el caso de Peru, que ha aprovechado sus recursos natura.les, más la ayuda de Ia

apertura comercial de los años 90 para ir fortaleciendo ciertos bienes y servicios para

luego ofertarlos en el exterior. las expofaciones peruanas se dividen en dos grupos las

tradicionales y las no tradicionales. A continuación se detalla los sectores con sus

respectivos productos exportables.
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PRODUCTOS TRADICIONAIf S

SECTOR MINERO

Cobre

Hiero

Plata

Plomo

Zinc

Oro

Esta ño

SECTOR PESQUERO

Harina de pescado

Aceitc de piscado

PEÍRóLEO Y GA5 NATURAL

Crudo

Derivados

Gas natural

A6RfCOLA

Algodón

Azúcar

café

I ttt¡¡t. ll,tt¡1,, t't¡¡tntl liL¡ ttLt,l¿ I'it¡t

PRODUCTOS NO TRAOICIONATES

SECTOR AGROPECUARIO

SECTOR TEXTIL

Prendas y complementos de vestir

SECIOR PESQUERO

Pcscados y crustáceos

moluscos

SECTOR QUfMICO

Productos Químicos inorgánicos

SECTOR METAL.MECÁNICO

Partes de máquinas y aparatos de molinos de anillo

Conductores eléctricos de cobre

Bolas para molinos de fundic¡ón de hierro.

SECTOR SI DERÚRGICO.METALÚRGICO

SECTOR MINERíA NO METATICA

Es importante considerar el porcentaje que cada sector de exportación tiene dentro

de la economía pennna, en la tabla nol se üsualiza que hay una exportación mayorit¿ria

en los productos tradicionales, que básicamente se cenü¿rn en recursos pnmarios.
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Los productos no tradicionales, es decir produclos del sector agropecuario, textil,

etcétera, se exportan en menor porcentaje, debido a que contienen un determinado grado

de transformación o valor agfegado. [ás exportaciones han aumentado progresivamenle

con el pasar de los arlos, obteniendo asi, un promedio anual de 4.3o/o del volumen de las

exportaciones tradicionales; mientras que el volumen de las exportaciones no

tradicionales también ha aumentado un I I .47o, situación que no se refleja en la ilustración

n'16, debido a que los productos representan un aumento en volumen de ventas.

En el 2002 las exportaciones tradicionales se incrementaron progresivamente

hasta el 2009, cuando descendló a causa de los precios internacionaies de Ios melales, que

es uno de los productos más representativos de la nación. En cuanto a los productos no

tradicionales, en el año 2008 a pesar de que se avecinaba la crisis, ascendió en un pequeño

porcentaje pa¡a finalmente en el 20[3 concluir con un aumento no muy significativo del

25 .8o/o en sus exportaciones como resultado del bloqueo de procesos de comercialización

de bienes que dejaron en desventaja a los productores peruanos.
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En cuanto a las exportaciones totales que Peru regr stró hacia el mundo, existió una

tasa de crecimiento promedio a¡ual de 9.51%, la que se considera alta a pesar de la crisis

mundial del año 2009; también se registró un aumento considerable durante el 201 l, con

un crecimiento de 23.1o/o con respecto al año anterior, recuperándose notoriamente de la

reducción que sufiió a causa de la cnsis, ésla recuperación se dio por las mejoras en las

cotiz¿ciones intemacionales de los commodities y al alza de las exportaciones de los

productos no tradicionales.

4.2.6 Análisis de las importaciones

La importación es el transporte legítimo de bienes y servicios nacionales

exportados por un país, para el uso o consumo interno de otro país; en éste caso se

a¡al izani.Ln los diversos prductos que importa Peru del mundo,

Las importaciones peruanas se diüden en tres s€gmentos: bienes de consumo,

materia prima y bienes de capital. A continuación en la tabla n'2 se explica a detalle los

productos importados por Peru.
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Ilustratión 1.23. l'roductolt scgún uso o desl¡¡to ec.onóntictt tle las importaciont,s

Peruatn.t

PRODUCTO

BIENES DE CONSUMO

vehículos con motor de émbolo alternativo

aparatos recetores de televisión en color

vehículos ensamblados con motor de émbolo alternat¡vo

motoc¡cletas y velocípedos

medicamentos de uso humano

aparatos de grabac¡ón o reproducción de imagen y sonido

l¡bros, folletos e impresos similares

calzados

a¿úcar eñ bruto
MATERIA PRIMA

Ace¡te crudo de petróleo

tortas y demás residuos sól¡dos de lá extr¿cción de ace¡te de soya

maÍz amarillo duro

aceite de soya en bruto

vacunas pa ri¡ medicina humana
polipropileno

Pol¡et¡leno de dens¡dad inferior a 0,94 &/cm3.
BIENES DE CAPITAT

teléfonos celulares y los de otras redes ¡nelámbricas

vehículos con motor de émbolo alternativo
máqu¡nas automáticas para el procesam¡ento de d¿tos

vehículos diéscl para transporte de mercancías

tractores de cárreterá para semirremolque
apar¿tos de telecomunicación por corr¡ente portadora

| ¡^ tt¡t lltr)tt) I ¿t¡t1,t! li,'\, r¡,t,1, l'¿,

Peru importa principalmente de países como China, Estados Unidos, México y

Corea del No(e, a continuación se analizará la tendencia de importación de blenes de

consumo, materia prima y bienes de capital.
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En la ilustración 4.24, se nota que el pico más alto se lo alcaná en el 20l2 donde

las impolaciones alcanza¡on un porcentaje mayor, por lo que se tomó como año ba-se

para el análisis, esto se dio por el aumento en las importaciones de materias primas en un

26.4%, y a su vez se ubica en el principal s€gmento que se importa del mundo hacia Peru;

durante la última década los productos como las tofas y demás residuos solidos de la

extracción de aceite de soya, el maíz dulc¿, así como también la importación de bienes

de consumo, aumentó en un 367o, arte la compra de vehículos con molor de émbolo

altemativo, aparatos receptores de teleüsor en color, entre otros; por último la

importación de bienes de capital también aumentaron de manera considerable, siendo los

teléfonos celulares los más demandados por Peru.

El principal pais de origen de las importaciones peruanas es Estados Unidos

(22o/o), el mismo que oferta aceites de petróleo, diésel 2, maíz duro amarillo, palas

mecánicas, volquetes, entre otros, seguido por China (20%), los mismo que tienen

acuerdos comerciales ügentes, y Ios principales productos que importan son teléfonos

móüles, computadoras, motocicletas y aparatos de telecomunicación. Exislen otros

países de origen de las importaciones totales que son: Brasil (4.7%), México (4.60lo) y

Ecuador (4.2%).
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Las importaciones peruan¿rs totales alcanzáron una cifra muy satisfactona dura¡te

el alo 2012, a pesar de que la cnsis del 2009 frenó el incremento anual en las

importaciones, por la disminución en la demanda mundtal, sin embsrgo ésta variable

mejoró en el siguiente período. Para el año 2013, se regt straron importaciones

equivalentes a USD 42.218 millones, lo que indicó la recuperación de ta dema¡da de

Peru, con un crecimiento de 50.3% con respecto al 2009.

4.2.7 Análisis de la balanza comercial

La balanza comercial brinda información sobre el valor monetario de las

exportaciones e importaciones totales, las mismas que han tenido un crecimiento continuo

en estos últimos años, con respecto al mercado mundial, lo que hace sobresalir a Perú

como una de las principales economias en Latinoamérica, es el desarrollo del sector

minero y construcción que han sido de gran relevancia en la úlüma década.

Peru se ha beneficiado por los altos precios en los metales y el boom de las

inversiones mineras y en conjunto con el sector construcción, la inversión extranjera y las

diüsas ha podido crec€r en sectores como el turismo, industna y banca.
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Este país tiene la ventaja de tener una balanza comercial positiva en la última

década, a partir del año 2002 el incremento se dio anualmente, llegando a su punto

miiximo en el 2006, donde las exportaciones ascendieron un 40olo €n comparación con el

período anterior, principalmente en cobre, oro y zinc, lo que ayudó a compensar en cierta

parte la caida en el petróleo crudo y derivados. Ta¡nbién hubo un aumento en las

importaciones en el año 200ó de bienes de consumo ( l9%), insumos (25o/.) y bienes de

capital (32%), que en total representaron un del 26% con respecto al 2005; el crecimiento

de bienes de capital se da por el ascenso en las adquisiciones de productos para la

industria, principalmente de maquinaria y equipo de ingenieria ciül y

telecomunicaciones.

Para el aio 2008 Peru registró su primer déficit comercial como consecuencia del

declive de las exportaciones mineras y de los indicadores ünculados al mercado externo,

que muestran un des€mpeño débil, afectando a los precios y volúmenes de exportación.

En los siguientes períodos se notó una recuperación parcial de la balanza a causa

de un deterioro en |as impotaciones y a una baja recuperación en las exportaciones. En

el 2012 hubo un descenso en el superáüt debido a las bajas exportaciones de productos

tradicionales y pa¡a finalizar en e! periodo 2013 se volvió a experimenlar un déficit en la

balanza ya que el problema del descenso en las exportaciones tradicionales no se su¡:eró.

rrrilllrilll
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{.J Ecuador-Peni

;1.3.1 Análisis del PIB Ecuador-Peni

El crecimiento del PIB en los diferentes paises ha ido evolucionando a ritmos

diferentes en cada uno de ellos, las condiciones de vida de los habitantes de cada pais,

han acelerado o drsminuido el desanollo económico de los mismos; los flujos de

inversión, la generación de empleo y el incremento de Ia producción son factores claves

en la evolución del PIB tanto para Ecuador y Peru.

llu.strutión 1.27. l'lll l.,tu¿tdt¡r- l'a rú. 2002-20 l 3
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Se pude apreciar en la ilustración 4-27, que en Ia mayoría de los años Peru supera

notablemente el PIB ecuatona¡o, esto se debe al crecimiento económico impulsado

pnncipalmente por la inversión pnvada en la econom ia perua¡a, situación que en Ecuador

ha representado conflicto, ya que desde el año 2007 se ha tratado de disminuir la inversión

privada para asi impulsar el consumo de la industria nacional.

En Perú se ha fomentado la inversión extranjera en mineria, hidrocarbu¡os,

electricidad, infraestructura, industrial y otros sectores, sin descuidar la industna

nacional, la cual fomenta un dinámico inlercambio comercial interno.

lrl ¡l
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En el año 2009, ambos paises sufneron dr¡ísticos cambios en sus índices

económicos, esto se dió por la cnsis mundia[ que afectó considerable¡nente las economias

de los países estudiados, Peru tuvo una caida del PIB alca¡zando el l.l0% mientras que

Ecuador logró alcanzar 0.60/o.

[¿s considerables diferencias en el PIB de cada pais se deben a las desigualdades

políticas y las diversas medidas adoptadas por cada pais para mejorar su siruación

económica, siendo Peru el país que en promedio ha obtenido mejores resultados.

4.3.2 Análisis de la infl¡ción de Ecuador-Peru

Peru registra las tasas de inflación más bajas a nivel regional, al compa¡a¡ los

porcentajes de inflación entre Ecuador y Peru, se puede apreciar que en el intervalo de

los años estudiados (2002-20 | 3).

llust racujn 1.28. Inflat'ión licua&¡r-l'c ni. 2002 -201 3
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Se puede observar en la ilustración 4.28, que Peru ha poseído una tasa menor de

inflación en la mayoria de los años, excepto en el afro 2004, en donde tuvo una tasa del

3.660/o, año en el que Ecuador tuvo una tasa menor alca¡zando un 2.7 4o/o, esto se dió por

la sequia que sufrió Peru ese año, lo que provocó el incremento de precios en los

perecibles, creando que también se elevaran los valores de las comidas fuera del hogar.
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En los años siguientes Peru, ha podrdo mantener su tasa de inflación más baja en

comparación a la de su país vecino; Ecuador ha sufrido de problemas de inflación debido

a los múltiples y constantes cambios implernentados en las reformas económicas del pais

a lo largo de los años, otra de las razones es el gran gasto público que se realizaba para

poder saldar la deuda externa por la que se ve perjudicado.

En el año 2013 Ecuador logró tener una ta-sa más baja que Peru, obteniendo un

2.70yo mientras que Peru tuvo un 2.80%; la disminución porcentual de la tasa de inflación

ecuatoriana la ubicó como Ia tasa anual más baja desde hace ocho años, según el repofe

del indice de hecios al Consumidor (lPC), publicado por el Instituto Nacional de

Estadística y Censos (INEC), cla¡amente se eüdenció que aquellos articulos que forman

parte de la drüsión de Alimentos y Bebidas no Alcohólicas son los que han cont-ibuido

en mayor parte a la disminución de la tasa de inflación del pais, debido a quc

contribuyeron al aumento del índice general de precios al consumidors.

,1.3.3 Análisis de la tasa de desempleo de Ecu¡dor-Peni

Según un informe realizado por el hstituto de Economia y Desarrollo Empresanal

(Iedep) de [a Cámara de Comercio de Lima (CCL), la baja tasa de desempleo y el

crecimiento económico que ha tenido Ecuador en los últimos años ubican al país en

segundo tugar en la región en el indice de Performance o Desemp€ño Macroeconómico

(lPM), sin embargo Perú ha incrementado su demanda por personal calificado en los

últimos años, brindando asi estabilidad a los profesionales del pais.

Ü Índic¡ de precios al comumidor: es un indicador económico que mide la evolucrón del nivel
gencral de precios correspondrente al con¡urdo de Ertic{¡los (bienes y servicios) de corcumo, adquiridos por
los hogares en un periodo det€minado de tiempo
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A pesar del nipido crecimiento de la economía penüma, la tasa de desempleo le

juega en contra, ya que existe una gftrn cantidad de personas desempleadas en el país,

situación en [a que el pais vecino Ecuador, ha podido evar ventaja, ya que como se puede

apreciar en la ilustración n'23, en todos los a.ños presenta una tasá de desempleo inferior

que la tasa de desempleo de Peru.

En el año 2003 existió una considerable diferencia en la tasa de desempleo de los

país€s, fue aqui en donde Peru tuvo la tasa más alta de desempleo en el periodo 2002-

2013, esto se debe a las consecuencias nefastas que dejo la cnsis asiática y otras cflsis

financieras a nivel mundial de los años 1997-1999, que afectaron a l¿tinoaménca en

donde Peru no pudo escapar y empezó a sufrir una de las crisis depresivas más

importantes de su historia. Estos hechos naturalmente me[naron el crecimiento de la tasa

de ocupación con el consecuente aumento de la tasa de desempleo; es por esto que aquella

tendencia se mantuvo hasta el año 2003, al menos para Lima Metropolitana, causa¡dcr

que la existencia de puestos de trabajo sea escasa.

La constante batalla en contra del subempleo ha generado que éste se vea

reducido, pero sin embargo, la tasa de desempleo no decrece, una de las razones puede

ser la gan cantidad de compatriotas latinos que la nación peruana alberga, quienes

apartan a los nativos de las plazas de trabajo, provocando que sea muy dificil que la tasa

de desempleo se vea disminuida.

lillIllrll lllr
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4,3.4 Análisis de le inversión extranjera directa Ecuador-Perú

La diferencia de la paficipación de inversión extrajera entre Ecuador y Peru, ttene

una diferencia muy sigrificativa, este es el resultado de una serie de políticas

implementadas en cada pais, para fomentar o restnngir el ingreso de empresas exlranjeras

al mercado

Ilustración 1.30. lntcr.tt¡itt l)ira<:tu littnrnlant l:cuodor-l'ani, 2()02-201J
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En la ilustración 4.30, es notable la gran diferencia en cuanto a inversión extrajera

que posee cada uno de ellos, Ecuador sígue fiel a su politica de aceptar IED solo si esos

capitales reportan beneficios; el gobierno ecuatoriano consider¿ que las inversiones

extranjeras no son tan necesarias para el crecimiento económico del pais, ya que Ia

industria nacional puede proporcionar aquellos bienes y serücios que la nación necesita.

A diferencia de Ecuador, la nación peruana considera que a mayor caDt¡dad de

inversión extranjera, mayor será el bienestar que podñí percibir la población peruana,

razón por la cual este país trata de brinda¡le facilidades de acceso al mercado, seguridad

económica y estabilidad politica, a todas las empresas exúanjeras que deseen ingtesar al

mercado peruano.

¡ !
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4,3.5 Análisis de l¡ balanza comerci¿l Ecuedor-Peni

Peru tiene un mercado potencial y tentador para las empresas ecuatonanas, debido

a su similitud en cuanto a caracteristic¿s socio-culturales, la proximidad geográfica y en

algunos casos, la diferencia de estacionalidad de productos, lo que facilita la

complementariedad económica, y eso hace que las empresas ecualorianas se interesen en

negociar con el mercado peruano. Es importante mencionar que otro punto a favor son

las preferencias arancela¡ias, ya que ambos paises pelenecen a la Comunidad Andina y

las exportaciones onginarias de Ecuador ingresan con a¡ancel 0olo a Peru.
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A partir de la firma del Acuerdo de Paz de 1998, las relaciones comerciales entre

los países vecinos s€ multiplicaron, denota¡do una tendencia positiva a lravés de los años,

y a p€sar de la cnsis económica mundial del 2009, la balanza comercial total con Peru fue

positiva para el Ecuador, y asi se manluvo durante los siguientes años, gracias a las

ventajÍs que Ecuador tiene sobre Peru en cuanto a explotación de petróleo, sin embargo

para un análisis mas real en [a ilustración n'25 se detalla la balanza comercial no petrolera

de Ecuador con respecto a Peru.
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Por motivo de la alta concentración de la oferta exportable hacia Peru en petróleo

crudo, así como el aumento en las importaciones de propa¡o y butano, es beneficioso

excluir éstos rubros, de esa manera se cuenta con un an¿ilisis en el ambiente no pelrolero

de la economía y del comercio bilateral. Y es así como Ecuador se welve un pais con

déficit no petrolero durante el período de análisis. El pico más crítico fue en el 2012 donde

el saldo negativo llega a USD 609 976 millones, mientras las exportaciones no petroleras

hacia Peru aumentan en 7 .lo/o promedio anual.

A pesar del déficit en la balanza no petrolera entre Ecuador y Peru, los productos

ecuatorianos con potencial en el mercado de Peru son: atunes, listados y bonitos en

conserva, enteros o en trozos, extractos, esencias y concentrados a base de café,

neumáticos nuevos de caucho, tubos de hierro o acero sin alea¡, alcohol etilico y

aguardiente desnaruralizado, jabón en otras formas, desodorantes corpor¿les, puntas,

clavos, abonos de origen animal o vegetal y articulos de cama, entre otros.
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,f..1 Preferencias a ra ncelarias Ecuador-Perú

Ecuador y Peru mantienen un régimen de preferencias arancel¿rias con la

Comunidad Andina, lo que provoca que el comercio entre los dos paises se efectúe con

un ara¡cel del 0%; existen más de 3000 subpatidas que no gravan ningún tipo de arancel,

los productos están clasificados por secciones en donde están inmersas las diferentes

subpartidas arancelarias, entre ellas esfán;

r Animales üvos y productos del reino animal.

o hoductos de reino vegetal.

¡ Grasas y aceites animales o vegetales; productos de su desdoblamiento; grasas

alimenticias elaboradas; ceras de origen animal o vegetal.

. Productos de las industrias alimentarias; bebidas, liquidos alcohólicos y ünagre;

tabaco y sucedáneos del tabaco elaborados

Sin embargo los paises vecinos también forman parte de otros tratados

comerciales a nivel intemacional como lo son:

. Asociación L¿tinoAmericana de Integración (ALADI)

¡ Sistema Global de heferencias Comerciales entre los países en desarrollo (SCPC)

Adem iás, Ecuador y Peru poseen acuerdos bilaterales que promueven y facilitan

la comercialización entre ellos de manera directa, entre estos estáfi:

. Comité Técnico Binacional de Facilitación del Comercio, Inversiones y Tunsmo.

¡ IX Comisión de Vecindad Ecuatoriano-Peruana.

. Memorando De Entendimiento en Matena de Promoción Turistrca entre la Comisión

de Promoción del Peru para la Exportación del Turismo Promperu y el Ministerio de

Tunsmo del Ecuador.

. Memorando de Entendimiento Pro Ecuador y Pro inversión.

¡ Declaración Conjunta hesidencial Ecuador- Peú.
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Según lo establecido porel Ministeno de Comercio Exteriordel Ecuador, se puede

apreciar que cada uno de estos acuerdos bilaterales se compromete a promover la

integración y cooperación entre paises, y la confianza mutu4 así como tambien se

fomenta la consolidación para buscar la forma máLs eficiente de inclusión social v

desarrollo en las zonas frontenzas de los paises.

En oros írspectos, se pretende intercambiar información y experiencias para el

desarrollo de politicas y con esto poder au-aer la inversión extrajera, regulando el ma¡co

jurídico de cada pais; para alcanzar estos objetivos, se promocionar actiüdades como

seminanos de inversiones, incentivos a los inversionistas, enúe otros.

El turismo y su promoción, también son pa¡te de los acuerdos bilaterales entre los

paises vecinos, ya que así se pretende trabajar conjuntamente para mejorar los ingresos

económicos de este s€ctor en cada pais.

El Sistema Global de Preferencias Comerciales entre los paises en desa¡rollo

(SGPC), a pesar de que no es un acuerdo comercial que beneficie directamente a las

economias de Ecuador y Peru, les permite comercializar sus bienes tanto mercados de

países desarrollados como en mercados de países en desarrollo, con preferencias

arancelanas y no arancelarias para sus productos.

Ecuador comercializa productos como: el ron de caña, bebidas espirituosas

(cremas), caucho sintético de tipo POLIBUTADIENO-ESTIRENO (SBR), caucho

sintétrco de tipo R)LIBUTADIENO-ESTIRENO (BR). POLYESTERS (fibras-

sintéticas) y partes y accesonos para motores, generadores y transformadores; en los que

ha logrado una conlundente reducción de sus a¡anceles. Peru comercializa productos

como: ca¡ela y flores del canelo, aceite de coco (copra) en bruto, acetato de vinilo

monómero, urea par uso agrícolas, entre otros, logrando de igual manera una reducción

considerable en los tributos arancelarios a pagar.

En el acuerdo bilateral directo entre los pai ses denominado: Comité Técnico

Brnacional de Facilitación del Comercio, Inversiones y Turismo, se define un mecanismo

eficiente de cooperación entre aduanas, para el intercambio y validación de la información

elecúónica, estableciendo asi la mejor coordinación entre las aduanas de Huaquillas y

Tumbes, lo que permite detecta¡ fácilmente casos de subfacturación y subvaloración de

importaciones y toma¡ acciones inmediatas para superar estos problemas.
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Otro pun(o a considerar en los acuerdos dlrectos entre Ecuador y Peru, es la

eliminación inmediata de las salvaguardias impuestas por Ecuador hacia Peru, ya que

estas medidas eran consideradas discnminatorias por parte de la nación peruana.

4.ó Productos comercializados entre Ecuador-Perú

Ecuador y Peru comercializan diferentes productos entre ellos, materias primas,

productos semi-terminados y productos terminados, es decir con valor agregado; el

principal producto que lidera las exportaciones ecuatonanas hacia Peru, es el aceite crudo

de petróleo o de mineral bitumrnoso.

Adicionalmente Ecuador exporta al mercado perua¡o un total aproximado de 68

subpanidas, de las cuales se detallara a continuación las diez miís significativas a lo largo

del periodo 2002-2013:

¡ Aácares y art iculos de confiteria

. Jabones, agentes de superficie orgánicos, preparaciones para lavar, etc.

o Madera, carbón vegetal y manufacturas de madera

o Manufacturas de fundición, de hieno o de acero

. Máquinas, reaclores nucleares, calderas, aparatos y artefactos mecánicos.

. Preparaciones de carne, de pescado o de crustáceos, de moluscos

. Productosfarmacéuticos

. Papel, cartón; ma¡ufactura de pasta de celulosa, de papel/de cartón

. Algodón

r Matenas pl¿lsticas y manufacturas de estas materias
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A lo largo de los aios comprendidos en el p€nodo 2002-2013, los azúcares y

artículos de confitería han representado el porcentaje más alto de exportación hacia Peru,

seguido por los jabones y maderas.

Por otra parte Peru le exporta mayoritariünente a Ecuador, productos terminados.

conta¡do con aproximadamente 97 capítulos para la exportación; sin ernbargo también le

exporta materia prima como el aceite de soja, a con¡nuación se detallar¿ln 15 de los

principales productos que se comercializan entre las naciones.

. Otras preparaciones para la alimentación de animales, las demás excepto para perros

o gatos

. Aceite de soja en bruto, incluso desgomado

o Listados o bonitos de üentre rayado congelados

. hopa¡o

¡ Otros aceites lubricantes

. Cátodos y secciones de cátodos

o Butanos

13%
13%
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Alcohol etílico sin desnaturaliza¡ con grado alcohólico volumétnco supenor o igual

al 80% vol.

Alambre de cobre refinado con la mayor dimensión de la sección transversal superior

aómm

Arroz semiblanqueado o blanqueado, incluso pulido o glaseado

llu:tntL'ttitt 1.J1. l'nnupola.t l'rotlucttts lmpttrtados ¡tor licuotht dt:.rlt l'ani

ol r¡! p.ep¿r¿.'oñ€1 p¿.¿ l¿ dhñent¿<¡oñ

! a.ere dest¡ á br¡.¡lo, h.bs

l6t¿doe o bon.toe de úenlre r¡y¿do

. OÍoJ ¿ce'ter ¡0bk¿ñrgr

. a¡ro.t r y i(.ron6 d€rarodot

. Al(oholelnr(o eñ d6n¡rur¿1,¿,

' Aro¡ semrU..qo.¡.bo bl¡nque¡do
,n(lus tr,ldo o tl¡s.¿do

I ult¡t.: I'l<( )l.l l .1lt( )ll

Los alimentos para animales y el aceite de soya o soj4 son los productos más

apetecidos por el mercado ecuatoriano, ya que a lo largo de los años (2002-2013), han

representado el mayor porcentaje en las exportaciones realzadas hacia el mercado

ecuatoriano.



CAPITT]LO V

5. ANÁLISIS DE LOS INDICADORES COMERCIAI,f,S

En el presente capitulo, se procede a analizar los resultados obtenidos después de

aplicar las fórm ulas de los indicadores de posición comercial seleccionados para la

investigación en curso, los cuales son: indice de Ventajas Comparaüvas Reveladas,

Índice de Balassa y el Índice de Complernentariedad Comercial.

Además, se cuenta con el análisis exhaustivo de los capitulos arancelarios más

representativos en la economia del Ecuador, determinando su porcentaje de participación

en el mercado peruano y la importancia de las expofaciones ecuatorianas hacia ese pais;

con la información encontrada, se puede concluir qué capitulo a¡ancelano pres€nla

ventaja, desventaja o tiene tendencia al comercio intra-producto, para así poder responder

posteriormente con mayores ¿ugumentos a la interrogante de trabajo de investigación:

Ecuador y Peru, ¿Son economías complementarias?
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5.1 Indice de ventaja comparativa revelada

Conforme a los conceptos y fórmulas detalladas en el capitulo 3, el índice de

ventajas comparativas reveladas (IVCR), puede pres€ntar valores positivos o negativos,

en donde, si se obtiene un valor mayor a 0, se determina¡a que el resultado indlca la

potencialidad de los productos en un sector competltivo, mientras que si se obtiene un

indice negativo, se dice que el país presenta un sector importador neto que carece de

competitiüdad frente a otros mercados. (Lima, 2008)

5.1.1 Análisis del indice de ventaja competitiva revelada

Pa¡a el análisis de éste indice, se consideran las exportaciones e imporlaciones de

los diferentes capitulos arancelarios que comercializa Ecuador al mundo y al pais sujeto

a investigación, Peru. Se procedió a tomar una muestra de los capitulos más exportados

por Ecuador hacia Peru, utiliza¡do como referencia la tcy de Paretoe; encontrando asi

que un aproximado ai 20% de los 97 capítulos que comercializa Ecuador, representa el

80% de los ingresos totales de Ias exportaciones realizadas por el país. Al evalua¡ los

datos obtenidos de la muestra, se normalizo la fórmula de IVCR, para asi tener resultados

que estén entre los rangos de I y -1, con la finalidad de obtener una mejor tratabilidad y

análisis, en donde cada dato representará lo siguiente:

Entre +0,33 y +l: Existe ventaja para el país.

Entre 4,33 y - I : Existe desventaja para el pais.

Entre {,-33 y +0,33: Existe tendencia hacia un comercio intra-producto

En los resultados, se obtuvo que de los 20 capitulos tomados para el análisis, 4

representan ventaja comparativa para el país,8 presentan tendencia hacia el comercio

intra-producto y 8 muestran una desventaja comparativa.

" l.l de P¡ttto ts¡ltbÉñ c.rñod¿ c(mo 16 Re{dd 8(y]0, c.¡r§r{e (r| qrE s€ h¡ dcisubierto qtE. d€ I!|E fbma apr()\mad¡,
el 20olo d€ u¡¡¡r ücc$n pr(lu(e sl ulplo dl: 106 cfect(§. mii¡trls quc sl l(P/. rcstsnte sdlo (f|giÍs el 2(R6 dc l(É ef€cl6



76

I I ttsl ntt ul¡t 5. -l 5. llesu I t uth¡s <l¿ I l'(' ll

20v.
Ventaja

Intm-pmducto

Desventaja

400/o

Iit, t,' l¡¡1,'r¡t¿tt,¡t¡tll In ,'( rt¡t.t'/Ill.lltl .\l 1l'1

llu:¡trat'ui¡t 5.36. intt¡cc de l'utt4ja ('onporativt lfuvelatla Noruali:ada uplicatla a lut
a.\portoclotl(!.\ entre licua¿h¡r t, l'erú

cap. CAPfTUIOS PROMEDTO 2002-2013
Coobustibles oiner¡lcs, oc4rtcs ñin€r'alcs y p¡od. dc su
dcstilsción 0,ó6

76 Manufagu¡as dc fundrción. de hrcrro o dc aocro -0,t4

Madoa. carbón regetal¡ manufacturas dc madeta 0,44

'54
Máqün6. rcaciorcs íucleorcs. caldq:&5, apara¡os t
ancfrtos mccá¡lcos. -0.85

'65
hrpa'rioncs de carne, dc pcsc¡do o dc crustircoc, dc
moluscos. 0,81

'97 M¡lcriss pl¡isl¡c¿s l ma¡ufactur¿s dc cst6 ma¡sñas -0,68
Grasas ¡ accitcs aaunales o \cgctsles; grasag 8liñcnticlás.
c_cfas -0,43

55 Minctalcs, esconas ¡ ccnüas 0,l4

89
Papcl, cartón; manufactura. dc pasu de celulosa. de
papcl/dc cston -0,5 t

'01 Aác¿¡cs r ¡niculos dc conlitcria 0,05

'L7
Jabori€s, agerlEs dc supcrf-rcic crgánicoe, prcprac. pora
l¡r ¡¡. ac. 0,l8

Misc4láneos paoductos qümic.s -0,75

'07 Caucho r manufactu¡as dc caucho -0,49

'74 Productos larm¡ccuti'ros -0,47

'18 Calzado. polarnas. botincs 1 articulos análogos l sus partcs -0,l9

'41
Acaites €6crlcrales y rcsinoidcs; prep de parfuo€fiá, dc
tocrdor -0,50

'35 Preparrioncs ahmqrtici¿s d¡r ¡¡s¿s -0,r5

85
Pelcádos ! cnstá)eos, Erolusc& y ofo6 inyerl€brados
auáticos 0,04

'27 Cacao t., sus prcparrciones 0,41

'05 Prod u<xos ccraun¡cos -0,0ó
: V€rtr¡! parr d prir : D€rvEttjr prrs el pals E CoíErch i¡arr-producto

lt¡ttt1¡tttt,)tt.tl i t',r1, t .j¡t,t I I li ll)/ \l 1l',

40o/"

I
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En la ilustración 5.3ó, se muestran los resultados promedios del año 2002-2013,

obtenidos al aplicar la fórmula de Ventajas Comparativas Reveladas, en donde se denota

que los combustibles, maderas, preparaciones de cames y pescados y cacao, presentan

una ventaja comparativa para Ecuador, ya que los resultados están entre 0.33 y +l; 165

resultados detallados anualmente, podrán encontrarse en el anexo [ .

Los combustibles, aceites minerales y productos de su destrlación incluidos en el

capítulo 27, han representado a lo largo de los años, la mayor fuente de ingresos para cl

país, la comercialización del crudo es el principal sustento de la economia ecuatoriana

por lo que se considera que depende altamente de sus recursos naturales; los resultados

obtenidos con el IVR se mantuüeron entre 0.ó2 y 0.72, el resullado más alto se dio en el

año 2009, en donde a pesar de la crisis mundial, el comercio del petróleo representó uno

de los mayores ingresos y sustentos para el pais.

Ecuador produce | 57.500 barriles por dia, por lo que no necesita impoñar en una

cantidad considerable ningún producto derivado del petróleo, lo que le brinda al pais una

ventaja comparativa total. (Cuaranda, 201 I )

Madera, carbón vegetal y manufacturas de madera, son productos comprendidos

en el capitulo 52, los cuales pres€ntan un llamativo crecimiento en las exportaciones no

petroleras; esto es debido a las buenas madems que Ecuador enüa al mercado peruano y

al mundo, elevando asi la demanda de los productos madereros; sin embargo el comercio

de estos productos tuvo un decrecimienlo en el año 2008, en donde dejo de reprerntar

ventaja comparativa para el pais y ma¡có tendencia hacia el comercio intra producto, ya

que se obtuvo un resulhdo de 0.21 al momento de usa¡ la fórmula de [VR, debido a la

reducción en la comercialización de los productos inmersos en efe capitulo debido a las

nuevas normas para el intercambio comercial impuestos por el presidente Eco. Rafael

Correa.

El cacao y sus preparaciones que se encueÍtran en el capítulo 22, son uno de los

productos más apeteridos por los mercados intemacionales; en la actualidad, el Ecuador

posee gran prestigio en este producto: más del 70o/o de la producción mundial de Cacao

Fino y de Aroma se encuentfan en tierras ecuatonanas, lo que conüerte a Ecuador en el

mayor productor de cacao de a¡oma del mundo. Esto ha producido que Ecuador se

destaque frente a los otros países comerciantes de cacao, debido a la superioridad que

presenta su produclo ante el mundo.
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El cacao ecuatoriano es usado en muchos paises para la elaboración de

chocolateria fina; sin embargo este capitulo no siempre repres€nto una ventaja

comparativa para el pais, en los años 2002,2004 y 2007,el cacao tuvo un decrecimienlo

en [a comercialización de sus productos debido a los cambios de gobiernos, nuevos

ara¡celes, falta de innovación, problemas climáticos, [o que direccionó a este capitulo a

tener tendencia de comercio intr¿-producto; el MSc. Fabricio Zanzzi, destacó que con

mayor impulso a la innovación en la industria ecuatoriana, se puede eütar la disminución

en la participación del mercado internacional de los productos ecuatorianos, para asi

asegurar que siempre representen ventaja comparativa para el Ecuador.

Continuando con el an¡í.{isis del Índice de Ventaja Comparativa Revelada, se

obtuvo que los productos de los capítulos de: Manufacturas de fundición, de hierro o de

acero, Minerales, escorias y cenizas, Azúcares y articulos de confitería, Jabones, agentes

de superficie orgánicos, preparaciones para lavar, Calzado, polainas, botines y aficulos

análogos y sus partes, Preparaciones alimenticias diversas, Pescados y cmstáceos,

moluscos y otros invertebrados acuáticos, y hoductos cerámicos muestran una tendencia

de comercio intra-producto debido a que dieron como resultado valores entre {,33 y

+0,33; es decir que existen inlerca¡nbios comerciales (compra-venta) de un mismo

producto al interior de dos paises o empresas transnacionales.

Los azucares y articulos de confiteria no siempre han representado tendencia hacra

el comercio intra-producto, en los años 2002,2003,2004 y 2006, la comercializ¿ción de

elos productos representó ventaja comparativa para Ecuador, pero debido a [a falta de

incentivo e innovación, el comercio de este capítulo fue decreciendo.

Finalmente los capítulos de: máquinas, reactores nucleares, calderas, aparatos y

artefactos mecánicos; materias plásticas y manulacturas de estas materias; gras¿¡s y

aceites animales o vegetales; gasas alimenticias, ceras, papel, cartón; manufactura de

pasta de celulosa, de papel; misceláneos productos químicos; caucho y manufacturas de

caucho; productos farmacéuticos y aceites esenciales y resinoides; preparaciones de

perfumeria o de tocador, presentaron una desventaja comparativa para Ecuador, ya que

se obtuüeron valores promedios entre -0,33 y -l; lo que significa que las exportaciones

de los productos de éste capitulo hacia Peru, no poseen un valor significativo de

importancia frente a las exportaciones de los mismos productos realizados por el Ecuador

hacia el resto del mundo, por lo que Ecuador debería empezar a especializarse en la
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comercialización de estos productos, ofíeciéndole a Peru y el mundo, bienes con valor

agregado, para de esta marera ganar diferenciación y asi obtener mayor posicionamiento

en los mercados inlernacionales.

El capitulo 73: C¡rasas y aceites animales o vegetales, dejo de representar

desventaja en el comercio para el país ecuatoriano en el período 2009-2012, en donde los

resultados obtenidos al aplicar la fórmula de ventajas comparativas reveladas, determinó

que este producto tenia tendencia al comercio intra-producto, gracias al incremento en las

exportaciones del mrsmo, las cuales se dieron al ir superando la crisis mundtal que afectó

a las economias de los drferentes paises.

5.2 índice de Balassa

Este indicador a¡aliz¿do a detalle en el capítulo 3, mide el grado de importancia

de un producto en las exportaciones de un mercado a oúo mercado, comparado con las

exportaciones del mismo producto hacia el mundo; también indica las condiciones

competitivas de los productos. (l.ima, 2008)

5.2.1 Análisis del índice de Balass¿

Para a¡alizar el impacto de los diferentes productos exportados desde Ecuador

hacia Peru, se tomaran como referencia los mismos 20 capítulos usados para e[ a¡¡ilisis

del índice de ventajas comparativ¿rs reveladas, escogidos bajo los parámetros de la Ley

de Pa¡eto. Se normaliá la fórmula de Balassa, para asi tener resultados que estén entre

los rargos de I y -1, con la finalidad de obtener una mejor tratabilidad y análisis, de la

siguiente marera:

Entre +0,33 y + I : Existe ventaja para el pais.

Entre {,33 y -l: Existe desventaja para el pais.

Entre 4,33 y +0,33: Existe tendencia hacia un comercio intra-producto

En los resultados, se obtuvo que de los 20 capítulos tomados para el análisis, 7

representan ventaja comparattva para el pais, l0 presentan tendencia hacia el comercio

intra-producto y 3 muestra¡ una desventaja comp¿rr¿tiva.



80

I I u.st ruc t ón 5. J 7. ll t s u I t oú ¡.r dc l'Ju I o sstt
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Venteja
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cap. PRODTi(]TOS
PROMEDTO 2002-

20t3

'27 Combust¡blcs. acotcs mr¡(fa¡cs v Drod. dc su dcstilac¡ón 0,20

'13 Ma¡rul'aau¡as dc fundición. dc h¡crro o dc ac¡ro 0,52

14 Madcra. carbón rcgctalr ma¡u-foctur¿s dc madqa 0,0ó

8,r
Mátuirl¿s. reacrorÉs nuclcarcc. caldcras. apo'slos li artefútos
úccánicos 0,36

'16
h(p{tio¡es dc c¿rne, dc pesc¿do o de crustár)eo§, de
moluscos. -0,ól

39 Matcias plást cas ). mmufacluras dc 6tas m¡terias 0,25

'15 Crasas ¡ accitcs aninalcs o vegctalcs; gra§&t ,limEflticias. cqas -0,29

')6 Mincralcs, csmrias I ccnizas 0.78

'48 Papcl, cstón: monufact. dc p¡sta dc cclulosa" dc popel/dc ca¡tón 0,41

'11 Azricares r articulos dc confltcria 0,08

34

'38

.laboncs, agentcs de supalicic orgánic!6, prwomc. pua lavar,
clc 0 62

0,19Misccláncos productm quimicos

'40 Caucho I manufaduras de caucho 0,31

'30 hoductos farmacrutr(»s 0,29

'64 Ca¡z¡do. polainss. botincs t a¡ticulos análogos 1 sl§ partes 0,32

Accites cer¡cralcs ] rgsinoidcs: pr@ dc pqfumc¡ia, dc tocador 060

'21 Prcpa¡eioncs alimart¡cr¿s dir crs¿s -0,31

'01 Pescsdos ] cruitác¡os, moluscos 1.ouos invcrl€brados Euáticos -0,90

'18 Cacm ! sus pr@araciones -0 77

'69 Produclo§ cq¡i¡h icos 0,14
E Veotrja para el palr E:= DclreÍttj¡ p¡r! el ptit E Comcftio iotru-produclo

it¡t,¡u,¡l"t¡,¡l / r,tlL I Lttt. r t l li ll )l \l 1l')

I

I

I

I
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Los resultados presentados en la ilustración 5.38, representan el promedio de los

años 2002-2013, en donde se puede apreciar que productos como: manufacturas de

fundición, maquinarias, minerales, papel y canón, jabones y aceites esenciales, presentan

una ventaja comparativa para Ecuador, ya que los resultados están entre 0.33 y + | ; le5

resultados detallados anualmente, podrán encontrarse en el anexo 2.

Las manufacturas de fundición, de hieno o de acero, s€ encuentran en el capítulo

73, el cual comprende 26 pafidas a¡ancelarias entre las cuales está la número I l:
Recipientes para gas comprimido o licuado, ésta representa una gr¿rn dema¡da por pfie
de Peru hacia Ecuador, ya que Peru es un gnn productor de gas natural-

Otro de los capitulos comprendidos en la muestra para el aniiüisis son:

combustibles, maderas, materias plásticas, grasas y aceites animales o vegetales,

azlcares, productos quimicos, cauchos, productos farmaéuticos, calzados, preparaciones

alimenticias diversas y productos cer¿irnicos, mantienen una tendencia hacia el comercio

intra-producto ya que los resultados obtenidos en promedio de los años 2002-2013, se

dieron valores entre -0,33 y +0,33; que como ya s€ mencionó antenormente, hace énfasis

a que Ecuador y Peru comercializan entre ellos (exportando o importando), estos

diferentes productos.

Los combustibles, aceites minerales y productos de su destilación comprendidos

en el capitulo 27, representan el mayor porcentaje de exportación hacia Peru; esto se debe

a que Peru no puede satisfacer [a demanda social de este producto, ya que no han podido

explorar y explotar el pefóleo en el país de manera saüsfactona, por lo que Peru

encuentra mucho más rentable impof lo que producirlo, ya que la producción de

derivados de petróleo en el Peru depende en gran medlda de la importación de crudo;

situación que favorece a Ecuador, ya que al tener ventaja geográfica en comparación de

otros pais€s petroleros y por estar especializado en la explotación y comercialización del

mismo, Peru ha llegado a considerarlo como uno de los principales socios comerciales.

A pesar de que el Ecuador trata de cambiar su matriz productiva, aún no ha podido

especializarse en producir tecnología para así no depender de sus recursos naturales,

siendo el peúóleo y sus derivados su principal fuente de ingresos, pero la importación de

los productos terminados de Peru como la gasolina de aüón ha producido que este

importante capítulo en el análisis de Balassa haya denotado que tiene tendencia a

comercio intraproducto, situación que fue corroborada por el MSc. Whashinton Martinez,
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quien en la entreüsta, destacó que la dependencia de Ecuador con este producto, genera

malestar a la economía ecuatoriana; en el año 2002 Ecuador tuvo como resultado del

índice 0.32, valor que determinaba tendencia a que los combustibles se convertirian en

productos que representan una ventaja comparativa para el pais, sin embargo estos se

üeron reducidos a Io largo de los años manteniendo al capitulo con tendencia

intraproducto.

Aunque los capitulos de: Preparaciones de carne, de pescado o de crustáceos, de

moluscos, cacao y sus preparaciones y pescados y crustáceos, moluscos y otros

invertebrados acuáticos, están dentro de los productos más exportados de Ecuador ta¡to

hacia Peru como hacia el mundo, representan una desventaja comparativa para el país; ya

que los resultados obtenidos en promedio están entre 4,33 y -1. Esto se debe a que

Ecuador exporta la materia prima en bruto y no se especializa en fa¡sformarla, para así

comercializar productos terminados, por lo que cuando Peru o cualquiera de sus otros

socios comerciales transforma la mateña pnma, Ecuador debe importar esos productos a

mayores costos, lo cual genera un gasto innecesario para el pars.

5.3 Indice de co mplementa riedad comercial

El indice de complementariedad comercial, muestra el grado de asociación entre

los productos que exporta una economía y los que importa otfa. En el presente trabajo de

invesligación, el indice muestra en qué medlda la especialización exportadora de Ecuador

coincide con la especialización importadora de Peru; el siguiente cuadro facilitará los

datos necesarios para el análisis, el mismo consta de los 20 productos más representatrvos

en la balanz¿ comercial de los paises en estudio, junto con el promedro de los valores

anuales que arrojó la fórmula de complementanedad comercial y la variación que ha

tenido desde 2002 al 201 3.

Se dice que existe complanentanedad comercial entre dos paises cuando el indice

muestra un valor supenor a L

. Entre 0 y +l exi«e una desventaja, no son complanentarios. fl
¡ Y los valores >l existe una ventaja, son complementarios. T-l
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En cuanto a la vanación:

o Los valores que repres€ntan incremento.

o Los valores que repres€ntan decrecimiento

llu;¡trat'ttin 5.39. I'romulio.y l'uriati¡in del lndtcc dt ( onplcmcnlunt,Llacl ('o¡narL'ru|

Iu. t,' lDt,r¡t<ttt,»ntl Ir,kl, ( .tt,'t tIl,l.1l)l \l.ll'l

cóD CAPITT'I,() PROMT]DIO VARIAC!ON

'17 Combustrblcs mincralcs,accrtcs mincralcs ] prod dc su destilacion 1.65

0.ó5

-56%

7J Ma¡ufaau¡as dc fundicion. dc hrcrro o dc acrro 1sVo

1.1 Made¡a. carbon regetaly., nranufacturas dc madcra 0.7t) 159"/o

R] Maqumas. rcactor*s nuclcarcs. c¿ldq&s. apsalos ! á'lcf&tos mccanrcos u.05 96y.

'16 Pr@arcioncs dc c¡rnc.dc pesc¿do o dc c¡r¡st¿cms,dc moluscos x97 lt5yo

'39 Materras plastrcas 1 m¡¡ufactur¡s de cst6 m!1cfl6 0,29

't5 Gras¿s i accrtc§ a¡imalcs o rcgaalcs.grasas alimcr¡ticiss.c{ras 7.50 45./"

26 Mi¡salcs- csconc r ccnizas 0,01 91V/"

'.{8 Papcl,c¡non,n¡anufact dc pasta dc ccluloetdc papcyde carton 0..13

'17 A¿lc¡rcs r a¡ticulos dc co¡fitcria l tl -t9yo

'l.f Jaboncs.agentcs dc su¡rerfi cic organicos,prcporac para larar,etc 87

0,27Mrsccl¡ancous chcmrc¡l producls 291n/o

.10 Caucho 1 manufacturas dc caucho 0.50 -5t%

'10 Prüluctos larDr accutlü)s 0.1I -93%

'(,t

'33

Calz¡do,pol¡¡¡as.botrncs ! artlculos a¡slogo§ \ srú partes q.2r

0,26

-to./"

-57n/.Accit s cscncialcs ! rcsinoidcs:prcp.dc perfumcria,dc toc¡dor

'21 Prcpa¡acioncs alimc¡rticias dir c¡sas 4,61 -39"/"

'1)3 Pcscados nlo luscos o tros I n crtcbr¡dos @ual ¡cos 4.t0 123%

-llyo'Ilt Caco v sus DreDaraoncs l.l4

hodr¡ctos c¡.rámiox t.3J 70v"

Se puede apreciar en la ilustración 5.39, que en los resultados promedios de los

años 2002-2013, existe una ventaja significativa de Ecuador en los capitulos de:

combustibles minerales, preparación de cames, pescados, crustáceos, grasas y aceites

animales, ¿lzucares y articulos de confiteria, preparaciones alimenticias diversas,

pescados, crustáceos moluscos y otros invertebrados, cacao y sus preparaciones )

productos cerámicos. L¡s resultados detallados a¡ualmente de éste indice, podriil

encontrars€ en el anexo 3.

fl

I

I

I
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A continuación se procederá a realiu¡ un análisis exhaustivo de c¿da uno de los

capítulos, en los cuales se identifica¡á la complementariedad comerctal y a la vez si existe

un crecimiento o decrecimiento en la misma.

,27 C]OMBUSTIBLES }IINERAI,ES, ACf,ITES MINERALES.

Éste es el capítulo meis importa¡te para Ecuador, ya que es un pais petrolero. Una

vez rcalizada la fónm ula, se obtuvo como resultado, que el promedro de la especialización

exportadora de Ecuador coincide con la especialización importadora de Peru, dado que el

índice es 4.65; entre el 2002 y el 2013 el indice decreció en un 5ó%, Io cual muestra una

caída significativa en los últimos I I años, debido al aumento de soci os comerciales que

ha ido obteniendo Perú con el paso del tiempo, EI 16. | 60lo de las importaciones totales de

Pcru al mundo corresponden al capítulo '27, de los cuales Ecuador es proveedor del

4.52o/o.

La oferta exportable ecuatoriana resp€cto a este gfupo de productos es

significativa, debido a que el petróleo es el principal fuente de ingreso para el pals, y eso

se ve reflejado en la tabla de ICC (ANEXO 3), donde en todos los años de etudio se

denota complementanedad, siendo la más alta en el 2004 debido a que Ecuador tuvo un

récord histónco de producción de petróleo, llegando a los 535.000 ba¡riles dianos, por lo

que pudo exportar en mayor ca¡tidad al pais vecino, sin embargo en los siguientes años

ha ido decreciendo, aun siendo Peru un pais tan cercano y con el cual se tienen acuerdos

bilaterales importantes, debería de repres€ntar un porcentaje de comercialización mayor

e incrementa¡se penódicamente, tratando de incentiva¡ y reforzar sus relaciones

comerciales, ya que seria negativo para la economía ecuatoriana que Peru continuara

disminuyendo sus niveles de demanda peúolera.

,I6 PREPARACIONl.]S DE (]ARNE, PESCADO O DE CRTISTÁ('EOS,

Este capitulo presenta una ventaja promedío de 8.97, esto quiere decir que

Ecuador está satisfaciendo significativamente las necesidades de Peru, siendo el

porcentaje más alto de especialización y se ha ido incrementando con e[ tran scurso de los

afios en un I I 57o.
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Durante el periodo estudrado se refleja complementariedad en este capitulo

arancelario, siendo la más alla en el 2013, con l9 73 (ANEXO 3), gracias al desarrollo y

mejoras en la infraestructura de las fábric¿s harineras y conserveras ya existentes.

las preparaciones de carne, pescado o crustáceos corresponden el l3% de las

importaciones totales de Peru, donde Ecuador provee el 9.01 7o de esa demanda, se puede

eüdenciar con el resultado del indice que exite una ventaja al exportar estos productos

hacia Peru y gracias a los acuerdos comerciales ügentes, Ecuador cubre más de la mitad

de la demanda peruana de este capitulo. Al analiz¿¡ las expotaciones ecuatorianas, se

enconúó que el presente capítulo es el tercero más importante, por lo tanto es de suma

conveniencia que Ecuador continúe incrementando la comercialización de este grupo de

productos hacia Peru.

.¡5 
CRASAS T'ACEITES ANINIAI,ES O VEGE'TALE,S

El capitulo l5 presentó un resultado de 7.50, señalando que posee ventaja en su

comercializ¿ción, es decir existe una complementariedad entre países; a pesar de que en

el período de estudio ha decrecido un 45Todebido a que Peru ha incrementado la dernanda

de estos productos a otros países como Estados Unidos, Ecuador sigue siendo uno de sus

proveedores, aunque apenas Ie surta el 0.06% del 1.44% que dernanda Peru del mundo

de éste capitulo.

Como en los capitulos anteriores, este también muestra complementariedad a lo

largo de los I I años de estudro, donde en el 2003 muestra el nivel más alto 9.43

(ANEXO3), a causa de que Peru era un país dellcitano en la producción de aceites y

gr¿¡sas, por lo que era necesaria la importación desde Ecuador para poder satisfacer su

demanda, sin embargo con el tiempo las importaciones peruanas han ido cayendo, debido

al aumento de las inversiones en el sector, además de que el país vecino ha prefendo

importar productos de lndonesia en reemplam de Ecuador por tener menor precio.

Si bien es cierto la especialización exportadora de Ecuador coincide con la

especialización exportadora de Peru, encontrando así una ventaja exportadora según los

resultados del índice, no logra cubrir significativamente la demarda de este pais, se pudo

enconúar que el pnncipa.l proveedor de ésos produclos es Argentina ya que la relación

comercial entre estos dos países está regidá por el acuerdo de complementación
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económica N' 58, el cual permite que los productos argentinos puedan ing¡esar al

mercado peruano en condiciones preferenciales.

,I7 
AZTICARES Y ARTiCTJLOS DE CONFITERiA

La especialización impoladora de Peru y la exportadora de Ecuador coinciden en

un 4 .53o/o, sin embargo, existe un decrecimiento del 89% desde el 2002 en comparacrón

al año 2013, debido a la alta competrtiüdad de éste capítulo en el mundo, siendo una de

las razones pnncipales, la gran diferencia de precios entre los competidores. La demanda

peruana total es del 0.55%, donde Ecuador cubre el 0.03% del total de esa demanda_

De acuerdo al periodo de estudio, en el año 2006 se obtuvo el nivel más alto en

éste rubro (ANEXO 3), debido a que en Ecuador reapareció la compañia [¿ Universal

que el Consorcio Nobis adquirió, por lo que hubo mayor producción en comparación a

años anteriores por lo tanto se importó en mayor cantidad, no obstante, Peru también es

un pais productor de éste capítulo arancelario y eso se refleja con la baja en los siguientes

periodos hasta llegar al 2013, donde mue$ra una desventaja.

La producción nacional de Peru de este capítulo es considerable, por lo tanto las

importaciones son bajas; al realiz¿r el análisis de las expofaciones de Ecuador hacia este

pais, se encontró que cubre en pocas proporciones esta demanda, siendo Colombia el

principal proveedor externo de Peru en estos productos, ya que estos dos paises

suscribieron un acuerdo bilateral comercial, negociándose l8ó subpartidas NANDINA,

esta¡do exoneradas del 100% AüValorem CIF y de los derechos específicos variables,

pagando el IGV, IPM e ISC segun corresponda.

.2I PREPARAC¡ONES ALIMENTICIAS DIVERSAS

Los resultados presentados en el gráfico 27, demuestran que existe una ventaja de

4-61 en éste capitulo, a p€sar del decrecimiento del 39o/o en su comercialización. Este

capítulo corresponde al 0.56% de las importaciones totales de Peru, donde Ecuador

provee el 0.02olo, los produclos mayormente comercializados hacia Peru, son los que

conlienen exclusivamente: mezclas o extfactos de plantas.
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A pesar de que los datos eüdencian que Ecuador no comercializá en gran cantidad

este capítulo con Peru, se podria mejorar el comercio, incita¡do a la industria alimenticia,

capacitándola y adquiriendo la tecnologia necesaria para producir en porcentajes

significativos y asi poder ofefar una mayor cantidad al mercado intemacional.

,03 PESCADOS Y CRUSTÁCEOS, MOLUSCOS Y OTRS INVERTEBRADOS

ACTJÁTICOS.

El capitulo 03 también presenta una ventaja de 4.30, y dentro de los últimos I I

años se ha incrementado en m¡is del 100%, debido a que Ecuador ha mejorado sus n¡veles

de pesca y se ha especializado en este sector, lo que le ha ayudado a convertírse en una

potencia exportable. Peru demanda al mundo el 0.23o/o del total de sus importaciones

donde Ecuador le cubre la demanda del 0.03%.

Durante el periodo 2002 - 2013, el ICC muesúa complementanedad a lo largo de

sus años, alcanzando un 8.06 en el año 2010 debido a que se empezó con la politica del

ecoetiquetado, el que consiste la no sobreexplotación de las especies y de ser amistoso

con la ecología, sin dañar la calidad del producto, además de que la temporada de pesca

de las especies que más se exportan es todo el año.

La oferta exportable de especies como albacoras, bonito y dorado, constituyen

principalmente la pesca que sustentan las exportaciones de fresco, congelado y conservas,

sin embargo la pesca del camarón y atun también tienen relevancia, tanto industnal como

artesanal, siendo muy atractivos para el mercado intemacional. No obstante, el mercado

p€ruano tiene una mayor producción de éste capítulo, abasteciendo la mayor parte de su

demanda local, importando de esta manera el déficit de países como Ecuador, con el

14.320/0.

,I8 (],{('AO I' ST]S PREPARACIONES

Existe una ventaja dentro del capítulo de cacao y sus preparaciones de 3.34; Peru

demanda Cacao del mundo en un 0.08% y Ecuador le provee un 0.02%, es decir una

cuarta pafe de sus importaciones totales, esto debido a que Ecuador tiene uno de los

mejores cacaos del mundo con la clasificación: fino de aroma.
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Según la tabla del ICC (ANEXO 3), se puede observar que a través de los años de

estudio se ha dado una ventaja, siendo e[ 2002 el año con mayor representatiüdad con un

5.79, esto debido a la poca competencia del país vecino en esa época, que no e3

especializaba en éste rubro sin embargo con el pasar de los años se refleja que ha ido

disminuyendo a causa de que Peru ha implementado la producción de cacao, sin embargo

continúa importando cierto porcentaje desde Ecuador debido a Ia excelente catidad y

variedad que le ofiece.

La Ing. Mellissa Blandín, comentó que en una ronda de negociaciones en

PROECUADOR, donde fiie partícipe, se trató ac€rca de la producción mundial de cacao

ñno de a¡oma, donde Ecuador posee m¿is del 70%, conürtiéndolo en el mayor productor

de cacao fino del mundo, y Peru solo produce cacao común, es por ese motivo que a p€sar

de que Peru es un pais productor, le demanda cacao fino a Ecuador para cubnr su demanda

interna.

'69 PRODtlC'[OS (]ERAt!fl COS

La especialización exportadora de Ecuador es similar a la especialización

importadora de Peru, debido a que el índice es 1.35; entre el 2002 y el 2013 el índice

decreció en un 707o lo cual muestra una caída significativa en los últimos I I años.

Éste capítulo conesponde al 0.4 I o/o de las importaciones totales de Peru, la nación

ecuatoriana satisface el 0.02o/o de dlcha demanda. El Ecuador es un país ceramista por

excelencia, el cual ha venido desarrollando esta actiüdad con nuevas técnicas de

transformación de la arcilla; entre los principales productos más exportados de éste

capitulo están: las demás vajillas y demás articulos de uso doméstico. A pesar dc

encontrar una ventaja frente a la especialización importadora de Peru, no se cubre

srgnificativamente la demanda del país vecino, ya que se provee apenas un 0.02% de la

demanda total de dicho país.



89

'73 MANT]FAC]TLIRAS DE FTINDICION. DE, fIIERRO O DE ACERO

Este es el capitulo arancelario que Ecuador más exporta al mundo dentro del sector

de metalmecánica; en éste capítulo constan 26 partidas arancelarias y 90 subpafidas; las

3 subpalidas mfu representativas en la exportación son: las demás cocinas de

combustibles g¿seosos o de gas, los demás tubos y perfiles huecos soldados de hieno o

acero y las demas panes de cocina.

Las exportaciones mundiales del sector, se han destacado por la reactivación

de la producción mundial, a pesar de que en el 2009 se üó senamente afectada

por la crisis mundial.

La especialización exportadora de Ecuador no coincide con la especialización

importadora de Peru, dado que el índice es 0.65, lo que no representa complementanedad

entre las economias en éste capitulo. Peru demanda del mundo el 2.81Yo, de lo que

Ecuador satisface solo en 3,87% del total de la demanda, a pesar de que los trámites de

expoñar a Penr son más ágiles debido a las facilidades geográficas, el país vecino prefiere

proveers€ en mayor porcentaje de China.

También se üsualrza que existió un decrecimiento del 45lo en el indice en los

últimos I I años, sin embargo, PROECUADOR señala que se prevé que aumente en los

siguientes períodos debido al moderado crecimiento de las economias avanzadas y de los

mercados emergentes.

'44 I}IADERA, CARBÓN VEGETAI- Y ]\IANT]FAC'I'T]RAS DE ÑÍADERA

En Ecuador [a industna maderera es muy fuerte y aporta significativamente en la

economia del pais. Cabe recalcar que Ecuador es el principal exportador mundial de balsa,

abasteciendo el 98% de la demanda mundial, también destaca por las exportaciones de

tableros contrachapados entre otros elaborados de maderas.

De éste capitulo se desprenden 2l partidas arancelarias y 90 subpartidas

ararcelanas; dentro de éstas se encuentfan 3 grupos más repres€ntativos.

Perú se encuentra entre los principales destinos de las exportaciones ecuatoria¡as

de éste capitulo, de hecho se satisface el l6Í8Yo de la demanda total de Peru. Los

coñsumos muestran una preferencia por las maderas arrradas, maderas para suelos y de
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tableros de maderas, pero el producto principal de las importaciones peruanas de ésle

sector se centran en maderas de transformación secundaria como muebles de oficina.

El promedio del índice señala que no hay complementariedad, ya que es menor a

la unrdad, no obstante, en el transcurso del tiempo de estudio, este indice ha incrementado

en más de I 50%.

'84 MAQUINAS, REACTORES NUCLEARES, CALDERAS, APARATOS Y

ARTEFAC'I'OS MECÁNICOS

Este capítulo está considerado dentro del sector metalmecanico y gracias al

mismo, Ecuador es conocido por la calidad de sus productos a nivel mundial. Éste

capítulo contiene 87 partidas y 90 subpartidas arancelarias. Entre las sobresalientes se

tienen: las demás partes de máquinas de sondeo y perforación, las demás máquinas

aparatos para tratüniento de arroz y combinacrones de refiigerador y congelador con

puef as exteriores separadas.

Peru importadel mundo el 14.83% de éste capítulo, donde Ecuador cubre soloel

0.29o/o de esta demanda; con la finalidad de que ésta aumente y hacer más competitivo aJ

pais, organizaciones gremiales del sector como FEDMETAL Y CAPEIPI frabajan para

fortalecerse a través de la obtención de proyectos orientados al desarrollo tecnológico,

para asi alcanzar mayores niveles de productrüdad y competitiüd¿d.

Ecuador tiene una desventaja en el indicr de complementariedad frente a Peru en

este capitulo, sin embargo, se puede eüdenciar que el índice ha tenido un incremento del

9670 en estos últimos I I años.

.39 
IVIATERIAS PLÁSTICAS Y MANT]FACTTIRAS DE ESI'AS IVTA'I'ERIAS

Éste capítulo está compuesto por 2ó partidas y 90 subpartidas arancelarias, de las

cuales se desprende la más significativa que es: Ias demás rnanufacturas de plástico.

Entre los principales destinos de exportación desde Ecuador está: Peru, República

Dominicana e ltalia; el 5.24% de las impofaciones totales de Peni al murdo corresponden

a materias pliísticas y manufacturas de estas materias, donde Ecuador le provee el l.M7o.

El análisis del indice, dio como resultado que en éste capítulo no existe
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complementariedad entre Ecuador y Peru, incluso hubo un porcentaje de decrecimiento

entre los años 2002 y 201 3.

'26 lltINTRALES. T,CORAS Y CENIZAS

El presente capítulo dio como resultado el más bajo promedio de

complementariedad de Ecuador hacia Perú, debido a que el pais vecino tiene a los

minerales entre uno de sus principales productos exportables, como consecuencia de

aquello, seria contraproducente importarlo desde otra nación; sin embargo dentro de éste

capitulo compuesto por 2l partidas y 90 subpafidas, existen ciertos productos con valor

agegado que Peru importa del mundo (0.l5% de las importaciones totales), como cenizas

de algas, que Ecuador le provee cubriendo el I .40o/o de las importaciones totales.

,48 PAPEI,, CARTÓN, MANTIFACTTJRAS DE PASTA DE CELT]LOSA

Este capitulo está compuesto por 23 partidas y 90 subpartidas arancelarias, el

producto con mayor volumen de exportación de Ecuador hacia Peru, son cajas de papel o

cartón corrugado; Peru importa del mundo el 2.03o/o del presente capitulo, donde Ecuador

suple esa demanda en L597o-

,31 JABONES, ACENTES DE SI.]PERFICIES ORGANICOS

Ecuador exporta artículos de la industria de belleza, entre ellos: jabones de

tocador, desodorantes y productos capilares. Este capítulo consta de 7 partidas y 40

subpartidas; Peru es el segundo pais principal de destino de productos cosméticos

ecuatoria¡os, esto se refleja en que Ecuador provee el ó.8% de la demanda total peruana

gracias a la ventaja geográfica enfe los paises.

De acuerdo al indice, muestra un valor bajo la unidad lo que indica que las

economias no se complementan; a pesar de que Ecuador posee un excelente aceite de

palma, no tiene la tecnología necesa¡ia para producir en escala éste tipo de productos,

sería interesante cambia¡ la matriz productiva de éste sector y explotar al m¿iximo la

excelente materia prima que existe en el pais.
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.JO 
PRODI.ICTOS FARMACÉTJTICOS

El sector farmacéutico contribuye en el desarrollo industrial del Ecuador tanto en

la transformación de materias primas como en la manufactura de productos terminados,

este sector está creciendo y diversificando su ofela en el exterior. Dentro del mismo

constan 6 partidas y 92 subpafidas arancelarias.

Entre los pnncipales productos de exportación están: a¡ti-hip€fensivos,

antiácidos, inhibidores, antitusígenos, mucolítos, expectorantes, ütaminas,

antiparasitanos antimicóticos y suplementos médicos de origen natual.

Peru demanda de éste sector el 1.69o/o al mundo, Ecuador le satisface tan solo un

0.97oA de la dema¡da total; otros paises como Estados Unidos tienen una ventaja

extraordinana sobre Ecuador, debido a la alta tecnologia y estudios que ellos han podido

realizar, siendo así el país que más le exporta a Peru éste tipo de productos; por

consecuencia la falta de tecnología, es uno de los motivos por el cuál no existe

complementariedad en este capítulo entre los países vecinos.
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Una vez concluido el análisis de los índices de Ventaja Comparativa Revelada,

Balassa y de Complementariedad Comercial, es indispensable realiza¡ un anáisis de la

oferta expoñable de Ecuador y la dernanda de Perú. Durante el período 2002 - 2013, las

exportaciones totales promedio de Ecuador hacia el mundo fueron de $ l4'654.055, donde

Ios cinco principa.les capítulos arancelarios exportados fueron: '27 "Combusübles y

minerales", '08 "Frutos comesübles", '03 "Pesados y Crustáceos", '0ó "Plantas y

productos de floricultura" y '18 "Cacao y sus preparaciones".

Las importaciones totales promedio de Peru desde el mundo fueron de

$23'280.433, donde se derivan $l'275.850 de Ecuador, que representa el 8.7% de las

mismas, Según e[ indice de ventaja comparativa revelada indica que cuatro de los veinte

capítulos a¡a¡c¿lanos más representativos, muestran ventaja, y éstos son: '27

"Combustibles y minerales", '44 "madera y carbón vegetal", '16 "Preparaciones de carne

y pescado" y el 'l8 "Cacao y sts preparacione§', en cuanto al índice de Balassa siete de

los veinle capítulos mostraron venlala '27 "Combustibles y minerales" '73

"Manufacturas de fundición", '84 "máquinas y afefactos mecánicos", '26 "minerales",

'48 "papel y cartón", '34 'Jabones" y '33 "aceites esenciales". [.os capitulos arancelanos

antes mencionados tienen la semejanza de tener ventaja y a su vez ser complementanos,

por lo que Ecuador deberia aprovechar para potencializar su economía, apoyando a los

productores nacionales para que de esa manera mejore la calidad de sus productos,

fomentando a que se dé un valor agregado a los artículos ya existentes, de esa manera

sea¡ más atractivos para el mercado internacional.

Pa¡a concluir, la especialización exportadora de Ecuador coincide con la

especialización importadora de Peru en ocho de los veinte capitulos arancela¡ios

estudiados, y éstos son. '27 "combustibles y minerales", '16 "preparaciones de carnes y

pescado". '15 "grasas y aceites", l7 "aaicares", '21 "preparaciones alimenticias",

'O3"pescados y crustáceos", '18 "cacao y sus denvados" y '69 "productos cerámicos'',

donde sólo el capitulo 27 representa el 83% del total de las exportaciones hacia Peru, lo

que indica que es de suma importancia mejorar Ia producción nacional para que el pais

vecino nos importe en mayor canlidad otros rubros, asi se eütaria que la economia

naciona.l desvarie en caso de que Peru disrninuya los niveles de demanda de petróleo.



CAPiTTILO VI

ó. (]ON(]I,TISIONES

Al finalizar el presente análisis, examinando cifras e información secundaria, se

pudteron obtener los datos necesarios para responder de ma¡era eficaz ala interrogante

de la invesügación propuesta inicialmente: ECUADOR Y PERÚ, ¿SON ECONOMÍAS

COMPLEMENTARIAS?, concluyendo que los paises vecinos poseen economias

parcialmente complementarias, debido a que solo el 40% de sus capitulos a¡ancelanos

más representativos, mostraron que trenen complementariedad; los objetvos planteados

al inicio de la investigación serán explicados detalladamente a contínuación, para a-sí

determinar de ma¡era más contundente la exi§encia de complementariedad en las

economias de Ecuador y Peru.
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Objetivo l: livaluar los.factores que han favorectdo en el crecimiento de los economíos

de licuador y l'erú.

Los acuerdos comerciales bilaterales y enúe bloques de naciones, efectiva¡mente

son factores que aportan al crecimiento económico de ambos países; el primer y más

importante acuerdo comercial celebrado enEe los países de la presente investigación, es

el que x dio con la Comunidad Andina de Naciones (CAN) en el año l9ó9, el cual

permitió empezr una relación comercial m¿ls eficiente, a pesar de los diferentes

problemas limitrofes que suscitaba¡ en aquella época. Con éste sistema de integración se

logró la creación de una zona de libre comercio y de unión aduanera entre Boliüa,

Colombia, Ecuador y Peru, con la cual se adoptó una postura de arancel exlerno común,

lo que impulsa a que los miembros de este acuerdo logren ser más competitivos en la

región.

A pesar de la existencia de tratados bilaterales directos, en su mayoria no han

aportado significatrvamente a ambas economías ni han trascendido en el tranpo; y es

justamente en donde un fortalecimiento en las cláusulas de los diferentes tratados

comerciales, permitirian que la relación comercial con Peru fuera más satisfactona y

pudiera beneficiar en mayor porcentaje a los comerciantes de ambos paises.

Para impulsar sus negociaciones internacionales, Ecuador necesita abrirse a

nuevos mercados, integrarse comercialmente y ofiecer gÍuantias para atraer inversión

extranjera drrecta; ya que al oponerse a nuevos tratados comerciales, se encuentra frente

a una gran desventaja con los demás países con los que compite y pnncipalmente con

Peru, ya que éste país tiene una alta paficipación comercial en el mercado intemacional,

gracias a los tratados bilaterales y multilaterales en los que se desenvuelve.

Objetivo 2z l)cfinir los capítulos arancelarkts más repre:ientativos en el tntercümh¡o

comerctol enlre l,cuador y I'erú.

Mediante la investigación de datos xcundarios se obtuüeron los pnncipales

capítulos arancelarios que exporta Ecuador hacia Peru y üceversa en el periodo 2002-

201-3; los capítulos ar¿ncelarios con mayor exportación de Ecuador hacia Peru son:

combustibles minerales, el cual representa el 82.79o/o de las exportaciones totales al país
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vecino, esto se da como consecuencia de que Ecuador es un país petrolero y Peru no posee

la ca¡tidad suficiente de crudo para suplir las necesidades de su población, por lo que le

resulta más económico importarlo desde Ecuador; las maderas, materias plásticas,

manufacturas de fundición, preparaciones de came, a¡tefactos mecánicos, cacao,

desperdicios de las industnas ahmentarias, pescados y papel, son parte de los capítulos

más comercializ¿dos entre las naciones, y a pesar de que represenlan un porcentaje

relativamente bajo en comparación con los combustibles, son fuente de ingresos

necesarias para el Ecuador.

Ecuador también realiza una dema¡lda significativa a Peru, en donde los

desperdicios de las rndustrias alimentanas, el cobre, las materias plásticas, aceites

minerales, máquinas, algodón, jabones, preparados a base de cereales, productos lácteos

y preparados de perfumería, son los más apetecidos por los consumidores ecuatoria¡os,

debido al valor agregado que proporcionan y sus bajos costos .

Además se pudieron obtener datos importantes acerc¿ de las exportaciones de

Ecuador hacia el mundo y de Peru hacia el mundo; cifras que pudieron ser utilizadas en

el desarrollo de las fórmulas de los indices de dinamismo comercial, además de dernostrar

que Ecuador necesita especializa¡se en la comercialización de productos que no sean el

petróleo y sus derivados, para de esta manera diversificar su oferta de bienes y obtener

mayores compradores y nuevos socios comerciales.

Objetivo 3: Estahlecer los índices comerciales para el onálisis del comercio

internocional entre licuador y l'cn).

Los indicadores comerciales permitieron determina¡ la situación del comercio de

Ecuador y asi comprender cuál ha sido su tendencia en el periodo 2002-2013, éstos

indicadores también permitieron hacer comparaciones con la situación de intercambio

comercial con Peru.

Una vez investigados los indlces de dinamismo comercial, tales como: indice de

Ventajas Comparativas Revelada, indic¿ de Balassa, indice de Concentración /

Dversificación, indice de Trade Overlap, Índice de Grubel y Lloyd. indice de Entorno

Comercial, índice de Similitud, Índice de Krugrnan e Índice de Complementariedad

Comercial, se decidró elegir las tres herramientas que más se ajustaron a la investigación,
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debido a que estos indicadores pudieron analizar las ventajas o desventajas comparativas

en las tr¿nsacciones o intercambios comerciales de un pais, en este caso Ecuador con su

socio comercial Peru, por ende se aplicaron: El indice de ventaja comparativa revelada,

el indice de Balassa y el índice de complementariedad comercial.

Objetivo 4i Presentor los resaltados obtenidos cn el estutlto mediante el uso de k¡s

tndtcadore.s comerciales enlre llcuador y ['eni.

Los indicadores que fueron unlizados como herramientas de medición fueron:

indice de ventajas comparativas reveladas, el cual demostró que de los 20 capitulos

tomados para el análisis, 4 representan ventaja comparativa para el pais, en donde los

combustibles, maderas, preparaciones de cames y pescados y cacao, pres€ntaron

resultados entre 0.33 y +1,lo cual indica que la potencialidad de sus productos en su

sector es competitivo; luego 8 capitulos pr€s€ntan tendencia hacia el comercio intra-

producto, debido a que dieron como resultado valores entre 4,33 y +Q,13; es decir que

existen intercambios comerciales (compra-venta) de un mismo producto a[ interior de dos

paises o empresas tra¡snacionales y finalmente I capitulos mostraron una desventaja

comparativa, ya que se obtuüeron valores promedios entre {,33 y -l, lo que denotó que

las exportaciones de los productos de éstos capitulo hacia el pais vecino, no tenia¡! un

valor significativo de importancia frente a las expofaciones de los mismos productos

realizados por el Ecuador hacia el resto del mundo.

El Índice de Balassa demostró que de los 20 capitulos tomados para el análisis, 7

representan ventaja comparativa para el pais, en donde los combustibles, manufacturas

de fundición, maquinanas, minerales, papel y cartón,jabones y aceites esenciales, dieron

resultados que estuüeron entre 0.33 y +l; además l0 capitulos arancelarios presentaro¡l

tendencia hacia el comercio intra-producto y 3 mostraron una desventaja comparatrva, lo

que refleja que el pais presenta un seclor importador neto que ca¡ece de competitiüdad

frente a otros mercados.

En el indice de complementaned¿d comercial, se denotó que de los 20 capitulos

ara¡celanos más repres€ntativos en las economias de Ecuador y Peru, la especialización

exportadora de Ecuador, coincide en 8 de los 20 capitulos, con la especialización

importadora de Pem, principalmente el capítulo n' l6 (Preparaciones de carne, pescado
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y otros crustáceos), esto s€ da gracias a que Peru importa desde Ecuador la mayor parte

de la dernanda que surge entre sus habitantes, requiriendo asi un 9.01% del l3olo que

requiere para suplir las necesidades de su población.

Una vez realizadas las fórmulas y el a¡iiLlisis conespondiente para responder a la

interrogante si Ecuador y Peru son economías complanentarias, se concluyó que son

parcialmente complonentanas, ya que se obtuvo que el 40% de los capitulos arancelarios

son complanentarios y el 600lo no, especificamente en los capítulos a¡ancelarios de

combustibles minerales, preparaciones de carne, grasas y aceites vegetales, azúcares,

preparaciones alimenticias diversas, pescados, cacao y productos cerámicos; sin embargo

a pesar de que el porcentaje de complementariedad entre las economias es menor al 507o,

se debe recalcar que los combustibles, es la línea de productos más representativa de la

nación ecuatoriana, por lo que la comercialización que realiza con Peru beneficia

ampliamente a la economía del Ecuador. La nación ecuatoriana debe desarrollar de mejor

manera los productos inmersos en los derniis capítulos representativos en el comercio,

implunentando valor agregado, p¿ra que los productos ecuatorianos sean reconocidos y

apetecidos en mayores cantidades por los dem¿is paises del mundo, ya que aunque es un

país rico en beneñcios naturales, debe desarrolla¡ el potencial de sus productos más

sobresalientes inürtiendo en investigación y tecnologia, para la correcta transformación

en bienes terminados y con caracteristicas de diferenciación.
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