RUBRICA EXPOSICION ORAL

COMPONENTE GRUPAL:EVALUACION CONTENIDO TECNICO
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<60% completa dentro del tiempo. O sobré mas del 40%
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8
Excelente a Muy Bueno o
EI producto/servicio fue descrito clara y completamente en términos Diseflar
(<] comprensibles para quien no esté en el drea LI TR
= modelos de
1%} Bueno a Regular negocio
g El producto/servicio fue descrito claramente pero no de manera 4 IO
o completa utilizando
3 Deficiente a Pobre marcos de
o Se entiende a medias de lo que se trata el producto/servicio. Existen 2 referencia
dudas en como funciona o se usa validos.
Muy pobre
Muy dificil de comprender de que se trata el producto/servicio o en 1
que mbito se puede usar
Excelencia s
g El producto/servicio tiene un alto grado de diferenciacién/originalidad Identificar
I~ en relacién a otras alternativas. problemas,
g Desarrollado et y
P~ El producto/servicio tiene alguna similitud con otras alternativas, pero 4 el 3 G
3] o N entorno como
z fuentes de
w En Desarrollo ) oportunidades
E El producto/servicio es muy similar a otros existentes pero con de negocio para
v diferencias de pre Ry
E Inicial sociedad.
No hay ninguna diferencia que haga mejor al producto/servicio ofrecido 1
en relacién a otros
Excelencia
8
o £l segmento esta claramente definido y bien justificado y se observa
a un mercado bastante grande y bien estimado
<
o Desarrollado Disefiar
-} 4 productos y
E < £l segmento esta bien justificado pero su definicién es incompleta o el modelos de
o mercado es moderadamente interesante negocio
> E innovadores
ol utilizando
Lo En Desarrollo 2 marcos de
S referencia
= El segmento esté bien definido pero no bien justificado o el mercado validos.
] potencial no ha sido estimado
% Inicial
1
£l segmento no esta ni bien definido ni bien justificado o no presenta
datos claros de mercado potencial
Excelencia
8
Evidencia claramente que conoce a los clientes/usuarios y justifica muy
bien por qué querrian la solucién
g Desarrollado denti
] 4 entificar
F problemas,
S Entiende claramente a los usuarios aunque justifica débilmente el por necesidades y
< qué querrian la solucién propuesta tendencias del
= entorno como
(] fuentes de
g En Desarrollo oportunidades
a 2 de negocio para
o Muestra leve comprensién de los usuarios/clientes y de por qué ey "_a‘d"'da Ia
E auerrian la solucién orobuesta GIoEEEEb
Inicial
1
No hay comprensién de los usuarios/clientes ni de que es lo que
necesitan
Excelencia
8
100% completa dentro del tiempo. O no sobré mas del 10%
Comparar las
competencias
Desarrollado definidas en el
perfil
° 4
o 80% completa dentro del tiempo. O no sobré mas del 20% emD"e"“’edW
s n las
w competencias
= En Desarrollo propias
2 exhibidas al
60% completa dentro del tiempo. O no sobro mas del 40% estar expuesto
al proceso de
TInicial emprender.
1
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COMPONENTE INDIVIDUAL: FORMA, LEXICO Y POSTURAS
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Més del 75% agradable, simple con colores y fonts legibles s
comodamente
Entre el 50% y el 75% agradable, simple con colores y fonts legibles A
) comodamente
Ayuda Visual
Entre el 25% y el 50% agradable, simple con colores y fonts legibles )
cémodamente
Menos del 25% agradable, simple con colores y fonts legibles i
comodamente
Discurso con estructura y orden 16gico en las ideas. Elabora A
v
El disurso presenta una clara. 0 alauna idea 7
o El discurso tiene alao de estructura pero hav ideas o 2
El discurso carece de estructura, las ideas no se relacionan de manera .
6gica, no se respeta la concordancia.
Vocabulario adecuado al contexto del receptor y/o resulta culto, claro y o
Vocabulario bastante adecuado al contexto del receptor y/o muy poca "
Wexico| bor imorecisiones
Vocabulario relativamente adecuado al contexto del receptor y/o algo )
de por imprecisién
Vocabulario relativamente adecuado al contexto del receptor y/o algo N
de por imprecision
Se presentan fuentes confiables, pertinentes y relacionadas con las s
ideas sustentando el discurso de manera contundente.
Argumentaci [Se presentan fuentes confiables, y en su mayoria pertinentes y "
on r con las ideas.
Ocasionalmente se asocian las fuentes con las ideas, o presenta S
alaunas fuentes no confiables v/o pertinentes al tema.
No presenta fuentes para sustentar sus ideas secundarias o sus N
araumentos o dichas fuentes no son confiables
Pr i6n, volumen y permiten comprensién clara y s
amena
Pronunciacion y volumen permiten comprender claramente aunque A
én puede ser mondtona
Se comprende parcialmente por la mala pronunciacién y/o el bajo 2
volumen v/o la 6n_mondétona
No se comprende por la mala pronunciacion y/o el bajo volumen y/o la .
6n monétona
Més del 75% del tiempo mira al publico a los ojos 8
- Entre el 50% y el 75% del tiempo mira al piblico a los ojos 4
visual Entre el 25% y el 50% del tiempo mira al publico a los ojos 2
Menos del 25% del tiempo mira al publico a los ojos 1
Natural, dindmico y apasionado 8
Posturay |Buena postura y algo expresivo pero un poco apitico 4
confianza |po1a aceptable pero sin expresividad o con algo de inseguridad 2
Rigido e inexpresivo o inseguro y desmotivado 1
[ SUBT | o] of o] of

NOTA FINAL EXAMEN ORAL

o]

o]

o]

o]




