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PREFACIO

La lndustria Farmacéutica, hacia la cual se dirige la presente investigación

merCadológica, Se ha desarrollado signilicativamente en el Ecuador gracias al

esfuerzO de los empresarios NaCionales. Tienen la importante tarea de colaborar

con el mantenimiento de la buena salud en las personas de la sociedad, lo que le

da Una categoría especial frente a la comunidad. Nosotros querenlos colaborar

con un grano de arena con ésta noble larea

Nos trazamos entonces el objetivo de lnvestigar en el Mercado Ecuatoriano las

condiciones actuales de un Antibiótico llamado CEFAPORíN. el cual es usado

para la curac¡ón de infecciones en el ser humano y con la información

recolectada se ayude a tomaf las mejores decisiones para que éste producto

tenga de melor participación en el Mercado, haciéndolo mas accesible a la

población, en especial al sector de mas bajos recursos.

Debemos reconocer y se nos es grato expresar nuestros agradecimientos a todos

los lnstructores de la Maestría que estamos concluyendo y en especial al lng.

José Quevedo G. por cuanto en su Materia ': lnvestigación de Mercados" nos ha

dado su orienlación adicional para aplicar nuestros modeslos conocimientos de

Mercadotecnia Sprendidos en la Maestría.

Mario Balanzategui
Horacio Villacís
Ricardo Areco
Guillermo Campos

xer.r¡¡1:ta!:_
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MAESTRÍA EN GESTIÓN DE MARKETING

1. ANTECEDENTE9

ElLaboratorioquÍmicoFarmacéuticoseleccionadoparaelpresenteestud]ose
;;omil AciloMAX S.A. sobre et cuat se reatizará una_tnve^stigación de

fr¡ár.aOos para uno de sus productos Farmacéuticos llamado CEFAPOFIIN'

ACROMAX, se fundó el 15 de abril de 1965 como sociedad anónima'

su actividad se basa en la Fabricación y comercialización de productos

larmacéuticos Y veterinarios'

Esunacompañíaconuncapitalde.l00%nacionalquecuenlacon.una..Matriz
(Fa;i;, ) án ta cuidad de Guayaquit y con rres cenrrates de Distribución

üálráoá, en las 3 principales ciu-dades del Ecuador que son : Guayaquil, Quilo

y Cuenca .

ParalaelaboracióndesusproductoscUentaconmanodeobranacionalylas
,átár¡a, primas e insumos Ias compran a laboratorios nru ltinacion ales en el

exter¡or o a los Brokers intern acionales '

ACBoMAXtieneunagamadeT0presentaciones,con50productosquesirven
p"* 

- lrr.|. enlermédades del aparato respiratorio, gastrointe stinale s,

genitourinarios, inlecciones de la piel, etc"

L

I§UB§[¡
I/AI¡t)
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ACROMAX tiene una luerza laboral de 275 personas corr las cuales cubre las
necesidades del país. Es requisito para contratar Personal, que el candidato
lenga un nivel de preparación mínimo de secundaria y un promedio de 25 años
de edad, independiente del sexo.

1.1 CUERPO DE VENTAS

El Cuerpo de Ventas lo conforntan 45 personas cor) una preparaciórt a trivel

universitario y esta estructurado en la siguiente manera:

- Un Director Comercial a nivel Nacional

- Un gerente región Costa con :

- 3 Supervisores
- 15 Visitadores
- 4 Vendedores
- 1 Vendedor para ventas en lnslituciones PÚblicas

- Un Gerente región Sierra con:
- 2 Supervisores
- 10 Visiladores
- 2 Vendedores

- Un Gerente región Austro con :

- 1 Supervisor
- 2 Visitadores
- 1 Vendedor

Con la fuerza de ventas se realizan visitas a nivel de las instituciones ( privada y
públicas) a nivel de los consultorios médicos y las boticas, con lo cual cubrimos
las regiones de Costa, Sierra y Austro.

El sueldo promedio es de $ 2'500.000.

1.2 PERSO NAL ADMINISTRATIVO Y DE PLANTA

El personal administrativo lo conlorman 50 personas, con un nivel de preparación

Universitario. Su sueldo promedia en 1'300.000,oo.

En Planta laboran 180 personas , con un sueldo promedio de $ 250.000.oo. El

nivel de educación es a n¡vel Secundario.
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Los datos indicados, están actualizados al mes de Agosto de 1996 según la

información proporcionada por ACROMAX.

1.2 PARTICIPACIÓN EN VENTAS

La participación en Ventas totales de ACROMAX por Región' según las Fuenles

primarias de la EmPresa es :

. Costa : 55%

Sierra: 31%a

. Austro: 1 4%

En el quinquenio ( 1990 a 1995 ) ACROMAX se ha mantenido dentro de los tres
primeros laboratorios de los 120 existentes en el país, con respeclo a las ventas

expresadas en unidades y en el 20vo. lugar con respecto a las Ventas totales en

sucres, lo que nos demueslra que los precios ofrecidos al consurrlidor son

accesibles para cualquier estrato social y prelerentemente en el estrato medio y

bajo de la población nac¡onal.
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2. ANALISIS SITUACIONAL

El producto sobre el cual se realizará la investigación de Mercados se llatna
CEFAPORIN, cuya presentación viene en cápsulas de 500 mg El nombre
genérico de su elemento act¡vo es Monohidrato de Cefalexina, el nlisnto que lue
introducido al mercado larmacéutico ecuatoriano en el mes de agosto de 1988.

Para aquel €ntonces el mercado nacional de este genérico (Celalexinas) era de 4
productos comerciales.

2.1 PARTICIPACIÓN DEL CEFAPOR\N EN EL MERCADO

La información lomada del IMS ( lnstituto Begulador del Mercado Farnracéutico
Ecuatoriano) para las Cefalexinas durante el período de lntroducción 19BB - 1991

revela lo siguiente:

CEFALEXINAS EN EL MERCADO NACIONAL
(1 988-1ee1)

Nombre comercial Laborato rio

ol/o

Participación de Mercado

- Cefadín Lif e 53.46

- CefaporÍn ACROMAX 26.49

- H.G. Celalexín H.G. 15.91

- Cef alexina Francor 414

Lo anlerior indica que el CEFAPORiN, siendo un producto nuevo, ha lenido una
participación significativa en el mercado frente a la competencia, durante el
perÍodo indicado.

Poster¡ormente nuevos datos proporcionados por el mismo lnslituto emisor para

el período del 1992 - 1995 , incluye alrora nuevas Cef alexinas comerciales,
trayendo como consecuencia una significativa variación en cuanto a la
Partloiprolón dc M¡ro¡do¡ d¡l CEFAPORIN,
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El Anexo No 1 es una transcripción de los datos que proporciona el IMS a la
lndustria Farmacéutica.

En los períodos anotados se observar que la aparición en el mercado de las

nuevas cefalexinas, ocasiona una mayor competitividad del cEFAPORIN,
variando entonces su participación en el Mercado con fespecto a las otras

Cefalexinas.

En el caso del producto da nuestro cliente, es notorio su decrecimiento:

desde el 26.49 en 1991 al 6'14 en 1995

Esta información se presenta en el Anexo.

2,2 PRECIO DEL PRODUCTO

El producto CEFAPORíN 500 mg. tiene un precio de venta a Farmacia de $

36.000 la caja de 50 cápsulas, lo que significa que el prec¡o un¡tario para la

farmacia es de $ 72o,oo. 
p¿.-,r*/J

E',1',T:1'#'ül?Xf"'eri,-?ruHfd##,#ffi tr##f; i:",Í1'J,ff li.';i:
el boticario por la venta del cEFAPORiN, el mismo que le representa un Margen

de contribución de alrededor de un 25 % del precio de venta.

El precio del CEFAPORíN conlo otros productos farmacéuticos están reguladas

por el Gobierno, bajo Acuerdos del Ministerio de lnduslrias Ecuatoriano

Los precios presentados en ésta Sección corresponden a Julio de 1996.



En ésta sección se establecerá , en conjunto con el cliente, aquello que se

quiere lograr de la lnvestigación a iniciarse, ya que esto es lundamental y guiará

el resto del proceso.

3.1 ALTERNATIVAS

l0

el
de

el papel del

Mejorar la distribución, o disponibilidad del CEFAPORíN en el mercado

Teniendo presenle, según el análisis situacional de la Empresa, que

CEFApOHíN ha perdido participación en el mercado nacional, tratarernos

plantear alternal¡vas, que tengan como objetivo recupefar el mercado perdido.

Las alternativas de decisión planteadas son las siguientes:

5

'1. Flealizar una investigación en donde se determine cual es

médico en el incremento de la demanda del CEFAPORIN.

Melorar la Promoción al boticario, qulen es un factor importante para

influenciar la compra del producto CEFAPOB¡N en el usuar¡o que no tiene

receta médica.

a 2

3. Mejorar la Promoción del CEFAPORíN en los hospitales, para que lo

compren y dispongan un lmporlante stock del producto.

4. Establecer nuevos precios del CEFAPORíN para que sean rnas

accesibles al consumidor

nacional.

. 6. Ampliar la PoblaciÓn de médicos que prescriben el CEFAPORÍN'

De éslas alternalivas planteadas, se debe ahora' en conjunlo con los

fepresentanles de la Empresa, seleccionar aquella que se considere ntejor para

los obletivos deseados.

3. PROPÓSITO DE LA INVESTIGACIÓN
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3.2 SELECCIÓN DE LA ALTERNATIVA

La Empresa necesita del¡nir eslrategias para recuperar el mercado perdido del
CEFAPORíN y alcanzar al menos un 12o/o de Part¡cipación del Mercado
Nacional en los próximos 12 meses.

Teniendo presente éste requerimiento, se eligió

Alternativa 1:

" Realizar una investigación donde se deterntine cual es el papel
det Médico en el ¡ncremento de la dentanda det CEFAPORíN ".

por cuanto se considera que los Médicos tienen incidencia importante en la Venta
del CEFAPORÍN y son ellos quienes prescriben las medicinas a sus pacientes.

3.3 PROPOSITO

Consecuencia de la alternativa seleccionada, se establece el siguiente Propósito
de la lnvestigación:

c Realizar un estudio de lnvestigacíón de Mercados para conocer los
Motivos, Actitudes y PreÍerencias de /os Médicos con respeclo a la
Prescripción de las Cefalexinas en General y al CEFAPORÍN en
particular, para de ésta manera podet determinar cuales son las variables
que debe poner atención la Empresa Clienle con la linalidad de aumentar
la Participación en el Mercado de su producto CEFAPOBiN.

3.4 ES UN PROBLEMA Ó UT'IA OPORTUNIDAD ?

La presente lnvestigación de Mercados se la realiza debido a un Problema
detectada por la Empresa, que es la Pérdida de Participación del CEFAPORíN en
el Mercado Nacional, la misma que se ha reflejado en la baja de sus ventas.

Es cierlo qu6 se han introducido en el mercado Nuevas Celalexinas
compet¡doras, pero el porcentaje de Participación del CEFAPORÍN en el Mercado
es signif icativo (de 26.49 a 6.1 4) y tiene adenrás la Menor participación en el
mercado que todos sus competidores.
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3.5 IJSUARIOS DE LA INVESTIGACIÓN

El Director Comercial a Nivel Nacional en conjunto con sus 3 Gerentes
Flegionales serán los Potenciales Usuarios de la información que arroje la
lnvestigación a realizarse, quienes con los vendedores deberán volcar sus
esfuerzos para recuperar el mercado perdido.

3.6 CRITERIOS DE MEDICION

Una vez que los Resultados obtenidas en la lnvestigación, se pongan en
práctica en el campo de traba.jo, se podrá medir el resultado global con los
siguientes criterios de mediciÓn:

1.- Si el médico se habitúa a prescribir en las inf ecciones respiralorias a sus
pac¡entes el uso del producto CEFAPORIN. Las ventas se incrementan.

2.- Si el precio del producto de nuestro Cliente es el ntas convett¡ente en el

mercado, se presentará la oportunidad para que se incrementen las ventas en

los hospitales y otras instituciones, donde los médicos atienden.

5.- Si se evita el cambio de prescripciones por parte del Médico, debido a la
ausencia de producto en percha. Se incrementarán las Ventas
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4. DEFINICION DE LA ¡NVEST¡GACION

La información que se necesita, para alcanzar el Propósito de Ia lnvestigación
será expuesta en forma muy precisa en ésta sección.

4.1 OBJETIVOS DE LA INVESTIGACION

4.1.1. Objetivos de Alta lt¡tportancia

Obietivo General :

1.- Determinar silos médicos conocen ,la eficacia del
CEFAPORiN.

b e ivos Es ecíf ico

Dirigido a:
l.a.- Médicos que sí prescriben

l.b.- Médicos que no prescriben

Obietivo General:
2.- Determinar si el nivel econóntico del paciente afecta a

no prescribir el CEFAPORIN.

ivos Es cÍf icos
Debido a :
2.a.- lngresos a/tos del paciente

2.b.- lngresos medios del paciente.

2.c-- lngresos bajos del paciente
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obi tivo General
3.- Determinar las frecuencias de canlbios de

prescripción de CEFAPOníN por parTe del medico-

Obietivos EspecÍlicos:

En:
3.a.- Zonas urbanas 50/"

3.b.- Zonas rurales 50%

3.c.- Zonas suburbanas 50iá

ob vo General:

4.- Determinar las razones de carttbio de prescripción de

CEFAPORíN por Parte del ntédico-

tivos ecíf ico

En:
4.a.- Zonas urbanas

4.b.- Zonas rurales

4.c.- Zonas suburbanas

Obietivo General:

5.- Determinar por qué los médicos no prescriben
CEFAPORíN

ob tivos Específicos:

Debido a:
5.a.- lngresos altos del Paciente

5.b.- lngresos ntedios del paciente

5.c.- lngresos baios del Paciente
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Qbietivo General:
6.- En que especialidades se usan las Cefalexinas

Obietivos Esoecíficos:
Los..
6.a.- Médicos generales

6.b.- Otorrinos

6.c.- Urólogos

6.d.- Ginecólogos

6.e.- Dermatólogos

Obietivo General:
7.- Determinar en que patologías se prescribe ntas

Cefalexinas

ob etivos Esoecif icos:

En:
7.a-- lnfecciones respiratoriqs de vías altas

7-b.- lnfecciones respiratoriqs de vías bajas

7.c.- lnfecciones gastrointestinales

7.d.- lnfecciones de las vias urinarias

7.e.- lnfecciones de piel y tejido blando

Obietivo General:
8.- Determinar la variable de mayor influencia en la

elección de Cefalexina.
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obi etivos SDECíf cos:

8.a-- Si el Producto es nuevo

8.b.- Siel Productos es antiguo

8.c.- Precio

8.d.- Promociones

8.e.- Presencia en el Cuadro básico de instituciones
de salud

B.f.- Origen del Producto (País)

Obiet ivo General:

9.- Determinar en que reg iones se prescriben

mayormente CEFAPORIN-

ob ietivos ESpecíf icos:

En:
9.a.- Región Costa

9.b.- Región Sierra Y Austro

b e Gen ral:

10.- Determinar la estaciona lidad de prescriPción del

CEFAPORiN

Obietivos EsPecÍficos:

En:
10.a.- La Región Costa

10.b.- La Regíón Sierra Y Austro
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4.1 .2. Objetivos de Baia l¡nporlancia

Obietivo General:
1.- Determinar cuántas Cef alexinas conoce el médico

Obietivos Espec íf icos:

Con el nombre de:
1.a.- Cefadín

l.b.- Cefalexína

1.c.- CEFAPORIN

1.d.- Cefaporex

2.- Deterntina
Cef alexina-

specialidades que ntas prescriben

obiet ivos Específ icos:

Los:
2.a.- Medicina general

2.b.- Otorrinos

2.c.- Urólogos

2.d.- Ginecólogos

2.e.- Dermatólogos

Obietivo General:
3.- Determinar las percepciones del médico sobre /os

laboratorios farmacéuticos, en relación a las Cefalexinas.

Obietivo General:
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o SE cíf ic

Con relación a:
3.a.- Share of ntind total

3.b.- Nacional vs. Latinos

3.c.- Nacional vs. EuroPeos

3.d.- Nacional vs. Nortea¡nericanos

ob iet ivo General:

4.- Determinar el nombre de las Cefatexinas que el ntédico

prescribe en las zonas rurales.

Obietivo S Específ icos:

4.a.- Cefadín

4.b.- Cefalexina

4.c.. CEFAPORIN

4.d.- Cefaporex

obi tivo General:

5.- Determinar la exPeriencia de t médico y su influencia

sobre sus colegas.

Obietiv os Es cíf icos:

5.a.- Médicos con nlenos de 10 años de exPeriencia

5.b.- Médicos con ntás de 10 años de experiencia

5.c.- Líder de oPinión

5.d.- Jefe de Servicios

5.e.- Catedrático

0S

trlr¡

5.f .- Autor de libros

¡t¡r.rottat l

3$nrt
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4.2 HIPÓ IS DE LA INVESTIGACION

4.2-l Hipótesis de Alta intportancia

1. El 50% de los médicos piensan haber tenido buenos resultados cort el

CEFAPORíN, en las inlecciones respiratorias ( E )

2. Los médicos que no prescriben CEFAPORíN son médicos de élite debido a
que no tienen acceso, los pacientes de ingresos medios y bajos, por el alto costo

de la Consulla. ( E )

3. Las frecuencias de cambio de prescrlpción del CEFAPORIN es alta en zonas
g0urbanas y rurales, y bala frecuencia en las zonas erburbanas. ( G )
\'1.¡

4. El médico cambia de prescripción del CEFAPORíN en las zonas suburbanas de

acuerdo a las condiciones que encuentre tanto de Distribución como de

Promoción. ( E )

5. Los médicos prescriben el CEFAPORIN por su Lealtad hacia el producto. ( E )

6. Las especialidades que mas usan las Celalexinas son los Otorrinos y los

MédicosGenerales.(E)

7. Las patologías para las cuales exisle prescripciones altas de las Celalexinas
son, las lnfecciones respiratorias de vías altas y de vías bajas. ( E )

8. La variable de mayor influencia en la elección de las Cefalexinas es el esfuerzo
promocional que llega a un B0%. ( E )

9. Se prescribe el CEFAPORÍN en un 60% de la siguiente manera:

- Región Costa: 40%
- Sierra y Austro: 20% {E)

10. Las temporadas de mayor prescripción de CEFAPORiN son:

- Costa: de Enero a Mayo
- Sierra y Austro: de Junio a Octubre ( E )
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4.2.2 Hipótesis de Baia l¡ttportancia

1. El CEFAPOBíN es et o
oel me[aoo.i'É; '" "' que más conoce el médico y esta posesionado en el 5s%

2' Los médicos que mas prescriben las cefarexinas son los otorrinos. ( E )
3. El médico prefiere Laboralorios Life en un SO% ( E )
4. Los médicos prescriben mayormente el €dadÍn er

s. prescriben ercEFApoRíN ,o, ,uo,.o, .ffi;Honas 
rurales' ( E )

) ,,,''¡ruus L;on mas de 10 años de eperiencia. ( E

4.3 ALCA NCE DE LA INVESTIGACtóN

Los límites del estudio a dr
claro ta pobracion qr"....a rtÍáil'lfl;"t 

imporlanle definirlo, para poder así rener

Para el presente caso, ra investigación de Mercados abarcara excrusivamente a:
- los Médicos, independiente del sexo, y

- a nivel Nacional : Costa, Sierra y Auslro

i

1

i

I

/
I

I

I

i

i
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5.1. GRADO DE PROFUNDIDAD

Se ha seleccionado los 2 tipos de investigacion:

o lnvestigación ExPloratoria

MetodologÍa que nos va a permitir 
"tc9lt]1t^l::..variables 

que inf luyen en la

perdida dá mercado detectada para el CEFAPORIN'

. lnvestigación DescriPtiva

La misma que nos permitirá encontrar las variables que describen la situación

actual del CEFAPORIN.

5.2. TIPOS DE DATOS PROPORC IONADOS

Enlainvestigaciónarealizar,sedebedeterminarlanaturalezadelaperdidadel
,"i."áo oár pfoducto oe nreri,o cliente y los factores que están alectando está

situación, así como sus característica s, lo que significa que se debe dar al

irabajo un enfoque,que lo describimos a continuación'

Con relación a la metodologÍa de la lnvestigación Exploratoria' .los 
datos seran

;;i""ü;; como una tnlorrñación Cuatitativá que se lo rea.tza¡á por Sondeo a

t, tul¿o¡.or, que son los que prescriben el produclo del cliente a sus pacientes.

5.. ENFOQ UEDELAI NVESTIGACION

para el caso de la metodología de lnvestigación Descriptiva, los datos

iecotectaOos arroiarán una lntormaciÓn Cuant¡tativa'

EnconsecuencialosDatosaobtenerseenlainvestigaciónallevarseacaboson
de dos tiPos:

- Cualitalivos Y

- Cuantitativos.
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6. FUENTES DE INFORMACION

Es importante averiguar que clase y tipo de información relacionada a la
presenle lnvestigación existe disponible, tanto en el interior de la Empresa de
nueslro Cliente, como en las fuentes exlernas disponibles en Ecuador, para la
lndustria Farmacéutica.

Esto permite determinar la magnitud del Trabajo de Campo

6.1 FUENTES SECUNDARIAS DE INFORMACION

Las fuentes de información encontradas útiles para la presente
f ueron las siguientes:

investigación

. Datandina del Ecuador. A nivel de la Región Andina con 5 Países (1994)

. IMS (lnformación Farmacéutica). A nivel Nacional (1995)

. PLM (Diccionario Farmacéutico). A nivel Mundial (1994)

. Estadísticas de ACROMAX . Estudios realizados en lgg4
r Directorio de Médicos . A nivel Nacional 1996

INFORMACION

Son las que se generan por el equipo investigador durante el estud¡o
propiamente dicho. Entre los métodos de recolección de información primaria se
encuentran:

- lnvestigación Cualitativa
- lnvestigación por Encuesta y la
- lnvestigación experimental

Para el presente caso seleccionamos

lnvestigación por Encuesta

Para la cual se debe elaborar el Cuestionario para la :

6.2 FUENTES PRIMARIAS DE

Entrevista Personal
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7.- CUES TtoNARto

7.1.- c TIONA

prescribe usted las Cefalexínas ?

5t No

Se utilizará un Cuesliona
al encuestado en una Ji!t:"'*'?oo en el que las pregunras se presenrarán
con.,.r,-.1,i.';;';::,ijll,,JJ,rni;il,',J,:,0:. jfl :y.iffi 

",í"li'J"1,,.Er cuesrionario también será eraborado con un Enroque rndirecro, es decir que
;:.TJI'J:: Í"" J,j:!|ili: 

no. reverarán .ru,*",i"' a r encues rado ros objerivos
elciienre para su ,"r. o;'ottJ;3,i:31. 'o'cuanto 

los orto. .á,¿i-"r;;#:"J;r,

,1,,::::',:"giio además será ilenado por et Visiradorla visita médica lo qrá .ijniri., que se rrata d. ,r, ' 
Médicos en el nror¡renro de

Cuestíonario lndividuat

Rto

En base a los Objetivos esCueslionario: ."tablecidos en el Capítulo 4, se estableció el siguiente

INTBODUCCIÓN

Buenas ..................., som(
rea rizanoo una ;;;;!;;:;Hr':.n',f"".::"".0,:oiT,:. dera ESpoL q ue esra mos
opiniones nos serán mriv ral¡osas, r" ,"li."iru,io. u;J"r"_*1" 

farnracéutico sus
vez le agradecemos por su ,at¡osa coL¡J;;;i;;.."""t mrnulos de su tienrpo y a ta

PBEGUNTAS CENTRALES

l.- En las infecciones respiralor¡as,

Si contesta que no, no se apl¡ca Ia Encuesta Se agradece y despedida

i

I

i



2.- Cuando ha prescrito usted CEFAPORÍN en las inlecciones respiratorias
sus resultados han sido:

Muy Bueno Ma lo

3.- Conoce usted el precio del CEFAPORiN

S¡-

si_

Si contesta no inlormar precios( Lista de precios) y continuar

4.- Considera usted que el precio del CEFAPOHiN inf luye en su prescripción.

No

5,- Considera usted que la visita promocional del CEFAPORIN es:

Frecuenle _ Nunca

6.- En que infecciones prescribe usted las cefalexinas?

lnlección respiratoria Si-
lnfecciones G a st roin te s t in a le s S¡-
lnlecciones Ginecológicas Si-
lnfecciones de Piel y T. Blandos Si-
lnf ecciones urinarias Si

No
No
No
No
No

7.- Cuales son los meses que se presenlan ¡nas inteccioltes respiratorias en

sus pac¡entes?

Enero
Febrero
Mazo
Abril
Mayo
J unio
Julio
Agosto
Sept.
Oclubre
Noviem bre
Diciembre

No
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g.- según el nivel de importancia que usted considere escriba un nÚmero

del 1 al 7:

Celadín
Cefalexin
Ceporex
Kef lex
Cervispor
Cef alexina
CEFAPORíN-

PREGUNTAS DE LA FICHA MÉDICA:

9.- Nombre:

1 0.- F. de Nacimiento

12.- Dirección

'13.- Telélono

14.- Fecha de Graduación

16.- No. de pacientes por semana que atiende

17.- Función:

Directivo
Jefe de Servicio
Catedrático
Autor de Libros

18.- Af iliado a:

Ecuasan¡tas: (

Medicina PrePagada: (

Dueño de Farmacia (

)

)

)
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19.- Costo por consulta: $

7.2.. PRUEBA DEL CUESTIONARIO

El Primer Cuestionario fue impreso en una Hoja como la rnuestra que se adjunta
en el ANEXO 2. que se lo tomó como Piloto.

Con éste cuestionario se visitaron 20 médicos localizados en la cu¡dad de
Guayaquil, por estar mas cerca de nuestro lugar de trabalo y se lo podÍa
monitorear de mejor manera.

Se entrevisló 10 médicos de la zona Urbana y 10 médicos de la zona Rural.

Se pudo apreciar que se trataba de un cuest¡onario que brindaba facilidad de
respueslas por lanto se logró una alta colaboración por parte del médico.

El tiempo promedio que tomó la entrevista por cuest¡onario lue de

- 7 nrinulos

7.3.. MODIFICACIONES AL CU ESTION ARIO

Una vez que se estuvo haciendo las encuestas se pudo detectar, que algunas
pregunlas debÍan ser modificadas para que la información que se obtenga arroie
información mas concreta en espacial cuando se trate de hacer los análisis
estadíst¡cos.

M odif icaciones:

1.- Pregunta 2: Se agregó la lrase :marcar con una X

2.- Pregunta 5: Se agregó la f rase: marcar con una X

3.- Pregunta 7: Se requiere saber mas específ¡camente Ia frecuencia de las
infecciones resp¡ratorias en los meses del año. Se aumenlaron los sigu¡entes
valores:

1 = Muy frecuente
2 = Poco frecuente
3 = Nada lrecuente
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4.- Pregunta 8: Se requirió también conocer mas especílicamente el nivel de

importancia de las diferentes Cefalexinas, para lo cual se aumentó:

1 = Muy importante
2 = Bastante irnporlante
3 = importante
4 = Medianamente imporlante
§ = Esporádicamente
6 = Casi nunca
7 = Nada importante

5.- Preguntas 9,12 y 13 se las concentró corno información adicional, sin nÚrlrero

de pregunta.

6.- Pregunta 10: Se la cambió por pregunta 9, para averiguar la edad del Médico

en lugar de su Fecha de Nacimiento.

7.- Pregunta 11: Se la cambió por pregunta I0, para averiguar el sexo,

agregando:

Masculino Femenino

8.- Pregunta 14: Se la cambió por pregunta 11, para averiguar los años de

graduado del Médico en lugar de preguntarle su fecha de graduación'

9.- Pregunta 15: Se la cambió por pregunla 12, especilicando mas en detalle las

especialidades clasificadas para los Médicos en las Hipótesis.

'10.- Pregunta 16: Solamente se la cambió a pregunta 13.

1 1.- Pregunta 17: Se la cambió por pregunta 14, especilicando mas puntualrrenle

la respuesta con las alternativas planteadas:

Directivo :

Jele de servicio
Catedrático
Autor de libros:

1

a

4

para la respuesta se agregó un casillero:

,. ,lliir¡É:,:j- .

E
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12.- Pregunta 1B:: Se la cambió por pregunta 15,

puntualmánte la respuesta con las alternativas planteadas:

Ecuasanitas: 1

Medicina Prepagada: 2

Dueño de farmacia: 3

especif icando mas

para la respuesta se agregó un casillero

7.4.- CUESTIo NARIO FINAL

El cuestionario de la sección 7.1, que lue tornado corno piloto, sirvió para revisar

y actual¡zar las preguntas y linalmente quedó de la siguiente manera:

INTRODUCCIÓN

PREGUNTAS CENTRALES

l.- En las infecciones respiratorias, prescribe usted las cefalexinas ?

Buenas somos un grupo de esludiantes dela ESPOL que estarnos

realizando una investigación de Mercado de un producto farrnacéutico sus

oji¡ion". nos serán mriy valiosas, le solicitamos unos minutos de su lienrpo y a la

vez le agradecemos por su valiosa colaboración '

Si contesta que no, no se aplica la Encuesta. Se agradece y despedida'

2.- Cuando ha prescrito usted CEFAPORÍN en las infecciones respiratorias

sus resultados han sido: (marcar con una X )

Muy Bueno- - 
Malo

3.- Conoce usted el precio del CEFAPORIN ?

Sí-

si_

No

No-

Si conte§ta no informar prec¡os( Lista de precios) y cont¡nuar
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4.- Considera usted que el precio del CEFAPORÍN inf luye en su prescripciótr.

?.9

No

5.- Considera usted que la visita promocional del CEFAPORíN es: ( rrrarcar

con una x )

Frecuente- 
---Nunca

6.- En que inlecciones prescribe usled las cefalex¡nas?

lnf ección respiratoria Si-
lnfeccionesGastrointestinales Si-
lnf ecciones Ginecológicas Si -lnlecciones de Piel y T. Blandos Si-
lnlecciones urinarias Si-

No
No
No
No
No

7.- cuales son los meses que se presenlan mas inlecc¡ones respirator¡as en

sus pacientes?

Enero
Febrero
Marzo
Abril
Mayo
Junio
Julio
Agosto
Sept.
Octubre
Noviem bre
Diciembre

Muy lrecuente 

-Muy lrecuente 

-Muv frecuenle
Muv frecuente
Muv lrecuente
Muy lrecuente 

-Muv f recuente
Muv lrecuente
Muy f recuente 

-Muv lrecuente
Muv f recuente
Muv f recuente

Nada lrecuente
Nada lrecuente
Nada frecuente
Nada lrecuente
Nada lrecuente
Nada lrecuenle
Nada lrecuente
Nada lrecuente
Nada frecuente
Nada lrecuenle
Nada lrecuente
Nada lrecuente

g.- según el nivel de imporlancia que usted considere escriba un número

del 1 al 7:
Muy¡mportantej 2 3 4 5 6 TNadaimportarrte

CeladÍn
Cef alexin
Ceporex
Kellex
Cervispor
Cef alexina

si_
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CEFAPORíN

PREGUNTAS DE LA FICHA MÉDICA:

ldentíficación:

Nombre
Dirección

Teléfono

9.- Edad

10.- Sexo:

Masc u lino Fe men ino

11.- Años de graduado

r2'- su Especiaridad: Escriba el número correspondienre en er casilrero:

Médico General: 1

Otorrino: 2Urólogo: 3Ginecólogo: 4
Dermatólogo: s

13.- No. de pac¡entes por semana que atiende

lÍ.;,a"X5iili""n 
privada o rnstirucionat: Escriba et número correspondienre

Directivo:
Jefe de Servicio:
Catedrálico:
Aulor de Libros:

f 5.- Afíliado a:

1

2
J
4

Ecuasanitas :

llledicina prepagada:
Dueño de Farmacia

'|

2

3

16.- Costo por consulta: $ .....................

l

i

i

I

I

i
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8.. DEFIN¡CIÓN DE LA POBLACION

LaPoblaciónbajoestudiosedefinirádetalmaneraqueseajustealosobietivos
de la lnvestigación que se han planteado'

Para el presenta caso seleccionamos los:

. Médicos potenciales del uso del CEFAPORÍN

. Médicos que no lo usan

. Médicos que desconocen

. Médicos de cualquier sexo

.. Médicos de cualquier especialidad

Se selecciona una Población:

Menor a 100'000 Médicos

EstaPoblaciónestádistribuidaanivelNacional.enlasPrincipa|esRegionesy
Ciudades del País, de la siguiente manera:

Reqión Cuidad

Costa Guayaquil

Sierra Qu ito

Austro Cue nca

Cabe resaltar que la población tomada de ésta manera será bastante

ápiá."nt"tir" poi cuarto el B0 % de los Médicos se han concenlrados en éstos

centros urbanos segun nos dice el último censo a nivel Nacional( 1980)
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8.1 COMPONENTES DELAD NtctoN

Haciendo un resumen, se dela establecido que la población a ser investigada
liene ¡os siguientes componentes:

. Elementos:

. Requisitos:

. Alcance:

¡ Tiempo:

MÉDICOS
CUALQUIEB SEXO Y ESPECIALIDAD

ECUADOR EN LAS CIUDADES:
GUAYAQUIL
QUITO
CUENCA

MÉDICoS QUE ACTUALMENTE:
- LO USAN
- NO LO USAN
. DESCONOCEN
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9. LA MUESTRA

El Marco Muestral será la Lista de Médicos que t¡ene registrado el Cliente
(ACROMAX), de acuerdo a sus experiencias a través de los Visitas Médicas.

Se lomará también nombres y Direcciones del Directorio de Médicos disponible a

Nivel Nacional.

Para que los resultados del Cuestionario se pueda inferir a toda la Población se
tomará la Muestra de la siguiente menera:

1.- Se formarán 3 grupos de Médicos por haberse dividido la Población en las

tres regiones :

- Costa

- Sierra

- Austro

Cada una de las regiones se subdivide adenlás en 2 subgrupos:

- Médicos Rurales

- Médicos Urbanos

2.- La exactitud de inferir los resultados muestrales a toda la población

seleccionada (Médicos del Ecuador), no será menor que el 5% significando esto
que :

Grado de Error: No mayor al 5%

3.- Que todos los Médicos de Ecuador tienen opiniones algo similares con
respecto a |as Cefalexinas, que los médicos de la mueslra, por lo tanto ésta
será relativamente pequeña.

4.- El Nivel de confianza de la muestra que solicita el Cliente es:

Nivel de Co nf ianza: g5o,'o
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9.1. TAMA DE LA MUESTRA

A los datos establecidos en el numeral anterior, se aplicará la Fórnrula Finila
para la obtención de la muestra en poblaciones rrrenores de 100.000 suletos, la

cual es :

22pqN

"z 
(N-1) + Z, p q

En Ia que:

Tamaño de la Muestra ( es la incógnita)
Tamaño de la Población:

Costa: 80 Médicos
Sierra: 70 Médicos
Austro: 50 Médicos

Total de la Población = 200 Médicos

Z2 = Nivel de Confianza, valor de Z:

con9S%,2 =1.96

e2 = Grado de error = 0.5 ( 5%)

P = Proporción de la variable en la
población = 0.5

q '1 -p=1-0.5 =0.5

Fleemplazando los valores en la fórmula se tiene

1.96 ), 10.5)(0.s)(200
(0.05 )r( lss) + ( l.so)'? (0.5) ( 0.s)

n

n=
N=

n

n = 132 Médicos

Se concluye que:

)
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10. MANUAL DE CODIFICACION

Se debe ahora Codificar el Cuestionario, es decir, definir las Variables de cada

respuesta asÍ como asignar Números a las Respuestas, con la linalidad de
poderlas agrupar para luego hacer el análisis Estadístico y obtener los

resultados de las encuestas. Se indicará también la Escala correspondientes a

cada respuesta.

También se asignará los números de las Columnas que los resultados ocuparán

en la hoja de la Base de Datos,

10.1 COD\F\CAC\ÓN

PREGUNTAS CENTRALES:

(1) Columnas 1-3 : Número del Cueslionario

Prequnta 1. Prescripción de las Celalexinas en las inlecciones respiratorias

- Columna 4
- Variable 1.1: Prescripción de las Cefalexinas (pcefinres)
- Valores: 1= si

2=no
Escala Nom inal

Prequnta 2. Resultados de prescribir el CEFAPORIN en las infecciones
respiratorias.

- Columna 5
- Variable 2.1: Prescripción de CEFAPOFIÍN (pcf apor)
- Valores:(l-4) 1 = MU¡l bueno

2 = Bueno
3 = Begular
4 = Malo

Escala de lntervalo
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Prequnta 3. Conocer el Precio del CEFAPORÍN

- Columna: 6
- Variable 3.1: Conoce el precio del CEFAPORíN ( preclapo)
- Valores:

1=si
2=no

Escala Nornin al

Prequ nta 4. lnf luencia del precio en prescripción del CEFAPORIN

- Columna: 7
- Variable 4. 1 : lnf luencia del precio ( inf precl)

- Valores:
1=si
2=no

Prequ 5. La visita promocional del CEFAPORíN

- Columna: B
- Variable 5.1 : Visita promocional ( vispro)

--- Valores:
1 = Muy Buena
2 = Buena
3 = Regular
4 - Mala

Escala de lnt ervalo

Prequnta 6. lnfecciones en las que se prescribe CEFAPORIN

-Columnas:9-13
- Variables:

6.1: lnf ecciones respiratorias ( inres)
6.2: lnfecciones Gastro¡nteslinales ( lngas)

6.3: lnlecciones Ginecológicas ( ingine)
6.4: Piel y Tejido Blando (Pieltei)

6.5: Vías urinarias ( viaurin)

1=Si
2=No

- Valores:

Escala Nominal

Escala Nominal
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Prequnta 7. Meses de presenc¡a de inlecciones respiratorias

- Columnas: 14 - 25
- Variables:

7.1: Enero (enero)
7.2: Febrero ( lebrero)
7.3'. Ma¡zo (mazo)
7.4: Abril (abril)
7.5: Mayo ( mayo)
7.6: Junio (lunio)
7.7: Julio ( julio)
7.8: Agosto ( agosto)
7.9: Septiembre ( septiem)
7.10: Octubre ( octubre)
7.1I: Noviembre ( noviem)
7.12: Diciembre (diciem)

- Valores:
1 = Muy frecuente
2 = Poco lrecuente
3 = Nada

Prequnta 8. Frecuencia de prescripción de las Cef alexinas

- Columnas:26 - 33
- Variables:

8.1: Cefadín (cefadin)
8.2: Cef alexin ( celalex)
8.3: Ceporex ( ceporex)
8.4: Kellex ( Kef lex)
8.5: Cervispor ( cervisp)
8.6: Cef alexina .( cef alexa)
8.7: CEFAPORIN ( cefapor)

- Valores:
1 = Muy frecuente
2 = Bastante Frecuente
3 = Frecuente
4 = Medianamente frecuenle
5 = Esporádicamente
6 = Casi nunca
7 = Nunca

Escala de lntervalo

Escala de lntervalo
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PREGUNTAS DE LA FICHA MEDICA:

Prequnta 9. Edad del entrevistado ( edad)

- Columnas : 34- 35
- Valores numéricos

Escala de razon

Prequn ta 10. Sexo del entrevistado

- Columna: 36
- Variable 10.1: sexo del médico ( sexo)
- Valores: 1 = Masculino

2 = Femenino

Prequnta 1 1. Años de haberse graduado ( angrad)

- Columnas: 37 - 38
- Valores numéricos

Prequnta 'l 2. Especialidad el Médico que receta Cefalexinas

- Columna: 39
- Variable 12.1: Especialidad del médico (espemed)
- Valores:

édico General
torrino
rólogo
inecólogo
erm atólogo

1=M
2=O
3=U
4=G
5=D

Escala de lntervalo

Escala Nominal

Escala de Flazón
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Prequnta 13. Pacientes que atiende el médico, por semana ( nurnpac)

- Columnas: 40 - 41
- Valores numéricos

Prequnta 14. Función directiva del médico

- Columna: 42
- Variable 14.1: Función directiva (f undir)
- Valores:

1 = Director
2 = Jele de Servicios
3 = Catedrático
4 = Aulor de libros

Escala de lntervalo

Prequnta 't5. Af iliación del Médico

- Columna:43
- Variable 15.1: Afiliado ( afiliad)
- Valores:

1 = Ecuasanitas
2 = Medicina Prepagada
4 = Dueño de farmacia

Prequnta 16. Costo de la consulta ( costcons)

- Columna: 44 -45
- Valores numéricos en miles de sucres

Escala de Razón

Escala de Razón
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10.2 TABI]LACIÓN ( BASE DE DATOS)

Presenla el registro de las respuestas obtenidas en las encuestas realizadas a
los Médicos.

Esta Tabulación o Base de Datos se lo realizará por Computado¡a, utilizando el
paquete estadístico SPSS, para luego procesarla y analizar los resultados en
base a éste mismo programa.

lnqreso de Datos

Una vez que se term¡naron de hacer las entrevistas, se procedió a ordenar y
numerar las encuestas, para poder tomar las lecturas de las respuestas en base
al manual de Codificación del acap¡te 10.1 y pasarlo a la compuladora encuesta
por encuesta.

Se enconlró que 1 1 encuestas tenian no en la pregunta No.1, signif icando
ésto que la entrev¡sta no continuaba, según lo especif icado en el cuestionario.

Consideramos ¡mporlante incluír este resultado en la Base de datos por cuanto
el no, nos proporciona una información interesante en cuanto a la prescripción
de las Cefalexinas en las inlecciones respiratorias.

El programa estadist¡co SPSS , incluye en su resultado de la Base de Datos a

éstas encuestas incompletas como m¡ssing values, y que serán tomados en
cuenta para todos los análisis estadísticos posteriores.

bt nción d Base de datosI

El cuadro de la Base de Datos que entregó la cornputadora , se presenta en el
Anexo No. 3.

lnformación de los datos de la encuesta.

El Anexo No.4 es olro resultado enlregado por la computadora, el cual da la
información de las variables, su formato en la base de datos, la etiqueta y los
valores de la escala asignados a cada variable.
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11. ANÁLrsrs ESTADísnco

La Base de Datos que se registra en Ia computadora, proporciona todas las
variables con sus valores, en la escala que se propuso y para todas las
encuestas realizadas. Es ésta información la que se requiere para obtener
resultados de la lnvestigación, aplicando las Técnicas Estadísticas adecuadas,
que para el presente caso proporciona el paquete estadistico SPSS.

11.1 METODOLOGIA

Para el análisis propuesto f ue necesa rio

a) Analizar cada una de las 36 variables de la Base de datos, para establecer la
técnica adecuada.

b) Analizar cuantas de las 36 variables, lienen relación para aplicar una técnica
estadística que las englobe.

c) Analizar aquellas variables que se puedan relacionar para hacer un cruce
estadístico.

d) Teniendo disponible las Técnicas estadísticas que posee el SPSS, se procede
a ingresar las variables a la técnica seleccionada, operación de lo cual se
obt¡enen los resullados.

e) A los resultados así obtenidos del Programa estadístico y haciendo un análisis
adicional, se procede a interpretarlos..

11.2 RESULTADOS DE APLICAR LAS TECNICAS

Las Técnicas Estadísticas que se aplicaron para la presente investigación de
Mercados fueron las siguientes:
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3.= INFPRECF : La mayoria de los médicos ( 61 ,4 + 8,3 = 69,7% ) no consideran
" que el precio del CEFAPOBíN inf luye en su prescripción. Ver Histogranra.

,1?

. Análisis de Frecuencias

. Análisis de Chi Cuadrada

. AnalisisDescriptivos

. Tablas cruzadas

Besultados para cada variable

La siguiente descripción de los resultados, debe ser analizado en conjunto con
los resultados entregados por la computadora, la m¡sma que se adjunla, para

facilidad de verif icación.

1.- PCFAPOR : Los médicos han tenido relativamente buenos resultados
cuando han prescrito el CEFAPORÍN a sus pacientes. Se observa una Media de
1.802, lo cual indica un resultado entre Bueno y Muy bueno Ver también
Histograma de Frecuencias.

2.- PRESFAPO : La mayoría de los médicos ( 62,9 + 8,3 =71.2% ) no conocen el

precio del CEFAPOHIN. El 8.3% corresponden a los médicos que no prescriben
las celalexinas. Ver Histograma.

4.- VISPRO : La visita promocional que se realiza para el CEFAPORÍN, es

calificada entre bueno y regular. La media es de 2,379.

5.- INRES, PIELTEJ, INGAS, INGINE Y VIAURIN : Los ntédicos estan
prescribiendo el CEFAPORíN a sus pacientes cuando presentan :

lnfecciones Gastrointestinales, e
lnf ecciones Ginecológicas

Pero están
urinarias.

prescribiendo con mas lrecuencia, para las inlecciones de las vÍas

6.. ENERO, FEBRERO, MARZO, ABRIL, MAYO, JUNIO, JULIO, AGOSTO,
SEPTIEMB, OCTUBRE,NOVIEMBR, DICIEMBB : El cuadro estadístico nos indica
que los meses en los cuales las frecuencias de infecciones respiratorias son rnas

altas, corresponden a:

- Mayo
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- Julio
- Agosto
- SePtiembre

Meses en los cuales estadíslicamente lienen un chi cuadrada relativamente alta

(mayor que 40 ) y corresponden a los meses de cambio de estacionalidad lanto

en la Costa como en la Sierra.

7.. CEFADíN, CEFALEX, CEFAPORE, CEFALEXA, CEPOREX' KEFLEX'

CERVISP : Las cefalexinas que son mas preferidas por los médicos son:

- Cefadín Y
- CervisPor

El CEFAPORíN es medianamente preferido por los médicos'

8.- EDAD : La edad promedio de los médicos eS de 44.5 años, lo que Supon

que son médicos de experiencia. ( ver Carla de Barras)

12.- FUNDIR : Lo médicos entrevistados son :

- Jefe de Servicios ó
' - Catedráticos

13..AFILIAD:LamayorÍademédicosSeencuentranafiliadosenalgunasdelos
planes locales de lacilidades médicas 'Los entrevistados pertenecen a :

- Ecuasanitas Y

- Otros de Medicina PrePagada

Ul!¡¡I

BIBTIOIECI

cEtlIIAt

9..NUMPAc:Esmuyvariableelnúmerodepacientesquetienenlosmédicos,
senotóqueéstodependíadelcostodelaconsulta.Elpromedioesde2T
pacientes por semana- Ver Cuadro de Barras'

10..ANGBAD:Lamayoríadelosrlédicosenlrevestadoslienenunprontediode
experienciamédicadespuesdegraduado:de16años(verCarladeBarras)

11.-ESPEMED:Unaltoporcentajedelosmédicosentrevistadosnotienenuna
especialidad específica, son médicos generales' Ver carta de Barras'

Ver el Histograma de frecuencias.
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PCFAPOR resultados prescrlblr ce fapor ln

Value Frequency per ce¡rt
val ld

Percent
Cum

Pe r ccn t.

lage 1

,891

i. i-

VaLue Label

l.Íuy Bueno
Bueno
Regular
Malo

¡1ed 1a¡ 2,000

valid cases 121 Mlsslng cases 11

PRECFAPO conoce preclo ce fapo r ln

Value Label Value Frequency percent

SI
83
11

no

53
48
11

9

11

43,
39,

9,
't.

43,8
81,5
92 ,6

100, 0

1

2

l
4

40,2
36,4
8,3
6,8
8,3

8
'l

1

4

t)gHIssi

Total 132 1oo, o loo. O

H1-Res chart i 1:Hlstogran of resultados prescrlblr cefaporin

tlean
Varlance

1, 802
,'19 4

Std dev

valid
Percent

Cu.¡n

Percent

1

2
28,8
62,9

31,4
68.6

Missing

31,4
100, 0

8,l

Hl-Res Chare I

Total 132 lO0, O

2:Hlst.ogra¡ of conoce precio cefaporln

100,0

33,1
66 ,9

¡f 1t r 1ng

Valld cases 721 Hlsslnq cases 11

INFPRECF lntluencia del prec lo

Medi.an 2,000 Std dev ,466

Value Frequency pe rcent
va11d

PercenL
Cum

Per ce¡)t

Mea¡r
varlance

1,686
,2t't

value Label

1

2
40
81
11

30,l
51,4
s,3

L32 100,0 1oo,o

no

Tatal

31,1
100, 0
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14.- COSTCONS : Los médicos entrevistados no tienen un allo costo de su
consulta. El promedio es de $ 40.000,oo.

15.- ESPEMED vs INFPRECF: Según la tabla para todos los casos de
especialidad el precio no inf luye notablemente en prescribir el CEFAPORÍN

16.- ESPEMED vs. INGAS, lNGlNE, INRES, PIELTEJ, VIAURIN : Analizando
la Tabla cruzada se concluye que en las infecciones:

- Gastrointestinales no inlluye la especialidad del médico
- Ginecológicas no inf luye
- lnfecciones respiratorias si influye la especialidad del

médico.
- De la piel y tejidos blandos también inf luye la especialidad
- VÍas Urinarias no influye la especialidad

A continuación se
Computación SPSS.

encuentra los resultados arrojados por el Programa de
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Hl-Res charE f 3:HlsEogram of lnfluencla deI prec I o

2,OOO Srd devMean
varia¡ce

Hean
varlance

va1ld cas es 721

VISPRO vlsltapromoci,onal

value Label

¡ruy Buena
Buena
Regular
Hala

HI-Res Char t

Median

Missing cases L1

Value Frequency Per cent

Total 132 100. 0 100, 0

SLd dev

Mlssing cases 11

121,00

72
35
28
26
11

24,2
26 ,5
2t ,2
19,7
8,1

26,
,o
,1
2t,

ulss1

26,4
55,4
78, 5

100,0

l, 669

,223

Valid
Percent

Cun
PercenL

4

9

I
5

ng

1

2

3

I 4:HlsEogra¡n of vlslt.a prornoclonal

2,197 Medlan 2.000
1, 208

va1ld cases 127

pr escr l pc Ion
prescrlpclon
prescrlpclon
prescrlpclon
prescr I pc lon

1,099

en 1nf, resplrat
en pleL y t. l)Ia
lnf . gastrol¡rtes
lnf. glnecoIog1c
vlas u r lnar ias

-- 

-Nunber 
of valld observaLlons { I lstwise}

varlable Mean sLd Dev

Number of valid observaLlons {llsth,lse)

variabl,e Uean Std Dev

INRES
PI ELTU-]
INGAS
TNGINE
VIAURIN

1, 14
L, 42
! ,71
t,'11
1,88

,50
,45
,45

1 01

138,00
t'l2 , oo
209.00
209,00
228,00

t27
121
121
121
t2t

va lld
N LabelS Lrm

S urn

121,00

1,40
L,42
1,50
1,55
1.69
1.80
2 ,02
2,t2

2,t4
2,20
2,30

vaIld
N Label

neses
me5 es
rne s es
neses
¡neses
neses
lheSes
meses
neses
nes es
meses
meses

mas lnfecclones resp.
mas lnfecclones resp.
mas lnfecclones resp.
rnas lnfecclones resp.
r¡as lntecclones resp.
mas 1nf ecclotres rc:':¡r.
mas lntecclones resp.
f recuencia lnf ecciones
de nas lnfecclones resp
mas lnteccclones resp.
Das lnfecclones resp.
nas lnfecclones lesp.

AGOSTO

JULIO
S E PTI E}18

JUNIO
MAYO

OCTUBRE

ABRIL
MARZO
ENERO

FEBRERO
NOVITI-TBR
DICIEMBR

1,07
,64
,'l I
,61
,61

,80
,8'l
,82
, B't

,65
,67

170.00
L72,OO
182,00
188,00
204,00
218,00
245 , OO

257,00
258,00
259 , OO

266.OO
27 8,OO

t2l
t2l
t2t
121
721
121
121
121
121
121
121
12r
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l.¡ Mear¡ std Dev Minimum tiaxilnuñ

ENERO

FEBRERO

IIARZO
AARIL
I,IAYO

JUNIO
.,ULI O

AGOSTO

SOPTI E,fB
OCTUBRE

NOVI E,tBR
DIC I E!.,IBR

, 815
,869
, 8?1
,801
,506
, 632
, 642

1,069
,709
,7 49
,653
,666

t2l
72I
r21
t27
t27
727
127
121
721
127
121
127

2 ,132
2,140
2,L24
2 ,025
1, 686
1,554
7,42r
1,405
1,504
1,802
2,L98
2 ,298

3

3

l
l
l
3

3

11
3

3

l
l

I
1

1

1

1

1

1

1

1

1

1

1

Chl-Square Tes t

ENERO meses de nas lnfecclones resp.

Cases
Category Observed

Muy frecuente
Poco frecuente
Nada freccuent.e

33

39
49

40,33
{0,13
40,33

-7 ,f3
-1,31
8,67

1

2

l

TotaI 121

Ch1-Sguare
3 ,2391

Chi-Sguare Test

FEBRERO neses ¡Ias lnfecccLones resp.

¡ruy frecuente
Poco frecuent.e
Nada frecuente

Total 121

Chl-square
9 .2397

Muy frecuente
Poco frecuente
Nada frecuente

Cases
Category Observed b<pect.ed Res idua I

D.F
2

D. F
2

Expected Res l dua I

s lgnl f l cance
,1919

SlgnI tlca¡ce
,0099

Expected Res I dua 1

1

2

l

38
28
55

-2,
-72,
14,

40 .33
40.33
40,33

33

33

61

Chl-Square Tes t

MARZo ¡neses frecuencla lntecclones resp.

Cases
Category Observed

1

3

l9
28

40,33
40.13
40,33

-1,33

13,5?

Ch 1-square

To E al- 121

slgnlflcance
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8,4451

---Chl-SquareTesE

ABRIL Beses lnas lnteccl ones

. ol 11

Expected Res ldua I

Slgniticance
. ?365

Expected ReslduaL

2

resp.

Muy f recuenEe
Poco f recuenEe
Nada trecuente

TotaI

Chl-square
,6116

- chl-sguare Test

MAYO meses mas ln tecc I ones

Muy frecuente
Poco trecuenEe
Nada frecuenle

TOEAI

Chj. -squa¡e
38,9422

---Chl-SquareTesE

.TULIO meses mas In fecc l ones

Cas es
Category Observed

1ll

resp.

11

44
40

40,33
40,33
40,l3

-_l _11

1 Á''
1

2

3

D.F
2

Cases
Category obs erved

Muy f recuenle
Poco f recuente
Nada f recuente

Total l2l

chi-Sguare
40,5289

- Chl-Sguare Test

.] UNIO ¡neses nas lnfecclones resp

Cases
Category Obs erved

1

2

3

41
65

9

40.13
40,l3
40,31

6,67
24,61

-31.13

slgnl t lcance
,0000

El(pected Res ldual

D.F
2

D.F
2

1

2

3

6l
49

9

121

resp

¡{uy fr6qu6nEo
Poco trecuenEe

Cases
Category Observed

80

signlficance
,0000

Elxpected Res ldual

40,33
40,33
40,33

22,61
4,67

-31,31

1

2 31
40,33
40,31

19, 6?



Nada f recuente
1

3

To Lal 121

chl-square
61.9835

---chl-sguareTesE

AGosTo neses ¡nas lnfecclones resp.

Cas es
caEegory observed

Muy frecuente
Poco frecuente
Nada t recuent.e

TotaI 121

chl -square
164,05?8

---Ch1-squareTes!

SEPTIE{B neses nas Infecclones resp.

Cases
caLegory observed

Muy frecuent.e
Poco frecuente

,Nada frecuente

ToLal 121

Chl -Sguare
47 .867I

---Chl-SguareTes!

oCTUBRE meses mas lnfecclones resp.

Cases
caEegory Observed

Muy frecuente
Poco trecuence
Nada frecuent.e

Total 721

chl-sguare
9,9339

- - Chl-Square Test

NOVIE¡|BR nesss Eras lnfscclones resp.

l0 40,11 -10,13

D. F
2

Slgnlflcance
,0000

Expected Res l dual

Slgnl f i cance
,0000

ExpecLed Res lduaL

Slgnlflcance
,0000

Expected Res ldua I

1

2

3

11

90
2t

9

1

30,25
30,25
30,25
10 ,25

59 ,'t5
-9 ,25

-2t ,25

D.E
3

D. F
2

1

2

3

75
31
15

40,33
40,33
40,31

34,67
-9,33

1

2

l

48
49
24

40,33
40,33
40,31

'1 , 6'l
8,67

-16.33

D.F
2

slgnlflcance
,0070



1ó
Cases

Category Observed

Huy f recuente
Poco frecuente
Nada frecuente

To t a.I

chI-square
29 ,'t 686

- Chl-sguare Test

DICIE{BR meses mas lnfecclones resp.

Cas es
Category Observed

121

Hean sEd Dev Varlance

16

65
40

40,31
40,33
40,33

-24,77
24,61

1

2

3

Expected Res idua I

stgnltlcance
,0000

E¡<pected Res ldua I

Sl gni t lcance
,0000

121,00

D.F
2

Muy frecuenEe
Poco trecuente
Nada frecuent e

Total

chl-square
26 ,396'l

Number of valld observations (llstwlsel

1

2

3

14

5'l
50

40,33
{0,t1
40,11

-26 .11
16,61

9,6'1

Sur¡

val.Id
N L¿be Ivaria¡1e

CEFADIN
CEFALE.X

CEFAPOR

CEEA.LD(A
CEPOREX

KEFLE:I{

CERVISP

2, 80
3,66
3,91
3,94
4,05
4,'13
{,90

1,66
1,98
1 (¡,

2,09
1,85
2, 00
| ,19

2,76
3,91
3, 68
4,39
1,41
4,00
3,19

339,00
443.00
473,00
4??,00
490,00
512 , OO

593,00

121
121
121
t2l
121
127
121

frecuencla
f r ecuenc 1a
f recuenc I a
trecuencia
frecuencla
trecuencl.a
frecuencla

pr esc r I
prescrl
prescrl
prescrl
pr esc r I
pr es cr i
prescrl

¡l l,f eall Std Dev Hlnimum Haxlnum

CEFADIN
CEFALEX

CEPOREX

KEE'LEJ(

CERVISP
CEFATE]XA

CEFAPOR

127
t2t
t2l^
121
72L
t27
t2L

2 ,802
3,661
4,050
4 ,7 2'l
4.901
3 ,9 42
3,909

1,661
7 ,9'l',l
1,848
2,000
1,?86
2 ,095
1,919

1
't

7

7
't

7
'l

I
1

1

1

1

1

1

- - chi-square TesE

CEFADIN frecuencla prescrlpcLon ce talexl nas

Cases
Category Observed Dcpected

Huv frscuenee 1 3A L7,29

Res I dual

16,71

D.r.
2
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Bastante frecuente
Frecuenle
Medla¡amenle f recuen
Esporadlcajnente
casl nunca
Nunca

Muy t¡ecuent.e
BasCante frecuenLe
Frecuente
Medlanamente f recuen
Esporadicajnente
casi nunca
Nunca

ch1-sguare
14,4298

Muy frecuenEe
Bas¡ante frecuente
Frecuente
Medlar¡anente f recuen
EsporadicamenEe
casl nunca
Nunca

Huy frecuente
BasLanle f recuenE e

26

18
10

4

5

!'l ,29
t'l ,29
t7,29

t't . 29
t't ,29

8,11
6,11

,11

-r3 ,29
-r, ,o

2

3

4

5

1

chl -square
45,2066

- chl-square Test

cEFA¡Ex frecuencla prescripclon ce fal exinas

Cases
CaEegory Observed

Total

TotaI

TO EAI

121

l2l

1l
t1
21

14
20
28
I

t2l

D.F
6

s1gnl f l cance
,0000

ExpecEed Res ldual

sIgnI f l cance
, 0252

1

2

3

4

5

6
'7

15
l1
19

15
l3
l2
16

7-t ,29
t1 ,29
t'7 ,29
t1 ,29
t't ,2e
t't ,29
t'? ,a

13,71
1,?1

-4.29
-5 ,29
-t,29

D. F
6

- Chi-Sguare Tesf

CEPOREX frecuencla prescrlpclon ce falexlnas

cases
category observed E:xpecEed Res ldua I

1

2

l
4

5

6

7

t't ,29
t7 ,29
71 ,29
rl ,29
l't ,29
t1 ,29
t1 ,29

-4,29
- ,29
l,?1

-3,29
2,'ll

10,71
-9 ,29

chi - square
1{,5455

- - Chl-square Test

KEFLEX frecuencLa prescrlpclon ce f aI exLnas

Cases
crtagorY obrarvad E:,xp.c tad R.¡ ldurl

D.F
6

slgnificance
, 0247

1

B

7't ,29
yl ,29 -9,29



1/.Frecuente
Hedla¡rafient.e trecuen
Esporadlcanente
casl nunca
Nunca

Total

chl -square
2t ,7 790

Muy frecuenEe
Bastante frecuente
Frecuente
Medlanamente frecuen
Esporadicamente
Casl nunca
Nunca

chl-square
21 ,157 0

slgnificance
,0014

Expected Res i dua I

t'l ,29
1? 

'O

t't ,29
11 ,29

,'1 1

7,11
15,7r

t1 ,29
t't ,29
1'l ,29
l-, ,o

t'l ,29
L'1 ,29
7't ,29

-t4.29
-4 ,29

-4.29
7,'tt
8,71

11,?t

l
4

5

6
'1

14
18
1'1

19
33

3

13
16
13
2t
26
29

1rl

D. F
5

- - Chi-square Tes t

CERVISP frecuencia prescrlpclon ce fal exlnas

Cases
Category observed

1

2

l
4

5

6
't

Toral

D.F
6

slgnlficajrce
, 0001

Expecled Res i dua I

- - chl-sguare TesL

CEFAIEXA frecuencla prescrlpcion ce fal exlnas

Cases
Category observed

Muy trecuente
Bastante frecuente
FrecuenEe
l4edlananente frecuen
EsporadlcamenEe
CasI nunca
Nunca

1l

l4
16
l6
15
20
71

t7 ,29
t1 ,29
7't ,29
17,29
t'l ,29
l't ,29

,1r

,29 .

,11

5

-1
-t

2

1

2

3

4

5

6

1

Total 121

chi -square
3,4380

---Chl-SquareTesc

CEFAPoR frecuencla prescrlpclon cefal exlnas

Cas es
caiegory Observed

6

slgni f I cance

D(pected Res l dual

Muy lrocuenEo
Basta¡te frecuente

1 3

-413
71 ,29
t1 ,29



Frecuent e
l.lad I.r¡rh.nt a I racu.n
E!poradleañence
Casl nunca
Nuncá

Chl -Square
15, 5868

EDAI) edad del ned i co

value Label

H1-Res Char t

TotaI 121

VaIue Fr equency
Valld

Percent Percent
Cum

Percent.

4,1
7,4
9,9

13,2
14.9
19,8
24 ,0
31,4
33,9
42,1
116,3
5t ,2
54,5
5?,0
62.8
65,3
6't,B
70,2
'17 ,9
'16,9
78,5
79,3
82,6
86,0
85,8
8'1 ,6
88,4
91 ,7
93,4
94,2
95,0
95,9
96,'l
98.3
99 ,2

100,0

4
3

4

5

6
'7

10
28
23
1l
13

t1 ,29
t1 ,29
t1 ,29
7't .29
t'l ,29

-,, ,o
10,71

5 ,11
-4,29
-4,29

D,F
6

Slgnl f i cance
.0162

30
t1

34

l5
36

37

l8
39

40
41
42
43

44

45
46
4'l
48
49
50
51

53
55
56
5')
59
60
6t
62
5l
64

6't
68
'1)

3

2

4

3

4

2

6

5
c

3

10
5

6

4

3

1
3

3

3

2
5
a

1

4

A

1

1

I
4

2

I
1

1

I

1

1

11

7,'t
5,5

t1
| ,'1
5,0
4,7
1,4

8.3
4.1
5,0
3,3
?q

2,5

2,5
7,7
5,0
7,1

,8
3,3
3.3
,8

t,1

.8
,8
,8

I ,'t

1,5
3,0
2.3
3,0
1,5
4,5
3,8
6,8
2,3
1,6
10

4,5
3,0
2,)
5,3
2,3
2,J
2,1
1.5
4,5
1.5

l.o
3,0

,8
,8

3,0
1.5

,8
,8
,8
.8

1,5
,8
,8

8,3

,8
,8

Hlsslng

Tocal t32 100, O 100.0

I s:Bar chart ot edad del nedlco

{4,595 Medtan {2, OOO std dev
101,493

1t

Mea¡
varla¡ce 10 , 171
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4,
-¿.

edad del médl co

Val ld cas es r2l Mlsslng cases 11

NUMPAC nuf¡ero pacientes por sem¿rna

value LabeI Value Frequency Percent
valld

Percent
Cum

Percent

2

3

5

6

8

10
l2

16
18

20

30
l5
40

50
?0
80

100
200

16,
28,
10,

62,
'19 ,

80,
89,
95,
95,
97,

I
1

2

3

1

9

3

15
2

2

24

!2
2t

,8
,8

| ,'l

,8
'1 ,4

12,4
1,7
1 ,'1

19,8
qc

t'l ,4
,8

9,1
5,8

,8
!,'l
I ,'t

,g

,8

1,5

,8
6,8

lt,4
1,5

t8 ,2
9,1

15, 9

8,3
5,3

,8
1.5
1,5

,8
8,3

t,
3.
5.
6,

14,

I
1

l
8

6

0

5

9

6

2

I
0

3

2

l
0

9

5

2

0

1

11
't

1

2

2

1

11

99,
100 ,

lll -Res Char t

Hissing

Toral 132 100.0 100,0

* 6:Bar chart of numero pacientes por set¡ar'¡a

2'l ,419 Medlan 20,000 std dev
539, 652

vaIld cases 121 Hisslng cases 11

ANGRAD anlos gue se graduo

value Label
vaI ld

Value Freguency Percent Percent

Mean
varlance

27 ,230

Cu¡¡
Percent

2

3

4

5

6

'1

I
9

10
11
12
13

I
1

{
'l
0

9

2

I
6

4

1

4

4

4

4

1

¡l

2

1
'1

7

I

,8

3,1

,s

t,7
5,8
5,8
5.8
6.6

,8
3,0
3,0
3,0
3.0

,8
3,0

5,3
5,3

6,1

4,
1,

10,
74,
74,
18.
19.
25,
31,

43,
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Ló14
15
16
7'l
18
19
20
22
23

25
26

28
,o
30
31

33

38
39
40
44
50

49, 6

51 ,9

62 ,8
71,1
12,'l
14,4
76,9
?8,5
80,2
82,6
84, 3

86,0
81 ,6
89,3
91 ,'t
92,6
94,2
95.0
qq c

96,1
9'l ,5
98.3

100,0

I
3
't

3

3

1
't

5

7
'l

5
'l
't
't
't

5

I
1

8

I
I
8

8

I
I
n

5

I
1

3

8

1

1

2

I
I
2

1

1

I
1

2

1

¡llssi

't

10
2

4

10
2

2

3

2

2

3

2

2

2

2

3

1

2

L

I
1

1

1

I
1

11

't,6
1,5
3,0
't,6
1,5
1.5
,1
1,5
L,5
2,)
1,5

1,s

,8
1,5

,8
,8
,8
,8
,8
,8
,8

8.1 q

Hl-Res CharL [ 7:Bar chart of aJrlos que se graduo

'l'ota1

Misslng cases 11

132 100,0 100, 0

15.000 std devMedian

¡NGRAD a¡los que se graduo

Val.1d cases 12t

MeaJ)

varlar¡ce
16,477
89,268

Mea¡
varlar¡ce

45
50

9,448

ESPE¡4ED especlalldad del ¡redlco

Value Label.

üedlco general
otorrlno
Urologo
clnecologo
DermatoLogo

value Frequency Percent

1

2

3

4

5

vallct
Per cen L

Cum

Per ceut

40,
53,
66.

5
't

I
1

0

49

16
15
23
18
II

l7, 1

72,7
11,4
11 ,4
13,6
8,3

rto,5
t3 ,2
72,4
19,0
14,9

Hiss lng

85,
100,

Total 132 100, 0

Hl-Res Chart l 8:Bar chart ot especlalldad del nedlco

100.0

¡led 1an 2.000

vq¡ld cas€B 12f lfl6slng cases 11

std dev 1,511
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FUNDIR funcion dlrectlva del medico

value LabeI value Frequency Percent
val ld

Percent
Cum

Percent

Dl rector
Jete de servl cios
catedrac ico
Autor de 1lbros

18,2
41.,3
30.6

qq

ulsslng

r8 ,2
59,5

100,0

1

9

0

I
l

9

I

1

2

l
{

a1

50
31
t2
l1

16,
3'l ,

HI-Res chart I 9:Hlstoqram of tunclon dlrectiva del medlco

Total

Hedia¡l

¡.rl s s lng cases 11

value Frequency

132 100,0 100, 0

2,000 Std devMean
varlance ,"t 8't

41,3
42 ,1
16,5

Misslng

,887

1'r 1

Va11d cases 727

AFILIAD af11IacIon de] medi co

value LabeL
VaLld

PercenL PercenE
Cun

Per cent

Ecuasarll !as
MedlcIna prepagada
Duenlo de farmacla

Total 132 100 , 0

Hl-Res charE l 10:HlsEogram of áflllacion del nedlco

¡!edla¡ 2,000

50
51
20
11

71 ,9
38,6

8,3

41.3
83,5

100, 0

1

2

l

100,0

Mearr
var larlce

7,7 52

, 52t

Val ld cases l2l

COSTCONS costo de la consulta

Mlsslng cases 11

Value Frequ ency
Valld

Percent PercenL
Cum

Percent

I
1

1

2

1

1
't

4

13
2

,8
! ,'7

4.1
5,0
5,8

11.6
ld,9

21 ,1

,8
,8
,8

| ,'t
,8

5,8
3,3

10,?
7,7

,8
,8
,8

I,5
,8
.8

3,0

Value Label

3

4

5
6
,1

I
10
15
20
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Std. Dev = 23,64
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N = 121,00
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lll-Res Chart

Mean
varla¡ce

valld cas es

30
35
40
45
50
60
?0
80
90

100
120
150

20

2

22
l0

16,5
1,7

16,5
].'l

8,3
t.1
5,0

,8
,8
,8

15,
t,

15,
1,

16,
,l 

,

t,
4,

2

5

2

5

1

6

5

5

I
I
8

I
l

100.0

std dev 23,640

),J

rrF
Btl0fEC¡

rgnrt

43,8
45.5
62,0
63, 6

8l,I
90,1
9t ,1
96,',l
9?.5
98,3
oo ,

100, 0

2

6

1

1

I
1

11 B Hlss lng

9 ,826
8,8455

Total 732 100, 0

t 11:H1sLogran of cosEo de 1a consulta

Med i a¡) 40, 000

12l Mlsslng cases 11

,",-:ci!li.-::f-.1-T,:.ÑI!.¡f!.--



qu
I

C lunn
tal

26
21,5

29
24,O

721
100,0

l lnear

I'llnlnul¡ Expect.
Cel16 wlth Exp

Value

Frequency - , O25

Chl-Squ re l)F

va 1/AS E0

Sigol t icance

Approx lEtate
slgnl t 1qa¡ce

Pearson
Llkellhood Rat
Mar¡tel-Haensze

o
EesE tor

soclaElon

180,39106
L75.49790

5,50308

2t6
216

1

,96288
. 9'19 9'l
,01898

cted Frequency < 5 - 259 OF 259 (100,0t1

Statlstic value ASEl

Contlngency coe fi.clent

Lambda :

synüet.rlc
with ANGRAD

WlTh CERVISP

Phl
Cramer's v

Goodxnan & Krus
lrllh ANGRAD

1 ,22LOO
,49A41
,'t'13 65

,95288 .1
.96288 .1
,9628S.1

wlth CERVISP

dependent
dependent.

lTau:
dependent.
dependent.

,16256
, 07 201
, 2'7 !'t 4

.04519
,03881
,0?593

1,40369

7 , l',t 924

.04502
,26013

,00603
,01756

.85040 .2
,92t46 ' 2

'1 Pearson chl-s
'2 Based on chi-

re probabl l l ty
quare approxlnat I on

Nunber of Hlssl Observatlons: 11

ESPEI,IED espec 1a ldad del medlco by INFPRECF lnfluencla del precio

INFPRECF Page 1 of 1

Coun
s1 noRo!, Pc

CoI Pc
To! Pc

R o',
TotalI 2

ESPFJ'rtll)

MedIco genelal

otorrlno

63.3
38,3
25,6

49
40,5

15
11,2

1

2

14

18

76,7
45,0
1{,9

31, 3

{,1

4

26,1
10. 0

1.3

11
68.8
13,6
9,1

1t
73,3
13,6
9,1

Urologo
3 15

12,4



GLneco l ogq

Dermatologo

PhI
craner's V
conElngency coef f 1c1ent

Lambda :

slmmetrlc
wlEh ESPEIED dependent
wlEh INFPRECF dependenL

Goodman & Kruskal Tau :

wlth ESPEHED dependent
wlth INFPRECF dependent

39,
22,

,l 
,

14

60, 9

17, l
11,6

14
77,A
17 ,3
11,6

4 9

1

5

23
19,0

18
14, 9

co l ujnn
Total

40
33,1

t2 ),

100,0

5

D

81
66.9

Chl -square value

*Inl.r, Efipec¡ed Freguency - A,gsg
Ce1ls with Expected Frequency < 5 -

sEat 1s tlc VaIue

1 0F 10 ( 10,01)

ASEl

Slgnlflcance

Approx l mate
Slgni f I cance

DF

Pearson
Ll.kellhood RatIo
llar¡tel -Haens zeL test for
: II.r"". assoc Lat I on

1,93812
2,00155

,51796

,'t 47 t4
,?3545
,46328

4

4

1

Val /ASE0

, t2656
,12656
, t2556

,00000
,00000
,00000

,00000
.00000
,00000

,0041{
, 01502

,00590
, o2t't 2

,'t 4't t4 . 
1

,'14't t4 ,1

,'14'tt4.t

,?r768
.75008

Pearson chl-square probabl l i ty
Based on chl-square approxlnat lon

Number of Misslng observatlons: l1

ESPEI{ED especlalldad del medLco

INGAS

by INGAS prescrlpclon 1nf. gastrolnte:;tIlraI

Count
Row Pct
Co1 Pct
TOL PCL

Row

TotaI

llo

Page 1 of 1

1

ES PEX'l8 D

Medlco general
1 49

40,5

5

3

4

22,2
10,0
3,3

10
20,4
30,3
8,3

39
79 ,6
44,3

OEorrlno
2

sl

31,
11

68, e

2

I6
1!.2 ') I



4

26,7
12. 1

9

39,1
2't ,3
't,4

5

2't ,8
15, 2

{,1

75 ,2
4,L 9,1

3 11
?3,3

9,1

15
L2,4

19, 0

18
t4 ,9

727
100,0

74
60,9
15,9
11,6

2,8
!,4

Urol,ogo

clnecoIogo

DermaLoL ogo

4

5 13
72,2
14,8
10, ?

33
2'1 ,3

Phl
Cramer's V
ConLingency Coef f 1c1enl

LamHa :

slTneErlc
wlEh ESPEIED dependent
rdl th INGAS dependent

coodna¡ & Kruskal Tau :

wlth ESPm'lED dependent
wllh INGAS dependent

,00000
,00000
,00000

,00000
,00000
,00000

,01058
,02855

coltunn
Total

88
72,'l

chl -Square value

Pearson
Llkellhood Rac 1o
HanEel-Haenszel test for

llnear as soc lat lon

l,tlnlmum Expected Frequency - 4,091
cells wlLh ExpecEed Frequency < 5 -

Stat ls t ic value

ur'

3 oF 10 ( 30,oU

ASEl Va1,/ASE0

Slgnl f l cance

2't 25
8003
3 61?

,5700't
.57810
,230? 6

4

4

1

Approx l ma te
Slgnlflcance

,15554
,15554
,15169

, 5? 007

, 5? 007
,3'100'l

I
.00886
,02419

,3'1265 .2
,57418 .2

r1 Pearson chl-square probabi I I ty
r2 Based on chl-square approxl¡nation

Number ot Mlsslng Observatlons: 11

ESPEI'IED especlalldad deI medlco by INGIT¡E prescrlpcion 1nf. glnecologlcas

Page 1ot 1

!"

CounL
Row PcE
Col PcC
Tot Pct

INGINE

sI

1l

no
Row

Tot.aI a2l



ES P E¡f EI)
49

40.5t'ledi co generaL

o Lor r 1no

UroLogo

clnecologo

18,
27,
1,

40
81.6
45,5
33,1

1

2

4

9

4

3

4

l
18,8
9,7
2,5

13
81,3
14,8
10, ?

16
73 ,2

12,431,
15,

4,

10
66,7
11,4
8,3

34,
24,

6,

15
65 ,2
1?,0
12,4

5

l
2

1

I
I
2

6

l

19,0

18
14,9

5

Dermato I ogo

chi-square

Pearson
- Ll.kellhood RaElo

l{anEel-Haenszel tesE for
llnear assoclatlon

MlnlmuIfl Expected Frequency -
cetls rlth .Expected Frequency <

SLat 1s t 1c

column
ToEal

33
21 ,3

88
72,1

t21
100,0

44,
24,

6,

10
55,5
LL,4
8,3

I
4

2

6

Value DF

3 0F 10 ( 30,01)

val /AsE0

Slqt¡I(Ic¿ttce

6,15281
6,07386
5.74468

,18802
,19370
,0165{

4

4

1

4,091
5-

value
Approx lmate
slgnl t icance

Pht
cramer's V
conElngency Coef f iclent

Lambda r

syB&eEric
!¡Ith ESPE¡'IED dePendenL
wIEh TNGINE dependent

coodman & Kruskal Tau :

wlth ESPB{ED dependent
Htth INGINE dependent

r1 Pearson ch1-square probabl l l ty
a2 Based on chi-square approxlmatlon

,22550
,22550
,21998

,00000
,00000
,00000

,00000
,00000
,00000

,01584
,05085

,18802'1
,18802'1
,18802'1

')Number of Mlsslnq Observatlons: 11

,01126
.04085

,70125.2
,19166 '2



').

14 sep 96 SPSS for Hs wINDows Release 5.0 Page 1

ESPn4ED especlalidad de1 medico

INRES

s1 no

ESPElED
1

Medlco general

2

otorrlno

3

t ro1ogo

4

Glnecologo

Der¡natologo

chl-square

Hinlmum Expec¿ed Frequency -
CeI16 wlth ExpecLed Frequency <

sLat 1s t 1c

Phl
cra¡ner's V
conulng.ncy co.l l leL.nt

by INRES prescrlpclon en 1nt. respiratorla

Page I of I
Coun!

Row Pct
Col Pct
Tot Pct

Rot¡
ToLalL

18

14.9

column
Total

104
86,0 14,0

121
100, 0

?

value

49
40,5

16
t3 ,2

15

t2,4

19,0

Pearson
Llkellhood Ratlo
Hantel -tlaens zel tesE for

llnear as sociaL lon

,73320
, 4307 6

.31?99

4

4

I

4

4

1

2 , 70't
5-

DF

4 OF 10 ( 40,0t)

slgniticar'¡ce

,11578
,35084
,25095

^pproxl 
ma c e

Slqnl f I canceValue

{3
87 ,8
{1,3

6

),2 ,2

5,0

t5
93.8
14,4
L2,4

1

6,7
5,9

,8

72
80.0
11,5
9.9

2l
91,3
20 ,2
17,4

13
1) ')

lo ,7

5

27,8
29,4
4,1

l
0

6

5

2
't

I
7

17,
2,

8,
11.
1,

LanHa

, 197'18
, L97'18
,1940¡

ASEl VaL /AsE0

,ll518 .1.

.115?8 r1
,31t?8 r1

^/1

5

I
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).'t
symneLric
wtth ESPE'IED dependenE
wlth INRES dependent.

coodmaJr & Kruskal Tau :

wlth ESPE}íED dependent
wlth INRES dependenE

r1 Pearson chI-sguare probabl l l ty
12 Based on chl-sguare approxlnallon

Number of Mlsslng Observations: 11

by PIELTEJ prescripcion en plel y t. blandos
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CEFALEXIN AS EN EL MERCADO NACIONAL
(1se2-1e9s)

Producto 92 93 94 95

o1/o

Cefadin 68.67 46.36 47.56 34.81

Cefalexin H.G. 10.94 8.17 10.63 12.38

Ceporex 0.0 0.0 3.15 11.27

Kef lex 0.0 6.36 7.66 't1.16

Servispor 0.0 16.83 9.17 8.56

Cefalexina G.A. 0.0 7.28 12.32

CEFAPORíN 15.54 9.94 7.0 6.14

Fuente: lMS, período 1 991-1995

ANEXO No.1
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julio agoslo s epl ie mb

a:\lesinves\invescel.sav

oclu bre novie nrbr dicicnrbr celadin cef¡lax

129

130

131

132

53



cepof6x keflex c€ rvls P

129

130

f31

132

a:\lesinves\invescef .sav

celalexa celapor edad s exo añgr¿d

5{

.'€-.._.



129

130

131

132

a:\tesinYes\invescel.sav

espemed numpac fundir allliad coslcons



ANEXO NO.4

II!FOITXTACIÓN
DE LOS DATOS



13 Sep 95 SPss for MS t'llINDo!{S Release 5.0

SYSFILE l¡ FO

FlIe c: \ spsswln\ lnves cef . sav
Created: 05 sep 96 oo':12:32 37 variables and 132 cases

Faqe 1

Position

FIle 1}.pe ¡ SPSS DaEa E'1Ie

N of cases: 132

ToEal * of Deflned varlabLe ElemenEs: 37

' ata Are Not We1ghEed

rta Are Compressed

IIe contalns Case Data

¡rlable Informaclon:

aJn e

:NCUESTA numero de encues ta
Format: Eg

,,CFAPOR resultados Prescribir ce fapo r in
Fornat.: FB

value Labe 1

Huy Bueno
Bueno
Regu lar
Mal o

PRECFAPo conoce Preclo ce tapor I n
Format: Fg

value Label

-l

¡ro

INFPRECF lnfluencla del Prec 1o
Format: E8

value Label

-t
¡10

vlslEa pronoclonal
Format: Fg

value Label,

Muy Buena
Buena

1

ia
. í-.

1

2

3

4

I

I
2

4

1

2

5

1

2

VIS PRO



Regu 1a r
Ma Ia

I NRES prescrlpcion en lnt. resplratoria
Fornat: F8

value Label

si
no

INGAS prescrlpclon Inf. gas t ro intes t i na I
Forrnat: Fg

value Label

l
4

1

2

1

2

s1
no

INCINE prescrlpclon lnf. g lneco I og l cas
Format: Fg

value Label

sl
no

PI ELTEJ prescrlpclon en P1eI Y t. blandos
FormaE: F8

value Label

SI
no

VIAURI N presc¡lpclon vlas urlnar i'as
Format: F8

value Label

sl
no

ENERO neses de mas lnfecclones resp.
Format: EB

Value Label

¡luy f recuent.e
Poco f recuent e
Nada f reccuente

neses mas lnfeccclones resp
EornaL: Fg

value Label

Muy frecuenEe
Poco f recuente
Nada f recuente

B

I
2

9

1

2

1

2

10

1I

L

2

3

1

2

3

6

1

FEBRERO 72



MARZO

Va.Lue Label

l4uy f recuente
Poco frecuente
Nada frecuen¿e

ABRI L meses nas lnfecclones resP.
Fornat: Fg

value Label

Muy f recuenEe
Poco f recuente
Nada f recuente

MAY O meses mas lnfecclones resP.
Format: Fg

value Label

Muy f recuente
Poco f recuente
Nada t recuenLe

JUNIO neses ¡nas lnfecclones resp.
Formaf,: Fo

Value Label,

l'luy f recuent e

Poco f recuente
Nada f recuenLe

JULIO neses mas lnfecclones resp '
Format: F8

value Label

Muy f recuente
Poco f recuente
Nada f recuenle

AGOSTO neses mas lnfecciones resP.
Format: F8

vaLue Label

Muy f recuenle
Poco frecuenEe
Nada frecuenE e

SEPTIEMB meses na§ lntecclones resp'
For¡nat: FB

value Label

Muy f recuenEe
Soco Ir€cuenEe
Nrd¡ t recuanc.

meses frecuencla infecclones resp.
Fontat: Fg

1l

I4

15

16

l1

1B

1

2

3

I
2

l

I
2

l

1

2

l

1

2

l

1

2

l

1

z

3

19



OCTUBRE ¡neses mas lnfecclones resP.
For¡nat: F8

value Label

Muy f recuen te
Poco f recuente
Nada f recuente

NOVIE'IBR ¡neses nas infecciones resp.
Eormat: Fg

value Label

Muy f recuent e
Poco f r ecu enie
Nada f r ecuent e

DICIETBR meses nas infecclones resp
Fonnat: F8

value Label

Muy f recuent e
Poco f recuente
Nada frecuenie

CEFADIN frecuencia prescripcion ce f aL exinas
FortnaL: FB

value Label

Muy f recuente
BastanLe f recuenle
Frecuente
Medlanamente f recuente
Esporadlcamente
Casl nunca
Nunca

CEFALEX frecuencla prescrlpclon ceta l exinas
FornaL I F8

Value LabeL

Muy f recuente
Bast.ante f recuenLe
FrecuenLe
Media¡amente f recuente
Esporadicamente
Casl nunca
Nunca

frecuencia prescripclon cetalexl¡las
Fornat: Fg

value Label

Muy f recuenLe
8r¡t¡¡¡Ee.frcqucntg
Fracurntc
Hedlananente f recuenEe
EsporádlcaI¡ente

1

2

3

20

?_1

2l

2,1

1

2

3

1

2

l

BrEtl0lfca

rt¡ltlt

1

2

3

4

5

6

7

1

2

3

4

6

1

1

2
3

4

5

2\



6
'1

casl nunca
Nunca

KEFLEX frecuencla prescripcion ce fa lexi nas
FormaL: FB

value Label

Muy f recuente
BastanLe Erecuenle
Frecuent e

Medlaramente f recuenEe
Esporadicajnente
casi nunca
Nunca

CERVISP frecuencla prescripcion cetalexinas
FormaL: F8

value Label

Muy frecuent e
BasganEe f recuente
FrecuenEe
Medlanamen!e f recuent e

EsporadicaJnente
casi nunca
Nunca

CEFAIEXA frecuencia prescrlpclon cetalexinas
Fornat: Fg

val-ue Label

Huy f recuenle
BasEante f recuent e

Fr ecu enLe
HedlanarnenLe t recuent e
Esporadlcamente
CasL nunca
Nunca

CEEAPOR frecuencla p!escripclon cef aL exi.nas
Forma!: Fg

value Label

Muy f recuenle
BasEante f recuente
FrecuenLe
Medlananente t recuenLe
Esporadlcamen¡e
CasI nunca
Nunca

1

2

3

4

5

6

7

?.6

2'l

)P

29

30

1

2

3

4

5

6
'1

1

2

3

4

5

6

1

1

2

3

5

6
'l

ED¡D 'No label
Fornat: F8

sexo del medlco
fcñnltr Fg

sExo

v!.lu. Label

:]1

Itt I



lfascu I ino
Femenino

j: .'l;::xI'll::l:

1

2

ANCRJ\D a¡rlos que se graduo
Format: Fg

ESPE}1EO especial-idad del medi co
Format: EB

value Label

Medlco genera I
otorrlno
urol ogo
c In eco 1og o
Dermaco Iogo

1

2

3

4

5

ll

ll

l4

35

l6

l7

NUMPAC

FUNDIR

ATILIAD

numero paclentes por senar¡a

Fornat: Fg

funclon dlrec!iva del med i co

Format: FB

value Label

Dl rector
.refe de servicios
Catedrat 1co
Autor de I i bros

aflliaclon del nedlco
For¡nal: Fg

value - Label

Ecuasa¡1t.as
Hedlclna prepagada
Duenlo de farmac i a

1

2

l
4

1

3

cosTcoNs coslo de la consulta
FornaE: Fg

t(


